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INLEIDING EN PROBLEEMSTELLING 

1 . INLEIDING 

Deur onjuis t e kosprysmetodes het dit in die praktyk 

al dikwels gebeur dat die onde~nemer sy kosprys bereken 

deur TI sekere bedrag vir verbruikte materiaal te neem, 

plus TI sekere bedrag vir arbeid en daarby TI sekere persen­

tasie byte voeg om sy aanbiedingsprys te kry . Hierdie 

aanbiedingsprys moet dan hoog genoeg wee~ om die onderne­

mer se produksiekoste te dek en dan nog •n gedeelte wins 

oor te laat . In die moderne ekonomie is daar vir so •n ar­

bitr~re kosprysberekening nie plek nie . Die omvang en in­

gewikkeldheid van die onderneming en toenemende mededinging , 

maak dit dringend noodsaaklik dat noukeurig en voortdurend 

gewaak word oor die kostefaktore . Die instelling van non­

doeltreffende kosteberekeningstelsel wat nie by die produk­

siestelsel aangepas is nie , gee aanleiding tot TI foutiewe 

kosprys waaruit veelvuldige nadele vir die ondernemer voort­

spruit . 

Om die werklike kosprys te bepaal sender om aandag te 

gee aan TI kategoriese koste- indeling , is TI saak van on­

moontlikheid . 
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A.J . E. SORGDRAGER (-The particularization of indirect 

cost in modern costing administration-, Pro Rege, Potchef­

stroom, 1964, p. 126) s@ dat offers gebring moet word vir 

die produksieproses voordat vas6 estel kan word of hierdie 

offers as koste beskou kan word en dat vir algemene gebruik, 

hierdie offers as kostekategorie~ bekend sal staan. Die 

totale koste van die onderneming kan dan in die volgende 

kategorie~ inged~el word: 

1, Grondstowwe en hulpstowwe 

2. Duursame produksiemiddele 

3. Grond 

4. Menslike arbeid 

5. Dienste van persone buite die onderneming 

6. Belasting 

(vgl . SORGDRAGER , op, cit., p. 159). 

By die bepaling van die kosprys is dit daarom nood­

saaklik dat elkeen van bogenoemde kostekategorie~ in aan­

merking geneem moet word om tot die werklike produksiekos­

te te kan kom. In hierdie skripsie sal daar aandag gegee 

word aan slegs een van hierdie kostekategorie~, naamlik 

belasting en · sal daar ingegaan word op die invloed daarvan 

op die onderneming. 
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2. PROBLEEM:STELLING EN DOEL VAN ONDERSOEK 

In Suid-Afrika bestaan daar geen literatuur oor die 

onderwerp nie. Daar is wel al baie geskryf 6or die belas­

tingvraag~tuk, maar n~rens is gepoog om die invloed daar­

van op die produksiekriste te bepaal nie. 

Die probleem waarop dan in hierdie skripsie gepoog sal 

word om •n antwoord te verskaf, is om vas te stel in hoe­

vere belasting as kostefaktor beskou kan word en hoe dit 

as sodanig deel uitmaak van die kosprys van goedere en 

dienste. Hierby moet in gedagte gehou word dat vir saver 

dit moontlik is om die betaalde belasting in die aanbiedings­

prys te verhaal, die belastingdruk op die verbruiker afge­

wentel word in die vorm van die ho~r pry 9 wat hy moet be­

taal. Dit bring mee dat die heffing van TI belgsting ook 

beskou moet word uit die oogpunt van die invloed daarvan 

op die vraag en aanbod en die gevolglike kosprysstruktuur. 

Die doel van hierdie ondersoek is van twe~rlei aard: 

eerstens om die invloed van die besondere belastingheffing 

op die kosprys te bepaal en tweedens om •n antwoord te ver­

s :~af op die vraag van waar die belasting in die kostereke­

ninge inkom. 

3. METODE VAN ONDERS OEK 

Die studiemetode wat in hierdie ondersoek gevolg sal 
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word, berus hoofsaaklik op TI deeglike literatuurstudie wat 

aangevul sal word deur persoonlike ondersoek ter plaatse 

aan TI paar uitgesoekte verteenwoordigende ondernemings. 

4. AFBAKENING VAN DIE ONDERSOEK 

Belasting word gehef deur die staat , die provinsiale 

administrasies en deur plaaslike owerhede. Voorbeelde van 

belastings deur die staat gehef is normale belasting, be­

lasting op buitelandse aandeelhouers, belasting op onuit­

gekeerde winste, aksynsbelastings, doeaneregte, ensovoorts. 

Deur die provinsiale owerhede word byvoorbeeld persoonlike 

belasting op inkomste gehef asook belasting op motorvoertuie, 

ensovoorts, terwyl pl~aslike owerhede bela.stings hef op 

eiendom. 

Voordat die vraag ·b ~nntwo ord word van of en in hoe­

verre die belastingheffing in die kosprys van die produk 

afgewentel kan word, is dit nodig o~ eers TI ind eling van 

die belasting t e maak. 

•n Onderskeiding waarvan baie algemeen gebruik gemaak 

word , is die tussen regstreekse of direkte en onregstreek­

se of indirekte belastings . Met TI regstreekse belasting 

word dan gewoonlik bedoel TI belasting wat deur die wet­

gewer bedoel is om finaal gevestig te word op die persoon 

op wie dit in die eerste plek gehef word , terwyl dit in die 



geval van TI onregstreekse belasting die bedoeling van die 

wetgewer is dat die persoon ·op wie dit gehef word dit op 

iemand anders moet afwentel . (Vergelyk C.G.W. SCHUMANN, 

D.G. FRANZSEN& .G . DE KOCK, -Ekonomie •n inleidende stud ie-, 

Universit eitsuitgewers en Boekhandelaars, Stellenbosch, 

1957, p . 705) . 

Daar is egter besware teen die gebruik van bogenoem­

de klassifikasie omdat alle persone nie dieselfde verstaan 

ender die terme direk en indirek nie en die bedoeling vaA 

die wetgewer ook ni e altyd duidelik is nie. 

Volgens H.J . VAN DER SCHROEFF , (-Kosten en kostprijs-

5 de druk, Kosmos, Amsterdam, 1963, p . 303) is •n meer ge .. 

skikte onderskeiding as die vroe~r algemeen gebruiklike 

ond erskeiding in direkte en indirekte belasting en in saak­

like,persoonlilse, verkeers en 11 vert eringsbelasting", die 

teenswoordige ond erskeiding in 

(a) belasting na inkomste 

(b) belasting na wins en vermo~ en 

(c) kosprysverhogende bala sting . 

Die belasting op inkomste, wins en vermo~, (a) en (b) 

hierbo, hat betrekking op die netto totaal bedrae, verbon­

d~ aan TI bepaalde pers oon of liggaam, waarby die persoon­

like staat van die belastingpligtige die vasstelling van 
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die heffing be!nvloed. Hierdie belasting word dan aangedui 

as subjektiewe belasting . Daarteenoor staan die sogenaamde 

objektiewe bolasting, naamlik die kosprysverhogende belas­

ting, wat veral goedere en dienste tref en deurgaans onaf­

hanklik is van di e personn of liggaam wat by die goedere 

of dienste betrokke is . SCHUMANN, FRANZS~ en DE KOCK, 

(op . cit., p. 705) praat in laasgenoemde geval van uitgawe­

belastings . 

Vir di e doeleindes van hi erdie skripsie word daar dan 

hoofsaaklik aandag gegee aan objektiewe belastings . Hier­

van is die belangrikste die volgende: 

(a) Belasting op verbruikersgoedere of op goe­

dere wat bestem is om tot verbruikersgoedere 

verwerk te word, naamlik doeane- en ak­

synsregte, motorrytuigbelasting, enso­

voorts . 

(b) Eiendomsbala sting. 

(c) Se~lreg te. 

(d) Hereregte . 

(e) Handelaarslisensies . 

(f) Ander heffings. 

5. OORSIG 

In hoofstuk I word die belastingvraagstuk in die al-
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gemeen bespreek met n beklemtoning van end er watter omstan­

dighede die belastingheffing die kosprys kan be!nvloed. 

Hoofstuk II handel oor die objektiewe kosprysverhogen­

de belastings waar die uitwerking van elk van hierdie soor­

te belastings op die kosprys breedvoerig bespreek sal word. 

In hoofstuk III word die kwessie van toedeling van die 

belasting na produksie bespreek. Ook word in hierdie hoof­

stuk n wins-en-verlieskruispunianQlfse gegee om aan te 

toon wat die uitwerking van die belasting op die eenheids­

koste van die ondernemer is. 

Hoofstuk IV handel oor die tipologie van die belasting. 

In hierdie hoofstuk word die effek van die belastingheffing 

op die kosprys van n paar plaaslike ondernemers ondersoek. 

Ten slotte word n samevatting en enkele gevolgtrekkings 

gegee. 
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HOOFSTUK I 

DIE BELASTINGVRAAGSTUK IN DIE ALGEMEEN 

1 . INLEIDING 

Die betalings aan die owerheid kan in t wee groot groe­

pe onderskei word, naamlik: 

(a) die van v ergoeding vir bewese prestasie s en 

(b) die van betalings, onafhanklik van enige 

bes ondere bewes e diens. 

In die eerste geval is daar sprake van r e tribusie, en 

in die tweede g eval van belasting . By retribusie bestaan 

daar •n verband tussen die omvang van die verskuldigde by­

drae en die omvang van die gemeenskapsdienste waarvan ge­

bruik gemaak word - by belasting bestaan daar nie so •n ver­

band nie. 

Onder belasting vaJ. 11 alle door de overheid onder dwang 

g evorderde heffingen ter dekking van de las ten van de ge­

meenschapshuishouding, voor zover deze heffingen niet als 

tegenprestasies van door de gemeenschap aan h et subject 

bij zondere bewezen diensten kunnen word en aang_emerkt" . 

(vergelyk VAN DER SCHROEFF op. cit ., p . 302), Me t be­

lasting word dan bedoel ver pligte betalings aan die staat 

sonder enige vooruitsig van regstreekse voord eel vir die 
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belastingbetaler . Die betaling van die belasting is n 

dwangmaatre~l, maar n belangrike feit hier is dat baie van 

die belastings wat gehef word in werklikheid nie betaal 

word deur die persone van wie dit ingevorder word nie, 

Dit geld veral vir belasting soos aksyns- en invoerregte 

op verbruikersgoedere . 

Die feit dat die ondernemer die belasting inreken by 

sy kosprys , beteken nie noodwendig dat hy daardie belast i ng 

betaal nie . VAN DER SCHROEFF (of . cit . , p . 107) beweer 

dat by die produsent di e begryplike strewe sal bestaan om 

by die kosprysb erekening bela sting in te reken om tot die 

gewenste prysvasstelling te kom . Ook RONALD M. HARRIS 

(- Taxes : Curse or bl essing- , Carlton Press, New York , 1961, 

p . 10 en 11) s~ dat geen suksesvolle onderneming belasting 

kan of sal betaal nie . Dit mag wel die belasting invorder 

en aan die verskillende openba re liggame oorb et aal maar 

self betaal dit geen belasting nie . 

Hy beweer verder die volgende: 11 Und er our free enter­

prise system all that business does, in this respect , is t o 

add into the price of the product, along with processing 

expenses , the amount of the taxes which they turn over to 

government . " 

Dit word hier aangeneem dat HARRIS slegs praat van 

daardie soorte belastings wat die kosprys verhoog. 
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HARRIS s~ dan ook (op . cit ., p . 36) 

11 No successful business ever has or ever will 
pay a tax . True , businessmen everywhere send 
checks to the various governmental agencies 
for what we call corporation , excise, excess 
profits and other f orms of taxation , But they 
do not pay those taxes . They simply add those 
taxes to the various other items determining the 
price of their product and pas s it along to the 
ultimat e consumer . Every business which pays 
taxes is on its way out" . 

2 , DIE PLEK VAN BELASTING IN DIE KOSTEREKENINGE 

Uit di e voorafgaande bespreking behoort dit duidel i k 

te wees dat belasting wel ~ deel van die kosprys vorm en 

derhalwe by die kosprysvasstelling ingereken moet word~ 

Die vraag i s nou waar kom belasting in die kostereke­

ninge in? Uit die studie van die kostekalkulasie en kos ­

prysberekening is dit duid~lik dat die produksiekoste van 

enige produk uit di e volgende koste element e bestaan naam­

lik direkte materiaal, direkte arbeid en bokoste . 

Di b ~d oel ing i s ni o om die verskillende kost e-elemen­

te hier te definieer nie , maar omdat - soos later gesien 

sal word - belasting as bokoste geklassifiseer word, is 

dit wel nodig om hierdie koste- element verder te omskryf . 

In di e verskeie handboeke oor kosteberekening word ver-

skillende benaminge aangetref om hierdie koste t e onder­

skei , onder and ere 11 factory expense 11
, ,,factory overhead" , 

-
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11f.ac t ory burden" , 11 loading", 11 on- cost ", 11 supplementary 

costs ", "manufacturing expense" , 11 manufacturing overhead ", 

ensovoorts,waarvan almal maar dieselfde soort koste impli­

seer , naamlik bokoste . As bokoste - word dan beskou daard i e 

koste inn onderneming wat nie direk gekoppel en nagespeur 

kan word tot ·. by ·n bepaal de taak of geproduseerde eenheid 

nie , maar wat ten behoewe van die gehele produksie aange­

gaan Ip-oes word . 

Drie tipes bokoste kan onder skei word , naamlik 

(a) ver vaardigingsbokoste ; 

(b) verkoops- of ver spreidingsbokoste; 

( c ) administratiewe bokoste . 

Vervaardigingsbokoste sluit alle indirekte koste van 

die produksie - afdeling in vanaf die stadium dat die grond­

stof ontvang word totdat die klaarproduk inn verko opbar e 

vorm i s . Verkoopsbokoste bestaan uit al die indirekte kos ­

tes wat aangegaan word vanaf di e stadium dat die produk 

verkoo pbaar is totdat di t verko op en afgelewer is , ter wyl 

admini stratiewe bokoste al daardie indirekte kostes insluit 

wa t aangegaan word in verband met beleidsbepaling, beheer 

en bestuur van die onderneming , ensovoorts . (vergelyk J . G. 

BLOCKER en W. K. WELTMER , - Cost accounting-, derde druk , Mc 

Graw- Hill Book Company , New York , 1954 , p . 113). 



12 . 

Die antwoord op die vraag voorheen gestel , is dan dat 

die belastingheffing ·n deel ui tmaak van die vaste vervaar­

digingsbokoste van die onderneming en dat dit deur verbes on­

dering van die bokoste na die produksie , die weg vind tot 

die kosterekeninge . 

Op die verskillende metodes vir die toedeling van bo­

koste word daar later in hoofstuk III ingegaan . Dis genoeg 

om te s~ dat een metode di~ is waar die bokoste na produk­

sie toeged eel word en dat die belasting op hierdie wyse uit­

eindelik by die kosprys van die produk uitkom . n Ander me­

tode is die direkte- kostestelsel waar die uitgangspunt is 

dat bokoste deur die wins gedek moet word . Ons bepaal ons 

egter hoofsaaklik by die absorpsie- kostestelsel (vol- koste­

stelsel) waa r die bokoste wel t oegedeel word na produksie 

omdat , soos S . B. HENRICI tereg opmerk:( - Standard Costs for 

Manufa cturing-, Mc Graw- Hill Book Company, New York, 1960, 

p . 99) 11 A conversion from absorption costing to direct cos­

ting introduces tax problems" . 

3 . DIE INVLOED VAN •n BELASTINGHEFFING OP DIE PRODUKSIE 

By die bestudering van die ·vraag van of en in hoeverre 

n reedsbestaande of nuwe belastingheffing di e kosprys raak , 

is dit noodsaaklik om ook daarop te let of die betrokke be­

lasting afgewentel kan word , want die afwenteling geskied 
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deur middel van •n verandering in die aanbiedingsprys van 

sekere produkte , wat deur die wisselwerking van vraag en 

aanbod weer •n verandering in die kosprysstruktuur kan mee­

bring . 

DONALD C. MILLiR, (- Taxes, The public debt and 
transfers of income-, University of Illinois 
Press , 1950, p.7) beweer die volgende: 11 As 
Seligman pointed out many years ago, the pro­
blem of shifting and incidence is one which 
concerns the pric ing process . That. is, if a 
given tax is to be shifted , the shifting occurs 
through the medium of a change in price or 
prices for certain commodities that may be. 
affected or possibly for certain of the factors 
of production. Thus a tax must be viewed both 
in respect of supply and demand factors and of 
the -resulting cost-price structure". 

Ook DE VITI DE MARCO, (-First principles of public 

finance-, Harcourt Brace and Company, Inc-~ New York, 1936, 

p. 153) beklemtoon die feit dat die effek van n belasting 

op die kosprys daadwerklik gere~l word deur die vraag. In 

hierdie verband mcrk MILLER, (op . cit., p. 12) op: 

11 The shifts in supply that were disignated by orthodox 

theory as being essential for the shifting of o tax b ecame 

a subsequont part of the tnx shiftingJprocess as the pro­

ductive factors were re-allocated so as to be adapted to 

the new demand". 

Die heffing van •n belasting op n besondere bedryf sal 

tot gevolg h~ dat, onder mededingende omstandighede, kapi-
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taal uit so TI bodryf onttrek word . Die ontrekking van ka­

pitaal uit een bedryf vir belegging inn ander belasting­

vrye veld sal dan , ooreenkomstig die tradisionele denkrig­

ting , aanleiding gee tot n vermindering in die aanbod van 

die produkte deur eersgenoemde bedryf geproduseer met n 

gevolglike styging in die prys . Sodoende word die belas­

ting dan op die verbruiker afgewentel en vorm di t wel •n 

deel van die kosprys . (vergelyk MILLER , op cit . , p . 28) . 

Ui t die voorgaande behoort dit duidelik te wees dat 

sodra n belasting afgewentel word , me t ander woorde in di e 

kosprys opgeneem word, dit n uitwerking het op die vraag na 

die betrokke produk . Van hierdie omvangr yke en uitermate 

moeil i ke probleem, (vergelyk VAN DER SCHROEFF , op . cit , 

p. 302 ) waarby dit gaan om vas te stel welke ekonomiese 

subj ekte ui teindelik •n bepaalde belastingheffing dra, sal 

alleen di~ sy aangestip word wat regstreeks verband hou met 

die koste en kosprysprobleem. Word by opneming van die 

belasting in die kosprys van die produk of diens - aangeneem 

dat die produsent daarin slaag om die prys van sy produk 

met die bedrag van die heffing te v erho og - d'i e las van 

hierdie heffing op die afnemer of verbruiker afgewentel, 

wil dit nog nie s~ dat die bedryf geen invloed van die be-
-·-------

lasting ondervind nie . Die verhoogde prys sal die omvang 

van die vraag en daarmee ook die afset affekteer - laat 
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neig om te verminder - en tot TI vermindering van inkomste 

lei . Sodra daar TI afname in die vr~ag voorkom, beteken 

dit no odwendig dat produksie ingekort . sal moet word wat 

weer t ot nad eel van die bedryf sal strek deurdat geen be­

snoeiing in vaste koste oor die kortt ermyn teweeg gebring 

kan wor d nie . Dit beteken dat di e vaste koste oor TI kl ein­

er aant al eenhede versprei sal moet word met •n gevolglik­

~r gra ter koste per eenheid . 

Vi r saver die afname van die afset en die produks i e 

·n onderbesetting van die beskikbare produksie- apparaat t en 

gevolge h et , sal dit oak l ei t ot n verlies u i t ho ofde van 

die oorkapasiteit as aangeneem word dat di e oorkapas i te it 

rasioneel is . 

SORGRAGER (op . cit ., p . 78 ) merk in hierdie ver. 
band op: 11 For the detailing of costs over capa­
ci ty should be detailed as r ational and i rration-

-· a l. If the over - capacity is rationa l then .i t 
must be considered when fixingihe co s t pri c e even 
if it does cause it to rise . If the over capa­
city i s irrational then this sacrifis e to the 
over- capacity should be seen as a l os s which 
has t o be covered by the profits ". 

Waar daar verderaan in hierdie skripsie weer van onder­

besetting van die beskikbare produksi emidd ele of inkrim­

ping of daling van die produksie- omvargas g evolg van die 

afname in die vraag g epraat word , word die aanname ge-

maak dat die oorkapas iteit wat s o ontstaan rasioneel is , 
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ekonomies onvermybaar is en gevolglik nie as TI verlies, 

wat teen die wins verreken moet word , beskou kan word nie, 

maar as deel van die koste van produksie. 

In TI on~epubliseerde skripsie laat H.J. SWA­
NEPOEL (-Die toedeling van koste na .die om­
vang van die produksie-, Potchefstroom, 1965, 
p. 67) horn as volg oor hierdie saak uit: 
11 Met oorkapasiteit word daardie gedeelte van 
die produksiekapasiteit bedoel wat in groter 
omvang aanwesig is as wat met die oog op die 
behoeftes vereis word. Die aanwesighGid van 
TI oorkapasiteit vorm altyd TI nadeel by die 
produksieproses. Hierdie nadeel vind uit­
drukking of in •n ho~r kosprys of in in onder­
nemersverlies. Indien di e kwantitatiewe ver­
houdings sodanig is dat die oorkapasiteit 
ekonomies onvermybaar is, moet die offers 
van die oortollige werkeenhede as produksie­
koste in berekening gebring wcrd.". 

Elke nuwe alg0mene belastingheffing het TI twe~rlei ge­

volg op die afset: onersyds deurdat TI vermeerdering vaa 

die verbruik van die gemeenskap •n inperking van die indiwi­

duele verbruik noodsaaklik maak, andersyds deur die styging 

van die produksiekoste waarby gedink kan word aan die drang 

na TI loonsverhoging, wat weer TI verhoogde belastingheffing 

in die hand kan werk. Deur hierdie en ander nadele laat 

elke nuwe belastingheffing horn op die produksio geld. (ver­

gelyk VAN DER SCHROEFF, op~cit., p. 303). H.A. SILVER­

MAN , (-Taxation, It's incidence and effects- , Macmillan 

and Co. Ltd. London, 1931, p. 4.) is dus heeltemal reg 

wanneer hy die volgende beweer: 11 Every tax, whatever may 
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be the original motive , is bound to create a train of con­

sequences", 

In verband met die vraag of die belasting as koste­

faktor beskou kan word , is die ond erskeiding na die grond­

slag van die heffing van deurslaggewende betekenis. 

Belastings wat op inkomste gehef word, kan nie tot die 

produksiekoste gereken word nie . Dit geld vir die heffing 

op die inkomste van die indiwiduele produsent sowel as die 

maatskappy . Die verskuldigde belasting is •n deel van die 

wins en vorm as sodanig geen bestanddeel van die kosprys 

nie . (Vergelyk VAN DER SCHROEFF, op. cit., p. 305) . 

Ook E. R. A. SELIGMAN (-The Shifting and Incidence of Taxati on­

Columbia University Press , New York 1921 , p. 21) is hierdie 

mening toegedaan wanneer hy beweer: 11 If profits represent 

the surplus above cost of production, a general t ax on this 

surplus cannot influence the cost of production. Price 

cannot be altered , and interests of the consumer cannot be 

affected . It is the producer who bears the tax, both 

immediately and ultimately" . 

Onder sekere omstandighede sou dit byvoorbeeld eties 

geregverdig wees om hierdie belastingdruk af te wentel , 

maar uit ekonomiese oogpunt onwenslik as gevolg van mede­

dinging of ander faktore . In hierdie geval sou sodanige 

belasting wel •n deel van die kosprys ui tmaak, maar die 
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wins van dit ondernemer sal dan krimp . 

4 . GRAFIESE VOORSTELLING VAN DIE INVLOED VAN DIE 

REFFING 

Sobs reeds opgemerk is, is die objekt i ewe belasting so­

danig dat dit deur diegene van wie dit gevorder word, afge­

wentel kan word op iemand anders . Die afwenteling sal eko­

nomies alleen kan geskied deur middel van ruil, Die onder­

nemer wat die belasting betaal , reken dit in by die kosprys 

van goedere of dienste wat hy aanbied en kry in die opbrengs 

van sy produk die belasting vergoed . 

Dit is duidelik dat ~ dergelike afwenteling op die eko­

nomiese lewe nie sonder effek geskied nie . Die volgende 

grafiese voorstelling kan dit verduidel i k . (Vergelyk J . L. 

MEIJ , - Leerboek der bedryfseconomie Deel I - , negende druk , 

N.V.Uitgeversmaatschappij v/h G. Delwel te 1 s - Gravenhage , 

1960 , p . 140 en H. DALTON , -Principles of public finance-, 

Routledge & Kegan Paul Ltd .- , London , 1957 , p . 48 . ) 

In di e figuur hierby word veronderstel dat verskil­

lend e bedrywe teen verskillende ko s te werk en dat produk­

sie onder omstandighede van stygende koste plaasvind . Die 

vraagkurwe word deur VV' voorgestel en die aanbodkurwe 

deur AA '. Eis die ewewigspunt van vraag en aanbod, By 
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die prys EF word die hoeveelheid OF aangebied en daar word 

aangeneem dat presies, s oveel geproduseer word as wat vir 

verkodp aangebied word . 

Grafiek/ ••••• 
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Indian daar nou van alle produsente n belasting gevor­

der word , wat voorgestel word deur AC , sal die aanbiedings­

prys styg van EF tot E' F ', die aanbodku.rwe verskuif na CC' 

en E' word die nuwe ewewigspunt wat n prysverhoging van BD 

aanpu i . Die afs e t verminder met F'F en •n oore enstemmende 

afname in die produksie meet dan plaasvind wat weer aanlei­

ding gee tot n verhoging in die eenheidskoste . 

Die effek van •n belastingheffing op n produk wat en­

der omstandighede van dalende koste g eproduseer word, word 

in die volgende figuur uitgebeeld . 
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DIAGRAM 2. 

DIE INVLOED VM ' N BELASTINGH~FFING 

OP DIE VRP..AG ONDER OMSTJ-,.NDI GHEDE VAN 

DAL E:NDE EENHEIDSKOSTE 

V 

0 , _ __ __JL_ _ ___ ___ .....1..-__________ _ 

F' HO EVEELHEID F 

{Br on : DALTON, op . cit., p.52)' 
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Uit die voorafgaande figuur op bladsy 22 is dit dui­

delik dat TI belasting verhoging van AC die afset in TI meer­

dere mat.a be!nvloed as in die vorige geval omdat die prys­

verhoging van EF na E'F' met die bedrag van SR meer as die 

betrokke heffing g estyg het . Hierdie ho~r aanbiedingsprys 

sal noodwendig ook grater invloed op die vraag uitoefen 

sodat •n belangrike teruggang in produksie ondervind sal 

word met TI gevolglike nadelige uitwerking op die kosprys. 

Uit die voorga3nde besprekings in hierdie hoofstuk be. 

hoort dit duidelik t e wees dat die belasting TI baie belang. 

rike invloed uitoef en by die vasstelling van die kosprys 

van di e ondernemer . 
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HOOFSTUK I I 

OBJEKTIEWE KOSPRYSVERHOGENDE BELASTING 

1 . INLEIDING 

Tot die kosprysverhogende belasting behoort alle be­

lasting wat volgens die bedoeling van die wetgewer in die 

kosprys van .die onderneming opgeneem behoort te word , omdat 

die wetgewer beoog da t die produsente hierdie belasting op 

die afnemers moet verhaal in die pryse van hul produkte of 

di ~nste . (Vergelyk P.J.A . ADRIANI , -Fiscale ervaringen in 

bezettingstijd-, L. J . Veens Uitgewersmaatschappij , Amsterdam, 

1946 , p. 38) . Waar die subj ektiewe belasting nie prysver­

hogend is nie , dra die objekti ewe belasting regstreeks daar­

toe ·by om die produksiekoste te verhoog . Dit spreek op sy 

duidelikste by daardie heffings wat die lewering , verbruik 

of invoer van bepaalde gocdere belas . 

As gavolg van die feit dat di ~ laer inkomstegroepe 

van die bevolking inn sekere mate vrygestel is van ·n direk­

te belastingheffing deur die staat , het dit gebruiklik 

geword om hierdie groep tot die staatsinkome te laat bydra 

deur hulle indirek te belas deur middel van belasting op 

daardie nie-noodsaaklike verbruikersgoedere soos sigarette 
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en tabak , alkoholiese drank,motorvoertuie , ens ovoorts . In 

hierdie kategorie val onder andere doeane- en aksynsregte, 

motorvoertuigbelasting , ensovoort s . 

2. BELASTING OP VERBRUIKERSGOEDERE: DOEANE- EN A.KSYNS­

RZGTE EN MOTORVOERTUIGBELASTING 

Sowel dodane- as aksyns r egte was bekend in die an­

tieke w~reld , maar slegs in TI baie element~re vorm. Me t 

die opkoms van die Merkantilisme in Europa na 1500 het die 

belangrikheid van doeaneregte egt er vinnig toegeneem van­

we~ die aanwending daarvan om plaaslike nywerhede te be­

skerm teen buitelandse mededinging . 

Aksynsregte het in hul moder ne vorm in Engeland ont­

staan in die middel van die sewentiende eeu . In die loop 

van die agtiende en die negent iende eeu het aksynsregte op 

sekere goedere, veral alkoholiese drank en tabak , TI plek 

verower in die belastingstelsels van die meeste Europese 

lande. 

Kragtens die bepalings van a i c Suid- i..frika We~ 1909 , 

bestaan daar dwarsdeur die Republiek vryhandel sodat doe­

aneregte slegs gehef word op goedere afkomstig van ander 

lande . Voor 1925 is hierdie belasti~g slegs aangewend vir 

die verkryging van staat s inkome , dog in dieselfde jaar het 
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die Regering begin met TI doelbewuste beskermingsbeleid deur 

middel van invoerregte. Tans word invoerregte gevorder op 

TI groot aantal artikels, ingevolge die Doeanewet nommer 35 

van 1944 soos gewysig. Die Republiek se netto inkomste 

uit invo erregte (doeaneregte) het in 1955/56 die nie on­

aansienlike som van R61.6 miljoen bedra. (Vergelyk SHUMANN, 

FRANZSEN en DE KOCK, op. cit., p . 707). In hierdie ver­

band kan genoem word dat die doeaneregte op •n kas van twaalf 

bottels van TI sekere soort ingevoerde alkoholiese drank op 

die huidige moment die bedrag van R21 bedra. 

Aksynsregte word ingevolge verskeie wette gehef op TI 

beperkte aantal verbruikersgoedere wat in di e Republiek ge­

produseer word, waarvan tabak, sigarette en alkoholiese 

drank verreweg dio bolangrikste is, Die volgcnde tabel 

weerspie~l die opbrengs van di e belangriks te aksynsregte i 

in 1955/56. 

Tabel/ ..•••• 
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TAJ3EL 1 

INKOMSTE UIT AKSYNSREGTE , 1955/ 56 

Artikel 

Tabak , alle vorms 

Alkoholiese drank 

. . . . . . 

... .... 
Motorbrandstof •...• .•• • 

Nuwe motors •• .• •• • . •• •• 

Buite- en binnebande ••• 

Diverse . . . . . . . . . . . . . . . . 
TOTAAL 

Opbrengs 
( Rm) 
32 . 8 

22 . 8 

8 . 4 

6 . 0 

2 . 0 

2. 4 

74. 4 

Persentasie 

44 . l 

30 . 6 

11 . 3 

8.1 

2.7 

3.2 
100 . 0 

(Vergelyk SCHUM.ANN , FRANZSEN , EN DE KOCK , op . cit 

p . 708 . ) 

n Groot deel van die Provinsiale Administrasie se Qe­

l as tinginkomste is ook afkomstig van belasting op verbru.iks­

goedere , byvoorbeeld motorvo ertuiglisensies , vendusiebelas­

ting , weddenskap- en renbaanbelasting , ensovoorts . 

Dat doeane- en aksynsregte deel van die kosprys uit­

maak is voor die hand liggend . Die verskil in werking 

tussen hi erdie twee soorte heffings is slegs daarin gele~ 

dat die aksynsregte alleen prysverhogend werk op go edere 

wat plaaslik geproduseer en verbruik word , terwyl doeane-
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regte op ingevoerde goedere prysverhogend werk . Omdat ak­

synsregte slegs op bepaalde soorte goedere gehef word, be­

tnvlo ed dit die verbru.ik van hierdie go edere, wat as n na­

delige invloed gevoel word op die afset van die bedrywe wat 

hierdie goedere produs eer . 

Soos voorheen reads opgemerk is, is die probleem van 

afwenteling van belasting baie nou verbonde aan die prys ­

vasstellingsprobleem. Dit is ook al gemeld dat , sodra n 

heffing op •n produk opgel ~ word , die kwessie van mededinging 

en die elastisiteit van vraag en aanbod sal bepaal of die 

belasting op dio verbru.iker afgeskuif kan word of nie . 

Gastel nou dat op n sekere produk wat deur verskillende 

ondernemers geprodusaer word , n sekere bedrag aan aksyns­

belasting gehef word . Alhoewel daar moontlik. ~ geringe 

verskil in die aanbi adingspryse van dieselfde produk wat 

deur die verskillende ondernemers bemark word, mag bestaan , 

of dalk glad geen verskil bestaan as gevolg van med eding­

ing nie , is dit f eitlik seker dat die kosprys van die ver­

skeie ondernemers aanmerklik sal verskil. Dit kan so wees 

omdat een fabriek beter toegerus is as die ander, beter 

be~tuur word, beter gele~ is ensovoorts. Die posisie by 

die h effing van die belasting is dan dat ons n hele aantal 

ond ernemers het , elk met sy eie eenheidskost e , wa t heelwat 

mag verskil van die ander , sodat die winsgrens van die on-
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derskeie ondernemers ook heelwat sal verskil, aangeneem dat 

die verkoopprys vir almal dieselfde is . 

Sodra die heffing opgel~ word , styg al die ondernemers 

se kosprys met dieselfde bedrag per eenheid produk. Indian 

hierdie heffing •n geringe bedrag verteenwoordig, mag daar­

die ondernemers wat inn gunstige posisie verkeer, besluit 

om nie hul aanbiedingsprys op te skuif nie , maar die belas­

ting self te dra . Vir daardie ondernemer wie se eenheids­

koste alreeds ho~r is as sy mededinger s ' n , is son besluit 

nie moontlik nie , en omdat die verhoging in sy kosprys, wat 

deur die heffing meegebring is sy winsgrens tot n onekono­

miese bedrag, of selfs nul , laat krimp , moet hy noodge­

dwonge die veld verlaat . IndiGn al die ondernemers hul 

kosprys met die bedrag van die heffing sou opgeskuif het , 

soos dit trouens die bedoeling van die wetgewer was, het 

die posisie onveranderd gebly . 

•n Tweede voorbeeld van die invloed van •n aksynsbelas­

ting , is die geval waar daar vir sommige produkte •n gesa­

mentlike vraag of aanbod bestaan . (Vergelyk SILVERMAN op . 

cit ., p . 105) . Voorbeelde van n gesamentlike vraag is die 

van wyn en bottels, penne en ink , ensovoorts an van n ge­

samentlike aanbod die van vleis en wol, motorbuitebande en 

gholfballe . •n Reffing op een van hierdie produkte mag, as 

omstandighede dit toelaat , afgesku.if word op die verbruik-
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ar of produsent van die ander produk wat in gemeenskaplike 

vraag of aanbod is. So sal die wynprodusent byvoorbeeld, 

wanneer •n nuwe heffing op wyn geplaas word en hy as gevolg 

van omstandighede nie daarin kan slaag · om die hele bedrag 

van die heffing op die verbruiker af te skuif nie, probeer 

om die bottels teen TI laer prys aan te koop. Slaag hy 

daar in, kan hy sy kosprys , dit wil sQ die oorspronklike 

kosprys plus die bedrag van die heffing, verminder met 

daardie gedeelte van die beiasting wat hy op die produsent 

van die bottels afgeskuif het. 

In die geval waar daar vir sekere produkte TI alterna­

tiewe vraag bestaan, (byvoorb eeld tee en koffie) sal n 

heffing op een van die produkte nie noodwendig beteken dat 

die aanbiedingsprys met die hele bedrag van die heffing 

verhoog word nie, want indien dit sou gebeur, bestaan die 

gevaar dat die vraag na hierdie produk sal verskuif na die 

onbelaste produk. As gevolg van die afname in die vraag 

.na die belaste produk, sal die produsent produksie moet 

besnoei wat tot g evolg sal h~ dat sy eenheidskoste sal styg. 

In sommige gevalle vind die afwenteling van die heffing 

plaas sender enige veranderinge in die aanbiedingsprys van 

die produk. Dit geskied deurdat die vervaardiger of die 

produk kleiner maak 6f die gehalte daarvan verlaag. Op 

hierdie wyse slaag hy dan daarin om sy oorspronklike kos-
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prys met die bedrag van di e heffing te verminder sodat s y nu­

we kosprys , nadat die bedrag van die belasting daarby ingesluit 

is , weer dieselfde is as die oorspronklike kosprys , sodat hy nou 

die produk vir dieselfde prys kan aanbied as waarvoor dit vo or 

die heffing aangebied was . In hierd i e ver band kan die voorbeel d 

aangehaal word van die vuurhoutj ie produsente wat by n styging in 

die kosprys besluit het om die dosie kleiner en die vuurhoutjies 

korter te maak , en sodoende •n aansienlike bedrag aan materiaal­

koste bespaar het . Gevolglik was n verhoging in die aanbied­

ingsprys nie nodig nie en het die produsente geen vrees gehad 

dat die vraag na hulle produk dalk verskuif kon word na siga­

retaanstekers nie . Indien dit s ou gebeur , sou hulle produksie 

mo es inkrimp met die gevolglike onderbesetting van die duur 

beskikbare produksiemasjinerie en n daaruitvoortvloeiende 

ho~r kosprys per eenheid produk , 

Die tydsfaktor is ook van groo t belang by die bepaling 

van die invloed van •n belast i ngheffing op die kosprys . Onmid­

dellik nada t n heffing opgel~ is , en veral a s di t rnaar •n ge­

ringe bedrag is , mag die v ervaardigers verkies om •n gedeelte 

of selfs die h ele bedrag van die heffing by hul kosprys te voeg 

send er om hul aanbiedingspryse te verhoog , liewer as om wry­

wing met di e verbruikers te laat ontstaan . Op die lang duur 

voeg die produsente ogter die bedrag van di e heffing by hul 

aanbiedingsprys en pas dan produksie by die veranderde om­

standighede aan, (Vergelyk SILV£mtl.AN , op . cit . , p . 107) . 
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Ook W. J . VENTER , ( - The incidence of taxation on the 

brewing industry-, Drukkerij J . Heijnis Tsz ., Zaandijk, 

1961, p. 40) is bogenoemde mening toegedaan wanneer by be­

weer dat elke koste-item (belasting ingesluit) in die pro­

duksieproses op die lang duur uit die verkoopprys verhaal 

moex word, anders sal die betrokke bedryf gedwing word om 

produksie te staak . As gevolg van die mededingende karak­

ter van die mark, sal daar produsente wees wat vind dat 

die nuwe heffing so •n groat bedrag by hul totale gemiddel­

de kos te t yvoeg , dat hierdie koste die gemidde~de inkomste 

oortref . Oor die kort termyn egter, mag die produsent ge­

dwing word om •n g cdeelte van sy produksiekoste , selfs vas­

te koste , vir sy eie rekening te neem en dit geld ook ten 

opsigte van belasting, want soos VENTER (op . cit . , p . 54) 

tereg merk: 11 When a price- increasing tax is levied on an 

industry, a new cost item has been instituted" . 

In verband met die uitwerking van aksynsbelasting op 

die Suid Afrikaanse brouerybedryf laat VENTER (op. cit., p . 

22) hom as volg uit . 11 Dit is duidelik dat hierdie nywer­

heid op n baie lae winsgrens werk om daardeur die verkoops­

volume so hoog as moontlik op te skuif en gevolglik die 

maksimum wins te maak . So •n addisionele belastingheffing 

veroorsaak •n afname in die lae winsgrens wat reg aan die 

begin beplan was" . 
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Dit gebeur dikwels dat die do eaneregte nie op die 

klaar ingevoerde produkte nie , maa r op die grondstof gehef 

word wat nodig is vir vervaardiging van die produk. Die 

doel van hierdie heffing is natuurlik om die plaa slike be­

drywe wat di eselfde grondstof vervaardig, te beskerm, maar 

te r selfdertyd g ee son heffing aanleiding tot n ho~r produk­

siekoste vir daardie bedryf wat hierdie belaste grondstof 

verwerk . In hierdie geval vind ' die belasting s y weg tot 

die kosterekening deur die materiaalrekening . 

Om die verhoogde produksiekoste wa t •n heffing op in­

gevoerde grondstowwe tot g evolg het, t e vermy mag die on­

dernemer ham wend tot n plaasvervangende grondstof wat min­

der of niks bela s is nie . Dit is selfs moontlik dat die 

ondernemer in sy soektog nan substituut vir die belaste 

grondstof ·op i :.: ts no.g nfko:q wnt nog goedkoper is as die 

grondstof wat hy voorheen gebruik het. Dit klink verge­

sog, maar in hierdie geval het die belastingheffing indi­

rek n laer kosprys tot g evolg. 

n Aspek wat nie uit die oog verloor moet word by die 

verhoging van n bestaand e belasting of die h effi ng van n 

nuwe belasting nie , is die invlo ed wat son heffing het op 

di e kapitale bedrag wat in voorraad opgesluit i s . Gestel 

dat daar inn seke~e vervaardigingsbedryf normaa lweg eko­

nomiese voorr aad van se maar 10,000 eenhede van •n sekere 
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ingevoerde onderdeel op hande moet wees om te verseker dat 

die produksieproses gladweg kan verl oo p , en dat elke eenheid 

Rl gekos het . Die totale bedrag in voorraad opgesluit is 

dan Rl0,000. Indian daar nou TI doeanereg van 50c per een­

heid gehef word , is dit duidelik dat h i erd i e bedrag na 

Rl5 , 000 sal opskuif as die minimumvoorraad op hande nog 

o.p 10 , 000 eenhede gestel word . Dit is duidelik dat , in­

dien rente op die kapitaal wat in hierdie addisionele voor­

raad bel~ i s as deel van die kosprys beskou word , dan ver­

hoog hierdie belasting die kosprys met TI bedrag groter as 

die heffing self . Indien die ondernemer hierdie kapitaal 

buite die onderneming bel~ het , sou hy d~aro p n aansien­

like bedrag aan rente kon ontvang net . Gast el dat die on­

dernemer die addisionele kapitaal wat as gevolg van die 

belastingheffing benodig word van buite moes leen , s ou die 

rente wat hy daarop moes betaal deel van sy produksiekos t e 

vorm. In hierdie lig beskou , plaas die belastingheffing TI 

ekstra finansiSle las op die ondernemer wat noodwendig s y 

kosprys moet betnvlo ed . 

In teenstelling met die voorafgaande geval waar die 

heffing •n grater styging in die kosprys veroorsaak as wat 

die bedrag van die heffing self is , en dus TI geringer wins 

oplewer, kry ons ook die geval waar die heffing TI groter 

wins t ot gevolg kan h@ . •n Voorbeeld waar •n doeane- of 
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aksynsheffing n groter wins kan meebring is die geval waar 

d~ prysverhoging ho~r is as die bedrag van die heffing. 

Dit kan gebeur omdat die geldeenheid nie genoegsaam deel­

baar is nie, sodat die presiese bedrag van die heffing nie 

van die verbruiker gevorder kan word nie . Gestel •n nuwe 

aksynsreg op wyn van n bykomende 10c per gelling word ge­

hef, dit wil s~ ± 1 . 67c per bottel . Die ronde bedrag waar­

mee die produsent sy prys gaan verhoog sal die boonste en 

nie die laagste ½c wees, sodat hy sy prys met 2c per bot­

tel sal verhoog, terwyl die werklike heffing slegs 1 . 67c 

is . Hieruit blyk dit dat die produsent sy kosprys met die 

bedrag van di e heffing verhoog , maar dat hy sy aanbiedings­

prys met •n groter bedrag verhoog, sodat hy na die heffing 

beter daaraan toe is a s voor die heffing . 

Die afwenteling van •n belasting word verder be!nvloed 

deur die vorm daarvan . Die doeane- en aksynsregte kan of 

spe s ifiek of 11 ad valorem" wees . •n Spesifieke belasting 

word gebas ecr op een of ander fisiese maatstaf soos n 

gewigs- of volume-e enheid , byvoorbeeld •n belasting van so­

veel per pond , of soveel per gelling , terwyl •n 11 ad valor em" 

belasting gebnseer word op die waarde van die produk, by­

voorbeeld n sekere persentasie van die waarde . 

Indien n spesifieke belasting gehef word op al die 

grade van n sekere produk sender inagneming van die koste-
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van die onderskeie gehaltes, mag dit wees dat produsente 

of verkopers van die laer gehaltes dit onmoontlik vind om 

met die produksie voort te gaan, omdat bemarkingstoestande 

sodanig is dat hul aanbiedingspryse nie hoog genoeg opge­

skuif kan word om ook die bedrag van die heffing in te 

sluit nie . Die feit dat die kosprys van hierdie produsen­

te met die bedrag van die heffing gestyg het terwyl hul 

aanbiedingspryse nie met dieselfde bed rag kon styg nie, 

maak produksie vir hulle onekonomies sodat hulle dan die 

veld verlaa t . 

Waar die belasting in verhouding tot die waarde van 

die produk gehef word, dra die produsent van die laer ge­

halte produkte ·~ dienooreenkomstige heffing sodat die kos­

prys en die aanbiedingsprys met dieselfde bedrag kan styg . 

Wannear •n spesifieke heffing op •n produk geplaas word, 

ondervind die ondernemer gewoonlik geen probleem om hier­

die heffing by sy kosprys byte voeg en dit sodoende op 

die verbruiker af te wentel nie , want die verbrui ker dra 

ve rmoedelik reeds kennis van die heffing - al tans vir •n ko :»t 

rukkie wat volg op die begrotingsrede - en i s dus in •n 

beter gemoedstoestand om die verhoogde prys te betaal. 

W.J . DE LANGEN, (-Grondbeginselen van ons belastingstel­

sel,, Samson, Alphen aan den Rijn , 1950, p. 13) s~ in hier­

die verband: 11 Ied er, die zich regelmatig veroorlooft sijn 

/ 
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omgeving met tabakswalm te vullen, betaalt daarvoor vrij­

willig een aanmerkelijk -b-elastingbed.rag". 

Die lis ensiegelde en verpligte derdeparty-belasting, 

wat deur die onderneming j aarliks betaal meet word ten op­

sigte van motorvoertuie wat uitsluitlik vir die doeleindes 

van die onderneming gebruik word , vorm dee~ van die vaste 

koste van die ondernemingGn gevolglik deel van die kosprys. 

Op die brand s tof wat in bogemelde voertuie gebruik 

word , rus daa r •n aans ienlike aksynsheffing, maa r die on­

dernemer wat brand s tof aankoop vir gebruik in sy handels­

vo ertuie is hem kwalik bewus van hierdie heffing . Vir hem 

is die prys dit wat hyper gelling daarvoor betaal en hier­

die bedrag is vir hem •n doodgewone bedryf sonkoste wat deel 

uitmaak van sy produksiekoste, Vir die maatskappy wat die 

brandstof produsecr, is die saak nie so eenvoudig nie. Die 

b edrag van die heffing sal wel by die kosprys ingesluit 

wees, maar ander i nvloede tree ook hier op. Ten opsigte 

van elke gelling geproduseerde brandstof moet aksynsregte 

aan die staat betaa l word . Die maatskappy moet dan ~ be­

drag van~ hale paar honderd duisend rand aan belasting be­

taal, wat eers weer verhaal kan word by verkoop van die 

voorraad . Dit is duidelik dat die produksiekoste nie slegs 

di e bedrag van die heffing moet insluit nie, ma~r ook die 

rente op die bedrag van die vooruitbetaalde belasting . 
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3. EIENDOMSBELASTING 

Belasting op besittings is byna so oud as die mens 

self . Eiendomsbelasting word deur plaaslike owerhede ge­

hef in die vorm van ·n belasting op grond en/of geboue en 

word gebaseer op die kapitaalwaarde daarvan . Vir die pro­

dus ent verteenwoordig die eiendomsbelasting wat hy op sy 

sakeperseel en geboue moet betaal n vaste koste . Oor die 

korttermyn sal dit waarskynlik uit wins g edek moet word, 

maar oor die langtermyn i s dit n koste- element wat deel 

uitmaak van die produksiekoste . Hierdie belasting word 

jaarliks gehef en vorm deel van die vaste bokoste van die 

onderneming . 

In di e geval waa r die ondernemer die perseel en ge­

boue waarin die bedryf gevestig is van iemand anders huur , 

sou reeds by die vas s telling van die huurprys die bedrag 

van die belasting in aanmerking geneem gewees het , sodat 

die huur wat betaal word eintlik uit twee elemente bestaan , 

naamlik •n gedeelte ten opsigte van die belasting en •n ge­

deelte ten opsigte van die gebruiksgenot . Dat huur n vas­

tekoste verteenwoordig, is voor di e hand liggend • 

.. -- -- 4 . SE~LREGTE 

Se~lregte is eintlik n belasting op transaksies waar 
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die se~ls wat gekoop en op die verskillende dokumente oor• 

eenkomstig wetgewing bevestig moet word, slegs n gerieflike 

metode is vir die invordering van hierdie soort belasting . 

Dat se~lregte deel uitmaak van die produksiekoste van die 

onderneming , val gemaklik in te sien en vereis nie verdere 

bespreking nie . 

5. HEREREGTE 

Hereregte, wat gehef word op al die oordragte van 

vaste eiendom, word slegs een keer betaal en sal gevolglik 

slegs vir n enkele periode kosprysverhogend op die produk-

sie kan inwerk . 

6. HANDELAARSLISENSIES 

Vir elke tipe bedryf wat beoefen word , moot •n lisen­

sie van die plaaslike of provinsiale owerhede of die staat 

verkry word, afhangende van vir welke doeleind es die lisen­

sie verlang word . Hierdie lisensie , wat jaarliks hernu 

meet word , vorm deel van die vaste koste van die onderne­

ming en word as sodanig in die kosprys van die produk op­

geneem. 

7 . ANDER HEFFINGS 

Elke werkgewer is volgens wet verplig om ten ops igte · 
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van elke werknemer in sy diens, .byte dra tot die werkloos­

heidsversekeringsfonds . Hierdie bydrae deur die werkgewer 

kan beskou word as~ ~ndirekte belasting op arbeid en dit 

is duidelik dat hierdie item deel van die onderneming se 

bokoste vorm. 

Na aanleiding van die voorafgaande bespreking van die 

verskillende objektiewe belastings wat die kosprys van die 

ond ernemer verhoog, kan die gevolgtrekking gemaak _word dat 

al hierdie heffings deel uitmaak van die vaste bokoste van 

die onderneming en as sodanig deel vorm van die produksie­

koste . 



DIE EOKOSTESTRUKTUUR .EN TOEDELING VAN EOKOSTE 

1 . INLEIDING 

As gevolg van toenemende meganisasie en outomati ­

sasie , speel bokoste ~ steeds belangriker rol omdat die 

di rekte aanwysbare verband van die direkte koste in ver­

houding tot die indirekte koste aan die afneem is . ( Ver­

gelyk A. J.E . SORGDRAGER, - Die verbesondering van indirekte 

koste- , Ongepubli seerde D. Eo .n . proefskrif, Amsterdam, 1961, 

p . 122) . 

Vir die produsent i s dit noodsaaklik dat die koste 

per eenheid produk bepaald moet wees, wat alleen moontlik 

is a s daar by die verbesonder ing van die bokoste ' n oor­

saaklike verband bestaan tussen die bokoste en die produk 

waarheen die bokoste toegedeel word. SORGDRAGER (op. cit . , 

p . 116) b eweer dat om offers wat met die produk in geen 

oorsaaklike verband staan , in die kosprys op te neem, daar­

op neerkom dat daar in die produksiekoste verspillings be­

reken word wat nie daar tuish oort nie en insidentele offers 

is wat geen koste vorm nie en selfs verliese is. Al hier­

die insidentele offers mo e ~ uitgeskakel word. 

Dit is daarom nodig dat, terwyl die belasting wat 

in hierdie skripsie onder bespreking is, deel uitmaak van 
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die vaste vervaardigingsbokoste van die onderneming, TI 

breedv6erige uiteensetting gegee moet word van bokoste en 

die verskillende metodes om di t na produksie toe te deel . 

Die meeste ondernemings is onderhewi g aan dalende 

eenheidskoste to es tande totdat die produksie-o ptimum be­

reik is. Hierdie to cstand van s a ke is grootliks waar om­

dat die bokoste nie aanmerklik styg of daal by •n ui tbrei ­

ding of inkrimping v a n produksie binne die perke van die 

normale kapasiteit van die onderneming nie, so dat die kos­

te per eenheid produk verminder soos die pro duksie - omvang 

to eneem, of toeneem soos die produksie- omvang a f neem omdat 

daar resp0ktiewelik TI a fname of toename in die aandeel van 

die bokoste is wat b e trekking het op elke geproduseerde 

eenheid . 

Die probleem by die verbesondering van die bokoste 

bestaa.n dan daaruit dat daardie koste wat vir die bedryf 

in die geheel aangegaan is , herlei moet word tot koste wat 

aan elke besonder e produksie-eenheid toegereken kan word . 

2 . DIE KLASSIFIKASIE VAN BOKOSTE 

Soos voorheen reeds opgemerk 9 verteenwoordig bokoste 

daardie koste in •n ondern eming wa t nie direk in verband 

staan met •n bepaalde produk , proses of e enheid nie, maar 

wat ten behoewe van die hele produksieproses, met al sy 
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vertakkings, aangegaan moet word . 

Bokoste kan in drie kateg oriee verdeel word, naamlik 

(a) Vaste, v eranderlike en semi- verander-

like b okoste 9 

( b) Vervaardigings-, administratiewe- en 

v erko opsbokos t e; 

(c ) Indirekte arbeid, indirekte matariaal 

en indirekte uitgawes . 

( a) Vaste•, v eranderlike en semi- veranderlike bokoste 

(i ) Vastebokoste 

Die vaste bokoste in TI onderneming verteenwoordig 

daardie koste wat van s o TI aard is dat dit nie geneig is 

om t e s tyg of t e daal so o s produks ie toeneem of afneem bin­

ne die grens e van die n ormale produksiekapasiteit van d i e 

onde rneming nie . Voorbeelde van vaste koste is onder anderc 

die volgende ~ eiendomsbe l asting, huur, waar devermindering 

van duursame produksiemiddel e, versekering van fabrieksge­

boue en toerusting , lisensies , ensovoorts . By ·n toename 

of afname in die produksi e- omvang bly hierdie koste konstan t 

omdat dit nie moontlik is om onmi ddellik i e ts daaraan te 

doen nie. Of daar nou een eenheid of •n duisend eenhede ge­

pro duseer word, die belasting, huur, versekering en lisen­

sies moet betaal word en waardevermindering op die duursa-
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me produksiemiddele moet afgeskryf word. 

{ii) Vera nderlike bokoste 

Onder veranderlike bokoste word daardie koste- items 

geklassifiseer wat met en gewoonlik in dieselfde verhouding 

as die produksie- omvang fluktueer, so os onder a ndere indi­

rekte materiaal, indirekte arbeid 1 kragverbrui k van produk­

siemas jineri e , ensovoorts . Hie r die soort kost e is so nou 

verwant aan die omvang van die produksie dat binne redelike 

perke , TI verdubbeling van produksie TI verdubbeling van ver­

anderlike koste sal meebring . 

(iii } Semi- v eranderlike bokoste 

Die semi-ve randerlike bokoste sal met die totale 

produksi e fluktueer, maar nie in dieselfde verhouding nie . 

As voorbeeld kan dien die geval waar TI maatskappy bcsluit 

om TI derde skof te werk sender om die bestaande toerusting 

uit te brei. Die gevo l g is dat sommige indirekte koste , 

soos byvoorbeeld die salarisse van toesighoudende personeel , 

sal vermeerder. 

Om die effek van v erskillend e bedryfsdruktes op die 

vaste en die veranderlike bokost e te illustreer, kan die 

volgende voorbeeld gegee word. Dit word aangeneem dat die 

normale kapasiteit van die onderneming 120,000 eenhede is. 
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TAB.EL 2 

EFFEK VAN ViRANDERING IN BEDRYFSDRUKTE OP VASTE 

EN VERANDERLIKE KOSTE PER EENHEID . 

Hoeveelheid geproduse er 80,000 100,000 120,000 
eenhede eenhede eenhede 

Veranderlike bokoste: 

Herstelwerk , krag, ens. R8,000 Rl0,000 Rl2 , 000 

Vaste bokoste: 

Belasting, waardever-
mindering, huur, ens . 10,000 10,000 10,000 

Veranderlike koste per 
eenheid R , 10 R . 10 R, 1 0 

Vast e ko ste ~er eenheid R. 125 R.10 R. 08 J ··-

( Bron: eie waarneming) . 

Uit die bostaand e gegewens blyk d i t duidelik dat , 

alhoewel die verander~ike bokoste per eenheid dieselfde 

-

bly ongeag die hoeveelheid wat geprodusee~ wo rd, die vas­

te bokoste per eenheid sal daal namate die produksie- omvang 

uitgebrei word . Die teenoorgestelde is egter ook waar 

n aamlik dat die vaste koste per eenheid sal toeneem na­

mate die produksie - omvang afneem , op voorwaarde natuur-

lik dat die oorkapasi tei t wa t s o o-ntstaan rasioneel is . 

Vir die doeleindes van hierdie skripsie word all een 



46 

die vaste bokoste , omdat die belasting daarin opgeluit l e, 

vir TI volledige bespreking afgesonder . Vir TI ~iteensetting 

van die invloed van die produksie- omvang o p die vaste bo­

koste word die leser verwys na paragraaf vier van hierdie 

hoofstuk . 

( b) Ver vaardigings- , administratiewe- en verkoops- of 

verspreidingsbokoste 

Bogenocmde indeling wat reeds in die eerste hoof­

stuk van hierdie skripsie slegs in hooftrekke gegee is, 

word hier volledig bespreek . 

(i) Vervaardigingsbo koste 

Onder hierdie hoof word al daardie indirekte kos-

te geklassifiseer wat te doen het met produksie, vanaf die 

stadium dat die grondstof by die fabri ek ontvang word tot­

dat die klaar produk gere e d- is om v erkoop te word . Voor­

beelde hiervan is onder andere huur van en belastings op 

die fabri eksperseel en g eboue, waardevermindering van die 

duursame produksiemiddele, ensovoorts , wat as vaste ver­

vaardigingsbokoste ingedeel word en magasynuitgawes , belig­

ting, krag, ensovoorts , wat beskou word as v eranderlike 

v ervaardigingsbokost e. 

(ii) Administratiewe- bokoste 

Onder hierdie h oof word daardie indirekte koste 
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ingesluit wat te doen het met die formulering van die be­

leid, die leiding, beheer _en organisasie van die bedryf as 

geheel, byvoorbeeld direkteursvergoeding , beligting van 

kantoorgeboue, ensovoorts . 

(iii) Verkoops- of verspr eidingsbokost e . 

Hieronder val die indirekte uitgawes wat aangegaan 

word vanaf die stadium dat die produk gereed i s om verkoo p 

te word totda t dit b~ die verbruiker of koper a f gelewer is, 

bv. advertensie-uitgawes, a3.lariss e van kantoorpers on ee l, 

v erspreidingskoste, koste vir die instandhouding van 

de~ t' S' of v erkoo pspun te 9 ensovoorts . 

Die be s taande aksynsbelasting op motorbrandstof dra 

daartoc ·by dat die ondernemer se verspreidings- en a f ­

l ewer ingskoste, v eral as daa r ba ie van motorvervoer ge­

bruik gemaak word , •n groot deel ui tmaak van die verkoops­

bo koste van die onderneming . Die Sentr al e-nuusagentskap 

kan hier as vo orbeeld aangehaal word waar motorbrandstof 

•n groot deel van die verspreidingskoste ui tmaak . Die kos­

prys van die produk of diens is gevolglik hoer omdat di t 

•n grater bedrag van die bokoste - wat weer groter is as 

gevolg van die ho~r verspreidingskoste - moet absorbeer . 

Enige verdere aksynsheffing op motorbrandstof, sal gevolg­

lik die kosprys nog hoer laat styg . 
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(c) Indirekte materiaal, indirekte arbeid en indirekte 

uitgawes 

(i) Indirekte materiaal 

Dit is die koste van daardie tipe materiaal wat 9 al­

hoewel dit nie deel vorm van die finale produk nie, ' onont­

beerlik is vir die voltooiing van die eindproduk, byvoor­

beeld smeerolies, skoonmaakmateriaal, ensovoort s. Dit is 

dan ook in hierdie afdeling waar n do eanereg op ingevoerd e 

materiaal, waar dit vir die betrokke bedryf wat dit invoer 

n indirekte materiaal v er teenwoordig, daartoe bydra om, as 

bo koste-item, die kosprys te laat styg . 

(ii) Indirekte arbeid 

Al daardie arbeidsko ste wat nie meehelp om die same­

stelling, toestand of konstruksie van die produk in een of 

ander stadium van die produksieproses te verander nie, word 

b eskou as indirekte arbeid, byvoorbeeld lone van skoonmakers 

en salarisse van to esighoudende personeel , vakansie- en ver­

lofbonusse , ensovoor ts . 

Ook die bydrae wat deur die werkgewer ten opsigte 

van elkeen van s y werknemers tot die werkloosheidsverseke­

ringsfonds gemaak moet word, word beskou as n indirekte 

belasting o p arbeid. Die hoer indirekte arbeidskoste as 

gevolg van die verpligte bydrae deur die werkgewer laat die 

bo kos terekening styg en lei gevolglik tot n hoer kosprys . 
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(iii) Indirekte uitgawes 

Onder hierdie hoof word alle ander indirekte uit­

gawes wat nie as indirekte materiaal of indirekte arbeid 

g eklassifiseer kan word nie, ingesluit 9 byvoorbeeld onder­

houd van toerusting 9 water, ensovoort s . 

Na aanl e iding van die voorafgaande indeling van bo­

kost e meet da a r gelet word o p die feit dat (b ) en (c), 

naamlik vervaardigings-, administratiewe- en verkoopsbokos­

te, indirekte mat eriaal, i ndirekte arbeid en indirekte uit­

gawes ook nog vas, veranderlik of semi-veranderlik kan wees . 

3. VERSKILLENDE METODES VIR DIE TOEDELING VAN BOKOSTE 

By di e toedeling van bokoste kan daar drie stadia 

onderskei word, naamlik 

( a) di e primere toedeling 

(b) di e sekondere to e deling 

(c) die tersiere to e deling (SORGDRAGER, ·Klas ­
aantekeninge). 

(a) Die primere toedeling 

Die primere to e deling is die eerste stad ium in die 

to e deling van bo k o s t e en ka n be s kou word as die toedeling 

van bokoste na die v erskillende produksie- en diensdeparte­

men te . Die doel van die primere toedeling is om die ver­

skillend e departemente met hul onderskeie aandele in die 
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vaste, semi- veranderlike en veranderlike bokoste te belas. 

(b) Die sekondere toedeling 

Di e sekondere t oedeling bestaan daaruit om die kos­

t e van die verskillende diensdepartemente volgen s ~ bepaal­

de tegniek na die v erskillende produksiedepartemen te toe 

t e deel. Die metode wat mees algemeen gevolg word by die 

to edeling 9 is die volgende: 

(i) Neem die departement wat die grootste a antal 

antler departemente be dien en deel die koste van 

hierdie departement ooreenkomstig die gekose 

bas is toe na al die ander pr oduksie- en dien g­

departemente. 

( ii) Neem dan die diensdepartement wat daarna die 

grootste aantal depar temente bedien en deel 

die k ost e van h ierdie departement to e . 

(iii) Hou met hierdie proses aan to tdat al die diens­

departemente uitgeskakel is . 

Si en verder G.R . CR0WNINGSHIELD ( - Cost accounting: 

principles and managerial applica t ions-, Houghton Mifflin 

Company , Boston, 1962, p . 179 - 180) vir die verskillende 

basisse waarop die k oste van diensdepartemente na produk­

si edepartemente toegedeel kan word . 
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(c) Die tersiere toedeling 

Van die drie koste- elemente, naamlik direkte mate­

riaal, direkte arbeid en bokoste wat die totale produksie­

koste van n taak of produk uitmaak, lewer bokoste verreweg 

die meeste probleme op. Sodra n taak of produk voltooi is, 

kan daar heel gemaklik vasgestel word hoeveel materiaal en 

arbeid hieraan bestee is, maa r daarby moet dan nog n seke­

re bedrag aan bokoste bygevoeg word voordat die kosprys be­

kend is . Die totale bedrag wat aan bokoste bestee is, raak 

eers lank nadat die produk of taak voltooi is, bekend. In­

tussen gaan produksie voort en take en produkte word vol ­

tooi en verkoop. Om die kosprys van elke artikel wat vol­

tooi word onmiddellik na afloop van produksie te kan bepaal, 

moet daar gevolglik van n voorafbepaalde toedelingskoers 

gebruik gemaak word, waarvolgens die bedrag bereken kan 

word wat elke produk aan bokoste moet absorbeer. 

Alvorens n voorafbepaalde toedelingskoers afgelei 

kan word, moet eers vasges tel word of son koers van toe­

pass ing sal wees op die hele produksiestelsel en of ver­

skillende koerse vir verskillende produksiedepartemente 

gebr~ik sal word . Hierdie besluit sal inn groat mate be­

paal word deur die aard van die onderneming . 

Vir die berekening van n voorafbepaalde toedelings­

koers is dit nodig om •n beraming op te stel van die to tale 
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bokoste vir die betrokke periode, gewoonlik n jaar, me t i n ­

agneming van die verwagte produksie- omvang vir dieselfde 

periode . 

Die produksie- omvang kan dan in terme van 

(i) die aantal eenhede geproduseer 

(ii) direkte arbeidsure 

(iii) direkte arbeidskoste 

(iv) masjienure of 

(v) direkte materiaalkoste 

uitgedruk word. As slegs n enkele homogene produk vervaar~ 

dig word, kan die produksie- eenheidsmetode met vrug ge­

bruik word vir die toedeling van bokoste, maar sodr a meer 

as een produk vervaardig word, is hierdie metode onprakt ies . 

Deur die begrote of verwagte bokoste vir die gekose 

periode te deel deur die verwagte produksie- omvang, word 

die voorafbepaalde bokostekoers dan verkry, uitgedruk in 

rand en sent per eenheid, per masjienuur, of as •n persen­

tasie van direkte arbeidskos~e of direkte materiaalkoste . 

Alhoewel hierdie metode vir die toedeling van bokoste na 

produksie eenvoudig lyk, berus die doeltreffendheid daarvan 

op twee b e ramings, naamlik, die beraming van die totale bo ­

koste en die produksie-omvang vir die betrokke periode . 

Wanneer die produksie- omvang begroot word, is dit nood­

saaklik om dit in terme van die normale bedryfsdrukte te 

doen . 
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Die volgende besonderhede kan gebruik word om die 

berekening van die verskillende bokostekoerse te illustreer: 

Begrote bokoste vir die jaar: 

Veranderlik .•• ..... .•. 4,000 R 12,000 

Begrote produksie vir die jaar . . . 
(in eenhede ) ••• oc. • u•• o •• 12,000 

Begrote direkte materiaalkoste ... 24,000 

Begrote dir ekte arbeidskoste .. ... 36,000 

Begrote primere koste •• •o•••• c ooo 60,000 

Begrote direkte arbeidsure .. .... . 18,000 uur 

Begrot e masjienure o oooo o o o c.o " o o oo 8,000 uur 

Uit bostaande besonderhede kan nou aparte toedelings­

koerse vir vaste sowel as veranderlike bokoste bereken word, 

maar gerieflikheidson thalwe word hiE•r slegs een koers vir 

die totale bokoste bereken . 

(i) Die produksie- eenheidsmetode 

Die formule vir die berekening van die toedelings­

koers is: 

Begrote bokoste 
= bo kostekoers per eenheid 

Begrote aantal eenhede 

Deur die syfers wat iL die voorbeeld hierbo gegee is te 

gebruik, word die volgende koer s v erkry: 
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R 12,000 

12,000 
= Rl.00 per eenheid . 

(ii) Arbeidsuurmetode 

Begrote bokoste (Rl2,000) 

Begrote arbeidsure (18,000) 

(i ii) Arbeidskostemetodc. 

Begrote bokoste (R12,000) 

• R 0.666 per arbeidsuur. 

--------------= 
33½% van direkte ar­

beidskoste. Begrote direkte arbeidskoste 
(R36,000) 

(iv) Masjienuurmetode 

Begrote bokoste (Rl2,000) 

Begrote masjienure (8,000) 

(v) Materiaa lkostemetode 

Begrote bokoste (R12,000 ) 

Begrote direkte mat eriaal­
koste (R24,000) 

= Rl .50 per masjienuur . 

= 
50% van direkte materi­

aalkoste . 

(Vergelyk J.J. W. NEUNER, -Co st ac counting principles and 

practice-, Richard D. Irwin, Homewood, Illinois, 1962, 

pp . 229 - 232). Daar bestaan neg meer metodes om bokoste 

toe te deel, (vergelyk NEUNER, op. cit ., pp . 231 - 235) 

maar die wat hierbo genoem is, is die belangrikstes en die 
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wat die meeste gebruik word . 

Die volgende voorbeeld dien om die toepassing van 

die verskillende toedelingskoerse te verduidelik . Neem 

aan dat die verskillende koerse soo s hierbo bereken op hier­

die geval van toepassing is. 

Voorbeeld: 

Die volgende besonderhede is ontleen aan die boeke 

van •n vervaardigingsmaa tskappy . 

Gedurende die maand is •n sekere produksiebestelling 

uitgevoer en die volgende besonderhede i s beskikbaar : 

Direkte materiaal ver bruik • • •• (J • R 2,000 

Direkte arbeidskoste •• e O O O O O e O O • 3 ,300 

Di:rekte arbeidsure gewerk .. ..... 19500 uur 

Ma,sjienure gewerk 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 700 uur 

Aantal eenhede gepro duseer .... .. 500 

Die berekening van die produksiekoste volgens die 

verskill ende metodes wat onmiddellik hier bo behandel is , 

sal dan as volg wees: 
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(i) Die produksie- eenheidsmetode 

Direkte materiaal •.... .. . .... .• R 2,000 

Direkte arbeid .. ..... .. .. ...• •• 

Bokoste (Rl.00 x 500 eenhede) •• 

39200 

. 500 

Produksiekoste .• R 5,700 

(ii) Arbeidsuurmetode 

Direkte materiaal . . ..... . .. .. .• 

Direkte arbeid ..... , . . . • , . , ., . • 

Bokoste (R. 666 x 1,500) ....... . 

Produksiekoste .• R 6,199 

(iii) Arbeidskostemetode 

Dir ekte ma teriaal ... ..... . . , , .. 

Direkte arbeid •.... . ... . .... .. . 

Bokoste (33½% van 3300) •. . . . ... 

R 2,000 

3,200 

1,100 

R 6,300 
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(iv) · Mas jienuurmetode 

Direkte ma t eriaal . . . . . . . . .... . . , . . , ... • R 2 , 000 

Direkte arbe i d •. . ... . • . . .... . . .. . .. • 

Boko s t e • .. ( Rl . 50 x 700) . . . ... .. .. , . • 

Pro du ks i ekoste 

(v) Mat eriaal kost eme to de 

Direkte mat eriaal · · · · · · · ·· · · ·· ··· · ··~• 

Direk t e arb eid •• . . . . .... ... . .. . .. . . . • ; 

Bo kos t e , . .• ( 50% van R2 , 000) •• . . . •• .. .' 

3,200 

1 , 050 

R 6 , 250 

R 2 1 000 

3 , 200 

1 , 000 

Pr oduksiekos t e ••.. . R 6,200 

Uit bo s taande voorb eel d i s dit dui delik dat nie 

t wee van d i e me to des di e se l fde kospr ys tot gevolg h e t nie . 

Dit i s da arom u i ter s n oo dsaakl i k da t d i e to edelings ko er s 

me t groot oorl eg geki es mo e t word . 

4~ DIE EFFEK VAN ' N VERANDERING I N DIE PRODU KSIF-

OMV.ANG OP DIE VASTE BOKOSTE PER EENHEID PRODUK. 

Soo s vro eer i n hier die skripsie o pgemer k 9 word aan ­

gen e em da t di e oorkapas i te i t wat on t s t aan by n daling in 

di e produks i e - omvang ras ioneel is 9 s odat offers u it h oofd e 

van di e oorkapas it ei t as deel van di e pro duksieko s t e b eskou 
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moet word . 

Volgens die ekonomi ese teorie sal TI styging in die 

verkoopprys •n afname in die vraag na die betrokke produk 

tot gevolg h@ . Sodra TI ondernemer nou, by die oplegging 

van TI doeane- of aksynsreg op die produk wat hy b emark 7 d i e 

aanbiedi ngsprys van die betrokke produk verhoog, sal daar 

TI afname in die vraag plaasvind . Die produksie- omvang mo et 

gevolglik in ooreenstemming met die nuwe vraag aangepas 

word . Dit bring mee dat minder eenhede geproduseer moet 

word, want indien die produksie- omvang dieselfde s ou bly , 

sou di e ondernemer met •n oorskot opgeskee p sit wat alleen 

teen •n laer aanbiedingsprys van die hand gesit sou k on wor d. 

As gevolg van die afname in produksie , moet die vas­

te koste van die onde:rneming oor •n kleiner aantal eenhede 

versprei word met TI gevolglike styging in die koste per 

e enheid produk . Hierdie vermeerdering van die eenheidskos­

te is TI direkte uitvloeisel van die belastingheffing . 

Die uitwerking wat TI ho · r aanbiedingsprys, met die 

gevolglike afname in die omset en die produksie-omvang, op 

die vaste koste het , kan met behulp van •n voorbeeld geYl ­

lustreer word . 

Ge st el dat •n aksynsheffing di e aanbiE:dingsprys van 

TI ondernemer met 15% laat s tyg as gevolg waarvan die 
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pro duksie- omvang met 10% moet verminder word . Die volgen-

de besonderhede is oo k verkrygbaar: 

Produksie teen normale kapasiteit ... 10,000 eenhed e 

Verkope teen R8.00 per eenhe i d • 0 • • • • 10,000 eenhede 

Veranderlike koste per eenheli.d • ••• 0 • R 4 . 80 

Vaste ko ste • • . .•..... ... . • . . . .... . .. R25 9 000 

Die eenheidskoste voor die heffing sou as volg 

bereken word: 

Pro duks iekos te : 

Veranderlike kos t e 

10,000 eenhede@ R4 . 80 •. . .• R 48 ,000 

Vaste koste ·· ···••00 000 00 00 0••·· · 25 ,000 

Totaal ..... .. R 73,000 

Koste per eenheid (Ri6:ggg) .~ .. R 7.30 

Die eenhe idskoste na die heffing sal dan as volg 

daar uitsien: 

Produksiekoste : 

Veranderlike kos t e (9,000 x R4,80) R43 9 200 

Vaste koste ··········· ··· ··· ··· ·· 25,000 

Totaal • . ... .. • R68,000 

Koste per eenheid R 7 , 58 
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Uit die voorafgaande besonderhede blyk dit dat die 

eenheidskoste met 28c gestyg het . Hierdie styging is in 

die geheel daaraan toe te skryf dat die vaste koste konstant 

gebly het by die afname in die produksie . Die gevolg van 

die heffing is dat die kosprys van die ondernemer, afgesien 

van die bedrag van die heffing self, met 28c per eenheid 

gestyg het . Dit is verder voor die hand liggend dat hoe 

groter die bedrag van die vaste bokoste is, hoe groter sal 

die styging in eenheidskoste wees . As aangeneem word dat 

vaste koste in bostaande voorbeeld R50,000 was , sou die 

eenheidskoste met 53c gestyg het . 

Die voorafgaande verduideking bevat eintlik die kern 

waarom die probl eem van die invloed van~ belastingheffing 

op die kosprys gaan . Alhoewel dit die bedoeling van die 

wetgewer is dat die heffing op die verbruiker of koper af­

gewentel moet word, is die saak nie so eenvoudig as om net 

die bedrag van die heffing by die oorspronklike kosprys 

van die ondernemer byte tel om die nuwe kosprys te kry nie . 

Soos uit die voorbeeld afgelei kan wordv het die hef­

fing ook die gevolg dat die ondernemer se wins na aanlei­

ding van die hoer kos r ·ys sal krimp . Met inagneming van 

die elastisiteit van die vraag, sal bepaal kan word of die 

ondernemer sy aanbiedingsprys nog met die ekstra 28c -

ui t die vo orgaici.'1.de vo orbeeld - sal k~n verhoog om we er 
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dieselfde wins per eenheid produk te gee . Dit is egter 

te betwyfel of dit oor die korttermyn mootlik sal wees, 

aange sien •n verdere verhoging in die aanbiedingsprys die 

vraag nog meer sal laat afneem en die eenheidskoste nog 

verder sal laat styg . Om hierdie base kringloo p te voor­

kom, sal die ondernemer gevolglik genoe~ moet neem met die 

g eringer vergoeding . Op die lang duur sal hy egter wel 

daarin kan slaag om die volle bedrag van die belasting 

op die verbruiker af te wentel. 

5. KOSTE-VOLUME-WINSVERHOUDING EN WINS- :EN-VERLIESKRUIS­

PUNTONTLEDING 

Koste- volume- winsverhoudings word betnvloed deur vyf 

f aktore, naamlik, verkooppryse, verkoopsvolume, verander-­

like koste per eenh eid, total e va st e kost e en di e produk­

meng s el . (verg elyk NEUNER, -op. cit., p . 805) . 

Di e suks es van •n ond ern eming kan in •n groot mat e 

to egeskryf word a an· di e b ekwaamh eid van die topb estuur om 

to ekoms tig~ besigheidsaangul eenthed e so g etrou as moont­

lik aan di e werklikhej~ vooruit te skat met inagn eming van 

di e invlo ed wat bogeno emd e faktor e op mekaar uito ef en . 

Hierdi e sukses word meest a l in t erme van wins gemeet . 

I 
Wins is afhanklik van drie basies e faktor e : 

, 
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die verkoopprys van die produk, die produksie- en versprei­

dingskoste en die verkoopsvolume. Geen enkele van hierdie 

faktore is onafhanklik van die ander nie , omdat produksie­

koste met inagneming van •n bepaalde winskoers die aanbied­

ingsprys bepaal; die aanbiedingsprys beYnvloed die v erkoops­

volume; die verkoopsvolume bepaal direk die produksie-om~ang 

en die produksie-omvang, soos reeds bewys is, beYnvloed die 

produksiekoste. Hierdie koste-volume-winsverhouding speel 

n belangrike rol by die beleidsbeslissings ten opsigte van 

toekomstige winsmoontlikhede . (vergelyk NEUNER, op. cit., 

p. 793) . 

Die bestuur is maar gedurigdeur besig om antwoorde 

t e probe er kry op •n menigte vrae wa t in verband staan met 

die winsposisie van di~ maatskappy soos ender andere die 

vo J ;::';nde: 

(a) Watt er wins kan verwag word op •n bepaalde 

verkoopsvolume? 

(b) Watter invloed sal •n verwagte verandering 

in die aanbiedingspryse op die wins he? 

(c) Hoe ver kan die v erkoopsvolume daal voor­

dat produks ·; ebedrywighede •n verlies toon? 

(d) Watter verhoging in verkoopsvolume mo e t 

plaasvind om n verwagte vermindering in die 

aanbiedingspryse te balanseer , ensovoorts . 
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Op die vooraf gaande vrae kan •n an twoord vers kaf 

word deur gebruikm.aking van die s ogenaamde wins- en- verlies-

kruispuntontlG ding . Di t is vir topbestuur ·n primere ver.-

eiste om te we e t op watter s t adium die totale inkomste uit 

verkope net gelyk is aan die produksiekos t e , Hierdie punt 

waar die inkomste net genoeg is om di e koste te dek en 

waar geen wins gemaak of verlies gely word nie , word die 

gelykbreekpunt genoem . Daar moet gevolglik bepaal word 

by wat ter verkoopsvolume - en gevolglik oo k die produk­

sievolume - die gelykbreekpunt bereik word . 

Om die gelykbreekpunt t e bepaal, moet koste in 

vaste en veranderlike elemente opgedeel word , waarna die 

gelykbr eekpun t in die vorm van •n vergelyking a s volg u i t­

gedruk kan word ~ 

Inkomste uit v erkope 

by die gelykbreekpunt 
= vast e koste + v e randerlike kos te 

In die vergelyking bly vaste koste konstant vir 

alle verkoopsvolumes 9 veranderlike koste fluktueer in to­

taa l, maar per eenheid van die v erkoopsvolume sal dit 

konstant bly . Deur middel van vervanging kan die v e rkoops ­

volume by die gelykbr~ekpunt dan bereken word. Ges tel dat 

die vaste koste R24,OOO, die veranderlike koste 4Oc per 

eenheid en die verkoopsvolume =Vis . Deur vervanging word 

die volgende dan verkry~ 
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V = R 24,000 + . 40 

. 60V = R 24 9000 

V = R 40 9000 

Ter stawing van die antwoord kan die volgende in­

komstestaat dan opgestel word: 

Inkomste uit verko pe .... .•. . .. R 40,000 

Veranderlike koste 

40% van R40,000 169000 

Grensinkomste ••.. .... . . .. ... .. R 24 ,000 

Vaste koste • .......... ........ 24 9 000 

Netto inkomste .•..•. . ..•.... . . R 0 

Die verkoopsvolume by die gelykbreekpunt 9 uitgedruk 

in eenhede of in rand en sent 9 kan oo k bereken word deur 

slegs die vaste kostc te deel deur die grensinkomstever­

houding . Die grensinkomste per eenheid in bogenoemde ge­

val is 60c. Die gelykbreekverko pe sal dan as volg bere­

ken word: 

R 24 9 000 

60% 
= R 40 9 000 

Grafies kan die wins-en~verlieskruispuntontl eding 

as volg voorge st el word 9 maar hierdie metode is al ietwat 



65 

verouderd s odat daar gevolglik meer waarde geheg moet wo r d 

a an die tweede metode wat h i er gegee word . 

80 

,,--~ 70-
(lj 

0 
0 
~ 60-

~ 

z 
L1J 

uJ JO · 
t-
en 
0 
~20 

GRAFI EK 3. 

WINS- EN"- VERLIESKRUI SPUNT0NTLEDING 

(vaste koste op horison t ale a s ) 

veranderlike kos t e 

j 
10 20 30 40 

I 

50 60 70 

VER.KO0PSV0LUME ~R, 000 8
) 

( Bron: NEUN ER , op. ci t. 9 p. 79Ei) 
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~ Tweede metode om di eselfde gegewens as i n die vo­

rige geval grafi es voor te stel , i s die vol gende : 

GRAFI EK 4 

WINS- EN- VERLI ESKRUISPUNT0NTLEDING 

(v2rander li ke kos t e op hor ison t a l e as ) 

80-

70 

~ g 60 
0 
/)'.. 

'--"50 
uJ 
1-
;l) 

~-
0 40-· 
~ 
z 

10 

I ' 

VASTE K0 STE 

10 20 30 40 70 
VERK00P SV0LUME 

( Br on: NZUN ER , op . cit . , p. 797). 
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Uit albei van die voorafgaande grafieke is dit dui ­

delik dat die vaste k>stGJunstmt b]y ·ong_~o.g die produks i ·c- of 

verkoopsvolume. Di e v eranderlike koste da a renteen bly kon­

stant per e enhe i d , maa r fluktueer in totaal i n d i e selfde 

verhouding as die produksie- of verkoopsvolume . 

Om vas t e stel wat die invloed van •n b e l ast inghef~ 

fing op die verkoopsvolume en gevolglik di e produks i e-om­

vang sal wees , kan die ondernemer die wins- en--verli&skruis­

puntanalise dus met vrug aanwend . 

As aangeneem word da t . dies e lfde besond erhede wat i n 

die voorbeeld op bladsy 59 gegee i s hi e r van toepassing 

is 1 kan die invloed van di e heffing as volg grafies voor­

geste l wo r d~ 

GRAFI EK 5/ . ... . . . , 
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GRAFIEK 5 

WINS- EN-VERLIESKRUISPUNT0NTLEDING 

(afname in produksievolume as ge­

volg van belastingheffing) 

Wins t een 100% kapa siteit ~ 
To tale koste teen 1007~ kapas i t e i t ~") 

( R7 3 9 000) , , ; 
, 

10 0 30 40 50 60 7 0 

PR0DUKSIEV0LUME (R,000 8
) 

(Bron ~ e i e waarn eming ) 
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Uit d i e voo raf gaande diagr ammatiese v oorstel l ing 

van d i e i n vlo e d van n b elas tingheff ing op die onderneming , 

ka n met een oo gopslag o pgemer k wo r d i n watt er ma t e d i e wins 

afgeneem h e t . •n Ver der e oorweging i s die fei t da t d i e vas­

t e koste va n R 25 9 0 00 wat voorheen oo r 10,000 eehhede v er­

spre i was 9 n ou oo r slegs 9 9 000 eenh ede ver spr ei mo e t word , 

wa t dir ek aanl e i din g gee ·tot n v er h og i ng van d i e pro duksie­

k o s te per eenhe i d . Dit is dan o ok om h i er die rede da t d i e 

win s bui t e v er h ouding a f g eneem h e t i n ver gel yki ng me t d i e 

afname in d i e pro duks i e - omv a n g . 

I n di e v o lgende v oorb e e ld wo r d v eronders t e l dat 

die ondern emer as gevol g van d i e e l as t isi t eit van d i e v r aag· 

oor di e kortte rmyn ni e d i e b e l ast i ngheff i ng o p d i e ve r brui k­

er kan afwen t el n i e en da t d i e heffin g n styg i ng i n v as t e 

koste meebring van R 5,000 ~ Neem aan dat 50 , 000 a rt i kel s 

v erko op word t e en Rl.00 $tuk en da t vaste en verander like 

kos t e r e spektiewel i k J0c en 50 c be dra •. 

GRAFIEK 6/ •. . .... . .. . 

/ 
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GRAFIEK 6. 

WINS- EN- VERLIESKRUISPUNTONTLEDING 

(Toename in vas t e kos t e ~s gevolg 
van belasti ngheffing ) 

Wins n a bel asting -~ 
(R5 , 000) 

Wi ns voor bel as ting 
(Rl0 , 000) 

I 

Gelykbrfekpt?-n t 
voor be+asting 

Vas t e 
kos t e 

VERKOOPSVOLUME ( R, 000 e ) 

/~ R 2 ~ ooo 

(Bron : ei e waarnoming ) 
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As g evolg van di e h effing is dit duidelik dat, 

t er vvyl di e to tg, l e koste me t s l Gg s 1 2½% ges tyg he t, di e 

ve ilighe id sgr ens van d i e ond ern emi ng me t 50% g akrimp h et , 

wat d i e betro kke onder nomi ng ba i e kwesbaar maak . I nd i en 

d i e ondernemGr n i e daar in s ou kon s l aag om d i e be l a s ting 

g eh eel of g edea l t elik a f te wentel n i e , s a l hy waar skyn­

lik pr oduks i e mo8 t s t aak . 

Di e wins - en - verli eskruispuntontl ed ing s oos i n 

d i e voora f ~aan de bl a ds y e aangege e , h - t he el wat gebr eke , 

wa a rvan Gen di e f e i t is da t d i t sl egs opgest el kan word on­

der s ta t i es e to esta nde wat in di o wer kl i ke b edryf s l ewG 

no oit ond s rvind ka n word n i e . Ten s py t e van h i er d i e b e­

pGrki ngs , i s di t eg t er ' n nuttige b estuurstegn i ek en s te ek 

daar t rouens h eol wa t waard e i n di e volgend e woord e va n 

CRO'VN I NGSHI ~LD ( op c i t ., p. 404 ) : 11 Scientifically pre pa r ed 

from reliab l e da t a , the br eak- ev en analysi s in tr.a i n ed 

hands i s a u seful tool'' . Om hierdie r edo i s dit dan ook TI 

waard evoll e hul pmi dde l by di a b epaling van di e invloe d van 

TI b el a s tingheff i ng op die kos pr ys . 

I 
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HOOFSTUK IV 

DIE TIPOLOGIE VAN DIE BELASTING 

1. I NLEIDING 

In di e voorafgaand e hoofstukke is di e v e r s kill end e 

a spe kt e van daardi e b e l a sting wa t ' n invlo e d op di e kos prys 

van di e ond erneming uitoe fen~ breedvo erig bespr eek me t b e ­

trekking tot di e ma t e waarin hi erdi e b e l a sting di e ko s prys 

a ff ekteer as ook di e b eh a ndeling daarva n in d ie ko s t e r eke­

n inge . 

Om uit t e vind ho e h i erdi e obj ekti ewe b e l as tings i n 

d i e pra kty k to epass ing vind 9 is ' n ti en ta l pla a slike onder­

n e mi ngs beso ek ~aar di e v erla n gde inlig ting v erkry i s uit 

•n ond erso e k van d i e s ta t e 1 r ekeninge 1 f a kture e n d oku ment e 

i n v e r band me t d i e invo e r van s e k e r e produ k t e . Waar b og e­

n o emd e dokument e ni e b e s k i kba a r was vir insao ni e , i s di e 

gevra a gd e i n lig ting mond eling me eged eel. 

Om ui t vo ering t e g e e aan hi erdi e pr akt i ese onde r s o e k 1 

i s d i e volgend e ondernemings bes o ek: 

(a) ' n Bo ekhande l a a r 

(b) TI Al gemen e g rootha nd e l aar 

(c) TI Ha nd e l a a r in s portg o e der e 
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(d) TI Mo torhand el3a r 

( e ) TI Al g emen e handel~ar 

(f) TI Handelaar i n motorond erde l G 

(g ) TI Drankhandelaar 

(h) TI Handelaar i n sag t ewar e 

In slag s TI paa r gava lle wat ond a r so ek i s , ha t d~ar TI 

d i r ek t~ vs rban d bcstaJ n tuss en di e be l as t i ng en d i e kos pr ys 

va n d i ~ ondernemer, naaml i k daard i e gova ll e waar di e ond er­

n 3mer s elf verantwoorddlik was vir d i b e t a l 1ng va n d i e hef­

fing . In die and er geva ll e waa r diG plnaal i k& handu l aar 

va n f a br i kant e of groothand~l aars Gen of maer pr oduk t e w~3r­

op be l a sti ng bataa l baa r i a, aankoo p j i s d ~d i nvlo cd va n di e 

haff ing op d i e k ospry s maer v ersk3ns d~urda t ·d i 0 be drag 

va n di e hef f ing alr, eds by d i e prys van d i e pro duk i n6 c-
-

sluit is deur d i e f abr i kan t of d i e g ro othand el a~r. Di e 

handalaar bs t a l ge~olgl i k onb ewus ook TI s ekar e bedr~g a~n 

bvl a sting en wen t el d i t n e t so onwe t end weJr op d i e v 0rbrui­

k2r af. In een geva l vo er een van di e b c t r okk e onddrn ~mers 

•n produk i n waaro p -g e· n doea n eregt e geh f word ni e , me t d i e 

gGvolg da t be l ~s ting ge2n invlo ed op s y kos pry s uit,oefan 

ni e . 

By n i a een van hi erd i e ondernemings b ostaan an i gc cr ­

kende kosteb cr ekeningstels al n i e omda t daar blykbaqr n i a 

TI beho eft e aan so i 0ts gevo el word ni e of waar dit v0 l Gd -
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voel word~ dit uit onvermo of ~ a ans ' n gJbr 8k nn k ennis 

v::m di s;: t0 Gp'1ss ings moontlikhed t: d·::1. ·1rv"ln 9 ni 0 in6 e: st0l word 

n i a . Di 0 a anb i e di ng spr ys o ~ord gevolglik d eurg3qns v3sge­

st8l deur sl ags TI pc r s0nt3si a wins opsl~3 by d i o kos pr ys -

w~ t in al d i a g av 112 d i e faktuur pr y s i s - by t a vo eg . In 

p~r 2gr a~f dri a va n h i or d i G hoo f stuk s a l d2~r v Jr uer i nge­

g ~an word op d i e v ~rband tus □ an d i e h effing en h i 8rdi - m0-

tod G V3n kosprysb er ck Jn ing . 

By di e b ~oord ~ling van d i e b 1s ond crh2d a na t h i ar 

V8rska f word 9 d i an dasrop g ol bt t a word d~t d i t v9n t o Jp3s ­

sing is op di e j a 8r 1 965 . 

Tyd 2ns d i J on d-Jrso ek h e t d i t b3. i 8 dui ch: li lc _; ,Jb l yk da t 

a l di e hand8l~ar s h aelt em~l onbdwus di e obj ekt i ~w b be l a s ­

t i n ~ in t wa - gro e pa ske i ; ni e omd 1t hull e dit u i t druklik 

gGno~ ~ hJt nie, ma a r omd~ t hull ~ t 0l ~ans n ~t in t ~r ~a va n 

doJ~n 3- ~n aksynsr egt J a s kos prysv ~r h og end e be l i stinJ g a­

~: 23 t h ot 0n d i e i nd ur kospry3v erhogand ~ bel a sting h e ~lt e­

ma l v ;:; rswyg h 0t . Guvolg l i k s '11 d i o r 2s ul t ~t t e v :111 h i..jrd i ,~ 

ond rso ak dan ook ondar hi ordi c tw 00 hoofd u e _ng~ bi Gd word , 

n ::umlik 

(i) doeanc- en ~ksynsrogt e ~n 

(ii) ander kosprysverhog0n d 2 b ol ~stings. 
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(i) Doeane- en a ksynsregte 

Vervolgens sal daar n ou nagcgaan wo r d in hoeverre 

bogen o emde belasting die k os prys van di e ondernemings wat 

vir die ondersoek uitgesonder is , affekteer . 

( a) Die bo ekha ndelaar 

Bogenoemde onder nemi ng is volgens mondeling e m de­

deling nie onderhewig aan eni ge belasting1nvloede ni e . Op 

die bceke wat ingevo e r wo r d, is geen h ff ing betaalbaar 

nie. Di t is my meegedeel dat daar tot onla ngs •n h eff ing 

van 5c per bo ek betaal was o p die sogenaamde slapbandboeke, 

maar dat hierdie h eff i ng weer afgeskaf i s me·t die gevolg 

dat belasting op di e huidige oo mblik geen invlo e d op die 

kosprys uitoef en nie . 

(b) Die algemene groothandel aar 

Hierdie ond erneming ondervind ook geen direkte in­

vlo ed van die belastingheffing n i e , omda t d i t a l di e pro ­

dukte waarin hand8l gedryf word van die h oofkant oor ont­

vang. Die hoofkantoor v oer n groa t verskeid enhe id pro­

dukte in waarop wel doeaneregte betaal word met di e gevolg 

dat die prys waarteen daard i e produkt 8 by di e plaas like 

t a k g e lewer word, we l die bedrag van die heffing insluit 

en hulle ni e eers bewus i s daarvan nie. In die b e trokke 

geva l is di e invlo ed van die b e lasting v erskans sodat di e 
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ondernemer eintlik nie eers we e t dat hy di e be l a sting op 

die v erbruiker a fw entel nie en dan gewoonlik ook n og TI be­

drag afwen tel wa t groter as die bedrag self was 9 soos sal 

blyk uit TI l atere bespreking . 

Alhoewel die pla~slike grooth andelaar volgens monde­

linge me d edeling geen invlo ed van die be l asting op die k os­

prys ondervind nie 9 dra die belasting wat d eur die hoof­

kantoor betaal word wel daart o e by om die kosprys van die 

betrokke groothande l aar te v erhoog . 

(c) Die handelaar in sportgoedere 

Hierdie betrokke handelaar betaal doe~n e r egte op a l 

di e sportb enodigdhede wat ingevoer word 9 ond er andere ten­

nisrakette en - snare , rugbyskoene en -ba lle , krieketballe 

en - kolwe, spykerskoene, visvangger Gedska p, ensovoorts . Al 

die goed ere wat d eur die betrokke firma ingevo er word, word 

per pos v ersend sodat invo erregte daarop by d i e plaas like 

poskantoor betaal word. Ui t die s tukke wat aan my voorge l~ 

is d eur die handelsbank wat namens die betrokke handelaar 

di e betalings do en , het dit geblyk dat die doeaner egte op 

alle sportgoedere 25% van die kosprys bedra en as volg be­

r eken word 9 (All a sy i~rs is denkbeeldig, bahalwe die persen­

t asie d o eaneregte): 
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Kosprys in die land van herkoms •.. ... .• 

Plus po sge ld . ,, o '° .. ... .. C> • " " C, ••••• ~ • • •••• 

skeepsvrag 

as surans i e • ••• ••• • •••••••• • • • •c• •• 

Plus 25% invo erregt e op Rl08 

Kosprys van d i e handelaar 

. .. . ... ... .. 

R 100 

2 

3 

3 

R 108 

27 

R 135 

Dit is ba i e dui d e lik dat di e do ean e r eg in hierdie en 

in a nd e r soortgelyke gevalle di e kosprys van di e ond ernGmer 

verhoog . Uit di e voorafgaa nd e voorb ee ld blyk dit v erd e r 

dat die bedrs g waarop belasting betaal word di e oorspronk­

l i ke kospr ys is soos in di e l a nd van h erkoms plus alle an­

d er uitgawes om di e produk bie r t e kry. Dit bcteken dat i n ­

v oerregte ook b e t aal word op posgeld, skeepsvrag en assuran­

sie - 1 n b eh a nd e ling wa t myns ins i ens nie bai e r egve rdig is 

ni e . Gestel maar da t a l di e koste om di e produk hi e r t e kry 

R20 b e dra h e t, da n so u die heffing RJO en di e kosprys vir 

di e handel ~ar Rl5 0 gewees h et . 

Behalwe vir di e grot er kap i t a le uitleg va n di e h ande­

l aar, wat e intlik tot sy v oordeal strek s oo s in pa r a graaf 

drie a ang etoon s a l word 9 hou hierdie behand e ling vir die 

ond ernemer geen n a d ee l in ni e , want uiteind e lik is dit die 

v erbruiker wat di e l as moet dra omdat die handelaar ·n gro ­

t e r bedrag a s di e b e drag van die h effing op di e v e r bruiker 



a fwe-n te l . 

(d) Di e motorhandelaar 

Bogenoemde onderneming is ~ h sndo l aar in motorvoer­

tuie en pl aas i mpliment e . Di e hand e laar self word n i e aan ­

spree kl i k geh ou v ir die beta ling van di e aksynsr eg t e nie -

dit word d eur di 3 f a brikant b e t aa l - maar hy is hom tog 

d 2eglik b ewus van di v bedrag waarmee sy kosprys as gevolg 

va n die hef f ing v e rhoog word, omd a t al di3 besond erhed e 

verskaf word i n di 8 prysbul l t i ns wa t d e u r die fab r ika nt 

uitgere i k en aan die handalaar g estuur word waarin die skry­

war hiervan insae g3had h e t. Die volgend e tabel to on aan 

in watter mate aksynsregte op plaa slik gemont.ee r d€ ~ot.or­

vo ertui e di e kosprys v a n di e h a ndel ar v 8rhoog . 

TAB~L 3/ 
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TABEL .3 

AKSYNSREGTE OP PLAASLIK GEMONT 6ERDE MOTORS 

Item 
nr. 

Model Kl ,::dnh3.n­
delsprys 
by die kus 
(Sond er be-
l as ting) 

Aksyns­
regt e 

Kl e inhan­
delsprys 
by di e 
kus ( be­
l as ting 
ing_eslui t 

~-----------~i--------+-------+----- - -1 
105 E 

12.3 E 

11.3 .J; 

118 E 

118 E 

120 E 

( Bron 

Anglia Standard Rl060 . 40 

Anglia Super 122.3.00 

Consul Cortina 
Tudor De Lux e 1268.10 

Consu l Cortina 
Fordor Super 1521.20 

Consul Cortina 
G.T. 1642.90 

Consul Corsair 
Tudor De Luxe 1475 . 40 

Rl71.60 

176.00 

185.90 

195 . 80 

199.10 

204 . 60 

Rl2.32 

1399 

1454 

1717 

1842 

1680 

Prysbulletin uitger eik deur Ford Motor Co . of 

S . A. (Pty) Ltd. , 19 Nov. 1965. Bulletin No . DP 27) 

Die meest e motor e ionaar s is egt er he elt emal onbewus 

van di e aansienlike bedrag wat hull e aan bel as ting be taa l 

wanneer hulle •n motor koop en di t · i s dan ook om hierdie r e­

de dat di e belasting so maklik op di G verbruiker a fg ewen­

t el kan word . Indi en di e prys van die motor vergelyk sou 
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word met · wat die prys van dieselfde motor in Rhod esie is 

waar geen aksynsreg betaal word nie, sou di e v erbruike r gou 

agterkom watter aanmerkilike b edrag aan belasting by die 

v erkooppprys ingesluit was. 

Uit die voorafgaande tabel is dit duid elik in watter 

mat G die kosprys van die h a nd e l aar v erhoog word deur die 

aksyns regte, wat in hierdie voorb eeld ~n heffing v a n 12 

tot 16% op die oorspronklike prys v erteenwoordig. 

Dit is van bela ng om t e weet dat geen aksynsreg · be­

taalbaar is op kommersi~l e vo ertui e , trekkers en l andb ou­

implimente ni e . 

(e) Di e algemene handelaar 

Die bogeno emde handelaar vo e r o .a . ook sp8e lgo e d in. 

Op ' n besending speelgoad wat g e durend e Mei 1965 uit di e 

V.S. A. ingevoer is en wa arvan die v. a .b. waarde R491 b edra 

h et, was die doeaneregt e Rl22.75, d.w.s. ' n h e ffing van 

25%. Die R491 was as volg opgemaak~ 



81 

Kosprys in die l~nd van herkoms ........ $ 665 .60 

Spoorvrag o • o ... .. . o • • o ••••• • •• • • o • • • • • • • 6 . 08 

Karweigeld na kaai .. .. . . . •. ...•. . . ...• . 4.75 

Hantering en inklaring ... ... ..... ., .. ... 16.00 

Totaal $ 682 . 43 

( L. W. $ 682 . 43 = R491 ) 

Behalwe die doeaneregte van Rl22 . 75 7 moes d i e betrokke 

h~ndelaar ook nog Rl5.09 hawegelde, R7 uitklar ingsfooie en 

R2.43 diverse onkoste betaal het, wat die totale kosprys 

van die besending dan op R6J8.27 te staan bring - 'n verho­

ging van 30% op die kosprys voor belastingheffing . 

Die voorafgaande besonderhede is geneem uit die doku­

mente wat op die betrokke besending betrekking het, en wat 

aan my getoon is. 

-Een van die verkoopsvoorwaard es van bogenoemde besen­

ding is dat die handelaar nie die prys e mag besnoei nie . 

Hy is gevolglik verplig om een van die artikels uit boge­

noemde besending, wat in di e V.S . A. R2 . 25 per eenheid ge­

kos het en hier afgelewer word t een R2.29 per eenheid 9 vir 
' 

R?.20 te verkoop - ' n winsopslag van nagenoeg 154% op sy 

kosprys . 



(f) Di e handelaar in mo toronderdele 

Di e basonderhede wat in tabel 4 weergegee word 9 is 

gebas e er op ' n mondelinge mededeling deur een van die werk­

n mers van di e betrokke firma en h e t betrekking op verskil­

lende bes endings motorondele wat uit v erskill ende l and e in­

g e vo er is. Volg ens my segsman is di e k oers waart een di e 

v erskillende invo ere uit d i e VGrakill ende l ande belas word 

ook nie di e s elfde nie a s gevolg van voorkeurtar i ewe wat op 

s ekere invo ere va n toepassing is. Die volgende t abe l t oon 

dnn di e do aaneregte aan wat betaalbaar was op ' n pa ar inge­

vo erd e be sendings motoronderdele: 

TABEL 4 

DOE NZREGTE OP ,1QTORONDERDELE 

ONDERDELE 
KOSPRYS DOEANEREGTE 

I NGEVOER 

DUI TSL_ND RJ41 . 82 R68.60 

ENGBLAND 59.68 12 .00 

KANADA 125.90 22.40 

V.S. A. 279.80 49 . 60 

J APAN 683 .7 5 20 . 41 
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Omdat di e inligting wat verskaf is nie duidelik geno eg 

is om daaruit t e kan a flei of die kosprys soos dit hierb o 

in die tabel gegee is, die bedrag van di e belasting insluit 

of nia, kan daar _gevolglik ni G b epaal word watt er p ersenta­

s i e va n die kosprys d i e heffing uitmaak ni . 'a t egtEr dui­

dclik is, is dat di o b edrag van die h effing by di e ond e r ­

n emer se kosprys ingesluit word. Volgens monde linge mede­

d e ling word di e aanbiedingsprys in di e betrokke onderne­

ming bepaal d eur TI winsopslag va n gemidde l d 100% op die 

kosprys , sodat die aanbiedingsprys dan telkens me t ' n be­

drag tweemaal so gro at as di e heffing sal styg vir e lke 

le v an di e bedrag waarme e di e heffing v e rhoog word. As ge­

vo lg van d ie on e l ast i ese vraag is dit dan ook bai e maklik 

om hierd i e belasting op die verbruiker a f te wentel . Dit 

sal verder in di0 volg ande paragr aaf v a n hierdie hoofstuk 

v erduidelik word. 

(g) Die drankhand elaar 

Die nie- noodsaaklike aard van die produkt e wat hier­

di e ondernaming bemark, maak dit uit ers geskik vir d i e hef­

fing van do eano- en aks y nsregte. Om aan te toon hoe TI be­

langrike bron van inkomst e hierd i e b e l a stings op wyn, spi­

rituali e~ en bier wa t deur die verbruiker betaa l word vir 

di e staat is, word deur die volgend e tabel b ewys: 
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TABEL 5 

AKSYNSREGI NVORDERINGS I N DIZ REPUBLIEK V_N SUID- AFRIKA 

Jaar get;indig Jaar geeindig 
31 .3.1964 31.3.1965 

Spiritua li e~ R36,568,046 R44,570?233 

Wyn 7,448 ,7 99 8,019,131 

Bier 10, 8 00, 851 15, 566 ,75 4 

TOTAAL R54,817,696 R68,156,118 

( Bron : - 1'line, Spirit and Malt- j Maandb l ad vir die Suid­

Afrikaans~ drankhand el , Pro Ecclesia Drukkery, Stellenbos ch, 

Juni e 1965, p .20). 

Die syfers in bostaande tab e l spreek boekde l e . Dit gee 

in die eerste plek n aanduiding van die bedrag waarmee die 

kosprys van a l kohol i ese drank verhoog word en in di e twee­

de plek kan hiervan di e h oe ve e lhe id drank wat in die Re­

publiek verbruik word, afgelei word, as in aanmerking ge­

neem word dat die aksynsbelasting op •n bottel brand ewyn 83 c 

per bottel bedra . 

Die plaaslik ' j r ankhandelaar wat besoek is, voer wh i s ­

ky uit Skotland i n. Om aan te toon in watter mate die do e ­

an ebelasting die kosprys van whisky die hoogt e laat inskiet, 

kan geno em word dat die belast ing op n kis whisky van twaalf 
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bott e l s R21.00 bedra. Die doeaneheff i ng dra gevolglik 

Rl.7 5 by tot die kosprys van alke bott e l whi sky wat d i e 

pl aas like handelaa r op sy rak het. Hi e rd i e belast i ng op 

d i e whisky i s amper gelykstaande aan d i 2 kl e i nhande l sprys 

van een bo ttel Suid- Afrikaansv ervaa r digd e bra nd ewyn waar 

d i e a ksynsreg ook by d i e pr ys v a n di e brandewyn i nges l uit 

i s . Dit i s f e i tlik onmoont l ik om aan TI g e v~l te dink waar 

en i g e h effing d i e kosprys van TI pro du k nog so ka n l aa t op­

sk i et as wat die geva l is me t ingevo erd e wh i sky , en t og 

l aat d i e egt e whiskyverbruiker horn nie afsit deur die hoB­

pr ys wa t hy moat betaa l ni e . 

(h) Di e hand e l aar in sagt e ware 

In die geva l hi er ond er b es preking , word niks i nge­

vo er nie, maar dit is my mond e ling meegedeel dat in die be­

t r okke onderneming daa r wel ingavoord e st owwe aangehou word 

wat van ' n g r oothandelaar aangekoop is . Volgens mededeling 

i s die do eaner egte op tw oe d en pakmateriaal r espektiewelik 

30 en 15% va n die kosprys daa rva n . Dit is dan gemaklik i n 

te sien dat hiordie h e ffing w~l ' n invlo e d op die kosprys 

van die onderneme r hGt, want indien daar ge en heffing op 

di e betrokke ma t eri ~l o wa s nie, sou di e prys wa rt ean dit 

van die grooth~nd e l aar v er kry was 9 heelwa t minde r gewees 

h e t . Di o betrokke handelaar betaal di e b e l as ting onwetend 

en wend dit onwetend weer op d i a v erbruik ~r a f . 
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Na aanleiding van die doeane- en aksynsheffinge soos 

toeg~~ak in die paar geyalle wat hier bospreok is, kan dit -, . 
! 

me t reg b ewe er wqrd dat hierdie tipes van bela sting v orre-

weg die belangrikst e is van al di e obj e_ktiewe belastings 

en da t geen a nd er b elasting so TI groat invloed op die kos ­

prys uitoefan ni e a s juis di e do eane- en aksynsheffinge nic . 

(ii) And er kosprysverhogend e belasting 

In ni e een van die gevall e wat ondersoek is, word 

oorweging gcskenk a an and e r kosprysverhogende belastings 

as do eane- en aks ynsregte by di e b epaling van die kosprys 

ni e . Dit mag we l i~ ~anmerking g en eem word om die aanb i e­

dingspry s va s t e st e l omdat di e algemene g e voel is dat die 

winste groat g eno eg moet we e s om hi erdi e it ams 9 soos se~l­

r eg t e , lis ans ies, eiendomsb el a sting, motorvoertuigbelas­

ting en die bydraa tot die werklooshe idsversekaringsfonds 

deur die werkgewer, te dek. 

Die h a ndela ar gaan .~an blykbaar va n die veronderstel~ 

ling uit dat di e p ersentasie winsopslag op di e kosprys groot 

g ~noeg moet we e s om hierdia _kostes t e dek . Vir di e. hande~ 

laa r, anders a s di e geval by di e produsent 9 verte enwoordig 

sy kosprys daardi~ b e drag- wat hy a a n di ~ fabrikant of die 

groothandela ar mo e s betaal plus all e a nder onkost e s om die 

produk op sy p e r s eel te kry en verd er het hy vrede met die 

wer e ld. 
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3 . WINSOPSLAG OP DOE.A.NF,- :EN .A. KSYNSREGTE 

Te rwy l die wetgewer bedo e l het dat die ond ern emer of 

di e hande l aar die do eanc- en aksynsregte op d i e v erbruiker 

mo et a fwent e l, i s dit te b e t wyf e l of dit die bedo e ling wns 

dat telkens TI bedrag grater a s di e heffing afgewentel moet 

word. Dat dit wel die geval is, h et geblyk uit die ond e r ­

soek wa t p l aaslik ond e rneem is. By die v e rhoging van TI 

bestaande of die op l agging van TI nuwe be l asting , behoort 

daa rdi e ond ernemer s wat hull e aanbiedingspryse bepaal deur 

sl egs ' n sekere persentasie winsopslag by hul k os prys by 

t e voeg, e intlik hierdie v erhoging te v e rwelkom omdat d it 

vir hulle •n grater wins bet oken . Hierd i e . b3wering kan me t 

behulp va n d i e volgand e voorbee l d v erduid elik word : 

Gest e l dat TI ondernemer TI a rtik~l invoer w~arv3n die 

kosprys i n di2 l and va n herkoms R24 is , dat doea nar · gte 

daa rop 25% bedra en dat hy 100% by di e kospry s vo eg om die 

aanbied ingsprys te kry. Di aanbi edingsprys sal dan as 

volg bereken word : 
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Kosprys in l and v a n h erkoms •. . ... . .. . . . R24 

Do ean eregt e (25% va n R2 4 ) . . . . . . . . . . . . . 6 

Kosprys van di e hand e l aar ..•..•.... .. . R30 

Plus 100% wins ops l a g • . . . . . . . . . . . . . . . . . 30 

AEJ,n biedings prys • . • • • • . . . . .. . • . . . . . . . . . • R60 

Brutowins R30 

Indien aangen e em word dat g e en b e l a sting b e taa lbaa r was 

ni e , sou di e hand e l a a r s e aan b i ed ingspr y s R24 + R24 = R48 

bedra het. Deur di e h effing van R6, skuif die a anbiedings ­

pry s op tot R6 0 s o da t n i e s leg s d i e bedra g van di e be l as ­

ting o p d i o v erbruike r a fg ewent e l wo r d ni e , maa r •n b ed r a g 

t weemaal so g root . 

Ges t e l nou da t di e bes t Rand e hef f ing o pgos kui f word 

n a 33½% . Di e aanbi e d i ngs prys s a l da n a s volg b e r eken wor d~ 

Ko spry s in l a nd van h e rkoms 

Dooane r egt 0 .. . ( 33½% van R24 ) 

R24 

8 

Kospr ys van di e hand e l a a r . . . . . . . . . ... . .. R32 

Plus 100% wins o ps l ag . . . . . • . . . . . . . . . . . . . 32 

Aanb i e d ing~prys . . . . . . . ...• . .... .. .. . . . . . R6 4 

Br u towi n s R32 
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Terwyl die do eaneregt o me t R2 v e r me erder h e t, het die 

a a nbiedingsprys me t R4 v e rhoog soda t d i e brutowins ook me t 

R2 gestyg h et . Uit d i e voor~fgaand e voo r b eeld is dit dui­

d alik da t di e h effing ni e a ll een di e ko s prys van di e ond er ­

n eme r v erhoog ni e , maar ook sy wins. Da t hi erdi e gebruik 

op a lle ond ernemers of h a n de l a a r s van t oe passing is, word 

gla d ni e b ewee r ni e , m~ar da t dit we l in di e pr a ktyk so 

aangetr ef word, i s ba i e seker, s oo s di t trouen s ui t die 

ond er s oe k t er . p l a a t se b ewys is . 

4. AFLt..IDINGS 

Na aanl e iding v a n di e voora fg a a nd e onderso e k , ka n di e 

volgend e af l e idings g emaak word ~ 

( a ) Di e mues t e ond e rn eme r s wa t TI produk aankoop waarop 

a lreeds d eur d i e vorig e hand e l a a r of f a b rika nt b elasting 

b e t ~al i s , dink se ld e of no oit da a r a a n da t s y kosprys b e i n ­

vlo e d is d eur d i e he f f ing ni e . 

(b) Di e kospr ysv a s s t elling by di e gewon e h and c l s onder­

n emings geski od op •n h ee l t emal v erskil l ·:ind u b a s i s ':'. S by •n 

v erv~ar d i g i ngsond or neming . Ter wy l di e pro du s en t noug 0s e t 

mo et l et o p e l k van di e dri e k os te- e l 2ment e , me,t eriaal, a r­

b e id en bo k ost e wa t di e kosprys va n s y pro du k ui t maak , en 

soms s l ag s dour midde l va n TI oms l a g tig~ ing0wikk e l d a en 

duu r k os t eb e r e k en i ng st e l se l d i e we r klik0 k ospr y s ka n b e pa a l , 
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is die kosprys van di e handelaar slegs dit wat dit horn gekos 

h 8t om di e produk op sy perseel te kry. 

(c) Die meeste handel aar s se ~anb i edingsprys e word be­

paa l deur ~ sekere persentasie winso ps l ag by die kosprys 

t o vo eg . Hi er word dan u it di e oog v erloor dat onder . h i 2r­

di e metode daar t elkens ~ groter bedrag by die aanbi edings ­

prys gev oeg wo rd as wa t di e b ed r ag va n di e heffing i s . 

(d) In die lig v ~n bogen o0mde omstandighed e is di e 

standpunt dat •n v erhogong v ·::1.n ·n bestaande h effing a ddisio­

n e l e kapitaalbelegg ing in di e onderneming nood saak waarop 

geen vergoeding ontvang word nie , onverdedigbaar omdat di8 

h ande l aar meer as gonoeg v ergoeding ontva ng uit hoofd e van 

di ~ ho~r wins wa t hy maak . 
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SAM~VATTING "EN" GEVOLGTR~KKING 

By die bestudering van die belastingvrJ~gstuk en in die 

b esondGr di e invl oed v an die objekti cws belast ings op die 

kosprys van dio ondcrnemer, is dit noods aaklik dat aller­

e~rs vasgest ol moet wo rd welke belastings kosteverhogend 

is. Uit die ondersoek he t dit g2blyk dat di e v ernaamste 

va n di e kosprysv2rhogende belast i ngs die doean a- en aksyns­

regte is, en d2ar is ook aungetoon in we l ke mate dit die 

kos prys van die produk kan l aat styg . 

As di t duid e lik is dat TI spesef i eke belasting in die 

kosprys van dio produk opgen eem moet word , is die volgende 

stap dan om te bepa3l hoe d i e belasting uit eind elik in di e 

kosterekeninge opgcneem word . In hi crdie verband is daarop 

gcwys dat di e belasting dool uitmaa k van die vaste bokoste 

van dia onderneming en is d i e verskillande toedelingsmet od es 

van bokoste na d i G produksi 0 bespreek w3aruit die belangrik­

heid van die r0gte metode geblyk het om tot d i e korrekte 

kosprys t e kan kom . Daar moet by d ie to8de ling v an bokoste 

steeds in gadagte gehou wo r d dat daa r TI oorsaaklike v0r­

band moat b es taan tussen die produk en die metoda van toe-

deling wat gevol~ word . Deur v an TI toedelingskoers ge­

bruik t e maak wat g e~n v e rband hou met die produk nie , word 

' n foutiewe kosprys b2reksn wat aanleiding gee tot prysbe-
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derf . 

Omdat . dit di e strewe van e lke ondernemer is om die 

maksimum wins uit sy ond Grn·mi ng te maak, is dit daa rom 

nog van grater b e lang dat hy pr esies s a l weet wat die pro­

duk kos wat hy produseer . •n Te lae k osprys wat verkeerd 

bereken is, mag horn in die w~an l aa t loef dat sy ond e rne­

ming ekonomi 8s produse e r en dat hy go a ie diwid ende op sy ­

belegging ontvang. Die fouti ewe kosprys het da n aanlei­

ding gegee tot •n te 1 3.e 3.anbiedingsprys wat op di -.J l a ng 

duur produksie on ekonomie s sou laa t blyk en dit is da n Nan­

ne e r die ond ernemer nie kan verst a an wat met sy s aak ver­

ke e rd is nie. 

TI Aspek wat ook nie uit die oog v e rloor kan word by 

die behand e ling van di -.3 probl eem wat h ee l aan di e begin 

van die skrips ie g eno em is ni e , i s di e kw0ssie van a fw~nte -

ling van di e b e lasting . Daar moet staads in g adagte g e ­

hou word da t, a lho 0wal di e b edo e ling v a n di e we tgew 8r was 

dat di e bel3.sting op die_ v e r bruik2r a fgew ent e l mo e t word, 

soda nige a fwent e ling nie ka n geski 3d sand e r g0volge vir 

di e ond ern~ma r nio. Di e alas tisiteit van di J vraag speel 

' hi e r TI ba ie b e l a n g rike rol. In d i a geva ll e waa r di e a an-

bi ed ingsprys on d e r mededingend e omst~ndighe d e b Gpaal word 

en waar di e aanvraa g n a d i e produk wa arop di e belRs ting 

gehef is b a i e elast i a s is, h e t dit duid e lik g a blyk da t d i e 
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ond ernemer soms self~ deel van di e heffing meet dra en dat 

di wins van die onderneming dan aan merklik krimp. Hier­

di e nc iging is end e r a ndere ook deur middel va n wins - en -

v erlieskruis puntanalise v arduidelik. Op die lang duur mag 

die ond ern eme r egter we l daarin slaag om di 2 hela b ed r a g 

van die h effing op die v erbruikc r af ta went 1. 

'Naar die vraag na •n b e l as te produk relatief onela sties 

is, ond ervind die onderneme r gewoonlik geen moeite om d i e 

bedrag van d i e heffing op die v erbruike r af ta went e l nie . 

Uit die praktiese ond ersoek wat tar pla2tse uitgevo e r 

is om te bepaal in welke mat d i e kosprys van •n paa r pl aas ­

like ondernemings deur die obj akt i ewe belastings betnvloed 

word, het die v erskil in kosprysberekening vir d i e handG­

l aar en die produsent baie duidelik geblyk. Terwyl die 

produsent gewoonlik slegs die b c dr~g van die heffing waar ­

mee sy kosprys v er hoog is by sy aanbi edingsprys insluit, 

en sy aanbiedingspr ys gevolglik nGt met d i e b .:.: dr'lg van 

di e heffing styg 9 word die v erskynsel by di e mees te hande~ 

laa rs a angetref dat hul aanbiedingspr ys met~ grater be~rag 

as die b0drag va n die heffing styg 9 soms tot twe maal so­

v ael as di e haffing. Hi e rdi2 versk~l □oe t to egeskryf word 

aan die opslagmet0de v a n prysva sstelling wat by h a ndelaars 

aangetref word. 
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As gevol g van die bog 2noemde metode wat hande l aars ge­

bruik om hul aanbied i ngspr yse vas t e stel , kan die gevo l g­

trekking gemaak word dat ha nde l aars eintl ik die heff i ng 

van TI doeane- of aksynsreg of die v erhog i ng in TI bes t aande 

heffing beho ort t e varwel kom , omdat - soos vroeer in h i er ­

die skri psie aangeto on is - dit daarto e a~nl e i ding gee dat 

hull e •n grat er wins maak. Na my m ning is di t egter niks 

anders a s di e uitbuiting van di a verbrui ker nie . Hi erdie 

metode v~n prysvasstell i ng is natuurlik s l egs mo ont l ik in 

daardie gevalle waar die vraag nn die produk waarop ·di e hef­

f i ng betaa lbaar i s taamlik onel as ti es is en waar dlt han­

delsgebruik geword het om •n seker tJ persentasia by d i a kos ­

prys va n die produk te voeg om die aanb i ed i ngsprys te kry . 

Di t moet ook nogeens b ekl emtoon word dat daa r by die 

kosprysvasstelling onderske i moet _word tussen koste en of­

f ers . Di t is V3r a l van belang by dio beweerde styging van 

vas t e koste per eenheid produk by TI da ling in di a produk­

s i e- ornvang as gevol g van •n a fna me i n di e vraag . In hierd i 2 

verband moet onthou word da t ind i en die oorkapasiteit wa t 

so ontstaan irra sionee l i s , di a koste daarvan ni e as d8el 

van die produksi ekost 3 beskou kan word n i e , en da3 rorn ni e 

by di ·c kosprys in;:·eslui t kan word ni e , rnaar t een di e wins 

afgeskryf moat word. 
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Of d i G skrywer d2ur midd e l v a n h i 0rdi e ond er soek 

daarin geslaag he t om n antwoo r d t G v ar s ka f op d i e vraag / 

wat in d i e probl eemstelling geno em i s 9 mo e t di e l eser maar 

self b e s l uit . 
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~'NGLISH SUM~/IARY 

As .fa r as the problem of whether or not 

t o includ e t a in the co st price of an article 

is conc Jrn~d , very little is a vailabl e on this 

sub j e ct in th~ ~0public of South Africa . 

In order to d Gcid~ whethvr a certain tax 

has to be include d in the c ost pri c e , a tt en t ion 

should fir s t be drawn to the usual classifica­

tion o f taxas in direct and i ndirect taxation. 

In this d i ssertation only t he ind irect tax os 

such ~s customs and ~x cis 6 duti es are dealt with 

b0cau se it i~ felt that only t his type of taxa­

tion i s liab l e to ca u s8 an incraa.sG in the cost 

pr ic e of the producer. 

In cha pter I the influen c e of taxation 

on the c ost pric e was discussed in full and the 

effect s of a pri c 0- inc r easing tax on demand a nd 

production 9 and h8nca the co s t price , were shown 

g raphically . 

~haptLr II dealt with th2 ciffer ent kinds 

of pr ic ~- increasing tax · s under th3 following 

h,c;ading..:, : 
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1 . Cu s t oins 8.nd axci se dut i 3s and mot or 

v 0h icl c l i c anc s 

2 . l ~nd and prope~t y tax 

.3 . s ta ,np- du t,y 

4 . transfer- duty 

5 du1 l0rs ' li~~3 COS 

6 . oth2r pri c 8 - i n creasing t2x0s ~ such as 

th1J c ompulsury c,_Jntribu t i on of the cm­

ploy .r on behalf of the u~pl oy •0 t o the 

unemployra&nt i nsurancu fund. 

I n chaptvr I I I th~ classifi ca tion of 

ov orhGad costs ind thG diff0r0n t ruJ t h ods of d i s ­

tribut i ng ov crhGad cost t o production wer d d0-

scribJd b oca~s o t ~x~s cons titut J par t of thu . 

f i xed ov:rhGad cost of th~ 0nt or pr i so . 

In chapt0r IV tho r esult s ~0ro g iv~n 

of a surv ~y i n ord er t o datarmin~ what i nflu­

~n c d tax has on th8 c os t pric ~ o·r 30~~ of our 

loca l d0al J rs . 

) t thv vnu a SUt!l.!tary i s g iven t . ~--:­

the r with somo c onclus i ons. 
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