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ALGE ME NE INLEIDING. 

Soos uit die titel van hierdie verhandeling blyk sal dit 

hier gaan oar verskillende aspekte en benaderings van 11wins 11 , By uit­

stek sal dit dus 1n studeerkamertaak wees - 1n analise van teorie~ en 

nogeens teorie~. Die leser wat in sy geestesoog, by die verkorte aan­

blik van die ti tel, nl. ,~!INS 11 , reeds gesien hat hoedat hy hierin nuwe 

skerpsinnige uiteensettings gaan kry van moontlikhede om homself te 

verryk, word dus byvoorbaat aangeraai om die boek opsy te sit. 11 U 

zoudt zich bekocht of besckonken kunnen gevoelen", indien u hierdie boek 

gekoop het of indien dit aan u geskenk is, Hierdie verhandeling is 

dus net aan die paar persone gerig wat, behalwe die toepassing van 

dinge, oak belangstel in die beginsel waarop die toepassing berus of 

waarop dit behoort te berus, 

Vir die van u wat die moed en tyd kan vind om hierdie 

teorie~ deur te worstel, ag ek dit my plig om met hierdie inleiding 1n 

kart oorsig te gee van wat u te wagte kan wees. 

}zy' eerste doel is om hierdie studie te motiveer, Waarom 

nou juis 1n beharrleling van winsteorie~·? Daar is veral twee redes ·:­

Ten eerste moet ek die aanpak van hierdie besondere taak toeskryf aan 

die aanmoediging wat ek van prof. Van Deventer ontvang het wat lank 

reeds my belangstelling in hierdie onderwerp gaande gemaak het, Die 

tweede rede, en miskien die belangrikste, is die onweerstaanbare aan­

trekkingskrag wat 1n onopgeloste probleem vir my inhou, As ek met 

hierdie studie maar enigsins daarin kan slaag om iets byte dra tot 1n 

duideliker winsbegrip en om verskillende uiteenlopende standpunte nader 

aan mekaar te bring of self>maar net meer simpatiek teenoor mekaar te 

stem, sal ek myself ryklik beloon ag, Hieruit behoort dit vir die leser 

duidelik te wees wat die doel met hierdie verhandeling is. Voordat ek 
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egter 1n uiteensetting gee van die wyse waarop ek hierdie doel gaan aan­

pak,is dit nodig om die probleem waarvoor ek staan, en waarvan ek reeds 

melding gemaak het, duideliker te omskryf. 11Wins 11 is seker die begrip 

waaraan die mees uiteenlopende menings gekoppel is. Wanneer die leek 

van 11wins 11 praat, bedoel hy dikwels die bruto inkomste wat hy uit 1n 

transaksie ontvang, of soms trek hy darem van hierdie bruto bedrag af 

dit wat hy uitbetaal het om die inkomste te verkry. Om 1n meer prak­

tiese voorbeeld te noem : wanneer 1n boer vir horn slagosse koop en dit 

na 1n tyd weer verkoop en £200 meer ontvang as wat hy daarvoor betaal 

het, noem hy dikwels hierdie £200 sy 11wins 11 • Hy vergeet egter om _sy 

reiskoste na die vendusie in berekening te bring of om te bereken wat 

die veld gekos het wat die osse gevreet het gedurende die tyd wat hy hul-

le besi t het. Maar dit is nie net die leek wat horn aan sulke foute 

skuldig maak nie. Ook die spesialiste in verskillende vakgebiede ver-

skil van mekaar in hulle definisies van wat 11wins 11 is. Die rekenmeester 

noem dikwels die verskil tussen 1n inkomste en die toepaslike kontrak-

tuele verpligtinge 11wins 11 ; die bedryfsekonoom beskou 11wins 11 as die ver-

skil tussen die inkomste vir 1n besondere artikel, en wat dit horn sal 

kos om daardie artikel op die moment van die transaksie te vervang; die 

juris reken dat daar alleen van 11wins 11 sprake is wanneer die netto waarde 

van die onderneming verhoog het, en die ekonoom, - die menings van 

ekonome is so uiteenlopend dat ons drie hoofstukke aan 1n oorsig daarvan 

moet wy. 

Om die verskillende vakgebiede dus enigsins met mekaar te 

versoen, moet ek as ekonoom eers voor my eie deur vee. In die eerste 

drie hoofstukke l@ ek my gevolglik die taak op om te kyk of 1 n mate van 

versoening in die uiteenlopende eknomiese standpunte moontlik is, want 

sender 1n duidelike eie standpunt sal dit vir my onmoontlik wees om die 

standpunte van ander vakgebiede te meet, want dan sou ek geen maatstaf 

h§ om daarin te slaag nie. Om dus 1n maatstaf te verkry, hoe gebrekkig 



dit dan ookal in die oe van antler mag wees, moet ek as volg te werk gaan . 

Ten eerste moet ek 1n vlugtige historiese ondersoek maak van die ont-

wikkeling van die 11wins 11 -begrip en die onderliggende winsteoriee . Hier-

die ondersoek moet aangepak word deur te begin by die vroegste tye om 

sodoende 1n suiwer agtergrond vir die jonger winsteorieg te vind, en dit 
I 

sal my doel in die eerste hoofstuk wees . Uit die aard van omstandig-

hede - veral a . g.v . die relatief onontwikkelde stadium waarin die ekono­

miese teoriee tot omstreeks 1880 verkeer het - dra die teoriee wat ons 

hier aantref hoofsaaklik 'n statiese karakter . Die ekonomiese lewe 

word op een besondere moment geanaliseer en die teoriee wat gebou word 

verklaar dus net wat op die besondere moment opvallend is . Die ont­

wikkeling van die ekonomiese lewe word buite rekening gelaat. Die oor­

heersende tipes winsteoriee wat gedurende hierdie eerste periode aan die 

orde van die dag was, was in die eerste plek 1n assosiering van die ont­

staan van wins met die produktiewe funksie van kapitaal - wins was dus 

die vergoeding vir die gebruik van kapitaal; ten tweede het die klem in 

sommige gevalle van die kapitaalfunksie na die ondernemersfunksie ver­

skuif en is wins beskou as die vergoeding vir die funksies wat die ender-

nemer moes verrig. 

Vir meer as 1n antler-half eeu reeds het die ekonomie egter 

hierdie statiese uitkyk op sake begin ontgroei, met die gevolg dat die 

winsteoriee, soos verskillende ander teoriee, seder 1890 min of meer almal 

1n dinamiese karakter gehad het . Die omvang van die 11wins 11-teoriee wat 

gedurende hierdie anderhalf eeu ontwikkel het, is egter so groot dat 

ons twee hoofstukke daaraan sal moet wy. Gevolglik sal die tweede hoof-

stuk van die verhandeling gaan oor die teoriee wat tot ongeveer 1933 

ontwikkel het, terwyl die derde hoofstuk 1n analise van die jonger wins­

teoriee, sedert 1933, tot taak sal h~. 

Gedurende die periode wat ons in die tweede hoofstuk sal 

behandel, het daar hoofsaaklik drie verskillende tipes winsteoriee ont-
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wikkel. Die eerste tipe kan om die suiwer dinamiese benadering noem, 

wat wins uitsluitlik toeskryf aan die verskillende dinamiese faktore 

wat in die ekonomiese lewe teenwoordig is. Die tweede tipe kan ans 

die risiko-onsekerheidsbenadering noem. Hiervolgens kan daar geen wins 

bestaan indien daar geen risiko of onsekerheid in die ekonomiese lewe 

teenwoordig is nie. Die derde tipe teorie het die ontstaan van wins ge­

soek in een of ander beperking van mededinging, kunsmatig of natuurlik. 

Die teoriee wat ons in die derde hoofstuk behandel is 

geen nuwe benaderings nie maar eintlik slegs 1n fyner analise van die 

risiko-onsekerheidsbenadering en van di& markvorm-benadering. Al wat 

nuut in hierdie hoofstuk sal bykom, is 1n bespreking van 'n makro­

ekonomiese benadering, waarvan die doel is om wins as 1n makro-grootheid 

te analiseer. Waar al die antler teoriee hoofsaaklik betrekking het op 

die indiwiduele onderneming, stel hierdie benadering belang in die wins 

van die gemeenskap - in die plek wat wins in die nasionale inkome inneem. 

Met 1n deeglike agtergrond en belangrike nuttige idees wat 

ons uit die teoriee van antler kon aflei, salons in die vierde hoofstuk 

'n klimaks probeer bereik deur die opbou van 1n winsteorie wat myns in­

siens meer aanvaarbaar is as enige van die ander teorie~, aangesien die 

antler teoriee bykans almal aan dieselfde kwaal lei, nl . oorbeklemtoning 

van een of ander faktor wat vir die ontstaan van die wins verantwoordelik 

is. Behalwe 1n eie teorie sal dit dus hopelik ook 1n teorie wees wat 

verskillende ander teoriee met mekaar sal probeer versoen. 

Gewapen met 'n eie teorie, wil ek my dan tot ander vak­

gebiede wend en hulle teoriee en praktyke aan die nuutontwikkelde maat­

staf meet. Die vyfde hoofstuk sal dus gewy word aan die rekeningkundige 

standpunt. Die rekenmeester se idees omtrent 11wins 11 wil ons dan krities 

ontleed en terselfdertyd wil ons ook probeer aantoon waarom hy sy besondere 

standpunt inneem. Een van die belangrikste faktore wat die rekenmeester 



5, 

in hierdie verband beinvloed, is die wetstandpunt , wat ons dan ook 

kortliks sal moet ondersoek . Twee antler sake sal ook nog ons belang­

stelling hier geniet, nl , die metode van 11wins 11 -berekening wat die 

rekenmeester gebruik en die invloed van veranderde geldwaardes op die 

wins be re kening. 

Die laaste hoofstuk nl , hoofstuk ses - wil ons wy aan die 

bedryfsekonoom se standpunt , Veral die idees van balanswaardasie en 

vervangingswaarde salons aandag geniet, ElKeen van hierdie twee 

metodes van winsberekening sal ondersoek word en vergelyk word met ons 

eie stand.punt om vas te stel welke stand.punt die mees bevredigende 

teorie bied . 

Ten slotte sal dit ons doel wees om 1n paar algemene 

opsornmende gevolgtrekkings te maak, waaruit die praktiese konsekwen­

sies van ons winsteorie duidelik behoort te blyk, en waarin ons ook die 

belangrikste foute van elke standpunt wat ons wil behandel, weereens sal 

beklemtoon, 

Twee sake sal dwarsdeur die hele verhandeling baie benadruk 

word, en dit is ten eerste die feit dat die 11 wins 11 -begrip ten nouste ver­

band hou met die doel wat dit moet dien; bv . om die effektiwiteit van 

1n onderneming te toets , om te bepaal ..ake bedrag vir verdeling beskik-

baar sal wees; ens . Die tweede saak is dat meeste definisies van wins 

eintlik alleen van mekaar verskil met betrekking tot die defini~ring van 

kostes . Bykans alle definisies beskou wins as die gunstige verskil 

tussen inkomstes en kostes, maar daar is bykans geen twee definisies van 

kostes wat dieselfde is nie . 
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AFDE LING A. 

TEORIEE OOR DIE AARD EN OMVANG 

VAN WINS 

IN DIE EKONOMIESE LITERATUUR. 



H O O F S T U K I • 

GESKIEDKUND IGE OORS IG -

.. 
WINSTEORIEE MET STATIESE UITGANGSPUNT. 

~ 1. INIEIDING 

Soos reeds in die algemene inleiding aangetoon, be-

staan daar in die alledaagse lewe uiteenlopende menings oor wat eintlik 

met die term 11wins 11 bedoel· word; nie net leke wat die woord gebruik, heg 

daar verskillende betekenisse aan nie, maar ook die spesialiste in ver-

skillende vakgebiede en selfs die binne dieselfde vakgebied. Hierdie 

lg. stelling het veral betrekking op die vakgebied Ekonomie, en daarom 

ag ons dit raadsaam om hierdie verhandeling met 1n analise van die 

ekonomiese siening van die begrip 11wins" te begin. Ons moet verder die 

aandag daarop vestig dat daar op hierdie tydstip ook nog geen algemeen 

aanvaarde teorie is waarvolgens die aard en omvang van die wins bepaal 

kan word en wat ons vir vergelykingsdoeleindes met ander standpunte kan 

gebruik nie. Om die betreklik onlangse (1951) woorde van prof. Hawtrey 

in die verband aan te haal : ,.To the questions what profit is, and by 

what causes it is shaped and determined, economic science has not yet 

supplied answers which command general agreement 11 •
1 • 

In hierdie en die volgende hoofstuk sal aandag gegee 

word aan die verskille wat daar tussen verskillende ouere ekonome be­

staan het in hulle benadering van die drie belangrike aspekte van die 

wins, t.w. die aard, omvang (grootte) en oorsprong daarvan. 

R.G. Hawtrey: 11The nature of Profit", in 
Economic Journal, vol. LXI, Sept. 1951, p, 489. 
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Die doel van hierdie hoofstuk is dus eintlik om 

as agtergrond te dien vir die volgende hoofstukke . Aangesien die ouer 

opvattinge wat hier behandel word egter deur so 1n groot aantal eksponen­

te aan ons voorgehou is, dog soms so vaag gestel is dat ons dikwels nie 

kan vasstel wat presies bedoel is nie, salons nie lank by hulle opvat-­

tinge kan stilstaan nie. Uit hierdie vaagheid en die groot omvang 

van die literatuur vloei 'n ander probleem voort, nl . om 1n doelmatige 

indeling te maak van hulle antwoorde op die drie genoemde vrae, t .w. 

wat wins is en wat die oorsake is wat verantwoordelik is vir die ontstaan 

en omvang daarvan. By 'n chronologiese ondersoek van hierdie ouer 

teorieij is daar egter een basiese verskynsel merkbaar, nl . dat die wins­

teorieij voor die van John Bates Clark min of meer almal van toepassing 

is op statiese modelle van die ekonomiese lewe, terwyl die daarna, (soos 

die teorie van Clark self), in die dinamiese lewe van toepassing gemaak 

word. Hierdie inleiding is egter nog te breed . Elkeen van hierdie 

twee hoofgroepe moet .nog verder onderverdeel word . Alhoewel die vaag-

heid en omvang van die literatuur in die eerste groep, nl . die wat van 

statiese aannames uitgegaan het, die grootste is, is dit by noukeurige 

ondersoek tog moontlik om hulle in twee verdere groepe ender te verdeel, 

nl. ten eerste die groep wat wins hoofsaaklik geassosieer het met rente 

op kapitaal, en ten tweede, die groep wat wins hoofsaaklik met die 

vergoeding vir 1n spesifieke diens wou assosieer . Hierdie twee groepe 

word in die hoofstuk behandel . Die eerste van hierdie groepe, nl. die 

assosiering van wins met kapitaal, dek weer so 1n besondere wye veld dat 

ons dit gerieflikheidshalwe kan indeel in die groep voor Adam Smith se 

Wealth Qf Nations in 1776; die klassieke groep vanaf Smith tot en met 

John Stuart Mill; en die min of meer sporadiese gevalle na 1848 (die jaar 

waarin Mill se Principles of Economics verskyn het) . Dit moet hier op­

gemerk word dat, alhoewel ons reeds by Adam Smith die idee vind dat dit 
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moontlik is om rente en wins te skei, hierdie assosiering van wins met 

kapitaal so diep gewortel geraak het dat ons dit vandag nog dikwels in 

die praktyk aantref, soos later sal blyk wanneer ons die rekeningkundige 

standpunt sal behandel. Dit was dan ook eers nadat F.A. Walker se 

Political Economy in 1883 verskyn het dat ekonome die nodige aandag 

aan 1n skeiding tussen wins en kapitaal geskenk het. As alternatief 

vir die assosiering van wins met kapitaal het hulle egter weer die wins 

met arbeid geassosieer. 

DIE ASSOSIERING VAN WINS MET KAPITAAL 

DIE ONTWIKKELING VOOR 1776 

Alhoewel die formele analise van ondernemingsinkome 1n 

betreklike moderne ontwikkeling is, kan ens egter nie hieruit aflei dat 

vroe~re skrywers geen kennis van die wese van die begrip 11wins 11 gehad het 

nie, Qn hierdie mense se idees van wat wins was beter te verstaan, is 

dit egter nodig om hulle. ekonomiese denke in die lig van hulle algemene 

agtergrond te sien, 

Die Griekse Filosowe 

Van die ou Griekse filosowe kan daar volgens prof. 

Schumpeter ges@ word dat 11 they merged their pieces of economic reasoning 

with their general philosopy of state and society and rarely dealt with 

an economic topic for its own sake 11 •
2• Ons vind by hulle gevolglik dan 

ook geen verdelingsleer en dus geen noemenswaardige bydrae tot die wins 

begrip nie. Wins en die algemene vergoeding van die ondernemer was by 

J,A. Schumpeter: History of Economic Analysis, pp. 53/54, 
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hulle dan ook hoegenaarnd nie van mekaar te skei nie.3• 

Die ou Kerkvaders 

Die ou Kerkvaders van die Middeleeue het egter reeds 

die aandag op wins gevestig, wat tot die latere ontwikkeling van die 

winsteorieij gelei het. Veral St. Thomas van Aquino (1225 - 74) met 

sy Summa Theologica is hier van belang. Soos die naam van sy werk 

egter aandui, is dit duidelik dat 11 all the economic questions put to­

gether mattered less to him than did the smallest point of theological 

or philosophical doctrine", en dit het ook vir ander geestelikes van 

sy tyd gegeld. Geen wonder dan ook dat hulle net aandag aan wins gegee 

het in soverre dit nodig was om vas te stel of dit eties geregverdig 

was al dan nie. Nogtans wil ons nie beweer dat hulle bydraes nie be­

langrik was nie. Wins was dan vir St. Thomas alleen eties geregverdig 

op die volgende gronde : -

J. 

4, 

11
(a) by the necessity of making one's living; or 

(b) by a wish to acquire means for charitable purposes; or 

(c) by a wish to serve 1publicam utilitatem', provided 

that the lucre be moderate and can be considered as a 

reward of work ( 1 stipendium i aboris'); or 

(d) by an improvement of the thing traded; or 

(e) by intertemporal or interlocal differences in its 

value; or 

Vgl. in di~ verband Norman Angell : The story of 
Money. Ook i.v.m, die Romeinse tydperk, ver~l Hoofstuk 
VIII vir die sienswyses van Cicero, wat ons egter nie 
hier behandel nie omdat dit nie vir ons van veel waarde 
is nie. 

J.A. Schumpeter History of Economic Analyses, 
p.90. 



(f) by risk ( 1propter periculum 1 )n . 5• 
11. 

St . Thomas wys ook daarop dat toevallige kapitaalwinste wat met tydsver-

loop oritstaan sowel as die voordele wat verkry word uit ruiltransaksies, 

geregverdig is. 11 If he sells at a higher price something that he changed 

for the better, he would seem to receive the reward of this labor •• • • ••• 

If ••••• he buys not for sale but for possession, and afterwards, for some 

reason wishes to sell, it is not a trade transaction even if he sell at a 

profit. For he may lawfully do this, either because he has bettered the 

thing, or because the value of the thing has changed with the change of 

place or time, or on account of the danger he incurs in transforming the 

thing from one place to another. 116• Hy kom tot die gevolgtrekking dat die 

handelaar se ontvangste 11might contain elements of compensation for labor 

done on the. product and for risks undergone, as well as interest on 

capita111 . ?. 

Ander soos Duns Scotus (1266 - 1308) en Richard of Middle­

ton (1249 - 13o6) het voortgebou op die idees van St . Thomas en het hand.el, 

d.w . s. die koop van goedere in 1n goedkoop mark en die verkoop daarvan in 

'n duur mark, geregverdig op grand van die sosiale nut wat dit ingehou het. 8• 

Latere Skolastici 

Die drie persone_ wat hier by uitstek van belang is, is 

Lessius (Leonard de Leys, 1554 - 1623), Louis Molina (1535 - 1600) en de 

Lugo (Juan de Lugo, 1583 - 1660) . Hierdie skolastici het voortgebou op 

6. 

8. 

J .A . Schumpeter : History of Economic Analysis, p.· 91 . 
Prof. Schumpeter beweer verder dat St .Thomas se bewoording 
twyfelagtig maak of hy bereid was om onder alle omsta.ndig­
hede voorwaardes (d) tot (f) te aanvaar . 

Edmund Whittaker : A History of Economic Ideas, p. 412. 

Id., p . 608 

Vgl . in die verband R.H. Tawney : Relegion and the rise 
of Capitalism - a historical study, veral p . 33 van die 

1937-uitgawe i .v .m. Duns Scotus . 
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die idees van St. Thomas van Aquino. Dit was dan in die stelsels van 

die morele teologie van hierdie latere skolastici waar die ekonomie 1n 

definitiewe bestaansreg verkry het. Hulle het nie hulle 11 just price" 

gelyk gestel aan 1n normale mededingende prys, soos Aristoteles en Duns 

Scotus blykbaar gedoen het nie, maar wel met enige mededingende prys. 

Al sou handelaars wat die markprys aanvaar, winste maak deur te koop en 

te verkoop, was dit nie af te keure nie solank die prys maar deur 

mededinging bepaal was. In die besonder noem prof. Schumpeter dat De 

Lugo ondernemingswins beskryf het as 
11
a kind of wage" vir 1n sosiale 

diens. Schumpeter beweer dan ook dat 
11
the risk-effort theory of 

business profit is undoubtedly due to them11 .9• Dit is egter baie be-

langrik om daarop te let dat die vasknoping van wins aan rente op kapi­

taal blykbaar hier al sy oorsprong gehad het. 

Die Merkantiliste 

Die direkte uitvloeisel van hierdie idee wat ontstaan 

het dat wins en kapitaal aan mekaar verbonde is, was dan blykbaar dat 

die merkantiliste wins sander meer as vergoeding op belegde kapitaal in 

die handel beskou het, soos trouens ook verwag kan word as ons ag slaan 

op die ekonomiese toestande van hulle tyd en die wyse waarop hulle die 

belangrikheid van die hand.el beklemtoon het.lO. 

Turgot het bv, beweer dat handelaars koop om te verkoop 

en dat 11their business depends upon advances which need to return with 

profit in order to be once more put into the undertaking". 11• 

10. 

11. 

J,A. Schumpeter : History of Economic Analysis, p. 101, 

Vgl. L.H. Haney History of Economic Thought, pp. 133/34. 

Turgot : Reflections on the Formation and the Distribution 

of Riches, p. 60. 



Dit is duidelik dat daar nie van rente nie maar wel van wins op belegde 

kapitaal by Turgot sprake was. Dit is egter belangrik om te sien dat 

Thomas Munn12• die feit ingesien het dat handelaars ook soms met geleende 

kapitaal handel dryf. Wins is gevolglik nie deur hom as identies met 

rente op kapitaal beskou nie, maar eerder as 1n surplus nadat rente afge­

trek is. Ongelukkig het sy tydgenote en baie ander na hom weer hierdie 

idee laat vaar. 

Die Fisiokrate 

Teen die middel van die 18de eeu het die Fisiokrate 

as groep in opstand gekom teen die idees van die Merkantiliste. Hulle 

het geglo dat wins die vergoeding is vir arbeid. 13• Dit was egter nie 

gewone arbeid nie maar volgens Cantillon die sg. 
11
work of superintendence 

and direction" wat, tesame met die onsekerheid waaraan die werk onderhewig 

is, verantwoordelik is vir die ontstaan van die wins.14• Met die on-

sekerheid het die Fisiokrate dus nie net persoonlike onsekerheid in ge­

dagte gehad nie maar wel ook 1n moontlike verlies van die kapitaal wat in 

die onderneming bel~ is. Met wins het hulle klaarblyklik bedoel rente 

op kapitaal, soos blyk uit hulle standpunt dat indien die winskoers ho~r 

as normaal sou styg, meer kapitaal beskikbaar gestel sal word, terwyl 

beskikbare kapitaal sal verminder as die winskoers benede' hierdie natuur­

like koers sou daai. 15• 

12. 

14. 

15. 

Thomas Munn: A new discourse of Trade, p. 19. 

Vgl. Gide & Rist : History of Economic Doctrines, 
pp. 12/13 . 

M. Dobb : Capitalist Enterprise and Social Progress, 
deel I Hoofstuk 2. 

Vgl. A. Marshall : Principles of Economics, (1890), 
p. 506. 
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DIE KLASSIEKE EKONOME 

Adam Smith 

Soos die opskrif van Smith se hoofstuk oar .wins ?-Il sy 

Wealth of Nations aandui, nl. 11 0f the Profit of Stock1116 • beweer hy uit 

die staanspoor dat wins die vergoeding is vir die gebruik of indiens-

name van kapitaal. Hy stel horn in die eerste instansie ten doel om die 

reeds genoemde idee van Cantillon en sy aanhangers; nl. dat wins die ver­

goeding vir die work of superintendence and direction" is, uit die weg 

te ruim. Wins is volgens Smith dan nie bloat 1n tipe van loon nie, al 

. l? 
lyk dit ook soms so. • In plaas daarvan dat die totale wins verdeel 

moet word volgens die 
11
quantity, the hardship, or the ingenuity" van die 

11
supposed labour of inspection and direction" word dit verdeel volgens 

die waarde van die kapitaal wat gebruik word. Die rede hiervoor is dat 

die taak van inspeksie en direksie ook deur amptenare gedoen kan word wat 

'n gewone loon of salaris ontvang 
11
which never bear any regular proportion 

to ,the capital of which he oversees the management," terwyl die eienaar 

van die kapitaal, though he is discharged of almost all labour, still 
" 

expects that his profit should bear a regular proportion to his capital". 

In een opsig was Smith se kritiek teen Cantillon gegrond en dit is dat 

die wins geen vergoeding vir enige vorm van arbeid kan wees nie. Die 

alternatief wat hy stel, nl. dat die wins die vergoeding aan die kapi­

talis meet wees op sy kapitaal, is egter nie aanvaarbaar nie, want dit 

is die doel van rente op kapitaal om die kapitalis te vergoed. 

16, 

l?. 

Eerste boek van Smith se Wealth of Nations, (1776), 
Hoofstuk IX. 

Adam Smith An Inquiry into the nature and causes of 

the Wealth of Nations, p.50. Na hierdie werk sal deur-

gaans verwys word as : Adam Smith : Wealth of Nations. 
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Die netto opbrengs van die onderneming kom volgens 

Smith eintlik aan die arbeider toe, maar om die arbeider in staat te 

stel om die grond te verkry waarop hy moet produseer, moet 11 rent11 eers 

van hierdie netto bedrag afgetrek word. Naas 
11
rent11 vorm wins 1n 

tweede aftrekking van die vergoeding of lone van die arbeider, lone is 

dus 1n residuele bedrag. Die arbeider is verplig om hierdie tweede af-

trekking toe te laat, omdat hy nie self in staat is om die kapitaal te 

voorsien vir sy eie onderhoud totdat hy die inkomste uit sy arbeid ont­

vang nie, en ook omdat hy nie die kapitaal het om ey eie grondstowwe aan 

te skaf nie.18• 'n Toename in kapitaal sal dus neig om lone te laat 

styg, maar lone styg altyd ten koste van wins, mits die netto opbrengs 

nie toeneem nie, gevolglik kan ges@ word dat 11 the rise and fall in the 

profit of stock, depend upon ••••••• the increasing or declining state of 

the wealth of the society11
•
19• Die bedoeling hier is dan blykbaar dat 

wanneer die rykdom van die gemeenskap afneem, minder kapitaal beskikbaar 

sal wees, wat tot 1n verhoging van die wins op kapitaal (in ons terme die 

rente op kapitaal) aanleiding sal gee. Die enigste ander faktor wat die 

omvang van die wins volgens Smith bepaal, is die verkryging van nuwe 

grondgebied, of nuwe handelsrigtings, -wat winste sal laat styg. 20 • 

Smith onderskei wel tussen kapitaal rente en wins, maar 

daar is alleen van e.g. sprake wanneer kapitaal van 1n buitestaander ge­

leen word 
II 
that which pays the interest, and which belongs to the owner 

of stock, and that surplus part which is over and above what is necessary 

for paying the interest" •21 • Dit is egter nie duidelik op welke grond 

18. 

19. 

20. 

21. 

Adam Smith : Wealth of Nations, p.67. 

Id., p.89. 

Id, ,p. 95. 

Id. ,p.331. 
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Smith hierdie verskil net in die geval van die leen van kapitaal kan 

maak en nie ook in die geval van eie kapitaalvoorsiening deur die onder-

neme r self nie • In hierdie opsig is sy teorie dus heeltemal inkonse-

kwent. Belangrik is nog : hy het oor die algemeen aangeneem dat die 

onderneming sy eie kapitaal voorsien. Ons kan dus met prof. Schumpeter 

saamstem, nl. dat volgens Smith essentially, profit is 'profit of stock', 
II 

and interest which goes to the capitalist employer is received for 

1stock 1 lent ••••• But these are relegated to a secondary position1122 • 

Die kapitaalrente-element wat hy onderskei, is ook 

terselfdertyd 1n gedeeltelike vergoeding vir die risiko wat die eienaar 

van die kapitaal loop om dit te verloor, terwyl die winselement 1n ge­

deeltelike vergoeding vir die ondernemer is vir die moontlikheid dat hy 

verliesskan lei deur die ingebruikneming van die kapitaal. Ons kan 

e3ter nie hieruit aflei dat Smith reeds 1n eksponent vnn die risiko-

onsekerheidsteorie was nie. Daarvoor was sy verwysing na di e risiko 

heeltemal te vaag. 23• Verd.er kan ons ook nie aanneem dat soos Do1:b be-

weer, Smith met sy verwerping van die idee dat wins die vergoeding vir 

die arbeid van 11 superintendence and direction" is, die eerste eksponent 

van die sg. dinamiese winsteorie was nie. Ons kan egter ook nie Gide en 

Rist navolg deur die teorie as nutteloos en as 1n algehele dwaling te ver-

werp nie. Ons wil liewer saam met Beddy beweer dat Smith se teorie 

op sy beste nie meer werd was 11 than to provide future economists with an 

incomplete and flimsy framework resting on very insecure foundations".26. 

22. 

23 

J.A. Schumpeter History of Economic Analysis, pp.333/34. 

Vgl. J.P. Beddy Profits - theoretical and practical 
aspects, p.21. Na hierdie werk sal in die vervolg ver­
wys word as J.P. Beddy: Profits. 
M. Dobb : Capitalist Enterprise and Social Progress, p.19. 
Gide & Rist : History of Economic Doctrines, p. 80. 

J.P. Beddy: Profits, p. 22. 
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J.B. Say 

Op die vasteland van Europa was J.B. Say die eerste 

persoon wat uitgebrei het op die werk van Adam Smith. Net soos Smith 

verwerp hy die idee dat wins die vergoeding vir 
11
superintendence 11 is. 

Hy onderskei egter 1n ander funksie in sy 11Traite d 1economie politique" 

wat in 1803 gepubliseer is, nl. die funksie van die koordinering van 

vraag en aanbod in die onderneming, wat hy die enigste noemenswaardige 

entrepreneursfunksie omskryf. 27• 

Alhoewel hy t.o.v. die verdelingsvraagstuk beweer dat 

die nasionale inkome in drie dele verdeel kan word, nlo huur (
11
rent11 ), 

lone en wins, wat ooreenstem met die drie produksiefaktore, natuurlike 

bronne, arbeid en kapitaal, is dit merkwaardig dat hy die Engelse 

ekonome kritiseer omdat hulle geen onderskeid tussen die kapitalis en 

die entrepreneur" gemaak het nie. Wat hy in die verband in gedagte 

gehad het, was blykbaar 1n uitbreiding op die onderskeid wat Smith tussen 

rente op geleende kapitaal en wins gemaak het. Hy en sommige van die 

ander Franse;;B het dan oak geglo dat wins in die eerste instansie 1n loon 

is wat aan die entrepreneur betaal word vir hierdie diens van koordiner-

ing, en tweedens is dit 1n vergoeding vir risikodraging. Dieselfde kri-

tiek as in die geval van Smith geld egter t.o.v. die risik0 element in sy 

teorie; hy was nie in staat of bereid om deeglik te omskryf wat hy onder 

hierdie 11 risiko11 verstaan het nie o 

Lauderdale 

27. 

Lauderdale maak beswaar t een Smith se voorstelling van 

Vgl. L.H. Haney: History of Economic Thought, p.,356. 

Vgl. F.H. Knight : Risk, Uncertainty, and Profit 
•P• 25. 
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wins ~s 1h aftrekking van die vergoeding van arbeid. 29• Lauderdale 

meen dat wins ontstaan omdat kapitaal 1n nuttige diens verrig; die be­

taling van wins berus dus op dieselfde basis as lone.JO. 

By Lauderdale was die assosiasie van wins met kapitaal 

dus nog net so sterk as by Adam Smith. 

Malthus 

Alhoewel Malthus aandag gegee het aan die veronder­

stelling dat wins die vergoeding vir die dra van risiko was, was sy 

teorie oor die algemeen nie so omvattend as die van Adam Smith nie. Sy 

onvermo~ om 1n skeiding te maak tussen wins en rente en om wins in •n 

ander verband as tot kapitaal te sien, het sy teorie van min waarde ge­

maak, behalwe as ons dit sien as 1n benadering tot die rente-probleem 

eerder as tot die winsprobleem. Hy het nl. ingesien dat die vraag en 

aanbod na kapitaal die hoogte van die winste (rente) sal bepaal. 

Malthus het die bestaande verwarring egter nog verder 

vergroot deur nie alleen te praat van 
11
the three proportions into which 

the mass of produce is divided - rent, profits and wages 11 '3l nie maar 

deur kapitaal en voorraad ( 1 stock 1 ) van mekaar te skei. Lg. was-vol­

gens horn 11 all the material possessions of a country or all its actual 

wealth" terwyl e.g. 11that particular portion of these possessions or 

of this accumulated wealth, which is destined to be employed with a 

view to profit", was.32. 

29. 

32. 

Lauderdale : Public Wealth, (1804), p. 158. 

Cannan: Theories of Production and Distribution pp.203/204 

T.R. Malthus : Principles of Political Economy; considered 
with a review to their practical application, p.304. Hier­
nasal verder verwys word as T.R. Malthus : Principles. 

T.R. Malthus : Principles, p. 294. 
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Ricardo 

Die teorie van David Ricardo was meer omvattend as di~ 

van Malthus. Ondanks die pad wat Say gebaan het, washy net soos sy 

ander voorgangers en tydgenote nie in staat om in te sien dat wins, kapi­

taal en rente elkeen 'n afsonderlike plek in die verdelingsleer moes in­

neem nie, Die drie elemente waarin die produksie volgens hom verdeel 

moes word, was net soos vir Malthus, lone, 
11
rent11 en wins. 33 • Hy praat 

dan ook deurgaans nog van 11profits on capital" en beweer: 11 It is through 

the inequality of profits that capital is moved from one employment to 

another" .J4, Terselfdertyd beweer hy ook dat wins die motief vir kapitaal 

akumulasie is.35. T.o.v. die faktore wat die omvang van die wins be-

paal, huldig hy egter 'n besondere standpunt wat voortspruit uit ey grond­

rente-teorie. Wins ontstaan vir ham nl, uit die feit dat die mins pro­

duktiewe grand wat in bewerking is, genoeg produseer om lone sowel as 1n 

vergoeding vir kapitaal te voorsien. Wins moet vir hom eintlik dien as 

die vergoeding vir die moeite en risiko wat ondervind word om die kapi-

taal produktief aan te wend. 

nie verder uitgewerk nie. 

Die kwessie van risiko het hy egter ook 

Verd.er het .hy beweer dat 
11
whatever increases wages, 

necessarily reduce profits" en hy werk die verband tussen lone en wins 

verder uit deur te s~ dat 
11
profits depend on high or low wages, wages 

on the price of necessaries, and the price of necessaries chiefly on the 

price of f o.od 11 36 • 

33. 

34. 

35. 

36. 

David Ricardo : On the Principles of Political Economy and 
Taxation, geneem uit vol. I van die Works and Correspondence 
of David Ricardo geredigeer deur Piero Sraffa, p.110. Na 
hierdie werk sal verder verwys word as Works, vol I. 

Id., P• 119. 

Id., p. 122. 

Id., pp. 118/19. 
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Wins neig vir Ricardo tot 1n minimum, dit kan egter nooit 

tot nul daal nie. Die rede vir hierdie daling is dan gele~ in die feit 

dat indien kapitaal toeneem, noodsaaklikhede in groter aanvraag sal kom en 

dan sal daar 1n· relatiewe kleiner deel van die opbrengs vir wins oorbly. 

Hierdie neiging van die wins om te daal word teengegaan deur verbeteringe 

van masjinerie wat gebruik word vir die produksie van noodsaaklikhede 

en deur uitvindings in die landbou. Hierin het hy dus verskil van sowel 

Smith as Malthus wat die daling van die wins direk aan die toename van 
37, 

kapitaalbronne toegeskryf het. 

Hy het geen bevredigende verklaring gegee vir die manier 

waarop wins ontstaan nie en het ook geen funksie onderskei waarvoor dit 

as 1n vergoeding beskou kon word nie. 

warring veroorsaak nie. 

Hy het nie veel meer as verder ver-

James Mill 

Uit sy Elements of Political Economy wat in 1820 verskyn 

het, is dit duidelik dat daar vir horn 'n mate van waarheid in die stand­

punt van Smith sowel as in die van Lauderdale was, want hy beweer dat 

wins ten eerste afhanklik is van die produktiewe krag van arbeid en kapi-

taal en dat dit ten tweede ook afhanklik is van lone. 

geen bydrae tot 1n duideliker winsteorie gelewer nie. 

Hierdeur het hy 

Omdat hy n6g die 

aard van wins, n6g die aard van kapitaal-rente verstaa.n het, het hy nie 

daarin geslaag om op sy voorgangers te verbeter deur die verwarring tussen 

wins en kapitaal-rente weg te do~n nie. 38 • 

38. 

Vgl. Cannan: Theories of Production and Distribution, 
p. 165. 

Id., p. 292. 



21. 

J.R. McCulloch 

Hy het op sy beurt, blykbaar na aanleiding van Adam 

Smith se standpunt, beweer dat the profits of stock are only another 
II 

name for the wages of accumulated labour" _39. Hoewel wins die ge-

volg is van die produktiwiteit van die grond moet dit nie verwar word 

met die begrip 
11
rent 11 nie, aangesien dit ontstaan uit die gesamentlike 

bydrae van arbeid en kapitaal. Soos Malthus verdeol hy wins in twee 

dele, nl. ~ wins en net to wins. Onder bruto wins sorteer (i) 1n 

vergoeding op die kapitaal wat gebruik word, (ii) die lone vir 

11 
superintendence", en (iii) vergoeding vir die risiko van verlies van 

kapitaal. Netto win~ het hy beskou as die vergoeding vir die verbruik-

te kapitaal, d.w.s . nadat (ii) en (iii) afgetrek is. M.a .w., hierdeur 

verval hy dan ook maar weer in die ou flater om wins en kapitaalrente te 

verwar.40 • Hy s~ dan ook sonder meer dat lae winskoerse tot gevolg het 

dat kapitaal na besighede vloei waar dit 1n ho~r winskoers verdien. 41• 

Volgens horn neig wins ook om geleidelik te daai. 42 • Hy stem verder ook 

saam met Ricardo dat wins styg as lone daal, en omgekeerd, maar 

voeg nl. by dat dit slegs die geval sal wees indien produktiwiteit en be­

lastings onveranderd bly.43. 

N.W. Senior 

Alhoewel Senior beweer dat 11 the words capital, capi­

talist and profit express the instrument, the person who employs or ex­

ercises it and his remuneration," 44. bedoel hy nie daarmee dat wins die 

39. 

40. 

41. 

42. 

43. 

44. 

Encyclop'aedia Britannica, Byvoegsel 1923. Vgl. in di~ ver­

band Cannan : Theories of Production and Distribution, p.292. 

J.R. McCullach : Principles of Political Economy, pp.563/5 

Id., p. 550. 

Id., p. 328. 

Id., p. 535. 

Cannan: Theories of Production and Distribution, p.213. 



22. 

vergoeding vir 1n besondere diens is wat verrig word nie, dog wel dat 

wins die vergoeding vir 11 abstinence 11 is, lg. definieer hy as : 11 the con­

duct of a person who either abstains from the unproductive use of what he 

can command, or prefers the production of remote, to that of immediate 

results," 45. Indien daar wel wins" voorkom wat nie die vergoeding vir . II 

hi cr di o onthouding kan wees nie, noem hy dit eenvoudig 
11
rent 11 en nie 

wins nie, 

John Stuart Mill 

Mill aanvaar onmiddellik die onthoudingsteorie van 

Senior. Dit is egter nie blote 11 abstinence 11 nie, want the remunera­

tion which is obtained•••••• for mere abstinence, is measured by the 

current rate of interest on the best security". Die winskoers is baie 

hoer as die kapitaal-rentekoers. Die surplus is gedeeltelik 1n ver-

goeding vir risikodraging. Die blote uitleen van geld is nie met so-

veel risiko gemoeid as die gebruik van kapita~l in die onderneming nie . 

1n Derde element in die wins is die vergoeding vir 11 exertion 11 , 

Die gevolgtrekking waartoe Mill dus geraak, is dat 11 the 

three parts into which profit may be considered as resoJv:ing itself, may 

be described respectively as interest, insurance, and wages of superin­

tendencen.46. ( Vandag verstaan ons onder 11 insurance 11 'n kostefaktor.) 

Die belangrikste van die drie elemente is die vergoeding 

vir 
11
superintendence 11 , want die kapitaal-rentedeel van die wins wissel glad 

nie terwyl die risiko vir verskillende omstandighede ook nie veel wissel 

45. 

46. 

N.W. Senior : An Outline of the Science of Political 

Economy, (1872), p. 58. 

J.S. Mill : Principles of Political Economy, (1909), 
w. 405/ 407. 



nie , maar die 

du .47 . 
" 

23 . 

exertion" wisse l wel grootliks van indiwidu tot indiwi-

Wins is verantwoordelik vir die toedeling van kapitaal 

en daarom neig wins dus . na 1n sekere gemiddelde .48 • Die laagste wins-

koers wat egter permanent kan bestaan, is net voldoende om, op die ge­

gewe plek en tyd, 11 abstinence, risk; and exertion impleid in the employ­

ment of capital" te dek. 

Ten slotte s~ hy: 11we thus arrive at the conclusion of 

Ricardo and others, that the rate of profit depends on wages 

wages fall, and falling as wages rise. 11 49 

rising as 

Samevattend kan ons dus s§ dat al was daar dan gedurende 

hierdie bykans 75 jaar, van Smith se Wealth of Nations in 1776 tot Mill 

se Principles of Political Economy in 1848, geen suksesvolle poging om 

die begrippe wins en rente op kapitaal van mekaar te skei nie, is daar ge­

durende hierdie periode baie idees na vore gebring wat vir latere teoretici 

sou dien as die grondslag vir die opbou van nuwe winsteoriee, en dit is 

dan ook hierin wat die waarde van die Klassieke tydperk in die ekonomie vir 

die winsteoriee gelee is. 

47. J.S. Mill Principles of Political Economy, (1909) 

p. 411. 

Id., p. 412. 

Id., p. 419 



DIE 0NTWIKKELING VAN DIE KLASSIEKE 

IDEE SEDERT J .s. MILL SE PRINCIPLES. 

Sedert die werk van J.S. Mill was daar egter nog enkele 

belangrike ekonome wat steeds in 1n meerdere of mindere mate geglo het 

dat daar 1n direkte verband tussen wins en kapitaal bestaan. So bv. 

vind ons nog teen die einde van die 19de eeu dat Macvane beweer dat die 

winsmaker twee bates moes besit, nl. kapitaal (bcdoelende sy eie) en op-

leiding.50. Omstreeks dieselfde tyd het Hawley, terwyl hy die risiko-

teorie verduidelik het, beweer dat probably 90 percent of what is risked 

is capital". 51• 

In die laaste jare van daardie eeu het Hadley, by die 

bespreking van netto wins, dit beskou as abnormalc kapitaal rente - 1n 

surplus bo en behalwe gewone kapitaalrente en gevolglik in nou verband 

met kapitaai.52 

In sy Theory of Political Economy was Jevons ook nie veel 

duideliker oor wat wins is nie en praat hy van 11 the rate of profit or more 

strictly the rate of interest11 .53.1ater kom hy egter tot die gevolgtrekking 

dat wins 1n premie vir die versekering teen risiko is.54. 

51. 

52. 

53. 

54. 

S.M. Macvane : The Theory of Business Profits", 
Quarterly Journal of Economics, vol. VIII, 1887 . 

F.B. Hawley: The Risk Theory of Profit", Quarterly 
Journal of Economics, vol. VIII, 1893. 

Hadley: Economics, p. 267. 

W.S. Jevons : Theory of Political Economy, p. 253, 

Id.,pp. 269/70, 
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Cairnes het 1n soortgelyke standpunt ingeneem nl. dat 

wins en kapitaal in direkte verband tot mekaar staan, en volgens aan­

halings wat hy in sy werk, Some leading Principles of Political Economy, 

uit ander skrywers doen blyk di t dat sommige ekonome van sy tyd in 

hierdie · standpunt dit met horn eens was , Bb"hm-Bawerk het ook sonder 

twyfel in sy hoofstuk oor The Profit of Capitalist Undertaking56 wins 

en kapitaalrente met mekaar verwar, 

Selfs meer moderns ekonome het tot onlangs nog die stand­

punt ingeneem dat daar 1n direkte ver~and bestaan tussen wins en kapitaal. 

Dit is bv. die geval met prof. Cannan. In sy Theories of Production and 

Distribution maak hy ook nog geen melding van kapitaalrente nie,57, 

58 
Sydney Webb (11 The Rate of Interest and the Laws of Distri-

bution," Q.J,E,, Jan, 1888) handhaaf ook nog die bogenoemde standpunt, 

terwyl prof, La.vington later ook beweer dat 
11
profit, whether they accrued 

to the entrepreneur or to the capitalist would be defined as net inter­

est plus the reward for taking risks" . 59, 

Ongelukkig het die standpunt soos o,a . voorgestaan deur 

La.vington ook deurgedring tot aanverwante vakgebiede waar dit vandag nog 

voortbestaan - veral in die Rekeningkunde. As voorbeeld hier kan ons die 

standpunt van R,A. Foulke, 1n bekende Amerikaanse rekenmeester, noem, waar 

57. 

58. 

59, 

Von B~hm-Bawerk Kapital und Kapitalzins, Baek VI, 
Hoofstuk 2. 

Vgl. in die verband : J .P, Beddy: Profits, p. 42. 

Sydney Webb : 11The rate of interest and the laws of 
Distribution", Quarterly Journal of Economics, vol III, 
1888. 

Lavington: 11An Approach to the Theory of Business 
Risks 11 , (II), Economic Journal, vol. XXVI, 1926. 



hy ham as volg uitlaat : •••.• 1profit 1 as the word is used and 
" 

practised by accountancy today often represents a combination of economic 

rent on the value of land in its natural state, and economic profit on 

invested capita1. 1160, Uit sy verder argumente is dit egter duidelik dat 

hy glo dat die eerste saak, nl. 11economic rent", ender die benaming wins 

tuishoort nie en dat wins dus uitsluitlik die vergoeding op belegde 

kapitaal is. 

1n Laaste beskouing waarop ans hier ten slotte wil wys is 

die sg. uitbuitingsteoriee van die sosialiste, waarvan K~rl Marx die ver-

naamste eksponent was. 1n Stelling soos 11 the surplus value, or that 

part of the total value of the commodity in which the surplus labour or 

unpaid labour of the working man is realized, I call profit1161 het daar­

toe aanleiding gegee dat Marx se teorie vandag bekend staan as die uit-

buitingsteorie van wins. As ans egter daarby in gedagte hou dat hy, 

wanneer hy van die winskoers praat, sg : 11 I shall always measure 

profits by the value of the capital advanced in wages, 11 62 dan behoort 

dit duidelik te word dat hy dit nie teen wins het nie maar teen die 

kapitalis .. Hy aanvaar dan oak sonder meer die standpunt van Ricardo 

dat 11 if wages fall, profits will rise; and if wages rise, profits will 

fall 11 •
63 • 

60. 

61. 

63. 

R.A. Foulke : 11Accounting in a Troubled Economic World" 
American Journal of Economics and Sociology, vol. lJ, 

1953, p. 22. 

K. Marx : Value, Price and Profit, p. 51. 

Id., p. 54. 



Afgesien van die teorie van Marx en sy navolgers was daar 

ook nog ander bargaining-power theories that were also used primiraly 

for the purpose of explaining capital profit", wan.rvan die teorie van 

Thorstein Veblen die belangrikste is. 64• 

SAMEVATTING 

Opsomrnenderwys kan ons s@ dat die opvallende element 

in die winsteorie wat ans tot dusver behandel het (d.w.s. vanaf die 

Grieke tot by Marx) die direkte verband tussen wins en kapitaal was. 

Die meeste van die teoretici wat ons tot dusver behandel het, het egter 

oak nog ander elementeonderskei wat 1n rol speel by die bepaling van die 

omvang van wins. Van hierdtie ander elemente was die idee dat wins op een 

of ander wyse 1n verband met arbeid het die sterkste ontwikkel. Wins was 

vir die vergoeding vir 1n besondere diens wat deur die ondernemer verrig 

moes word. Vir sommige teoretici het hierdie diens uit sg. 11 superinten-

dence 11 bestaan en vir ander was dit die funksie van koc5rdinering . Die 

tweede van hierdie ander elemente wat dikwels genoem is, maar nooit in 

uitgewerkte vorm nie, is die toeskrywing van die ontstaan van 'n gedeelte 

van die wins aan die dra van risiko. 

Ten slotte vind ans ook in die werk van somrnige teoretici 

die idee dat wins gewoonlik verdwyn by 1n toename in mededinging . Hier­

die laaste drie elemente het dan ook agtereenvolgens die basis gevonn van 

die winsteorie~ wat verder ontwikkel is. In die volgende paragrawe be-

handel ons dan hierdie standpunte agtereenvolgens. 



28. 

DIE ASSOSIEERING VAN WINS MET DIE 

ARBEID VAN DIE ONDERNEMER 

Teen die laaste dekade van die negentiende eeu het die 

besef al hoe meer tot ekonome begin deurdring dat wins en kapitaal geen 

direkte en definitiewe verband met mekaar hoef te h@ nie . In die plek 

daarvan het hulle gereken dat daar een of ander verband tussen arbeid en 

wins bestaan . 

In hierdie paragraaf salons probeer aantoon dat die teoriee 

oor die verband van wins met arbeid eintlik in twee hoofbenaderings ingedeel 

kan word, nl. diegene wat nie 1n besondere funksie in gedagte gehad het 

waarvoor wins die vergoeding moes wees nie en die wat wel 1n besonder ar­

beidsfunksie as ondernemersfunksies onderskei het, met wins as die ver-

goeding daarvoor . Die eerste hoofbenadering kan ons weer onderverdeel 

in drie subgroepe, nl. ten eerste die persone wat behalwe die verband 

tussen wins en die arbeid van die ondernemer, ook nog 1n direkte verband 

tussen die arbeid en kapitaal gesien het . Ten tweede onderskei ons 1n 

groep wat beweer dat wins die hele bestuursvergoeding uitmaak, ten 

derde 1n groep vir wie .ondernemersloon die belangrikste element van die 

wins uitmaak, maar wat ook nog antler elemente van die wins onderskei . Teen 

die eerste hoofbenadering was daar kritiek en uit hierdie kritiek het die 

tweede hoofbenadering ontwikkel. Hierdie tweede hoofbenadering kan ons 

hoofsaaklik behandel aan die hand van F .A. Walker se teorie van ti business 

ability". Benewens sy eie teorie, behandel ons ook nog die standpunt 

aan die hand van ~ie volgende teoriee van persone wat Walker se standpunt 

sonder meer aanvaar het; ten tweede, die teoriee van persone wat sy 

standpunt alleen met sekere voorbehoude aanvaar het; en ten derde, die 

teoriee van persone wat behalwe business abili ty11 ook nog ander faktore 
11 

verantwoordelik hou vir die ontstaan van die wins. 



29. 

WINS AS DIE VERGOEDING VAN DIE 

ONDERNEMER 

(i) Daar was reeds John Stuart Mill wat die verband tussen 

w:ins en die vergoeding van die ondernemer meer beklemtoon het as enige 

ander klassieke ekonoom voor horn . Hy s@ nl . , soos ons reeds in~ 2 . 2 

aangedui het, dat wins e:intlik 1n besondere tipe van loon is waarby 1n 

kommissie op kapitaal ingesluit is . Hierdie kommissie op kapitaal is 

die vergoeding vir die tyd, arbeid, vaardigheid en ywer van die kapitalis -

:in-diensnemer - hoe groter die kapitaal hoe meer moet hy van hier<lie tyd 

en energie van horn bestee by die aanwending daarvan en hoe groter is sy 

vergoeding (wins), d .w. s . die omvang van die wins word deur die grootte 

van die diens bepaal, wat op sy beurt weer deur die omvang van die 

kapitaal bepaal word . 

Alhoewel Francis A. Walker teen hierdie tyd reeds aan­

getoon het dat daar 1n verskil tussen wins en rente op kapitaal bestaan, 

en ook dat die vergoeding vir 11 superintendence 11 en 11management 11 alleen 1n 

loon regverdig en dus geen bestandeel van die wins uitmaak nie, was daar 

tog nog persone wat sy standpunt nie wou aanvaar nie. 

(ii) So bv . het een groep geglo dat w:ins die hele be~tuurs­

vergoeding uitmaak. Alfred Marshall verteenwoordig hierdie standpunt 

waar hy beweer dat, indien 1n mens die voordele wat uit spekulasie ont-

F.A. Walker: The Wages Question, (1876); Political Economy, 

1883; 11The Source of Bus:iness _Profits 11 , Quarte~~y Journal 
of Economics, vol . III, 1888. Walker se teorie as sodanig 
sal :in paragraaf 3. 2 behandel word. 



• 

staan opsy skuif, 
11
it remains true that competition tends to secure to 

each what his work adds to the efficiency of production, so much and 

more". 66 • 

(iii) tn Ander groep persone het die ondernemersloon as die be­

langrikste element in die wins gesien maar het daarbenewens ook nog die 
, 

bestaan van ander elemente erken. 'n Belangrike voorbeeld van hierdie 

standpunt is N.G. Pierson wat as uitgangspunt neem dat 11 ondernemerswinst" 

in drie dele verdeel kan word, t.w. vergoeding voor ondernemersrisico, 

ondernemersloon in engere zin en ondernemerspremie 11 , 
67 • nogtans is alles· 

wat die ondernemer geniet wins. Later kom hy tot die gevolgtrekking dat 

die ondernemersloon eintlik die belangrikste element van hierdie totale 

wins is, soos uit die volgende woorde blyk : 11 Zoo blijft de belooning 

van arbeid als hoofbestanddeel der ondernemerswinst over," en dit word 

dan ook beheers deur dieselfde wette as lone.69 • 0ok H.R. Seagar was 

hierdie mening toegedaan en het beweer dat daar 1n minimum wins onder­

skei kan word wat as die vergoeding vir die ondernemer se diens gesien 

moet worct.70. Hierbenewens sien hy egter ook nog 1n ander kategorie wat 

ontstaan a.g~v• verandering en afwesigheid van volmaakte mededinging. 

Alhoewel Adam Smith reeds in sy Wealth of Nations kritiek 

uitgespreek het oor die verwarring tussen loon en wins, was dit, behalwe 

Walker, eintlik F.B. Hawley wat hierdie standpunt die sterkste aangeval het 

deur daarop te wys dat daar geen besondere funksie is wat die entrepreneur 

verrig wat nie ook deur 1n gesalarieerde amptenaar verrig kon word nie, en 

66. 

67. 

68. 

69. 

70. 

A. Marshall: 
11
Wages and Profits", Quarterly Journal of 

Economics , vol . I II, 1888. 

N.G. Pierson : Staatshuishoudkunde, (1884),vol. I, deel I, 
pp. 218/19. 

Id., p. 238 . 

Id., p. 228 . 

H.R. Seagar 
9 en 10, 

Introduction to Economics, Hoofstukke 



wat dus daarop neerkom dat die vergoeding van die entrepreneur 1n blote 

loon is wat op dieselfde beginsels as antler lone bepaal word.71• 

Alhoewel hierdie kritiek van Hawley die belangrikste kri­

tiek teen die standpunt is, nl . dat die funksie van die entrepreneur ook 

deur 1n gesalarieerde amptenaar verrig kan word, sou dit nie noodwendig 

beteken, socs Beddy72 (Profits) beweer dat hierdie teorie nog 1n be-

staansreg het indien bewys kan word dat daar sekere funksies is wat die 

entrepreneur meet verrig nie. Wat Beddy, en baie antler ekonome saam 

met hom, blykbaar nie in gedagte hou nie, is dat die wins wat in die 

praktiese lewe ·ontstaan nie noodwendig aan die persoon wat vir die ont-

staan daarvan verantwoordelik was toegewys sal word nie . Al sou daar 

dus funksies wees wat alleen deur 1n entrepreneur verrig kan word, sou 

dit nog nie beteken dat die vergoeding vir hierdie funksies noodwendig 

in die vorm van 1 n wins meet wees nie . Dit kan 'n gewone loon wees . 

Behalwe prof. Taussig wat met die herdruk in 1911 van sy 

Principles nag gereken het dat dit die beste sou wees om alle ondememings-

inkomstes as vergoeding vir arbeid te reken, nieteenstaande die belangrik­

ste element van die wins ontstaan a.g.v. 11efficiency11 en 11ability1173 het 

alle modeme ekonome blykbaar hierdie standpunt verwerp . 74• 

Die vae hoop dat daar moontlik tog een of antler funksie 

is wat alleen deur die entrepreneur verrig kon word en die besef dat daar 

71. 

72. 

73 . 

74. 

F .B. Hawley : 
11
The Fundamental Error of I Kapital und 

Kapitalzins 1 11 , Quarterly Journal of Economics, vol. VII, 
1892. Hierdie kritiek het voorgekom in sy skerp, en in 
sommige gevalle ongegronde, kritiek teen E.von Bohm-Bawerk 
se Kapital und Kapitalzins. Vgl . in die verband E. von 
Bohm-Bawerk : 

11
The Pos1.t1.ve Theory of Capital and its 

Critics III", Quarterly Journal of Economics, vol. X'., 1896 . 

Beddy: Profits, pp. 50/51. 

Taussig Principles of Economics, vol . II, pp. J.93/95. 

Vgl. H.D. Henderson: Supply and Demand, p . 104, en M.Dobb 
Capitalist Enterprise and Social Progress, p . 19. 



geen ooreenkoms tussen kapitaalrente en wins is nie, het die ekonome 

teen die einde van die vorige eeu aangespoor om duidelikheid to probeer 

kry oor wat eintlik die funksies van die entrepreneur is, en die 

resultaat van die strewe was weer 1n hele paar uiteenlopende winsteorie~. 

F.B. Hawley hot gevoel dat die besondere funksie van, die ondernemer die 

dra van risiko was; (vgl. Hoofstuk II ) J.B. Clark het besluit dat 

dit 1n blote oorskot is wat a.g.v. dinamiese oorsake ontstaan nadat die 

ander produksiefaktore volgens hulle besondere produktiwiteit vergoed 

is; (vgl. H.oofstuk II) J.A. Schumpeter het geglo dat die oorsprong van 

die wins in die invoering van nuwighede ( 11 innovations") gele~ was; terwyl 

F.A. Walker, gevoel het dat wins eintlik die vergoeding vir besondere 

ondernemersbekwaamhede is. 

WINS AS DIE VERGOEDING VIR ONDERNEMCRS­

BEKWAAMHEIB 

Volgens Walker is die funksies van die ondernemer dan om 

te voorsien in 11 technical skill_, commercial knowledge and powers of ad ... 

ministration, to assume responsibilities and provide against contingencies, 

to shape and direct production and to organise and control the industrial 

machineryn.75. Die entrepreneur is dus die 11master of the situation11 76 

en vir ey aandoel in die opbrengs van die onderneming ontvang hy die wins. 

Maar hoe ontstaan hierdie wins? Volgens Walker ontstaan dit deur die 

suksesvolle bestuur van 1n onderneming onder toestande van vrye mededing-

75, 

76. 

F,A, Walker: Political Economy, p. 233. 

Id., p, 234, 



33. 

ing·, wat te wyte is aan exceptional abilities or to exceptional 

opportunities.??. Hiervan is e.g. die belangrikste. 78 • Hoe word 

hierdie wins dan gemeet? Volgens hom is dit die ver ski l in vergoeding 

van die sg . no-profit 11 ... entrepreneur en die ent repreneur met tn hoer be ­

kwaamheid. - Ee r s genoemde persoon se vergoeding is, a.g.v. onderlinge 

mededinging onder entrepreneurs, net sy 11necessary subsistence" (in 

die vorm van 1 n gewone loon) en niks meer nie ?9 en hierdie 11meager 

compensation" kan ons 11 as constituting no profits at all" beskou. 

11From this low point upwards, we measure profits 11 •
80• 

Wat is dan die aard van die wins volgens Walker? 

11Profits ••••• partake largely of the nature of rent, being a species 

of the same genus 11 , en gevolglik vorm wins ook geen bepalende f aktor 

by die pryse vnn die produkte van die onderneming nie, maar die wins 

word deur die pryse bepaal. 'n Ander konsekwensie hiervan is dat wins 

geen vermindering van lone tot gevolg kan h~ nie. 81• Lone is die ver-

goeding nadat die ander drie distribusie-elemente, t.w. wins, kapitaal­

rente en huur, van die opbrengs afgetrek is.82 • 

77. 

78. 

79. 

so. 
81. 

(i) PERSONE WAT WALKER SE STANDPUNT AANVAAR HET 

In hierdie stand.punt is Walker gesteun deur mense soos 

F.A. Walker: Political Economy, p. 236. 

Id., p. 237. 

Id., p. 238. 

Id., p. 239. 

Id., p. 236. 

F.A. Walker: 11The Source of Business Profits", Quarter-
ly Journal of Economics, vol. II, 1887, p. 279. 



8 . 
A.W. Flux, 3 wat geglo het dat die wins bepaal word deur die 11superiority11 

van die entrepreneur, 84 en Sir J.A.R. Marriott, 85 wat wins toegeskryf het 

aan die 11differential skill II van die ondernemer86 prof. Kirkaldy87 wyk 

oak nie ver van hierdie standpunt af nie, waar hy beweer dat die onder­

nemer wins ontvang vir successful organization11 •
88 • 

II 

(ii) PERS ONE WAT WAI.KER SE STAND PUNT MET SEKERE 

VOORBEHOUDE AANVAAR HET 

Die teorie van Walker is egter nie altyd so geredelik 

en sander voorbehoud soos in bogenoemde gevalle aanvaar nie. Vir baie 

was die teorie egter aanneemlik mits sekere veranderinge aangebring 

kon word. Een van hierdie persone was Alfred Marshall. In die 

Quarterly Journal of Economics van 1887 beweer hy nl. dat hy bereid 

is om Walker se teorie te aanvaar met sekere voorbehoude, nl. (i) dat 

Walker .,superior education" oak in berekening moet bring as 1n saak 

wat tot wins aanleiding gee, en (ii) dat Walker nie wins as die sur­

plus bo die inkomste van die 11no-profit 11 -entrepreneur moet sien nie, 

maar wel as die surplus bo die inkomste van die average" ondernemer. 89• 
" 

M.a.w., die wins wat met 11rent" ooreenstem is die bedrag wat meer is 

as dit wat deur die .,representative" onderneming ontvang word, d.w.s. 

d~e onderneming 11working under the least advantageous conditions in 

83. 

86. 

87. 

88. 

89. 

A.W. Flux : Economic Principles. 

Id ., p. 153. 

J.A.R. Marriott Economics and Ethics. 

Id., p. 146. 

Kirkaldy : Weal th. 

Id., p. 137. 

A. Marshall : 11 The Theory of Business Profits", 
Quarterly Journal of Economics, vol. II, 1887. 
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respect of the assistance that derives from the strictly limited r~sources 

of nature but under average conditions as regards manegerial capacity and 

human qualities in genera111 ,
90• 

(iii) ANDER FAKTORE BEHAIWE 11 RENT OF ABILITY" 

Naas Marshall was daar ook nog antler persone wat be­

halwe die sg. 11 rent of ability" van Walker ook nog ander .oorsake onder-

skei het wat vir die ontstaan van die wins verantwoordelik ·sal wees, 

(a) So bv, het Carver in 1901 beweer dat wins eintlik die betaling is 

vir superior foresight and manegerial skill, even though we admit that 
II 

the entrepreneur is essentially a risk taker". 91. In 1904 beweer hy 

egter dat die ondernemer se beloning vir sy 11 superior organisation and 

management" van die produksiefaktore 1n loon is en dus nie 1n deel van . 

die wins vorm nie,92 die wi ns is eintlik die gevolg van: -

(i) 
11
Superior knowledge" wat die ondernemer in staat 

stel om beter as die antler ondernemers te weet wat die grensproduktiwi­

teit van die produksiefaktore is en horn in staat stel om l,g. te 11 out­

bargain11; 

(ii) 

(iii) 

(iv) 

kullery ; 

monopolie of 11 terrorism" ; 

onsekerheid en risiko, wat daartoe lei dat die 

produksiefaktore minder aanvaar as wat hulle miskien op die lang duur 

sou kon verkry het; en 

90. 

92. 

Robertson, Shove en Sraffa : 11 Increasing Returns and 
the Representative Firm", Economic Journal, vol XXX,1930, 

T,N. Carver : 11The theory of Profit", Quarterly 
Journal of Economics, vol, XVI, 1901, 

T.N. Carver The Distribution of Wealth, (1904) 
pp. 262/63. 



(v) 11 superior ability" wat die onderneme r in staat 

stel om sy risiko minder te maak as die van die ander ondememer.93 

(b) In die verband het ons ook reeds daarop gewys dat die belangrik­

ste element van die wins vir Pierson in die ondememersloon gel@ het, 

maar dat hy daarbenewens ekstra wins toegeskryf het aan 1n risikopremie 

en 11ondernemersrente 11 waarvan l.g. die belangrikste was.94. 

(c) Ook Foreman sorteer onder hierdie groep, Hy reken dat 11ability11 

iets is wat baie skaars is en praat van die 11inventive power" van die 

entrepreneur wat hom onderskei van die blote bestuurder.95. 

(d) · Pantaleoni maak 1n verdere onderskeid m.b.t. die wins deur dit te 

beskou as slegs die 11 gains which arise from the superior natural ability 

of the entrepreneur", as iets verwant aan die begrip 11 rent 11 • As die 

11 superiority11 egter ontstaan a.g.v. opleiding of onderwys is dit bloot 

rente op kapitaa1. 96 • 

(e) 1n Besondere teorie in hierdie verband is die van Macfarlane . 

Hy aanvaar Walker se standpunt maar meen dat wat Walker wins noem, eintlik 

11 entrepreneur 1 s rents" genoem moet word en dat die term wins 11 be restrict­

ed to those monopoly surpluses that enter into the determination of 

price.1197. Hierdie surplusse maak hulle verskyning in alle tipes 

11 scarcity goods", d.w.s. goedere het 1n 11 scarcity value" omdat dit nie 

11 freely reproduceable 11 is m die sin waarin die klassieke ekonome die 

t erm gebruik het nie. 

93. 

94. 

95. 

96. 

97. 

T.N. Carver: The Distribution of Wealth, (1904)p.286, 

N,G. Pierson: Staatshuishoudkunde, vol I , pp. 232/36, 

Hy analiseer selfs die 11 bekwaamhede 11 verder as Walker, 

Foreman: 11 A division among theorists in their analysis 
of profits 11 , Quarterly J oumal of Ee onomic s, vol. XXV, 1919. 

Pantaleoni: Pure Economics , p.281 en 283, 

C.W. Macfarlane : Value and Distribution, p. 120; aange­

haal deur W.A. Scott : The Development of Economics, p.487. 
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In die produksie van al hierdie goedere is daar 1n 

monopolie-element teenwoordig, nl. die voorraad wat beperk of gekontro­

leer is in so 'n mate dat die prys selfs op die grens , 1n surplus bo 

produksiekoste gee, en hierdie surplus is dan eintlik die wins. 

Sommige ekonome het Walker se teorie van 11 rent of abili­

ty" baie sterk gekritiseer. Die vernaamste onder hulle was miskien 

Macvane wat Walker daarvan beskuldig het dat hy nie duidelik genoeg ge­

noeg geste l het wie die 11no-profit 11 -entrepreneur is nie.98. Buitendien 

betwyfel hy dit of dit wel hierdie persoon is wat die winste sal bepaal. 

Volgens Walker maak die bekwamer entrepreneurs hulle winste deur teen 

pryse te verkoop wat bestaan uit 11 that portion of the supply which is 

produced with the greatest disadvantage 11 d.w.s. die pryse wat die mins-

bekwame ondernemers vra, terwyl die koste van die bekwame ondernemers 

baie laer is. Die grensaanbod wat so 1n belangrike rol speel in die be­

paling van pryse is nie dieselfde as die totale opbrengs van die minsbe­

kwame entrepreneur ~ie , selfs nie eers noodwendig die laaste eenheid van 

sy spesifieke opbrengs nie, want dit mag gebeur dat die bekwame entrepre­

neur se koste net so hoog styg as die van die minderbekwame ondernemer 

as produksie verhoog wat sou beteken dat die grensaanbod deur .laasge-

noemde voorsien word. Dit het Walker egter nie besef nie. 99. Elke· 

ondernemer produseer tot net voor die punt waar kostes van die laaste 

eenheid ho~r is as die inkomste wat daarvoor verkry kan word. Pryse 

word dus in die korttermyn nie bepaal deur die kostes van die artikels 

wat teen die hoogste koste deur die 11 no-profitU.ondernemer geproduseer 

word nie, maar deur die vraag en aanbod op daardie tydstip. 

Hierdie hele kritiek teen die teorie kom daarop neer dat 

99. 

S.M. Macvane : 11The Theory of Business Profits", 
Quarterly Journal of Economics, vol. II, 1887. 

Vgl. J.P. Beddy : Profits, P• 56. 



Walker nog'. nie bekend -was· met die grensproduktiwiteitsleer nie. 

Macvane se belangrikste kritiek was egter dat hierdie teorie nog glad 

nie die ontstaan en omvang van die wins verklaar het nie maar slegs die 

verskille tussen die winste van verskillende ondernemers in dieselfde 

bedryf. 

0ok F. H. Knight het die teorie van Walker verwerp omdat 

hy geglo het dat 
11
the abundance or scarcity of mere ability to manage 

business successfully exerts relatively little influence on profit 11 .lOO. 

Die teorie verloor alle belang omdat Marshall, Clark en Hobson daarop ge­

wys het dat alle inkomes volgens die 
11
rent 11 -idee bepaal kan word. Ge­

volglik loop die hele teorie van Walker op 1n loonteorie uit en is die 

entrepreneur slegs 1n arbeider in soverre ditsy bekwaamhede aangaan, 

m.a.w. die minsbekwame ondernemer ontvang 1n minimum bestaansvergoeding 

terwyl die meer bekwames 1 n hoer loon as die bestaansminimum ontvang. 

Dobb se vernaamste kritiek, wat ook heeltemal gegrond 

is, is daarteen gerig dat Walker die grens as 1n bepalende faktor vir die 

omvang van die wins beskou eerder as om dit as 1n bepaalde faktor te sien. 

11
The marginal undertaker is _only on the margin because of the relative 

scarcity of those superior to him ••••• in an analysis of profits the cause 

of the limitation of superior undertakers is the crux of the whole matter 

matter.nl0l. Om te sS die ondernemer se wins word bepaal deur die ver-

skil tussen sy bekwaamheid en die van die grensentrepreneur, laat net 

die vraag ontstaan wat dan die oorsaak is van die skaarsheid van bekwame 

ondernemers, waarvolgens die grens bepaal moet word. 

100. 

101. 

F.H. Knight : Risk, Uncertainty and Profit, p. 236. 

M. Dobb : Capitalist enterprise and Social Progress. 

p. 67. 
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Die basiese kritiek teen hierdie 11 rent of ability" be­

nadering met al sy variasies, is dat hierdie teoretici, soos trouens baie 

ander van hulle, aanhoudend besig was om wins met die vergoeding van die 

entrepreneur te verwar. Orn daarin te ken slaag, moes hulle dan een of 

ander besondere funksie vir die ondernemer onderskei om te verrig, of hulle 

moes sekere bekwaamhede aan die ondernemer toeskryf. Indien 1n mens be-

reid is om te aanvaar dat entrepreneursvergoeding geen wins as sodanig 

is wat n6g uit die verrigting van 1n besondere diens, n6g uit besondere 

bekwaamheid ontstaan nie, dan is dit duidelik dat hierdie vergoeding in 

die eerste plek as 1n blote loon beskou moet word wat deur die gewone 

loonwette bepaalbaar is, waarby daar ook 1n winselement ingesluit kan 

word, bv. 1n bonus uit die wins. (Die omv~ng en oorsnke var. hierdie 

element salons in Hoofstuk DJ probeer verklaar . ) Ondernemerslone is 

die vergoeding vir die ondernemersfunksie, en die besondere bekwaamhede 

van 1n entrepreneur bepaal slegs die mate van mededingende krag waaroor 

hy in die arbeidsmark sal beskik, net socs enige gewone arbeider . 

Tot dusver het die verskillende ekonome wat ens hier be­

spreek het, neg altyd hulle analise gebaseer op die wette wat sou heers 

in 1n statiese ewewigsposisie. Die teoriee wat ons vervolgens wil be­

spreek, het juis die ontstaan van die wins daarin gesien dat daar in die 

praktyk van hierdie statiese toestand afgewyk word en dat die oorsaak van 

die wins dus in een of ander dinamiese faktor gesoek meet word. 

-----------0000000-----------
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HOOFS TU K II. 

GESKIEDKUND IGE OORSIG (VERVOLG). 

II 

WINSTEORIEE MET DINAMIESE UITGANGSPUNT TOT ONGEVEER 1933. 

§ 1. INIEIDING 

Die kern-e i enskappe van die winsteoriee wat ons tot 

dusver behandel het, 1~ in die bas i eso aannames wat daaraan onderliggend 

was . Die winsteoriee, as de'el van 1n algemene verdelingsleer, was ge­

grond op sekere aannames wat uit hulle aard staties en in terme van nor­

male ewewigstoestande gebruik was. 

Van omstreeks 1870 word daar egter 1n nuwe fase in die 

ekonomiese t eoriebetree , toe daar in terme van 1n mikro- ekonomiese maksima­

lisasie-analise, met die daarmee gepaardgaande outomatiese ewewigsdinamika, 

geteoretiseer is. Aan die begin was hierdie teoretiese aannames as in­

strumente van hulle dinamiese analise , egter heeltemal onbuigsaam. Met 

verloop van tyd het die ekono~e egt e r 1n besef begin kry van die onbuigsaam­

heid van hulle aannames en tesarne daarmee het hulle ook begin besef dat 

hulle teofiee vir die praktiese l ewe nie veel werd was nie . In plaas 

daarvan was 'n sistematiese dinamiese analise noodsaaklik. Alleen op 

hierdie wyse sou hulle in staat wees om hulle aannames van algemene of 

. 1 1. gedeeltelike ewewig te aat vaar. 

1. Vgl. T.W. Hutchinson: A Rieview of Economic Doctrines, 

1870 to 1929, p . vi. 
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Die gevolg hiervan met betrekking tot die winsteoriee 

was dan dat daar min of meer gelyktydig (in die dekade net nadat die 

teorie van Walker verskyn het) 'n hele reeks nuwe teoriee na vore gebring 

is, wat almal in meerdere of mindere mate 1n dinamiese uitgangspunt ge­

had het. Die teoriee het aan die een kant bestaan uit 1n heeltemal 

suiwer dinamiese benadering, wat die ontstaan van die wins uitsluitlik 

toegeskryf het aan die dinamiese aspekte van die ekonomie, nl. die 

teorie van John Bates Clark en tot 1n mate ook die van Eugene von Bb'hm­

Bawerk, wat in later jare ook weer in ge-wysigde vorm deur Joseph A. 

Schumpeter na vore gebring is. Verder het Alf red Marshall probeer om 

'n mate van versoening van die klassieke standpunt, sowel as die van 

Walker, met hierdie dinamiese benadering te bewerkstellig. Aan die an-

der kant was daar weer F. B. Hawl~y en veral later Frank H. Knight wat 

respektiewelik wins toegeskryf het aan die risiko 1s en onsekerhede wat 

inherent verbonde is aan 1n dinamiese ekonom:ie . 1n Ander groep ekonome 

het die kenmerkende eiensk~p van die dinamiese ekonomie gesien as die 

beperking van mededinging, natuurlik of kunsmatig, en het cins dus as 

die oorsaak van hierdie gebrek aan mededinging gesien en terselfdertyd 

ook die gevolg van die beperking 1ran toetrede tot die werk. Die voor-

staanders van die standpunt was veral Pareto, Joan Robinson en E. 

Chamberlin. 

Sedert die uiteensetting van hulle standpunte, was daar 

heelwat verfynings daarvan wat ons egter in die volgende hoofstuk sal be­

handel. 

In hierdie hoofstuk beperk ons dus die aandag by die 

vernaamste aspekte van die genoemde teoriee. 
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§ 2 . DIE SUIWER D INAMIESE BENADERING 

J . B. CLARK 

Een van die grootste gebreke in die teorie van Walker 

waarop ons gewys het , was die gebrek aan 1n suiwer grensproduktiwiteits-

analise . J.B. Clark was een van die ekonome wat hierdie gebrek inge-

sien het, en die gevolg was dat hy 1n poging aangewend het om self 1n 

grensproduktiwiteitsteorie uit te bou, 2 wat hy dan ook op sy winsteorie 

van toepassing gemaak het . Die feit dat hy sy algemene verdelingsleer 

op 'n grens analise gebaseer het, neem egt e r nog nie weg nie dat die be ­

langrikste kenmerk van sy winsteorie die feit is dat wins uitsluitlik sy 

ontstaan te danke het aan dinamiese toestande. 

Die verskillende elemente van Clark se verdelingsleer is 

uiters nou met mekaar verbind en berus hoofsaaklik op die idee van grens-

produktiwiteit . Daar bestaan nl. 1n natuurlike wet in die ekonomie, en 

dit is die funksie van hierdie wet 11 to seperate the gross earnings of 

society into three generic shares that are unlike in kind . It causes the 

whole annual gains of society to distribute themse lves into three great 

sums - general wages, gener al interest and aggregate profits11 . 3• Dit 

is onderskeidelik 11 the earnings of labor, the earnings of capital and the 

gains from a certain co-ordinating process that is performed by the em-

players of labor and the users of capital . rhis purely coordinating 

work we shall call the entrepreneurs • function, and the r eward for it we 

shall call profits . 11 Die koordineerende funksie sluit op sig self 

In di~ verband noem Joseph Schumpeter horn 11 l ast of the 
claimants to independent discovery of the principle of 
marginal analysis and archit ect of one of its most signi­
ficant structures" . History of Economic Analysis, p . 868. 

Huur moet beskou word as tn deel van die kapitaal-
rente , J . B. Clark : The distribution of Wealth, (1899), 
p . 2 . 
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geen arbeid in nie en ook nie die besit van kapitaal nie 
11
it consists 

entirely in the establishing and maintaining of eefficient r elations be-

tween the agents of production11 .4• Die entrepreneur, net soos die ander 

produksie- f aktore, ontvang net wat sy bepaalde funksie tot die produksie ­

proses bydra, want , si§ Clark, 11where natural l aws have their way, the . 
' . 

share of income that attaches to arry productive function is gauged by 

the actual product of itll.5• 

Clark bewee r dat hierdie natuurlike wette nie in die 

praktiese l ewe hulle natuurlike gang gaan nie maar hulle word deur ver-

skillende omstandighede beinvloed. Voordat hierdie dinamiese aspekte 

van die praktiese l ewe duidelik verstaan kon word, was dit egter nodig 

om ee rs vas t e ste l wat die werking van die natuurlike wette sal wees 

by die afwesigheid van dinami ese faktore. Dit het daartoe gel e i dat 

hy eer s sy teorie van die stati eso gemeenskap ontwikkel het , wat weer op 

sy beurt as die uitgangspunt van sy hele verde lingslee r gedien he~ . 

Nadat Clark rent e en lone ender hierdie statiese toe ­

stande ondersoek het en besluit het dat dit bepaal word deur die begin­

sel van 11Final Specific Productivity", 6 kom hy tot die gevolgtrekking 

dat in die statiese gemeenskap, d .w.s. 
11
if society were without changes 

and distrib~ces, if competition wer e absolutely free, and if labor 

and capital wer e so mobile that the slightest inducement would cause 

them to pass from one branch of business t o another, ther e would be no 

true profits in any business, and labor and capital would create and 

get the whole social income ".• 7 • Die rede waarom hier (ender die 

4. Huur moet beskou word as 1n deel van die kapitaalrente. 
J . B. Clark : The distribution of Weqlth, (1899), p.3. 

5. Id ., p. J . 

6. Id., p . 67. 

7. Id. ,PP• 75/76 . 



die statiese toestande) geen wins moontlik is nie, is omdat die be ­

stuurder a.g.v . volmaakte mededinging niks meer sal kry as die loon 

vir die arbeid wat hy verrig nie . In die statiese gemeenskap was 

daar dus geen suiwer wins nadat die bestuurder vir sy arbeid en 

11 superintendence 11 betaal is nie . Daar is trouens hier ook geen 

koordinerende funksie noodsaaklik nie , want die ander produksiefak-

tore pr oduseer reeds teen 1n maksimum produktiwiteit en daarom is 

daar dan ook geen wins nie . 8• 

Daar is egter verskillende faktore wat die werklike 

l ewe laat afwyk van hierdie teoreties statiese-aannames , nl: 

1 . Groei van die bevolking - Die aanbod van arbeid neem toe en dit 

gee op sigself aanleiding tot aanhoudende verandering . 

2. Toename van kapitaal - Die hoeveelheid kapitaal neem toe en 

hierdie ver andering versteur die statiese ewewig en noodsaak heraan­

passing . 

3. Veranderinge in metode - veral met betrekking tot produksie . 

4. Veranderinge in organisasie . 

5. Veranderinge in verbruikersvoorkeur - nie alleen die omvang van 

verbruikersvoorkeur nie maar ook hulle kwalitiet verander . 9• 

44. 

Die funksies van die ondernemer is nou verbonde aan 

hierdie veranderinge . Waar die entrepreneur in die statiese gemeenskap 

passief is , d .w. s . waar hy alleen gewone arbeid en 11 superintendence 11 ver­

verrig, is ditsy funksie om ender hierdie dinamiese toestande die 

11 supreme dicisions 11 te maak 11which now and again l ead to changes in 

the business," en hierin bestaan die koordinerende funksie wat die 

entrepreneur verrig . lO . 

8. 

9. 

10. 

J . B. Clark : Essentials of Economic Theory, p . 123 . 

Id ., pp . 203/ 206 . Vgl . ook: The Distribution of 

Wealth, p . 56 . 

J . B. Clark: Essentials of Economic Theory, p . 123 . 
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In die dinamiese toestande hoef die entre~reneur volgens 

Clark geen kapitaal te besit nie en ook geen arbeid t e V8rrig nie , want 

wins hou geen verband met kapitaal of risiko of arbeid nie . 11 . Want sg 

hy: the reward of risktaking belongs to the capitalist . The entre ­

preneur is the co-ordinator of capital and labor, and nothing more". Sy 

vergoeding hiervoor is 
11
a product of unbalanced forces and exists under 

natural law, only while society is changing 11 •
12 • 

Afgesien van die feit dat Clark die wins dus as 1n 

dinamiese vergoeding sin, is dit ook eintlik 1n oorskot nadat rente 

en lone betaal is 11 the only kind of income that is residually de-

termined 11 •
13 • Dit sou egter verkeerd wees om te beweer, soos Beddy 

doen, dat wins volgens horn 11 is never determined in any way other than 

mere subtraction11 .14° Soos ons reeds daarop gewys het, het Clark, 

afgesien van die risiduele aard van die wins, ook nog aangevoer dat 

wins bepaal kan word deur die bydrae van die ondernemer deur sy ko­

~rdinerende funksie tot die produksie, en wel volgens die wet van finale 

produktiwiteit . 15 • 

KRITJEK OP CLARK 

(a) ALGEMENE KRITJEK TEEN SY VERDELINGSLEER 

M. Dobb beskuldig Clark daarvan dat dit nutteloos is 

om te beweer dat die vergoeding van elke produksiefaktor volgens sy 

produktiewe bydrae bereken word indien hy nie ook sg waarin die besondere 

produktiwitiet van elke faktor gelee is nie en kragtens watter reg of 

11 . 

12 . 

14. 

15 . 

J . B. Clark : Insurance and Business Profit", 
ti 

Quarterly Journal of Economics, vol . VII, 1892 . 

Economic Essays Contributed in Honor of J . B. Clark; 

aangehaal deur J . P. Beddy: Profits, p . 76 . 

J . B. Clark: The Distribution of Wealt h, p . 203 . 

J . P. Beddy Profits, p . 76 . 

J . B. Clark The Distribution of Wealth, p . 3. 
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mag elke faktor dan daarin slaag om wel sy r egmatige deel te be-

kom nie.16 • Alhoewel baie al gemeen, is hierdie kritiek nogtans 

juis . Veral die vraag waarin die besondere produktiwiteit 

van elke faktor gele~ is moct pertinent beantwoord word . 

Ander kritici van Clark was egt e r meer op die man 

(b) KRITIEK TEEN SY TEORETIESE APPARAAT EN 

METODE 

(i) Die idee van die statiese gemeenskap 

Verskillende ekonome , waaronder T. N. Carver, het 

gevoel dat sy hele idee van 1n statiese gemeenskap nie ger egverdig 

is nie . 17• Marshall het dan ook daarteen beswaar gemaak dat di e 

stelsel te abstrak is en dit het ook t e veel af gewyk van sy idee 

van die represent ative firm" •18• 
II 

Sy idee van die statiese ge -

meenskap het ook te veel verskil van die van die klassieke in so­

verre as wat l g. kapitaal en bevolking as veranderende groothede 

gesien het. Die model van Cl ark beskou Robbins dus net as van toe-

passing op die korttermyn t e rwyl di e model van die klassieke met 

16. 

l? . 

18. 

M. Dobb : Capitalistic Enterprise and Social 

Progress , p . 6? . 

J. B. Clark : The Distribution of Wealth, p . 114. 

L.Robbins : . 11 The Representative Firm" , Economic 
Journal, vol. XXVIII, 1928. 
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voordeel in die langtermyn gebrui k kon word . Omdat Clark nie sy 

statiese gemeenskap duidelik gedefinieer het nie, het dit tot baie 

. l. 19. verwarring ge ei . 

Kaldor wys verder daarop dat onde rnemings 3teeds 

groei en gevolglik moet die analise in die ekonomie gaan om die 

aanpassing van die bestaande stGlse l by dinamiese verandering en 

onvolmaakte kennis . Gevolglik sou dit geen waarde h~ om van ' n 

statiese model gebruik te maak nie . Dit word ontken dat die lang-

termyn statiese ewewig en volmaakte mededinging saam kan bestaan, 

en gevolglik is selfs die basiese aannames van sy stelsel teen­

strydig.20• 

Alhoewel ons nie heeltemal met Clark kan saamstem 

dat die ekonomiese wette wat in die statiese mode l na vore kom al­

tyd die onderliggende beginsels vir die dinamiese werklikheid sal 

vorm nie, is dit tog noodsaakli~ dat ons in gedagte moet hou dat 

alle werklike vordering op die gebied van die w insteoriee sy oor­

sprong gehad het in die basiese aanname dat wins in die statiese 

gemeenskap, onder toestande van volmaakte mededinging, nie kan be-

staan nie . In hierdie opsig is Clark se model dus geregverdig 

eq _moet ons horn krediet daarvoor gee . 

19. 

20. 

L. Robins : On a certain Ambiguity in the con­
" ception of stationary Equilibr ium", Economic 

J ournal, vol . XXX, 1930 . 

N. Kaldor: "The Equilibrium of the Firm", 
Economic Journal, vol. XXXIV, 1934. 



Schumpeter het dit egter betwis dat sy statiese 

aannames geregverdig was . Hy beskuldig Clark daarvan dat sy aan-

names "stationary" was en nie "static" nie , terwyl Schumpeter sy 

eie aannames as static" beskou, d . w. s . Schumpeter het toestande 

in gedagte waarvolgens die ekonomiese stelsel homself aanpas by 

veranderinge in grond en arbeid maar wat nie uit hierdie gegewe 

veranderinge ontwikkel nie . 21• 

(ii) Verminderde Opbrengs 

Clark se idees van verminderde opbrengs is dikwels 

in twyfel getrek vir sever hy dit op kapitaal evan tr.oepassing ge-

maak het . Veral Taussig het gewe i e r om te aanvaar dat die pro-

duktiwiteit van kapitaal sou verminder ( soos Clark beweer het ) 

indien daar geen verbeteringe of uitvindinge plaasvind nie . 22 • 

(iii) Spesifieke Produktiwiteit 

Taussig aanvaar ook nie Clark se idee van spesifieke 

produktiwiteit nie . Omdat hy Clark se idee van Economiese Oorsaak-

likheid (Economic Causation) verwerp, ontken hy dat die spesifieke 

Doreen Warriner : Schumpeter and the conception 
~f static Equilibrium" , Economic Journal, vol . 

XXXI, 1931; J .A. Schumpeter : 
11
The instability 

of capitalism", Economic Journal, vol . XXVII_I , 
1928. 

Taussig Principles of Economics , vol . II, boek 
V. p . 16 . 



23 . 
produk van arbeid of kapitaal vasgestel kan word . Bowendien 

49. 

ontken hy ook dat kapitaal produktief is behalwe in die opsig waar 

arbeid d .m.v . die gebruik van gereedskap in diens geneem word . 

Die produk van arbeid en kapitanl is agter gesamentlik en kan 

nie geskei word nie . 

Alhoewel Clark ge r eken het dat hy Taus cjg se kritiek 

weerl~ het deur aan te dui hoedat di e spesifieke produk van elke 

eenheid van produksie bepaal kc.n word, deur dit in verhouding tot 

ander produksiefaktore t e neem, 24 was dit nogtans die vernaamste 

kritiek teen horn deur Hawley, 25 Davenport, 26 Hobson27 en Valk . 28 • 

M. Laws beweer egter dat Clark se standpunt in die 

korttermyn van toepassing is, terwyl die van Von Wieser, die eint­

like eksponent van die spesifieke produktiwiteitsteorie, in die 

23 . 

25 . 

26 . 

27, 

Taussig : Principles of Economics, vol . II, 

boek V, p. 213 . 

J . B. Clark: The Distribution of Wealth, Hoof­

stukke 21 tot 24 en J . B. Clark : Essentials of 

Economic Theory, p. 137. 

F . B. Hawley : 11The controversy about the capital 
concept" Quarterly Journal of Economics , vol . 

XXIII, 1908. 

Davenport : 11Wage Theory and Theories ", Quarter­
ly Journal of Economics, vol . XXXIV, 1919. 

Hobson: Economics of Distribution, Hoof­

stuk 4. 

Valk: Principles of Wages, p. 61. 
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langtermyn gebruik kan word . 29 • 

(c) KRITIEK TEEN SY GEVOLGTREKKINGS 

Die be l angrikste gevolgtrekking waartoe Clark i n 

die winsteorie , d .m.v . sy teoretiese apparaat en op grand van 

sy basfese aannames geraak, staan, soos ons reeds aan­

gedui het, in betrekking tot die funksies en vergoeding van 

die entrepreneur . Hierteen is daar egter sterk kritiek geopper . 

Taussig bv . was nie bereid om Clark se skerp verskil tussen wins 

en bestuurslone te aksepteer nie . Selfs die roetinewerk van die 

ondernemer maak oordeel en besluite noodsaaklik en daaruit vl oei 

volgens horn die wins dan voort . 30 • 

Hawl ey maak weer boswaar van uit die t eenoorges t e lde 

standpunt, nl , dat die funks i e van 11 co- ordination11 nie uitsluitlik 

tot die entrepreneur beperk is nie . Selfs die voorman is 

29. M. Laws : 11 The Difficulty of Imputation", 
Economi c Journal, vol . XXXIII, 1933 . Von 
Wieser het die bydrae of produktiwiteit 
van die produk ges i en as die waarde wat 
bygevoeg word by die t .ot a1e produk deur die 
opbrengs van die grenseenheid plus •n ekstra 
hoeveelheid wat die gevolg is van die meer 
intensiewe gebruik van die ander produksiefa -
tore wat r eeds in die bedryf is . 

Taussig : Principl es of Economics, Hoofstuk 49 . 



11 co-ordinator" van die arbeid en kapitaal waaroor hy toesig 

hou.31• 

51. 

Haynes op sy beurt, gaan van die standpunt uit dat 

die entrepreneur bloot In spesiale tipe arbeide is - 1n arbeider wat 

toegang het tot kapitaalbronne . 11 (Profit) is the reward that comes 

to entrepreneur on account of the special ~dvantage which he has, 

to use his talents and employ his capital from the fact that he is 

both labourer and capitalist 11 .32 • 

Die beswaar van prof . Edgeworth t een Clark was weer 

dat dit onmoontlik is om tussen kapitaliG en entreneur t e onder­

skoi. 33• 

Ook Beddy voel dat die ko~rdineri ng bloot net be-

sondere arbeid is wat deur lone vergoed moet word . Buitendien is 

die entrepreneur vir Clark so 11 shadowy a being" dat hy nie kan sien 

hoedat tn deel van die nasionale inkome aan horn toegedeel kan word 

nie)4• 

31. 

32. 

33 . 

34. 

F. B. Hawley: The Risk The ory of Profit, p . 472; 
aangehaal deur J . P. Boddy: Profits , p . 77 . 

John Haynes : 11Risk as an Economic Factor" , 
Quarterly Journal of Economics, vol . IX, 

1895, p . 412 . 

Edgeworth: Papers relating to Political 

Economy, vol . I, p . 48. 

J .P. Beddy: Profits, PP • 78/ 81. 
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Hierdie ekonome het aL~al rede gehad vir hulle kritiek 

teen Clark se standpunt t.o.v. die wins; nogtans kan hulle kritiek weer 

gekritiseer word op grond daarvan dat hulle almal nog min of meer 

klassieke standpunte onderskryf het . Hierteen het ons reeds in S 2 be­

swaar gemaak . Die eintlike basiese kritiek teen Clark se teorie is dat 

die wins nie geassosieer moet word met die ondernemer of sy funksies of 

sy beloning as sodanig nie. Sy vergoeding mag wel 1n element van wins 

inhou, terwyl 1n deel van sy funksies ook die direkte betnvloeding van 

inkomstes en kostes kan wees, maar sy vergoeding is grootliks 1n blote 

loon, net soos sy funksie grootliks uit 1n blote vorm van arbeid be­

staan. 

Die teorie van Clark het nogtans baie waarde omdat 

dit, afgesien van die gegronde kritiek daarteen, daarin slaag om die 

dinamiese benadering tot die wins in sy suiwerste vorm weer te gee . 

Al die ander ekonome wat 1n dinamiese teorie ontwikkel het, het tel­

kens ook 1n besondere begrip ontwikkel wat in verband met die verskil 

tussen statiese en dinamiese toestande in die gedrang kom en waaraan 

hulle dan die wins toegeskryf het terwyl dit vir Clark suiwer die 

verskil was tussen die teoreties-statiese toestand en die dinamiese toe­

stand, wat in die praktyk aangetref word . In die verskil tussen 

dinamiese en statiese toestande vind ons dan 1n basiese element wat in 

elke winsteorie aanwesig moet wees. 

E. von Bohm-Bawerk 

By Von Bohm-Bawerk is daar, veral in sy Positive 

Theory of Capital, geen duidelike onderskeid tussen wins en kapitaal-

rente nie. Nogtans is wat hy wins van die kapitalistiese onderneming 

noem, eintlik die gevolg van die dinruniese ontwikkeling van die 

ekonomie. Vir horn berus die din&~iese aspek van die ekonomie in die 

verskil in waardes wat die gevolg is van tydsverloop. 11 The source of 
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entrepreneurs' profit was the fact that things do not work out as 

planned, and persistence of positive profits in a firm was due to 

better-than-nonnal judgement . 11 Wins is dan ook vir horn 11 literally, 

a profit from the increment of value of the future commodity trans­

formed, in tho hand of the undertakers into a finished present 

good.1135 . 
11
As time passes it cancels the causes by reason of which 

the then future commodity suffered a shrinkage of value , and brings it 

up to the full value of the present good . The increment of value 

is the profit of capital . " 1n Verdere voorwaarde hierby is egter 

dat die goedere 11must not remain stationary. 1136 • 

Schumpeter omskryf Von Bb'hm-Bawerk se teorie as 1n 

friction or uncertainty theory11 _37 . Die bydrae van Von Bohm-Bawerk 

1~ miskien daarin dat hy op die onsekerheid in die dinamiese toestand 

gewys het, wat aanleiding sou gee tot die ontstaan van die wins . 

J.A . Schumpeter . 

Schumpeter se winsteorie verskil nic vee l van die van 

Clark nie, soos hy self dan ook geredelik erken. 38 • 

11 Competition on the one hand and imputation on the 

other" het tot gevolg dat daar in die 11 circular flow 11 van die ekono-

miese lewe geen plek vir wins is nio . Daar kan dus geen surplus 

wees van inkomstes bo uitgawes nie, geen oorskot van die waarde van 

die produk bo die waarde van die dienste van arbeid en grondstowwe wat 

35 . 

37. 

E. von Bohm-Bawerk: Positive Theory of Capital; 

vertaal deur W. Smart, (1888), p . 303 . 

Id . , p . 302. 

J.A . Schumpetcr History of Economic Analysis, p . 893 . 

J . A. Schurnpeter : The Theory of Economic Development, 

vertaal deur Rcdvers Opie, (1911); voetnota onder p . 
128 van die 1949-uitgawe . 
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daarin opgesluit is nie . 
11
The value of the original means of producti on 

must attach itself with the faithfulness of a shadow to the value of the 

product , and could not allow the slightest permanent gab between the two 

to exist . 11 39• 

In 1n ontwikkel ndc ekonomie is verandering egter es­

sensieel, en dit word moontlik gemaak deur nuwe kombinasies van bestaan-

de goedere" te bewer kstellig . Hierdie funksie hoort tuis by entrepre -

neurs en word moontlik gemaak deur die invoering van nuwighede of in-

novasies . In Schumpeter se eie woorde : 
11
These individuals have done 

nothing but employ existing goods to a greater effect, they have car-

ried out new combinations and are entr epreneur s in our so Their 

gain is an entrepr eneurial profit 11 ,40 1n surplus 11 to which no liability 

correspondsH~l . Die surplus is allecn moontlik indien aan die volgende 

vereistes voldoen word : -

(i) Die prys van die produk mag nie daal wanneer die aanbod, 

a . g.v • . die nuwe kombinasies , verhoog word nie , of in elk geval moet 

dit nic soveel daal dat die 11 great er product per worker brings no 

greater receipts now than the smalle r product obtainable •• • • before 11 •
42 • 

(ii) Die ekstra koste per dag van die innovasie moet laer bly 

as die lone van die arbeiders wat ontslaan kon word a . g.v . die nuwe 

kombinasie of meet in elk geval minder wees as die som wat oorbly nadat 

vir die moontlike daling in prys van die produk voorsi0ning gemaak is 

tesame met die koste van arbeid wat nog verbruik word . 

(iii) Daar moet ook neg rekening gehou word met die pryse van die 

produksiefaktore wat moontlik kan styg a . g.v . die innovasie . 

39. J .A. Schumpeter : The Theory of Economic Development, 

vertaal deur Redvers Opie , (1911) ; voetnota ender aan 
p . 160 van die 1949- uitgawe; vgl . ook p . 139. 

40 . Id ., p . 133 . 

41. Id ., p . 132 . 

42 . Id . , p . 130. 
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Eers as al drie hierdie veranderinge in berekening ge­

bring word en kostes bly nog laer as inkomstes , is daar 1n surplus wat 

wins genoem kan word . 

winsteorie . 

Hier het Schumpeter die basiese grondslag gel@ vir enige 

Om 1n positiewe of negatiewe wins te maak moet koste en in-

komste verskil en dit is gewoonlik alleen noodsaaklik in 1n dinamiese 

w~reld. In di e statiese w@reld is daar geen noodsaaklikheid vir afwyk­

ing tussen koste en .inkomsto nie , want almal is bekend met die pro­

duksie -prosesse en moontlikhede , en volgens definisie is daar geen 

moontlikheid om nuwighede in gebruik te noem nie . In die dinamiese 

l ewe is toestande egter anders , en daar kan dan 1n verskil tussen koste 

en inkomste kom, wat moontlik gemaak word 6f deur 1n daling in kosto, 6f 

deur 1n styging in inkomes , 6f dour albei . Met verloop van tyd sal 

haardie surplus of wins geheel en al verdwyn a . g.v . 11 a compl ete r e -

organisation of the industry!143 • Die uiteindelike resultaat, s~ hy, 

11
must be a new equilibrium position, in which with new data, the law of 

cost again rules 11 .44• 
11
The incentive to produce more and more products 

will not cease before this condition is arrived at, nor before price 

falls as a result of the growing supply11 .45. Vraag en aanlb:od, d.w.s. 

mededinging, het dan tot gevolg dat die surplus (wins) van die entre­

preneur en sy onmiddellike navolgers verdwyn . 

Met hierdie gedagte by Schumpeter van die noodwendige 

algehele verdwyning van wins , kan ons nie saamstem nie, omdat sy ar gument 

onrogstroeks op 1n aanname van volmaakte mededinging berus. Dit is in-

teendeel duidelik dat daar in die praktiese lewe baie selde van volmaakte 

43. 

44. 

45 . 

J . A. Schumpeter : The Theory of Economic Development, 

vertaal deur Redvers Opie , (1911); voetnota onder aan 
p . 131 van die 1949-uitgawc. 

Id ., p. 131. 

Id ., p . 132. 
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mededinging sprake is , gedeeltelik omdat daar gedurigdeur 1n r isiko­

of onsekerheidselement by die invoering van nuwighede teenwoordig is , 

wat die a l gemene gebruik van die nuwighede kan beperk, en gedeelteli~ 

oak omdat die ondernemer deur verskillende metodes vir horn 1n eie mark 

kan ontwikkel waarin mededinging tot 1n mindere of meerdore mate uit-

geskakel lean word . Die risiko element word egter deur Schumpeter ver-

ontagsaam, want volgens horn is 11 risktaking in no case an element of the 

entrepreneuri al function . Even though he may risk his r eputation, the 

direct economic responsibility of f ailure never falls on him 11 . 46 . Hier­

die weglating van risiko- aanvaarding as een van die onderliggende fak­

tore by die ontstaan van wins , is dus ve r antwoordelik vir sy wanopvat­

ting dat die wins s l egs van 1n t ydelike aard is en op die lang duur 

heeltemal sal verdwyn . Na ans mening mag wins wel neig om te verdwyn 

sander dat dit noodwendig heeltemal hoef t e verdwyn . 

is die teorie van Frank H. Knight belangrik. 

In die verband 

Dieselfde beswaar wat ans r eeds teen ander teoriee ge ­

maak het , geld oak t een 3chumpeter se teorie , nl . dat die entrepreneur 

of entrepreneursfunksie , soos ans dit sien, nie al tyd direk vir di e 

totstandkoming van die wins verantwoordelik hoef te wees nie . 

Opsommend kan ans sS dat Schumpeter die afwesigheid van 

die wins in die 11 circular flow" hoofsaaklik aan die hand van die idee 

van imputasie verklaar, t e rwyl hy beweer dat wins in die dinamiese lewe 

wat ontstaan a . g .v . innovasie , iets van 1n tydelike aard is , wat a . g.v . 

mededinging sal verdwyn. 

J .A. Schumpeter : The Theory of Economic Development, 

vertaal deur Redvers Opie , (1911) ; voe t nota onder 
aan p . 137 van die 1949-uitgawe . Schumpeter beklem­
toon hierdie saak omdat hy meen dat risikodraging 
vr oeer as 1n entrepreneur sfunksie gesien is toe daar 
nog verwar ring tussen die entrepreneur en die kapita­
lis was en hiervan probeer hy wegkom. 
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ALFRED MARSHALL SE VERSOENINGSBENADERING 

Soos verwag kan word, was dit Alfred Marshall wat die 

meeste sukses behaal het met die versoeni ng van die klassieke met die 

dinamiese standpunt . Hieri n het hy geslaag , deur sy onderskeid tussen 

die magte wat meewer k in die kart periode en die in die lang periode . 

Hy begin deur die wins van die ondernemer te defini­

eer as die voordele wat hy ontvnng nadat produksiekoste van die bruto 

inkomste afgetrek is en nadat hy vir sy ei e arbeid vergoed is en rente 

op sy kapitaal ontvang het . 47• 

Sy tweede stap is om die funksies en eienskappe van 

die ondernemer te def inieer. Dit is nl . : 

(i) tn Kennis vnn sy onderneming on industrie wat horn in staat 

moet ste l om die basiese verandering te voorspel . 

(ii ) Hy moet 1n natuurlike l eier wees en in staat wees om kon­

trole oor sy onderneming uit te oefen en die eenheid daarvan te bewaar.48 • 

Die mate waarin die ondernemer aan hierdie basiese ver-

eistes voldoen, lei Marshall daartoe om die 11 rent- of-business -ability11 

van Von Mangoldt en veral vrul'Walker te aanvaar as gedeeltelike verklar ing 

vir die wins wat op die korttermyn bestaan . Hy beweer dan ook dat 11 a 

large share of the income of successful business men is a surplus due 

f t . , 49 . 
to rare natural acul ies . 1 

Aan di e een kan is dit dus duidelik dat die we r kl ike 

ekonomiese w~reld op een bepaalde moment horn sal l een tot die r ent" 
" 

47 . 

49. 

A. Mar shall : Principles of Economics , (1870) , p. 13. 

Id ., pp . 297/ 8. 

Id . , p . 623 . 
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analise van wins . Sommige ondernemings sal 0p die grens sukkel om hul-

l e koste en inkomste mekaar t e laat ontmoet , terwyl ander a . g.v . verskil-

lende f aktore 1n surplus van inkomst e bo koste sal geniet . Hulle sal dan 

1n hoer wins ontvang wat gelyk sal wees aan die afgeleide voordeel wat 

hulle geniet t . o.~ . die grensondernemings . 

naam 11quasi-rent 11 toe . 

Aan hierdie wins ken hy die 

Aan die ander kant word hierdie 
11
quasi-rent 11 in die lang­

termyn 1n f aktor wat di e aanbod van nuwe ondernemers sal bepaal . In 

die langtermyn neig hierdie 11quasi-rent 11 tot normale wins , wat die 

langtermynaanbodprys van die kommoditeit sal bepaal . Hierdie normale 

wins is geen surplus nie, maar sal neig tot daardie peil wat net vol­

doende is om die nodige mededinging van ondernemers tot gevo1g t e h@ . 

Indien die wins hoer as hierdie peil styg, sal dit self die belangrik­

ste faktor wees om mededinging aan te moedig en om sodoende uiteindelik 

die wins weer tot die normale peil t e verminder . 

Mededinging is dus in die langtermyn 1n belangrike fak­

tor, en die enigste werklike vermindering van die normale winskoers kan 

teweeggebring wo:rcl. deur mededinging, en wel as die produksie van die in­

dustrie geleidelik toeneem a . g.v . die invoering van nuwighede . Solank 

net een ondernemer in die bedryf van hierdie nuwe produksie-metodes ge ­

bruik maak (in terme van Schumpeter se analise sou ons dit innovasies 

noem), dan sal daardie besondere ondernemer die voordeel uit die proses 

ontvang, maar sodra die nuwe metodes deur die bed:ryf as geheel toegepas 

word, gaan dit neig om die normale wins van die bedryf tot 'n laer peil 

af te dwing . Juis in hierdie opsig 1§ dan die dinamiese karakter van 

Marshall se hele teorie . 

Die vrnag doen horn nou self voor waarom die normale 

wins dan verskillend is vir verskillende bedryfstakke . Om 1n antwoord 

hierop te gee , analiseer Marshall wins onder twee hoofde, nl . die 

jaarlikse koers op die kapitaal wat in die onderneming bel@ is en die 



• 

winskoers op die omset van die kapitaal in die onderneming , d .w.s. 

,(:;very time sales are equal to that capital" .50. 

Wins per jaar is gewo0hlik hoog in die volgende 

gevalle : -

(i) Waar die bestuur van die onderneming moeilik is, d .w. s . 

waar die bestuur oor besondere bekwaamhede moet beskik . 

Waar daar besonder risiko 1 s aan die bedryf verbonde is . 

59. 

(ii) 

(iii) 

staat . 51• 

Waar kapitaal relatief gering is in verhouding met die loon-

Die genoemde drie voo:rwaardes bring onmiddellik twee 

sake na vore wat volgens Marshall 1n verdere verklaring regverdig . Ten 

eerste moet die plek van risiko in die bedryf m. b . t . die wins duid~lik 

gestel word en ten tweede moet daar 1n duidelike onderskeid tussen lone 

en wins gemaak word . 

Met betrekking tot die risiko stem Marshci.ll saam met 

Hawley dat risiko belangrik is, wants@ hy, in die re~l is dit gewoon­

lik waar dat 1n persoon nie tot 1n onsekere onderneming sal toetree 

tensy 11 other things being equal, he expects to gain from it more than he 

would in other trades open to him, after his probable losses had been 

deducted from his probable gains on a fair actuari~l estimate 11 .52• 

Marshall wys egter d~arop dat die Amerikaanse skrywers (bedoelende ver­

al Hawley) die rol van die risiko oordryf omdat hulle standpunt 

11 t ends to class the work of management with mere routine superinten-

dence 11 • 53• Die risiko-element van die wins stem dan ooreen met die 

koste van 1n assuransiemaatskappy, en moet nie as wins nie maar as 

koste vir die onderneming ger eken word en wat aan die ondernemer betaal 

moet word . 

50. 

51. 

52. 

53 . 

A. Marshall : Principles of Economics , (18?0) p . 610 . 

Id • , p • 612 • 

Id . , p . 613 . 

Id ., p . 613 . 
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Wat die onderskeid tussen lone en wins betref, wys 

Marshall daarop dat in gewone ondernemings, waar die risiko nie hoog 

is nie, die wins eintlik in ' n mate ooreenstem met die loonstaat van 

die onderneming , omdat die entrepreneur se vergoeding , wat hier feit ­

lik uitsluitlik op grond van 11 superintendence" toegeken word , min of 

meer in direkte verhouding sal staan tot die hoeveelheid arbeid waar­

oor hy toesig moet hou. 

Wanneer hy die winskoers op omset bespreek, kom Marshall 

verder tot die gevolgtr ekking dat die oorsake wat die normalo peil van 

lone en die verskillende elemente van die wins beheer, in 1n mate oor­

eenstem . Hy wys egter nogtans daarop dat daar wel deeglik verskille 

tussen wins en gewone lone bestaan. 54 • 

KRITIEK TEEN MARSHALL SE WINS0PVATTING 

(i) Algemeen Alhocwel Marshall duidelik probeer 

het om die verskillende standpunte van sy tyd met mekaar tc versoen, 

het hy nie heeltemal daarin geslaag nie . In sy winsanalise maak hy wel 
. 

plek vir verskillende elemente, soos besondero bekwaamheid, mededinging, 

risiko, ens . , maar die keuse van die elemente uit elke teorie wat hy 

maak, is ongelukkig , omdat dit nie altyd die verdienstelikste elemente 

is wat hy aanvaar nie . 

(ii) Mededinging : Volgens Marshall se teorie is dit 

duidelik dat die aanbodprys van die entrepreneurs die belangrike element 

in die bepaling van die wins is, nogtans het hy nie daarin geslaag om 

duidelik te ontleed wat die eintlike faktore is wat die aanbodprys van 

entrepreneurs (d .w. s . ) die vergoeding vir hulle invoering van nuwig-

hede) bcpaal nie. Afgesien hiervan neem hy as vanselfsprekend aan dat 

daar gedurig vrye mededinging of 1n toestand baie naby daaraan sal heers 

54 . A. Marshall : Principles of Economics, (1870) , pp . 620/24. 
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m. b . t . die dienste van die ondernemers . Hy verloor dus monopolie-

en beperkte mededinging- e lemente uit die oog; en omdat die markvorm 

so tn belangrike rol speel in al gemene prysbepaling mag dit hier nie 

buite rekening gelaat word nie , want wins is toe uitsluitlik die ge­

volg van tn manupulasie van waardes soos ditsy uitdrukking vind in 

pryse . 

(iii) Risiko Ondanks die feit dat hy insien dat 

risiko belangrik i s vir die wins , is die oplossing wat hy aanbied om 

die plek van die . risiko te bepaal, nie heeltemal aanvaarbaar nie . 

Risiko in die ware sin van die woord is eintlik iets wat verseker-

baar is , en sy idee. dat die risiko vergoed word deur 1n vergoeding ge ­

lykstaande aan die wins van 1n versekeringsmaatskappy, is dus nie ver 

van die waarheid af nie . Die grootste gebrek in sy teorie in ver-

band met die rol van risiko is eeter dat hy geen onderskeid maak tussen 

risiko wat verseker kan word en onsekerhede waarteen geen versekering 

moontlik is nie , m.a .w. dat hy gcen verskil maak tussen oordraagbare 

en nie - oorclraagbare risiko nie . 

Naas die middeweg in die dinamiese winsanalise wat 

dour Alfred Marshall ontwikkel is , bly daar nou nog twee beskouings 

oor wat behandeling regverdig . Die eerste is die risiko- en-onseker-

heidsbenadering, on die tweede , die mededingingsbenadering . 



DIE RISIK0-EN 0NSEKERHE]J)SBENADERING 

~ 4 . 1. 0ntwikkeling voor Hawley se teori e 

Die idee dat vergoeding vir risikoaanvaarding 1n 

element in die wins uitmaak, bestaan r ees baie lank . Soos ans reeds 

gesien het , het Adam Smith daarvan melding gemaak dat uwins" neig om 

t e varieer in ooreenstemming met risiko . 55 • Mill het ver goeding vi r 

risiko ingesluit as ' n deel van die wins; 56 • Jevons ken nag 1n belangrik­

er plek aan die risiko- element in die wins toe en McCulluch het selfs 

saver gegaan om 1n onderskeid tussen versekerbare en onversekerbare risi­

ko as 1n el ement in sy definisie van bruto wins in t e sluit . Soos 

egter r eeds opgemerk, het dit nooit verder gekom by hierdie ekonome as 

die noem van die risi ko's nie . Die aard van ~isiko is egter nooit ge -

analiseer nie en gevolglik het die toeskrywing van die ontstaan van wins 

aan risiko nag geen wetenskaplike analise van "wins'beteken nie . 

Eers omstreeks die middel van die l<):le eeu het die 

onderwerp die langverdiende aandag begin geniet . Die risikoteorie wat 

hieruit voortgevloei het , word gewoonlik geassosieer met die name van 

Von Mangoldt in Duitsland en Hawley in die V. S. A. as die eerste ck­

sponente . Mangoldt se bydrae is vervat in sy Die lehre van dem 

Unternehmergewinn . Volgens ham moet die wins bereken word deur van 

die opbrengs van die produkte, die arbeidsloon en kapi taal-rente af 

te trek . Die elemente van die wins bestaan dan uit wat oorbly. Dit 

word verdeel in : -

55. 

(i) Premie vir onversekerde risiko. 

(ii) Ondernemersrente en ondernemersloon vir die kapitaal 

A. Smith : Wealth of Nations , Baek I , Hoofstuk 10. 

J . S. Mill : P~inciples of Political Economy, p . 405 . 
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en arbeid resp. 

(iii) 11 0ndernemersrent 11 of sg. 11 Selthenheitspraemien11 wat die 

vergoeding vir skaars produksiemidde le is. Hy verloor egter uit die 

oog dat d ie vergoeding vir alle produksiefaktore bepaal kan word deur 

di e skaarste daarvan . 

Al wat eintlik vir horn van belang is, is sy analise van 

risiko en die daaruit voortvloei ende begrip van onversekerde risiko. 

Von Mangoldt het egt er net di e weg voorber ei vir 

Hawley wat met sy Risk , Enterprise and Profit , Enterprise and the Produc­

tive Process en verskillende bydraes in The Quarterly J ournal of 

Economics vanaf 1890, bekendheid in die verband ver kry het . Die 

twisgeskryf wat na aanl ei ding van Hawl ey se standpunt ontwikkel het 

aan di e einde van di e vorige en begin van hie1die eeue, het heelwat 

nuwe i dees i.v . m. di e wins na vore l aat kom, wat t ot 1n hoer peil van 

ontwi kkeling van di e winsteorie ge l ei het . 

DIE RISIKOBENADERING HAWIBY 

As uitgangspunt by ons bespreking hier, kan Hawley se 

eie weergawe van sy standpunt gebruik word , wat as volg lui : -

11 This theory (bedoe l ende sy e i e ) asserts that the profit 

of an undertaking , or the r esidue of the pl'oduct after the claims of land, 

capital, and l abour (furnished by others or by the undertaker himself) 

are satisfied, is not the reward of management or co- ordination, but of 

the risks and responsibilities that the undertaker ••••• subj ects him­

self t o. And as no one as a matter of business, subjects himself to 

risk for what he beli eves the actuarial value of the risk amounts to -

in c~lculation of which he is in the aver age correct - a ne t income 

accrues t o Enterprise , as a whole , equal to the differ ence between the 

gains de rived from undertakings , and the actual losses incurred in them. 



This net income , being manifestly an unpr edet ermined residue , must 

be a profit , and as ther e cannot be two undetermined residues in the 

same undertakings , profit i s i dentified with the r eward for the as ­

sumption of r esponsibility, especially, though not exclusively that 

involved on ownership" . 58 . 

Hierdie standpunt van horn basser hy op vier basiese 

aannames , nl . : -

(i) Dat dit wat hy 11ent erprise 11 noem en wat vir horn ekwiva­

l ent is aan die dra van risiko, 1n produktiewe krag is wat verskil-

l end is van ander produksiefaktore is . Ni e alleen is 11 enterprise 

as well as land and labor and capital to be consider ed a productive 

force" nie , 59 maar in werklikheid i s dit ook die enigste r eele pro­

duks i efaktor, aange sien alle ander faktor e slegs 11 agents11 of ,t ool s " 

is wat alleen nuttig gebruik kan wor d deur dit t e kombineer d .m.v . 

di e 
11
incentive of enterprise " . 60 0 

(ii) Dat risikodragi ng di e onvermydelike gevol g van dinamiese 

produksie i s . Die wat die ris i ko 1s moe t dr a , he t dus 1n gegr onde eis 

vir 1n afs onderlike vcr goeding. Hieruit volg dan dat 11profit is simply 

the price paid by society for t he assumption of business risks 11 • 610 

In die ver band moet daar egt er in gedagte gehou word 

dat wins nie 1 n blote vergoedi g vir di e vor sekering t een risiko is 

nie, want hierdie risiko 1 s sal die ondernemer nie aanvaar sender die 

verwagting dat hy vergoeding sal ontvang wat die aktuariele waarde 

59. 

60. 

F.B. Hawley: Ente r prise and the Productive Process, 
pp . 106/7. 

F . B. Hawley : 
11
Profits and the Res idual Theory", 

Quarterly Journal of Economics , vol . V. 1890. 

F . B. Hawley : 11A Positive Theory cif economics" , 
Quarterly J ournal of Economics, vol . V. 1902 . 

F . B. Hawley : uThe Risk Theory of Profit" , 
Quarterly Journal of Economics , v ol . VI II, 1893 . 
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daarvan sal oorskry nie . Om hierdie standpunt te verduidelik, ge­

bruik ny J.S voorbeeld I n versekeringsmaatskappy wat · 1 n premie van 

2% vra maar wie se aktuarieel- bepaalde verliese slegs 1% beloop, ter­

wyl die kostes verbonde aan die onderneming slegs ½% beloop. Die 

ander ½% is dan wins . 62 • 

(iii) Dat dierisiko.;.aanvaarding verbonde aan enige onderneming 

die essensi~le en die enigste fundamentele funksie van die ondernemer 

is en dat die ander arbeid van die ondernemer maar bloot uit hierdie 

funksie voortvloei . 

(iv) Dat 
11
every business man 's subjective valuatio"n of risks 

is always greater than his actuarial valuation of the same riskn.63• 

Die verklaring vir hierdie verskil is daarin ge lee dat die dra van ri­

siko lastig is; dit is die oorsaak van baie probleme, angs en ongerief, 

en dit meet vergoed word deur 1n betaling bo en behalwe die ak­

tuariele waarde van die risiko . 

Die direkte uitvloeisel uit hierdie basiese aannames 

van Hawl ey was dan dat sy winsteorie in twee dele ontw~~kel het . 

(i) Ten eerste was dit 1n ver goeding vir die aktuari&le verlies, en 

(ii) dit was terselfdertyd ook tn aanmoe.diging tot die dra van die 

ongerief van die risiko en tot die blootstelling aan die risiko . 

Hierdie ondernemingsrisiko , of ook 11 industrial risks" 

socs hy dit soms noem, moes deur die entrepreneur en deur niemand 

anders gedra word nie, want nthe special peculiarity of every business 

risk is no other than the uncertainty of how the selling price of an 

63 . 

F . B. Hawley : 11 The Fundamental Error of 1Kapital und 
Kapitalzins' ", Quarterly Journal of Economics , vol. 
VII, 1892 . 

F. B. Hawley: 11 Reply to final Objections to the Risk 
Theory of Profit" , Quarterly Journal of Economics , 
vol. XVI, 1901. 
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· unsold product will compare with the cost, or how the cost of an un­

finished produ~t will compare with its selling price, if the latter 

has been agreed upon11 • 64. D.w.s. die werklike risiko verdwyn eers 

van die skouers va.~ die entrepreneur wanneer hy sy produk van die 

hand sit. In die eiendomsreg oor die produk is dus die ondernemer 

se risiko gevestig1 

Die dinarniese aspek van Hawley se teorie is daarin ge­

le~ dat hy risikodraging as die onvermydelike vergeseller van dina­

miese produksie beskou en dat die persone wat die risiko moet dra 'n 

gegronde eis vir afsonderlike vergoeding het, nl. wins. 

AANHANGERS VAN HAWIEY Hawley het 1n hele paar aanhangers 

gehad, waarvan die belangrikste seker T.N. Carver was. Hy aanvaar 

die standpunt van Hawley sonder enige kwalifjkasie, soos uit die 

volgende woorde blyk : 
11
it (bedoelende risiko) is the reward of this 

special function which together with the results of superior bar­

gaining, constitutes the peculiar income of the .businessman, such an 

income as is never earned by anyone except a businessman who 

undertakes risksn. 65• 

Kritiek 

Oor die algemeen is Hawley se teorie egter baie sterk 

gekritiseer . Die belangrikste kritiek in die verband is die volgende 

(i) Sy teorie is baie oppervlakkig. Bohm-Bawerk beskuldig hom 

daarvan dat hy in sy teorie gebruik maak van die onthoudingsteorie, die 

• 
65. 

F . B. Hawley : 11The Risk Theory of Profit", Quarterly 
Journal of Economics , vol VIII, 1893 • 

T. N. Carver: The Distribution of Wealth, pp . 
277/8. 



produktiwiteitsteorie en die gebruiksteorie , sender dat hy een van 

hulle deeglik verstaan. 66 • Hierdie oppervlakkigheid laat hom dan 

ook dikwels in moeilikhede beland, moe ilikhede wat hy probeer oorkom 

deur die gebruik van swak voorbeelde . 

(ii) Monopolistiese of semi-monopolistiese voordel e kan nie 

deur die teorie van Hawley verklaar word nie . Hy het hierdie probleem 

ingesien en het probeer om die moeilikheid waarin hy beland het op te 

los deur 1n heeltemal kunsmatige toerekening van monopoli~ as 1n vyfde 

element in die verdelingsleer . Dit ontstaan ni e a . g.v . die gebruik 

van 1n produktiewe bron nie , dit is bloat net 1n distributiewe voor­

deel en nie 1n vorm van industrigle inkome nie . Dit moet as by­

voeging tot al die produksiefaktore gesien word . Daar is volgens 

horn dus sprake van monopolie-rente, monopolie-huur, monopolie-lone 

en monopolie byvoegings tot wins . 

Hawley kon eenvoudig nie insien dat monopolievoordele 

miskien 1n groter deel van die algemene bes i gheidsvoo1".:3ele uitmaak 

as dit wat deur sy t eorie verklaar word nie . 67 • 

(iii) Dit dring nooit tot Hawley deur dat die entrepreneur 

nie noodwendig di e risiko moet dra nie maar dat dit ook deur ander 

gedra kan word en dat die entrepreneur dus nie noodwendig die enigste 

is wat geregtig hoef te wees op di e ver gredirl1; vir hierdie risiko-

draging nie . Hy verloor vcrder uit die oog dat hierdie risiko nie 

net gedra word deur kapitaal wat gewaag word nie , maar dat alle 

produksiefaktore 1n mate van risiko moe t dra (d .w. s . 11 onsekerhe id11 

in Kni ght se t e rminologie) , en wel tn risiko wat ni e altyd so maklik 

66. 

67. 

E. von Bohm-Bawerk : 11The Positive Theory of Capital and 
its Critics" III, Quarterly Journal of Economics , 
vol . X, 1896 . 

F . B. Hawley : 11 The Risk Theory of Profits" Quarterly 
J ournal of Economics , vol . VII, 1893 , 
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verseKer baar is as die van kapitaal nie . 

TEENSTANDERS VAN HAWIEY t n Hele groep ekonome het Hawley 

se opvattinge as foutief bestempel : -

(i) J . B. Clar k beweer dat di e ondernemer geen risiko dra 

nie . Risiko is 11wholly included in the amount t hat r epresents the 

true actuarial value of the risk incurred by capital 11 •
68 • Dit vorm 

dus 1n deel van rent e . Hier moet onthou word dat Clark alleen die 

risiko van kapitaalverlies in gedagte gehad het en nie ander moont­

like verliese nie . In hierdie opsig is Clark gesteur deur 

Sidgewick, 69 Pigou, 70 withers , 71 en Willett . 72 • 

(ii) Haynes 0ok hy stem saam met Clark dat wins die ver -

goeding is wat die entrepreneur toekom op grond van die besondere 

voordele wat hy het om sy talente en kapitaal te gebruik op grond 

daarvan dat hy arbeider sowel as kapitalis is . 73• 

Clark is in werklikheid egter nie so ver van Hawley 

af verwyder as wat dit met die eerste oogopslag lyk nie , 74• Hulle 

hot albei saamgestem dat wins tot 1n mate 1n oorskot is . Hawley 

het gemeen dat dit die geval is omdat die ver goeding vir risikodrag­

ing nie bepaal kan word v oordat di e ondernemer ni e eers afstand 

van di e produk gedoen het en die verkoopsprys dus bekend was nie , 

68. 

69 . 

70. 

71 . 

72. 

73 . 

J . B. Clark : 11 Insurance and Business Profit" , 
Quarterly Journal of Economi cs , vol . VIII, 1892 . 

Sidgewick : Principles of Political Economy, p . 361. 

A. C. Pigou : Wealth .:,nd Welfare, pp . 95/103 . 

Withers : Poverty and Waste , pp . 55/ 60 . 

Willett : The Economic Theory of Risk and Insurance, 
pp . 80/ 83 . 

Haynes : 11 Risk as an Economic Factor" , Quarterly 
Journal of Economics , vol . IX , 1895 , 

T,W. Hutchinson : A Review of Economic Doctrines 1870 
to 1929, p . 321. 



terwyl Clark onderskeid gemaak het tussen die ver goeding vir risiko 

wat aan die kapitalis gaan, en suiwer wins wat d i e gevolg van dina­

miese verandering is en wat die ondernemer oorhou nadat hy al sy 

kontraktuol e verpligtinge , t e same met die vergceding vir sy eie 

dienste en kapitaal, nagekom het . 

Bowendien het Hawley ook met Clark s aamge stcm dat 

koorclinasie belangrik is , maar hy het gevoel dat wins alleen uit 

sodanige koorclinasie ontstaan wat voortvloei uit die eienaarskap 

van die produk, en wel indicn die e i enaarskap risikodraging meebring . 

Waarom die twee mekaar nie kon vind nie , is omdat hulle geen suiwer 

begrip gehad het van wat risiko werklik is nie . Dit sou vir Frank H. 

Knight oorbly om risiko duideliker t e analiseer en om d . m.v . sy be ­

grip 
11
onsekerheid 11 die twee met mekaar t e versoen. 

DIE ONSEKERHEIDSBENADERING VAN F .H. KNIGHT• 

Die eerste stap wat prof . Knight me t sy standaarclwerk 

Risk, Uncertainty and Profit geneem het , was om te verklaar dat 11un­

certainty must be t aken in a sense radically distinct from the fami­

liar notion of Risk, from which it has never been properly seperated11 .75. 

Om die werklike waarcle van die begrip onsekerheid duide­

lik te l aat blyk, stel Knight dit vir homself ten doel om 1n verge­

lyking te tref tussen die toestand wat in die praktiese ekonomiese 

lewe heers en die geval van teoreties -volmaakte mededinging . In l g. 

geval , wat hy eerste analiseer, is mededinging daarvoor verantwoorde ­

lik dat die 11
1Tendency 1 to el eminat e profit or loss, and bring the value 

of economic goods to equality with their cost 11 ,
76 bestaan. In die 

75. 

76 . 

F.H . Knight : Risk, Uncertainty and Profit, p . 19. 

Id ., p . 18 . 
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praktiese lewe bestaan hierdie neiging wel, maar dit is slegs 1n 

11
occasional accident that they ar e precisely equal in fact; they 

are mually seperated by a mar gin of 1profit 1 , positive or negative . 

Hence the problem of profit is one way of . . looking at the problem 

of the contrast between perfect competition and actual competi­

tion11 . 77 . 

Hy definieer vervolgens di e verskil tussen risiko en 

onsekerheid sodanig dat dit blyk dat daar nie t een onsekerheid ver ­

seker kan word nie, terwyl risiko 1 s eintlik bereken kan word en dus 

ook versekerbaar is . 

Qnsekerheid blyk dan in di e verde re bespreking uit­

eindelik t e wees 11 the most important underlying differ ence between 

the conditions which theory is compelled to assume and those which 

exist in fact-'' . 78 • 

Knight se analise , wat in bree trekke beskryf kan 

word as 11 stationary or Quasi- stationary dinamics 11 ,79 het betrekking 

op •n gemeenskap in aks i e . Voordat Knight egt er hi erdi e gemeenskap 

in aksie bespreek , maak hy eers 1 n r eeks basie se aannames wat hy as 

voorwaardes beskou vir di e bestaan van 1n toestand van teoreties -vol-

kt d d . . so. maa e me e 1ng1ng . Hierdi e aannames is oor die al gemeen uiters 

abstrak en pas op di e oog af gl ad nie by die werklikheid aan nie . 

78 . 

79. 

80. 

F. H. Knight : Risk , Uncertainty and Pr ofit, p . 19. 

Id . , p . 51. 

T.W. Hutchinson : A Review of Economic Doctrines , 
1870 to 1929, p . 322. 

F. H. Knight : Risk, Uncertainty and Profit, pp . 

76/80. Vgl . opsomming hiervan in B. van Deventer 
Wins en Prysteorie , met spesiale verwysing na die 

entrepreneur, sy funksies en beloning, pp . 51/52 . 

Na hierdie werk sal verder verwys word as B. van 
Deventer : Wins en Prysteorie . 
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By sy beskrywing van hierdi e t eor otiese gemeenskap wat in aksie is, 

laat hy egter die meeste van hierdie onrealistiese aannames val 

11
without destroying the conditions nece ssary in perfect equilibrium 

in which costs and values are identical" . 81. Al wat nou nag oorbly 

waar uit die verskil tussen die teoretiese model en die praktiese lewe 

duidelik blyk, is die feit dat hy in die teoretiese model 11practical 

omniscience on the part of every member of the competitive system" 82 . 

aanneem, terwyl die ke r n van die situasie in die werklik l ewe 

11
action according to opinion, of gr eater or less foundation and 

value1183 is . 

By die afwesigheid van onsekerheid is daar geen entre ­

preneursfunksie om te vervul nie, want all organic readjust ments would 
II 

become mechanical, all or ganisms automa". 84 • As ans dus volgens 

Knight volledige kennis besit i .v . m. die betrokke ekonomiese groothede ,. 

sal daar geen risiduele inkome of wins wees nie . Onsekerheid is die 

belangrikste struikelbl ok in die weg na teoreties -volmaakte mededing­

ing, en dus die uiteindelike oorsaak van die wins . A.g.v . die on­

sekerheid sal die beraming wat die ondernemers vooraf moet maak t.o .v . 

die bydraes van die verskillende produksiefaktore , onderhewi g wees aan 

foute . As die entrepreneurs ooroptimisties is , sal hulle die 

produksi efakt ore te veel betaal, sodat hulle verliese sal ly. As die 

entrepreneurs egter oor matig pesimisties is, sal die produksiefaktore 

t e min in verhouding met hulle aandeol tot die produksie betaal word , 

81. F.H. Knight : Risk , Uncertainty and Profit, p . 94. 

82 . Id ., p . 190. 

83. Id ., p . 199. 

84. Id ., p . 268 . 
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wat positiewe winste tot gevolg sal h~ . 85• Ons moet hier in ge -

dagte hou dat Knight die opbrengs , en nie die koste nie , as die be ­

langrikste element in die onsekerheid gesien het . 

Wanneer Knight die funksies van d i e onde rnemer be­

handel, is sy jongste standpunt86 dat die eerste funksie van die on-

dernemer die van 11 leadership 11 is , wat baie ooreenstem met Schumpeter 

se idee van innovasi e , behalwo dat Knight beklemtoon dat die wins 

hier ontstaan uit die feit dat die ondernemer nie vooraf kan bepaal 

wat die gevol ge VQn sy innovasie is nie , sodat die invoering van so 

1n innovasie eintlik gepaard gaan met risik0-03ming, en alleen dan 

kan daar sprake wees van wins . 

1n Tweede funksie van die ondernemer is om sy ender-

neming te laat aanpas by kunsmatige en natuurlike veranderinge . 

Knight noem dit die funksie van ,r:rJ.aptive change" . Daar is slegs 

gr aduele verskil tussen hierdie eerste twee funksies . 

Ten derde moet die entrepreneur 1n spesialiteit wees 

in risiko- en onsekerheidsaanvaarding, maar met uitsluiting van die 

risiko's waarteen hy homself kan verseker . 

Knight kom tot die konklusie dat die aandeelhouers in 

die moderne korporasie die entrepreneurs is . Dividend en wins is dus 

vir horn dan ook dieselfde . 

Vir analitiese doeleindes is dit nocdsaaklik dat be ­

halwe gewone kostes wat aan buitestaanders betaal word, ook nog die -

F. H. Knight : 11 Profit and Entrepreneurial Functions" 
opgeneem in 

11
Symposium on Profits and the Entrepreneur" 

Journal of Economic History, 1942 Supplement, pp . 

128/9. 
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entrepreneurs se ve r goeding, vir persoonlike arbeid en kapitaal in 

die onderneming, van die brute inkomste afgetrek moet word om suiwer 

wins te verkry . 87 • Hierdie suiwer wins sal nie bestaan in 1n toe-

stand van volmaakte mededinging 11 nie , d .w. s . suiwer wins i s dina-
11 

mies van aard en wel omdat onsekerheid, waarvoor dit die vergoeding 

is, net in die dinamiese werklikheid bestaan. 

Om op te som : Wins is volgens Knight die verskil 

tussen werklik aangegane kostes en die opbrengs . Dit het sy ont-

staan te danke aan onsekerheid wat bestaan t . o .v . die opbrengs en 

dit kan tydelik of permanent van aard wees . Lg . is moontlik solank 

die mededingende prysstelscl nog nie sy volle uitwerking kon laat 

geld nie . 

Kritiek teen Knight se winsbegrip 88 . 

Die verskil wat Knight gemaak het tussen risiko en on-

sekerheid het geen algemene byval gevind nie . Die verskil tussen di e 

twee terme is slegs 1n ,pontinium of graduations varying with the 

amount of information about tne factors dealth with11 •
89• Knight is 

egter self bewus daarvan dat hy die onsekerheid te sterk beklemtoon 

het . 90• Saam met Weston kan ons beweer91 dat die belangrikste punt 

t . o.v . risiko of onsekerheid die vraag is of dit oordraagbaar is of 

nie . In werklikheid was Knight nie heeltemal duidelik hieroor nie, 

88 . 

89. 

91. 

F. H. Knight : 11 Profit and Entrepreneurial Functions" 
opgeneem in 11 Symposium on Profits and the Entrepreneur", 
Journal of Economic History, 1942 Supplement, pp . 172. 

Vgl . in di9 verband ook prof . B. van Deventer : 
Wins en Prysteorie, pp . 70/ 82 . 

c.o. Hardy: Risk and Riskbearing, p . 64; aangehaal 
deur prof . B. van Deventer : Wins en Prysteorie , 
p . 70 . Vgl . ook Foster and Catchings Profits , pp . 50/ 51 . 

F. H. Knight : Risk, Uncertainty and Profit, pp . 225/26 . 

F. Weston : 11 A Generalized Uncertainty Theory of 
Profit" , American Economic Review, vol . XL, p . 44. 
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maar dit lyk tog of hy dieselfde idee in gedagte het met sy onderskeid 

tussen risiko en onsekerheid . 

(ii) Bekl emtoning van onsekerheid t.o .v . die prysfaktor 

Met sy beklemtoning van onsekerheid t . o.v . die prys ­

faktor het Knight die moontlikheid van risiko van die kant van die 

kostefaktore ve:t"ontagsaam. In di~ opsig beweer J.L. Meij, Jr . dat 

dit eerder die kostefaktore is waarvan di e pryse vir die ondernemer 

onbekend is . 92 . 

(iii) Sy standpunt t . o.v. die entr epreneur en sy vergoeding, 

en die plek wat dit inneem t.o .v. die wins 

Dit is foutief om die aandeelhouers as die enigste 

entrepreneur s te sien, want hulle dividend is nie noodwondig die wins 

nie, buitendien is dit nie nodig om die entrepreneur en sy funksie 

altyd in verband met die wins t e sien nie . Daar is geen noodsaaklike 

verband hier nie, soos ons r eeds beklemtoon het . Op grond hiervc.n 

is sy onderskeid tussen entrepreneurskap en bestuurskap, wat op die 

verrigting van roetinewerk berus, ook nie gegrond nie . 

verband word die kritiek gesteun deur Kaldor . 93 . 

In hierdie 

Soos uit die volgende hoofstuk sal blyk, wil ons die 

standpunt verdedig dat die aandeelhouers net in soverre 1n wins ont­

vang, as wat hulle dividend hoer is as_ die mededingende vergoeding op 

beleggings in die algemeen; tot op hierdie bedrag is hulle dividend 

tn kostefaktor. Ons wil dan heelhartig met prof. van Deventer saamstem 

93 . 

J . L •• Meij, Jr. : leerboek der Bedrijfseconomie, Deel 
I, p . 39. 

N. Kaldor The Equilibrium of the Firm", Economic 
Journal, vol. XLIV , 1934, p . 69, noot 3. 
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dat wins aan di e onderneming as geheel behoort en nie aan die groep 

wat algemeen as entrepr eneurs beskou word of noodwendig aan enige ander 

groep ni e . 

(iv) Die rol van bat es by wi nsbepaling 

Knight s i en self in dat sy t eorie, soos i n 1921 uit-
4 

eengesit, die gebrek het dat dit nie ver andering in bate s in bereken-

ing bring nie , en daarom suiwer hy sy def inisie van wins aan om as 

The profit of an ent er prise or other unit i s the dif­

f er ence between actual r ece i pt s and disbursements (including valid 

book charges and credits) during such a period, increased or dec~eased 

by any change in the aggr egat e value of its asse t s in the same period" . 

Lat e r wysig Knight oak sy t eorie sodanig dat hy die tydsel ement in be ­

r ekening bring . 

Tot hi er di e stnndpunt sa l ans wee r t erugkee r wanneer 

ons die verskillende ber ekeningsmetodes van di e wins in Afdeling B 

bespreek. 

(v) • Bekl emtoning van di e nie -funksionel e aard van die wins 

Saam met prof. van Deventer voel ek dat Knight se idee 

dat wins 1n nie-institusionel e ver goeding i s , ni e suiwer is nie . Op 

grand van sy aanname s i s hie r di e konklus i e van ham wel korrek, maar sy 

aannames wyk t e ve r van die alledaagse l ewe af om dit van veol prak-

tiese waarde t e maak . Hy verloor di e markvorm hoeltemal uit die oog 

en vergeet dat die optrede van di e mededingers binne ' n bepaalde mark-

vorm die omvang van die wins me rkbaar kan be tnvloed . Dieselfde 

95 . Voorwoord vir die 1949-uitgawe van F. H. Knight : 
Risk, Uncertainty and Profit, p . xii . 



kritiek kan ons ook teen al die ekonome wat ons voor Knight behandel 

het , uitbring . Almal van hulle het die markvorm, 1n besondere plek 

van die dinamiese ekonomiese lewe , buite rekening gelaat . 

Die kwessie van die markvorm is oorgelaat aan Sraffa, 

Joan Robinson en Chamberlin om dit te ontwikkel . In die volgende para-

graaf salons dan ook wys op hulle besonder bydrae tot di~ winsteorie . 

Sedert die ontwikkeling van Knight se teorie het die 

risiko- en onsekerheidstandpunt egter nog verder ontwikkeJ.,veral deur 

die beklemtoning van die idee van 
II 

expectations", hoofsaaklik aan die 

hand van J .M. Keynes en F. Weston, wat gebruik word om die sg . 

11windfall profit 11 te analiseer . Die bespreking hiervan laat ons egter 

vir die derde hoofstuk . 

§ 5. WINS EN ONVOI.M.AAKTE MEDEDINGING 

Soos ons in die vorige paragraaf gesien het, was een 

van die belangrikste besware teen Knight , soos teen al die ander 

ekonome voor horn, dat die markvorm waarin die ondernemer optree heel­

temal ve r ontagsaam is, deur dat hy die volmaak-mededingende mark as 

die mees algemeen voorkomende mark aanvaar het . 

Sedert die verskyning van Sraffa se artike196 in 1926 

het daar egter 1n ommekeer gekom in die basiese aannames vir winsana-

lise in die dinamiese ekonomie . Hy kom in verset teen die idee van 

volmaakte mededinging met die onderliggende aannames , veral teen die 

idee dat die mededingende produsent nie doelbewus die mark kan be -

96 . Sraffa : 11 The Laws of Returns ·under Competitive 
Conditions", Economic Journal, vol. 1926 . 
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invloed nie en dat elke mededingende produsent normaalweg onder toe-

stande van toenemende koste moet produseer . 97• In die plek hiervan 

beweer hy dat die individuele onderneming teen dalende koste werk 

en dat die belangrikste struikelblok waarmee die produsent te kampe 

het ashy sy produksie wil uitbrei, nie by die produksiekoste 1~ 

nie, maar by die verkoop van 1n groter hoeveelheid, sander 1n ver­

mindering van pryse of 1n verhoging van verkoopskoste . 98 • 

Uit hierdie idees van Sraffa het 1n nuwe winsteorie 

ontwikkel, waarvoor veral Joan Robinson en Edward Chamberlin verant­

woordelik was en wat ans kan omskryf as wins uit onvolmaakte mede -

dinging . Die t eorie het oak later heelwat veranderinge ondergaan, 

maar hierdie jongste veranderinge sal ans in die volgende hoofstuk 

behandel. 

'§ 5 . 1 Die teorie van 11 Normale Wins 11 by Joan Robinson 

As uitgangspunt stel mev . Robinson haar ten doel om 

vas te stel wat die stabiliteit van die hoeveelheid ondernemings in 

die bedryfstak (11 industry11 ) sal bepaal . Voordat sy 1n antwoord 

op die vraag gee , beperk sy egt er eers haar ve ld deur die gevall e 

van wetlike bcperking tot toetr ede uit te sluit . 99• Sy vervolg dan 

deur t e beweer dat die stabilit0it bepaal word eur die omvang van 

die wins in die bedryf, en alleen wanneer die wins in die bedryf 

97. 

99. 

Sraffa : 11 The Laws of Returns under Competitive 
Conditions", Economic Journal, vol. XXVI, 1926, 
pp . 542/3 . 

Id ., p . 543 . 

J . Robinson 
p . 93 . 

The Economics of Imperfect Competition, 
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normaal is, d .w, s . waar gemiddelde koste gelyk is aan gemiddelde in-

inkomste , sal die ewewig voo:rt-bestaan, mits •n bepaalde 11 DDrmale 11 

wins as kostefaktor by die gemiddelde koste inger eken word.loo . 

Om hierdie ewewig verder te ondersoek, gebruik sy die 

marginal e tegniek, met as basiese aanname winsmaksimalisasie , wat 

onderliggend is aan hierdie tegniek . Sy ondersoek ten eerste die 

ewewigsposisie by die monopolis as die aantal ondernemings gegee 

is, en ten tweede die ewewigsposisie wanneer daar geen neiging 

meer bestaan vir die aantal ond.ernemers om te ver ander nie . 101• 

By die monopolis bevind sy dat die voorwaardes vir 

ewewig is dat die grenskost e van die onderneming gelyk moet wees 

aan die grensinkomste . Daar kan egter nog In monopoly profit tr 
II 

of 11 abnormal profit" gemaak worc1 . lo2 . 

A, g.v , toetrede tot die bedryfstak sal die abnormale 

of monopol iewinste verdwyn, en sodra die posisie van volle ewewig 

( 11full equilibrium") bereik is, sal nog net normal e winste gemaak 

word . Hierdie volle ewewig ver eis dat di e grensinkomst e van die 

ondernemer gelyk is aan die grenskoste , maar terselfdertyd ook dat 

die gemiddelde inkomste of prys gelyk is aan die gemiddelde koste . 103, 

100. 

101. 

102. 

10.3. 

J , Robinson : The Economics of Imper fect Competi­

tion, p. 93 . 

Vgl . B. van Deventer : Wins en Prysteorie , p . 102 . 

J . Robinson : The Economics of Imperfect Competi­
tion, PP • 55/6 . 

Id, , P• 95 , 
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Kritiek 

Teen hierdie wins-opvatting van Joan Robinson is daar 

egter baie besware , die vernarunsto waarvan die vol gende inhou: -

(i) Die belangrikste beswaar teen mev , Robinson is dat sy 

nie daarin kan slaag om haar idee van 11normal profit" duidelik te 

definieer nie . In haar pogings om hierin te s laag , verval sy in 

' n sirkelredenasie , 104 , Soos ons reeds gesien het , ken sy aan 

normale wins die funksie toe om die toetrede van nuwe ondernemings 

tot die bedryfstak t e bepaal, maar terselfdertyd definioer sy nor­

male wins as die wins wat in die bedryf heers wanneer there is no 
" 

tendency for new firms to enter the trade , or old firms to disappear 

out of it 11 , 105. Sy sien ook later self hierdie fundamentele swak-

heid in, wat haar noodsaak om t e verklaar dat ,the position that 

the industry is in equilibrium only when profits within it are nor­

mal is then reduced to a tautology 11 ,
106 • Die uiteensettine word 

ook nie verbeter waar sy in 1n voetnoot 1n verskil maak tussen 11 the 

l evel of profits sufficient to maintain the existing productive 

equipment of an industry and the level of profits sufficient to 

l ead to expansionn .107 , Triffin wYS daarop dat die fout in die 
I 

uitoensetting van Joan Robinson alleen herstel kan word d .m.v . 1n 

104. 

105 . 

106 . 

107. 

R. Triffin : Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p . 159. 

J . Robinson The Economics of Imperfect Competi­
tion, p . 92 . 

J . Robinson : 11 Imperfect Competition and Falling 
Supply Price" , Economic J ournal, vol. XLII, 1932, 
p . 547 . 

J . Robi nson : The Economics of Imperfect Competi­

tion, p . 92, noot 1 . 
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11
simultaneous consideration of the productivity of each factor in the 

alternative employment to which it could be put. 11 108. 

(ii) Omdat Joan Robinson, net soos Knight, die aandeelhouers as 

die entrepreneurs sien, 109 r aak sy in •n verdere verwarring verstrik. 

By die bepaling van die feit of wins normaal is of nie , s@ sy, is dit 

nodig om van die gemiddelde kostekromme van die onderneming gebruik 

te maak . Gemiddelde koste moet ogt er volgens haar weer insluit 

11 the average per unit of output of the normal profit of the entre-

preneur 11 .llO. Op 1n later stadium beweer sy ook dat 11entrepre-

neurial, as well as other factorial rents 11111 in die koste krom-

mes ingesluit moet word. Die 11 normal profit", soos prof. Van 

Deventer tereg beweer, is egter geen wins nie maar wel 1n koste, 

'n normale vergoeding in die sin van 1n ,normal rate of return on 
" 
investment generallytn.112. 

108. 

109. 

110 •. 

111. 

112. 

R. Triffin : Monopolistic Competition and 

General Equilibrium Theory, p . 159. 

B. van Deventer: Wins en Prysteorie, p. 107. 

J. Robinson: The Economics of Imperfect 
Competition, p. 93. 

Id., p. 125. 

B. van Deventer: Wins en Prysteorie, p. 107. 
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3 5 • 2 EDWARD CHAMBERLIN EN WINS ONDER 

uMONOPOLISTIC COMPETITION" 

Net socs vir Mev . Robinson, word die winsprobleem 

op Chamberlin afgedwing deur 1n ander probleem, nl. 11 that of the 

stability in the number of finns composing an industry11 .n 3• Neg­

tans heg Stigler114 baie meer w~arde aan die t eorie van Chamberlin 

as aan die van Robinson . Waar Robinson uitgaan van die standpunt 

dat monopolie eintlik die geval van volmaakte mededinging as 1n 

spesiale situasie insluit, mecn Chamberlin dat die werklike toe­

stand 11 are composites of both competition and monopoly, and that , 

wherever this is the case , a false view is given by neglecting the 

situation as made up entirely of the other 11 • 115 . 

Om monopolie t e definieer, veer hy ~ie begrip 

differensiasie in; sowel met betrekking tot omstandighede van ver-

kope as met betrokking tot produkte . Waar daar eni ge mate van 

differensiasie is, sal elke indiwiduele verkoper 1n absolute mono­

polie oor sy eie produk h~, maar hy is neg onderhewig aan mededing-

ing van subsitute . Daar is dus sprake van mededingende mono-

polistiese mededinging, 116 sender dat daardeur bedoel word dat die 

113 . 

114. 

115 . 

116. 

h . 'l'riffin : Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p . 158. 

G. J . St i gler: Five Lectures on Economic Probl ems , 
pp . 12/ 13 . 

E. H. Chamberlin : 11Monopolistic or Imperfect 
Competition?", Quarterly Journal of Economics , 
vol . LXII, p .5 • 

E. H. Chamberlin : The Theory of Monopolistic 
Competition, p . 9. 
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bedryf gemonopoliseer is . 117 Omdat di e wins betnvloed sal word 

deur die beginsel van winsmaksimalisasie en die moontlikheid van 

vrye of geslote toetrede tot die bedryf, wat tcrselfdertyd die 

faktore is wat onderliggend is aan 1 n ewewigstoestand, 118 bespreek 

ons kortliks Chamberlin se opvatting oor wins ender indiwiduele 

ewewi g en ender groepsewewig . 

Om winsmaksimalisasie te bewerkstellig, sal die onder-

nomor sy produk, prys , en r eklamekoste diferensieer . Die verskil 

tussen koste en inkomste vorm dan wat hy 11 excess profit" noem, ' n 

term wat hy gebruik omdat hy ' n minimum wins by die koste insluit . 

Nogtans beskou hy di e minimum wins nie as 1n koste nie, dit is die 

bedrag wat nodig is om die entrepreneur se diens t e bekom, 119 

wanneer totale wins egter -bereken word, sluit dit oorskotwins 

plus hierdie minimum wins in. 

. b 1 . ·ct . 120. Van baie mecr e ang is sy i ee van groepsewewig . 

Daar bestaan nl . 1n oorsaaklike verband tussen die omvang van die 

wins en die moontlikheid van toetrede tot die bepaalde groep, van­

daar dan ook dat Triffin die t eorie van Chamberlin die 11 entry 

theory of profit" noem . 121 • 
11
In so far as profits are highter than 

117. 

ns. 

119. 

120. 

121. 

E. H. Chamberlin : 11 Monopolistic Competition or 
Imperfect Competition?" Quarterly Journal of 

Economics, vo . LXII, p . 571. 

B. van Devent e r Wins en Prysteorie , p . 111. 

E.H. Chamberlin: Monopolistic Competition and 

General Equilibrium Theory, p . 77 . 

G. J . Stigl e r : Five LGctures on Economic Pro­

blems, p . 16 . 

R. Triffin : Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p . 162 . 
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the general competitive level in the field as a whole or in any 

portion of it, new competitors will, if possible , invade the field 

and reduce them 11 •
122 • Toetrede tot die bedryf lei weer op sy beurt 

tot groepsewewig . 

In sy verduideliking van die groepsewewig maak 

Chamberlin die aannames dat· sowel die vraag as die kostekrommes 

viral die 11produkte 11 binne die gr oep eenvormig is en dat die in­

vloed van enige prys- of produkaanpassing deur 1n enkel produsent, 

123 . a . g.v . die baie mededingers , verontagsaam kan word . Indien die 

wins bo die mededingende peil is, sal die vermeerdering van pro­

duisente dit sodanig verminder dat die vraagkromme van elke 11 produk11 

1n raaklyn tot die kostekromme vorm, en gevolglik sal die surplus­

wins verdwyn, m. a .w. die produksie van substitute in die bedryfs ­

veld moet sodanig wees dat mededinging voldoende is om die oor-

matige wins te laat verdwyn. Waar dit egter nie die geval is nie , 

sal daar hoer winste as die minimum gemaak word, omdat di e vraag-

kromme regs van die raakpunt 1~. 

dan alle monopoliewinste . 124• 

Hiervolgens verduidelik Chamberlin 

Vervol gens wys Chamberlin daarop dat sy aannamos nie 

altyd versoenbaar is met die praktyk nie, en ons moet gevolglik saam 

met Stigl er stem dat 11 the theory of monopolistic competition now 

contains no conditions of equilibrium, only ·a definition on 

122. E. H. Chamberlin: Monopolistic Competition and 

General Equilibrium Theory, p . 113 . 

123. Id ., pp . 82/3 . 

124. Id ., pp . 84 en 111. 



equilibrium11 •
125 • Thus,pprofits are linked with obstacles to 

entry, and obstacles to entry are recognized to be an inst itu­

tional datum, incapable of determination through deductive theo­

rizing11.126 • 

Kritiek op Chamberlin 

(i ) Die veronderstelde verband tussen di e groep en toe­

trede tot die groep is een van di e swakste aspekte v an Chamberlin 

se oorspronklike winsteorie en het ook aanl eiding tot bai e verwar­

ring gegee . 127• Hy sien egter self sy f out in en besluit dat die ­

selfde gevol gtr ekking nogt ans ver kry kan word 11without any con­

cept of freedom or r estriction of entry - without even the con­

cept of an 1industry 1 : some firms in the system earn no profit 

in excess of the minimum counted as a cost, other s earn mor e than 

this, and in various degr ees u. 128• Triffin wys egter t ereg daar-

op dat hierdie verandering van standpunt has damaging conse­

quences for the condition of 1no- profit 1 usually associated with 

free entry11 • 129, 

125 . 

126. 

127. 

128. 

129. 

G. J . Stigl er : Five lectures of Economic Problems, 
p . 18. 

R. Triffin: Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p. 162 , 

B. van Deventer : Wins en Prysteorie , p . 116 . 

E. H. Chamberlin: 11Monopolistic or Imperfect 
Competition?" , Quarterly J ournal of Economics, 

vol . LI, 1937, P• 568. 

R. Triffin: Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p . 163. 



(ii) Ons maak beswaar t een die opvatting van Chamberlin dat 

' n bedrag in die wins ingesluit is wat vir die ondernemer as ver-

goeding meet dien en wat dus ' n koste behoort te wees . Met sy 

minimum wins wyk hy nie veel af van mev . Robinson se normale wins 

nie , Hier wil ons hee lhartig met prof . an Deventer sarunstem dat 

dit heebv~t minder verwarring sal skep as die vergoeding (belon­

ing) van die entrepreneur eenvoudig genoem word entrepreneursver­

goeding (watter vorm dit ookal aanneem) , en die woord wins of ver­

lies dan gebruik word vir die verskil tussen kost e en 

inkomste 1J. l30 • 

(iii) Soos Triffin dit duidelik stel, laat hierdie analise 

van Chamberlin, soos diG van J . Robinson, die tydselement heelte ­

mal buite r ekening 11 and proceeds on the assumption that, throuGh 

costs and revenue , profits are unequivocally related to the firms ' 

output 11 •
13l . Die onderneming word op een bepaalde moment ge-

analiseer so •••••• as t o make the cost and r evenue items vir-
" 

tually simultanious 11 , 132 . en dit is in werklikheid juis omdat daar 

tn tydsverloop tussen die aangaan van koste en die verkryging van 

inkomste is dat die ontstaan van wins moontlik is ; 1n analise van 

die ontstaan van die wins betoken dus 1n analise van die tydsver­

loop tussen twee spesifieke tydstippe , nl . di e tydstip waarop di e 

koste aangegaan word en die tydstip waarop di e inkomste verkry word . 

130. 

131. 

B. van Deventer : Wins en Prysteori e , pp . 118/ 19. 

R. Triffin : Monopolistic Competition and General 

Equilibrium Theory, p . 20 . 

K,E. Boulding : 
11
The Theory of the Firm in the Last 

Ten Years" , American Economic Review, vol . XXXI , 
1942, p . 792 . 
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Met hierdie teorie word die hele idee van onsekerheid dus in 

werklikhei d verontagsaam waarsonder geen winsteorie ontwikkel kan 

word nie . 133 • Die dinamiese kom dus nie in hierdie mededinging­

teorie tot sy volle reg nie, en soos ans reeds aangetoon het , moet 

dit 1n basiese deel van enige goeie winsteorie vorm. 

S 6. GEVOIGTREKKING 

Waar ans nou aan die end gekom het van hi erdie hoof­

stuk, is dit noodsaaklik om in hooftrekke te noem wat die kern van 

ans bevindinge tot dusver is . 

Ten eerste het dit duidelik geword dat daar geen wins 

en arbeid hoef te wees nie . Verder blyk dit oak duidelik dat die 

faktore wat tot wins aanleiding gee alleen in dinamiese toestande 

teenwoordig is . Wat hierdie faktore is, blyk uit hierdie hoofstuk 

egter nag nie duide lik nie . Die volgende vrae in hierdie verband 

regverdig myns insiens dus verdere ondersoek, t .w. 

(i) Wat is die rol van risiko, onsekerheid en toekomsverwag­

tings in die bepaling van die aard en omvang van die wins? 

(ii ) Watter plek moet aan mededinging, markvorme en toetrede 

tot die mark, in die winsteoriee gegee word? 

(iii) Moet die wins in terme van makro-ekonomiese groot hede 

geanaliseer word? 

133 . B. van Deventer: Wins en Prysteorie , p . 119. 



(iv) In hoeverre kan daar deur middel van 1n empiriese 

ondersoek vasgestel word wat die aard en omvang van die wins is? 

In die volgendo hoofstuk salons hierdie vrae 

probeer beantwoord, deur eers na t e gaan hoedat ander ekonome dit 

sedert ongeveer 1933 beantwoord het, en daar na sal ek my eie stand­

punt in die verband st el. 

------------00000------------
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H O O F S T U K III • 

GESKIEDKUNDIGE OORSIG ( VERVOIG ) 

DIE ONTWIKKELING SEDERT 1933 . 

S 1 . INIEIDING 

Sedert 1933 is daar feitlik geen nuwe winsteorie ont­

wikkel nie . Die verskillende dinamiese teoriee wat ans in die eerste 

hoofstuk behandel het, is egter heelwat verbeter en in meer besonder­

hede uitgewerk, en dit is ans taak in die eerste deel van hierdie 

hoofstuk om na te gaan watter veranderinge hierdie winsteorie~ onder­

gaan het en om vas te stel welke mate van ooreenstemming tussen die 

moderne ekonome gevind kan word.t . o.v . die vrae wat wins is, hoe dit 

ontstaan en wat die omvang daarvan bepaal . Ons doel is egter nie 

om tn suiwer chronologiese studie van al die bydraes op die gebied 

van die winsteoriee sedert 1933 te maak nie , maar om alleen die ont­

wikkeling van elke besondere benadering min of meer chronologies aan 

die hand van die belangrikste bydraes weer t e gee . Agtereenvolgens 

sal ans aan die volgende benaderings aandag gee : -

1 . Die risiko- onsekerheidsbenadering met die idee 

van toekomsverwagtings. 

2. Die mededingingsbenadering met die plek van die 

markvorm en toetrede tot die mark . 

3. Die makro- ekonomiese benadering . 

Hierna wil ans oak kortliks nagaan wat vandag alge­

meen aan die voorgraadse student i .v . m. wins geleer word . 
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DIB RISIKO- ONSEKERREil)SBENADERING 

Soos ans reeds in die vorige hoofstuk aangetoon 

het , was dit vernl F. H. Knight wat aangevoer het dat die verklaring 

van wins in suiwer onsekerhede gesoek moet word, d .w. s . in risiko ' s 

wat nie meetbaar is nie . Alhoewel Knight hier die basis gel~ het 

van tn teorie wat sedertdien nag steeds in gewildheid toegeneem het 

en wat , soos ans later sal sien, vandag nag geweldig baie aanhang­

ers het , was daar verskillende ekonome wat slegs gedeeltelik met 

Knight saamgestem het en wat gevoel het dat die rol van onseker­

heid in die bepaling van die ontstaan en omvang van die wins nag 

duideliker formulering as die van Knight geverg het . 

J . R. HICKS 

Chronologies geneem was Hicks1 die eerste persoon 

wat op Knight se definisie van onsekerheid wou verbeter . Hicks 

het die dienlikheid van die 
11
true uncertainties 11 -begrip van Knight 

in twyfel getrek en het aangevoer dat 1n winsteorie daarsonder ge­

bou kon word . Hicks het sy argument in die verband gebaseer op die 

.,,aanname dat 
11
in any economic operation whose result cannot be cer-

tainly foreseen, there are objective chances of various results rr 2. 

Hoe grater die hoeveelheid kere wat een 11 operation11 herhaal word, 

J . R. Hicks : 11 The Theory of Uncertainty and Profit", 
Economica, vol. XI, Mei 1931, pp . 170/89. 

Id., p. 172. 
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hoe meer gemotiveerd beskou hy sy aannarne , omdat die wet van groat 

getalle dan mettert yd daarop van toepassing kom wat alle onseker-

hede meetbaar maak . Volgens Hicks is daar geen "operation" wat 

nie by benadering ooreenstem met 1n hele reeks ander 
11

operations 11 

nie en wat dus hierdie aanname van horn op alle gevalle van toe ­

passing maak sander dat die moontlikheid vir cnige groat fout be-

staan. Hicks verloor egter uit die oog dat die wet van groat ge -

talle alleen gebruik kan .word waar die gevalle werklik identies 

van aard is . IP- die mceste gevalle is daar egter geheel en al geen 

sprake van objektiewe kansc dat sekere resultate verkry sal word 

nie, aangesien die verwagtings deur die ondernemer t . o.v . 1n be­

sondere r esultaat alleen maar 1n subjektiewe verwagting is en ge ­

volglik verhoed dat gewone matematiese tcorie daarop van toepassing 

gemaak k.an word • Om hierdie probleem die hoof te bied, het G. L.S. 

Shackle ,3 soos ons later sal aantoon, 1n moontlike oplossing aan die 

hand gedoen waarvolgens self subjektiewe verwagtings tog ook deur 

1n suiwer matemati ese formule voorgestel kan word . 

Hicks definieer vervolgens wins as a remuneration 
ti 

depending on the firms ' success 11 •
4• Sukses is op sy beurt weer af-

hanklik van die risiko wat die onderneming moet dra . Hoe grate r 

die risiko is, hoe grater kan die sukses wees, maar hoe geringer 

is die kanse dat dit we l 1n sukses sil wees . Daar is egter meto-

des wat aangewend kan word om die risiko wat 1n onderneming moet dra 

4. 

G. L. s . Shackle : Expectations in Economics, vgl . ook 
Uncertainty and B\l,siness Decisions , A Symposium, ver-

al Hoofstukke III, V, VI en IX . 

J . R. Hicks : 11 The Theory of Uncertainty and Profit" , 
Economica , vol . XI, Mei 1931, p . 173. 
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t e verminder, tw . (i) deur die hoevoe lheid onafhanklike 11 opera­

tions11 van die onderneming te vergroot,; (ii) deur verskillende 

tipes risiko mekaar te l aat balansoer, bv . die b~lansering van 

die risiko verbonde aan die verandering van die weer met die risi­

ko verbonde aan prysveranderinge ; (iii) deur veranderinge in die 

11 means and ends of production" . Me t die res van die risikos ' 

wat nie deur die drie genoemde metode s verminder word of verdwyn 

nio, d .w. s . vir daardie 11 certain specific risks" , is daar twee 

moontlike metodes van handeling , nl . (i) die oordraging daarvan na 

buitestaande'r s - hierby sluit hy versekering en spekulasie in - en 

(ii) die r e s moet gedra word deur di e per sone wat in koordinerende 

hoedanighe id in die onderneming staan. Die pr oduks i efaktor e in 

die onder nerning kan dus in twee groepe ingedeel word - die wat risi­

ko dra en wins ontvang en di6 wie se vergoeding vooraf kontr aktueel 

bepaal is . Dit wil egt er nie s~ dat een spesifieke faktor, soos 

kapitaal, alleen die risiko dra en die ander faktore kontr aktueel 

vergoed word nie . 1n Deel van elke faktor kan onder enige van die 

twee kategoriee ingedeel word . Of 1n f aktor in die oerste of tweede 

groep val, sal nie afhang van di e aard van di o di ens wat hy verrig 

nie maar van die WYSe waarop hy ver goed word . Selfs faktore wat 

kontr aktuele ver goedings ontvang, dra oak 1n mate van die risiko -

1n standpunt wat later deur J.P. Beddy verder uitgewerk is.5• As 

ons die onsekerheid me t behulp van tn kromme in albei gevalle voor­

stel , sal 1n verandering in di e voorwaardes wat aanvaar word, die 

v or m van die onsekerheidskrommes verander, en hierdie verandering 

sal op die vraag en aanbod van die besondere produksiefaktor t n 

invloed uitoefen, waardeur vraag en aanbod weer in ewewi g sal kom, 

5. J .P. Beddy Profits , Hoofstuk VIII . 

I 



soos in die gewone prysteorie . 

In werklikheid slaag Hicks nie heeltemal daarin om 

ontslae te raak van die idee van onsekerheid nie . Die risiko 1 s 

wat deur die produksiefaktore gedra moet word, kom baie nou oor­

een met die onsekerhede van Knight . Die enigste verskil is dat 

Hicks beweer dat die vergoeding vir die risiko 1 s deur vraag en 

aanbod van die produksiefaktore bepaal kan word, terwyl Knight vool 

dat die vergoeding vir sy onsekerheid nie objektief in die mark be ­

bepaalbaar is nie, omdat dit in sulke gevalle ook oordraagbaar 

sal wees aan partye buite die onderneming en dus in sy tormino­

logie risiko 1s sal wees . 

A. C. PIGOU 

Pas tn jaar nn die artikel waarin Hicks sy teorie 

uiteengesit het , verskyn di e vierde uitgawe van prof . A. C. Pigou 

se The Economics of Welfare6 • met tn nuwe bylnag oor die onder­

werp van onsekerheidsaanvaarding, 7 waarmee hy alle afwykings van 

die onderskeid tussen risiko en onsokerheid, soos deur Knight ge ­

definieer, vir 1n betreklike aantal jare van die teoriefront 

laat verdwyn . In baie sterk en duidelike terme ken Pigou aan 

onsekerheidsaanvaarding 1n belangrike plek as vierde produksie ­

faktor in 1n dinamiese w~reld toe , naas arbeid, kapitaal en 

6. A. C. Pigou : The Economics of Welfare. 

Id . , bylaag I , pp . 771/781 . 
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natuurlike magte, en op gelyke voet daarmee . Wins is dan die 

vergoeding vir hierdie vierde produksiefaktor. 8• Sy doel was dus 

om onsekerheidsaanvaardinc op dieselfde peil te plaas as arbeid en 

onthouding ; en om daarin te slaag, moes hy onsekerheidsaanvaarding 

suiwer objektief definieer. Dit probeer hy doen deur (i) 1n een-

heid van onsekerheidsaanvaarding te definieer as 11 the exposure of a 

£ to a given scheme of uncertainty, in an act the consumption of 

which occupies a year , 11 9 en (ii) deur verder the uncertainty­

bearing involved in the investment of any given amount of resources" 

te definieer as 11 the uncertainty-bearing which that investment 

would involve if it were made by a man of representative temperament 

o.nJ. with r epresentative knowlod1:;0 11 . 10. 

Pigou moes egter self erken dat hy nie baie goed in 

hierdie vooropgestelde doel kon slaag nie; nl . om hierdie vicrde 

produksiefaktor op gelyke voet met die ander produksiefaktore te 

plaas nie . Dit is myns insiens ook glad nie moontlik om so iets 

reg te kry nie , en bOWBndien is dit foutief om dit te probeer doen, 

want soos verder uit die hoofstuk sal blyk, is onsekerheidsaan­

vaarding geen produksiefaktor nie . 

Pigou gaan egter verder deur te beweer dat daar ver­

skillende soorte onsekerhede bestaan, net soos daar verskillende 

soorte arbeid bestaan . Om die verskillende soorte onsekerhede te 

verbind, beweer hy dat die onsekerheid wat 1n persoon moet dra 

s. A. C. Pigou : The Economics of Welfare, p. 772 . 

Id ., p . 772 . 

Id ., p . 773 . 
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wanneer hy 1n pond in 1n besondere, arbi tr@r gekose skema van ver­

wagte opbrengste bel ~, gekies kan word as fundamentele eenheid op 

grond waarvan die onsekerheid vir ander skemas bereken kan word in 

terme van hierdie eenheid , 

Pigou wins , 

Die vergoeding vir onsekerheidsaanvaarding is vir 

Dit is egter nie di eselfde as buitengewone winste 

wat ontstaan uit die suksesvolle deurvoering van 1n 11 risky business" 

nie . Die vergoeding vir onscko rheidsaanvaarding is dus nie die 

totale surplus bo normale wins wat deur die suksesvolle ondernemers 

ontvang word nie , maar slegs daardie kloin dee ltjie van hierdie 

surplus wat nie uitgekanselleer word deur ooreenstemmende verliese 

van ander ondernemers wat die wedloop voltooi het nie ,11• Hier­

die idee van Pigou het hy blykbaar oorgeerf van Marshall , en in 

werklikheid het Pigou dit hier oor di e totale wins van di e bedryf 

alhoewel hy dit as die wins van 1n be sonder onder nemer definieer . 

Onsekerheid as sodanig, het ons nou gesien, kan, 

volgens Pigou beweer, objektief gedefinieer word . Die e lement van 

subjektiwiteit wat dikwels daarin gesi en word , soek hy by die per -

sone wat die risiko dra . Mense met meer kennis omtrent die toe -

koms en wat 1n kleiner deel van die kapitaal waaroor hulle beskik 

aan onsekerheid blootstel, s al mee r ber eid wees om onsekerheid t e 

aanvaar as ander omdat dit e . g. pe rsone meer selfvertroue sal gee . 

Hier het ons 1n nuttige idee wat ons later sal gebruik , 

Net soos Hicks soek Pigou ook mctodes om hierdie on­

sekerheid te verminder, en dit is volgens horn moontlik deur die ver-

11. AoC , Pigou : The Economics of Welfare , p . 776. 
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hoging van die tegniese effektiwiteit van die onsekerheids-

aanvaarding - faktor . Die tegniese effektiwiteit, s~ hy, word veral 

deur drie faktore verhoog, t .w. : (i) beperkte aanspreeklikheid; 

(ii) georganiseerde spekulatiewe markte; en (iii) verbetering in 

vervoer en kommunikasie; omdat hierdie faktore onsekerheid sal 

verminder, sal dit ook die omvang van die wins verminder . Ons 

voel egter dat die direkte verband wat hier gesoek word tussen on-

sekerheidsaanvaarding en wins , fundamenteel verkeerd is . Soos 

later sal blyk is risiko of onsekerheid slegs een van die faktore 

wat vir die ontstaan van wins verantwoordelik is . 

J .M. KEYNES 

Aan J .M. Keynes kan die krediet gegee word dat hy die 

eerste was in die ontwikkeling van die idee van toekomsverwagtinge 

en die daaruit voortvloeiende idee van 11windfall profits 11 , wat 

reeds in sy A Treatise on Money (1930) na vore kom maar wat hy vol-

lediger uitwerk in sy General Theory of Employment , Interest and 

Money (1936) . 

In die Treatise stel Keynes alle vorme van 11 bar­

gaining-power11, d . w. s . van die produksicf aktore teenoor die onder­

nemer en die van die onderneming teenoor ander ondernemings , en 

die tydsel ement as die belangrikste faktore vir die ontstaan van 

wins voor, maar dit is reeds duidelik dat toekomsverwagtinge 

onderliggend is aan die idee dat daar kontrakte op 1n bepaalde 

tydstip aangegaan word op grand van verwagte toekomstige opbrengste , 

Die werklike wins is hier egter die verskil tussen 11the cost of 

production of the current output and its actual sale -proceeds" . 12 • 

12 . J .M. Keynes : A Treatise on Money . 



Onder die pr oduksiekoste sluit hy ook t ereg ondernemersvergoeding 

in . Hy noem dit egter "normale" ondernemersvergoeding en defini­

eer dit as volg 11 the 1normal 1 r emuner ation of entrepreneurs at any 

time (is ) that rate of r emuneration which, if they wer e open to 

make new bargains with all the factors of production at the current­

ly prevailing rates of earinings , would l eave them under no motive 

either to increase or to decr ease thei r scal e of oper ations". l3 . 

Die verskil tussen hierdie 11 normale " koers van vergoeding en die 

werklike vergoeding van die ondernemer is vir horn die wins , 

pos i tief of negatief . Hy neem dus vanselfsprekend aan dat die 

ondernemer die wins ontvang, tn aanname waarmee ons , soos ons dit 

r eeds voor heen gestel het, nie kan saamstem nie . Dit is wel nood-

saaklik dat ons in elke besondere geval bepaal wat die ver goeding 

van die ondernemer behoort te wees . Dit moet onderskei word van 

die total e ver goeding wat hy wel ontvang, wat sal beteken dat die 

ondernemer behalwe sy vergoeding nog 1n negatiewe of positiewe 

wins kan ontvang. Ons kan dit egter nie 1n 11 normale " ver goeding 

noem nie , want wat vir die een ondernemer as 
11
normaal 11 beskou 

kan word, sal vir 1n ander nie normaal wees nie . Elke onderne-

me r se ver goeding vir sy arbeid, word net soos gewone lone be ­

r eken deur vraag en aanbod, maar hi e roor l at er meer . 

In die Gene r al Theory gaan Keynes van die standpunt 

uit dat die ondernemer probeer om sy wins te maksimaliseer deur 

vrywillige besluite aangaande veranderinge in die waarde van sy 

kapitaaltoerusting t een die einde v an die periode , in vergelyking 

met die waarde aan die begin van die periode , t e maak . Wins wat 

13. J . M. Keynes : A Treatise on Money, p . 125 . 
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so ontstaan, vorm egter maar een van die elemente van die totale 

wins . 1n Ander el ement wat baie belangriker is , het sy ontstaan 

t o danke aan ander veranderinge in die waarde van sy toerusting 

nl . veranderinge buite sy beheer . Hierdie veranderinge kan dus 

onwillekeurige verliese of winste tot gevolg h~ . Ins ove rre as 

wat hierdie onwillekeurige verlieso~ter nie heeltemal onverwags 

kom nie ~ is dit onversekerbare ri~iko 1 s . Die versekerbare risi-

ko ' s beskou Keynes egter as 11 supplementary cost 11 _14. Die ver-

anderinge in die waarde van die toerusting , a . g .v . onvoorsiene 

(onverwagte ) veranderings in markwaardes , moet volgens Keynes ook 

nog in berekening gebring word . Die werklike verliese as gevolg 

hiervan, wat dir ek teen kapitaalrekening in berekening gebring 

word, noem hy 1n windfall loss", terwyl winste wat so ontstaan 
II 

11 windfall profits" is •15 • 1n Goeie voorbeeld van In toevallige 

wins in Keynos se terminologie is die geval waar daar 1 n al ge-

mene styging van pryspeile plaasvind wat lei tot 1n onverwagte ver ­

hoging van die waarde van die toerusting van die onderneming . 

Keynes s~ wel wat met toevallige vorliese gemaak moet word - dit 

moet as 1n direkte kapitaal-uitgawe beskou word-, maar wat moet 

met toevallige winste gemaak word? Is wat hy as toevallige winste 

definieer altyd winste , of mag dit soms 1n intering van kapitaal 

tot gevolg h~? Hierop bly hy antwoorde skuldig . Hy sien blyk-

baar nie in dat daar gevalle kan voorkom waar daar 'n verandering 

kan intree nie in die maatstaf waarmee kostes en inkomste gemeet 

word . Hierdie saak werk ons verder uit wanneer ons die verskil-

lende metodes vir die berekening van die wins bespreek . Met die 

15 . 

J .M. Keynes : The General Theory of Employment, 

Interest and Money, p . 56 . 

Id . , p . 57. 



idee van toevallige winste en verliese het Keynes in elk geval 

meer krag aan die onsekerheidsteorie verleen en t erselfdertyd die 

weg gebaan vir ' n ondersoek na die werklike rol van toekomsver­

wagtinga in die ekonomiese teorie in die algemeen en in die wins­

t eorie in die besonder . 

R. A. GORDON 

Die volgende standpunt van belang is die van R.A. 

Gordon wat in 1936 in 1 n artikel in Explorations in Economicsl6 

die onsekerheidsbenadering verder probeer ontwikkel het. Sy hele 

benadering dra 1n institusionele karakter, insoverre as wat wins 

die vergoeding vir tn dinamiese entrepreneursfunksie is, want die 

begrip entrepreneur" i~ 1n institusionele begrip en sy funksie 
11 

is In institusionele funksie . Onsekerheid is vir Gordon die 

onderliggende faktor wat die aard van die entrepr eneursfunksie be-

paal. In sy teori e word die onsekerheid dus tot In indirekte 

plek verskuif . Nogtans bly dit een van die belangrikste fdktore 

in die hele winsteorie . Daar mag egte r ook 1 n ander element in 

die wins bestaan wat nie die gevolg is van ui tvoering van die on-
' 

dernemersfunksie nie , en dit is voordele wat verkry word uit di e 

besondere posisie waarin die ondernemer horn bevind . 
11
These gains 

accrue to the persons receiving them, not as a result of any pro­

ductive service performed but r at her through their holding or 

exploiting some favourable institutional position11 •
17• Ook hier-

16. 

17. 

R. A. Gordon :
11
Enter prise , Profits and the Modern 

Corporation", in Explor ations in Economics, pp . 

306/16 . Opgeneem in en aangehaal uit : Readings 
in the Theory of Income Distribution, Hoofstuk 

29, pp . 558/570. 

Id ., p . 568 . 
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die dee1 van die wins is institusionee l in sy oorsprongl 

Tot hiertoe is die teorie van Gordon nie veel meer 

as 1n analise van ondernemersvergoeding nie en het hy nog nie daar­

in geslaag om die ontstaan van die wins t e onde rskei van die toe­

deling daarvan nie . Alleen in die geval van die passiewe eienaar 

bestaan daar volgens Gordon egter suiwer wins (
11
pure profit 11 ) . 

Hierdie 11 pure profits includes in addition to a part of current 

income, gains arising from the capitalization of ownership in­

come in excess of competitive r eturns on resources invested, 11 •
18• 

Die 11 pure profits" kan verklaar word in t erme van onsekerheid, of 

wrywing of veranderinge , d .w. s . 1n nie - institusionele analise , 

t erwyl die verdeling daarvan sal afhang van die aard en verdeling 

van besitreg . 

nie . 

Met hierdie idees van Gordon kan ons nie saamgaan 

Die verdeling van wins ( pure profit 11 ) is nie dir ek aan be ­
" 

sitreg gebind nie . Dit sal van die afdingingsposisie van die ver-

skillende groepe in die onderneming afhang wie die wins gaan ont­

Die verdeling van die wins is dus nogtans vir ons institu-

sioneel van aard . Verder is sy verklaring uiters vaag en onvol-

l edig en het hy eerder afbreuk aan die posisie van onsekerheid in 

die winsteorie gedoen as wat hy dit verder geanaliseer het . 

R.A. Gordon: uEntcrprise , Profits and the 
Modern Corporation" , in Explorations in Economics , 
pp . 306/16. Opgeneem in en aangehaal uit : 
Readings in the Theory of Income Distribution, 

Hoofstuk 29, pp . 569. 
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A.G. HART 

Die artikel van A. G. Hart in Studi es in Mathematical 

. d t . 19 Economics an Econome rics hot vir die onsekerheidsbenadering ook 

ook nie veel meer waarde as die van Gordon nie . 

Net socs Knight maak Hart ook 1n onderskcid tussen 

risiko en onsokerheid, maar hy kloe sy definis i e s in ander t enne as 

die van Knight . uRisk is t aken to denote the holding of anticipa­

tions which are not ' single valued' but consitute a probability 

distribution having known parameters", d .w. s . 1n waarskynlikheids­

verdeling waarop die wet van gr oot get alle van toepassing gemaak 

kan word. 'Uncertainty' is taken to denote the holding of antici-
" 

pations under which the parameters of the probability distribution 

ar e themse lves not s ingl e valued".20 • Risiko is dus hiervolgens 

nie van belang vir di o winsteorie ni e . Daar meet uitgegaan word 

van die aanname dat 11 all probability estimates ar e cardina1 11 •
21• 

D.w. s . di e skatter (estimator) is seker dat een van 1n groep van 

alternati ewe waarskynlikhe idsverdeli.ngs (met verskillende parameters) 

die een is waarvolgens hy meet bepl an, maar hy is nie seker watter 

een ni e , alhoewel hy skattings van hull e r el atiewe waarskynlikheid 

het . Onsekerhe id het hie r dus tot gevolg dat die skatte r ' n 

11 probability distribution of probability distributions 1122 het . Na 

analise van die moontlike implikas i es wat hi erdie feit mag h@ , kom 

hy tot die gevol gtrekking dat metodes vir die bekamping van on-

20. 

21. 
22 . 

A. G. Ha;r-t : 11 Risk, Uncertainty and the Unprofita­
bility of Compounding Probabilities", In Studies 
in Mathematical Economics and Econometrics, 

pp . 110/18, Opgoneem in en aangehaal uit : 
Readings in the Theory of I ncome Distribution, 

Hoofstuk 28, p . 547 , 

Id ,, p . 548. 
Id ., p , 548, 
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sekerheid nie noodwendig 1n verlaging van winsverwagtings tot ge -

volg sal he nie . Die r ede hiervoor is blykbaar omdat hierdie 

me tode nag geensins tot die a l gemene uitskakeling van onsekerheid 

kan lei nie . Nogtans is die argument waarop hy hierdie gevolg-

trekking baseer nie heeltemal logi es nie , want insoverre as wat 

ans beweer dat onsekerheid tn f aktor is wat aanleiding gee tot 

die ontstaan van wins, moet di e uitskakeling van onsekerheid oak 

die verdwyning van die wins tot gevolg h@ . 

/ 

F . H. HAHN 

Vir Hahn23 is wins die vergoeding vir 1n besondere 

funksie . Hierdie funksie omskryf hy as onsekerheidsaanvaarding, 

en die persone wat die funksie vervul, noern hy ondernerners . Alle 

ondernemersfunksies kan volgens horn herlei word tot onsekerheids­

aanvaarding; so bv . sal onsekerhe id bepaal wat die organisatoriese 

funksie van die ondernemer sal wees en dit sal oak di e aard van sy 

koordinerende funksie bepaal . Die enigste r ede waarorn daar in die 

statiese gemeenskap geen wins is nie , is omdat daar geen onsekerheid 

i s wat aanvaar kan word nie . 

Risiko-premie is vir horn die prys vir die aan-

vaarding vc..n onsekerheid . Dit bet8lrnn die ' ekwival ent e sekerheids-

waar de van 1n onsekere verwagte ontvangste . Die verhouding vir 

die aanvaarding van die onsekerheid, d.w. s . volgens horn die wins , 

behoort gelyk t e wees aan di e risiko-premi e . Dit is slegs die 

geval 11 when expectations are fulfilled". 24 • Sy hel e teorie aan-

23 . F . H. Hahn : nA Not e on Profit and Uncertainty", 
Econornica , vol . XIV, pp . 211/ 25 . 

Id . , p . 212. 
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vaar as uitgangspunt dat die ondernemer die belegger van kapitaal 

moet wees - ongeag of hy kapitaal leen of self besit , cm slegs die 

ondernemer, op hierdie wyse gedefinieer , kan onsekerheid aanvaar 

en dus wins ontvang . Hieruit vloei sekere inkonsekwensies voort . 

' n Persoon wat kapitaal in die vorm van obligasies met 1n vasge ­

stelde rentekoers uitleen, is volgens horn geen ondernemer nie hy 

doen afstand van sy seggenskap oor di e kapitaal in ruil vir 1n be­

paalde vergoeding , t erwyl dio gewone aandee lhouer wel 1n ender-

nemcr is en dus wins ontvang. Hy verloor dus uit die oog dat die 

persoon wat sy geld in die vorm van obligasies uitleen ook die on­

sekerheid moet aanvaar dat hy moontlik sy geld en sy gewaarborgde 

rente kan verloor , net socs die gewone aandeelhouer sy geld kan 

verloor en ook miskien geen dividend kan ontvang nie . Die on-

sekerheid wat die twee moet dra , is alleen 1n gradueel verskillend . 

Dit blyk dus dat Hahn slegs die onsekerheid verbonde aan die ont­

vang van 1n inkomste in gedagt e het en nie die onsekerheid a . g.v . 

1n moontlike verlies van kapitaal nie . Soos ons egter verder 

sal aantoon, is die plek wat hy aan onsekerheid toeken fundamenteel 

vorkoerd . 

As alternatief vir hierdie benadering van wins as 

die vergoeding vir onsekerheidsaanvaarding, stel hy die benadering 

wat wins sien as 1n surplus bo totale koste . Lg . verwerp hy eg-

t er as onvoldoende, omdat dit volgens horn nie met behulp van lg . 

metode moontlik is om te onderskei tussen ' 11high and low, exces­

sive or dificient profit 11 nie . 25• 

Ons kritiek teen Hahn is dat hy nie die verband 

tussen wins as ' n surplus bo koste en wins as die vergoeding vir 

25 . F . H. Hahn : i/i.. Note on Profit and Uncertainty 11 , 

Economica, vol . XIV, pp . 2211 
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onseker hei dsaanvaarding reg sien ni e . In die volgende hoofstuk 

salons aantoon dat 1n onsekerheidsbenadering, mi ts onsekerhei d 

nie oorbeklemtoon word nie, ge tntegr eer kan wor d met di e idee dat 

wins 1n sur plus bo koste i s . 

gedefini eer wor d , 

Dit sal alles afhang van hoe kost e 

J , FRED . WESTON 

Seker een v an die be langr i kste bydrae s t ot di e 

onsekerteorie seder t Knight se ontwi kke l i ng daarvan is die ar t i-

L 26. kels wat prof , J . F. Weston in die ver band geskryf het . 

Die t eorie van We ston kan ons as volg opsom : Hy 

verwer p di e bet ekenis wat Kni ght aan risiko heg nl , dat dit onseker ­

hede is waarteen versekering moontlik is , en definieer risiko as 

volg : 11 Risk exi sts when uncertainty is as sociat ed with an unde­

sirable event 11 , 27 t erwyl 11 uncertainty involves future events 

about which t he r e is incompl et e knowledge or whose probabil ity 

of occurence is not 111 . 28 . D,w. s . 11risk is a subset of uncer-

tainty" , en hy maak dus di e waar skynlikheidsleer van toepassing 

op alle soor t e onsekerhede , Dit blyk dus dat hy alle tipes van 

26 . 

27. 

J . F. Weston : 11Profit as the payment for the func­
tion of uncer tainty bearing", Journal of Busi ness 
of the University of Chicargo, vol , 22, April 1949, 
pp , 106/118; 11Enterpr ise and Profit" , Journal of 
Business of the University of Chi cargo, vol . 22 , 

Juli e 1949, pp , 141/59; 11A Gener alized Uncertaint y 
Theory of Prof it" , AmE.: rican Economi c Review, vol.XL, 

Maart 1950, pp . 40/ 60; 11 An Uncertainty Theory of 
Profit - re j oi nder", Amer i can Ec onomic Review, vol . 
XLI, Maar t 1951, pp . 176/81; en 11 Pr ofit Concept and 
Theory : a Rest at ement", J ournal of Politi cal 
Economy, vol . LXII, Apr i l 1954, pp . 152/70. 

J . F. Weston : 11 A Gener al ized Uncertainty Theory .of 
Pr ofit", f...merican Ec onomic Review, vol , XL,1950, p , 43 . 
Id , , p . 43 . 
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onsekerhoid risiko noem, self al is dele van die frokwessiever­

deling van die waarskynlikhede nie bekend nie, solank dit maar 

verband hou met 1n ongewonste uitslag . In plaas van die onder-

skEi.d tussen risiko en onsekerheid maak hy 'n onderskeid tussen 

11 transformable" risiko 1s on11 non-transformable" r i sikds , wants~ 

hy, dit gaan nie om die oordraagbaarheid van risiko ' s nie maar 

oor die omvorming daarvan d . m.v . die proses van versekering . 29• 

Indien risiko nie so omgesit word nie kan toekomstige gebeure ver­

skil van beplande gebeur e en sodoende aanleiding gee tot wins . 

11 Non- transformable or non-transformed uncertainty causes profit"~O 

Die r es van die netto inkomste is 1n funksionele vergoeding . Hier­

uit vloei voort : -

(i) Dat daar 1n e l ement van wins in die vergoeding van 

eni go produksiefaktor inges luit kan wees ; die enigste vereiste 

is dat die vergoeding van die faktor van 1 n nie -kontraktuele aard 

moet wees . 

(ii) Dat wins van 'n nie- funksionele aard is, (d .w. s . net 

die teenoorgestelde standpunt as wat deur Hahn ingeneem is) . Hy 

neem sonder meer aan dat verwagte r esultate in kontraktuele oor-

eenkomste weerspioel sal word . Deur die proses van 11imputation" 

sal hierdie verwagte resultate dus volgens hom altyd opgeneem 

word in kontraktuele vergoeding. 31 • 

29. 

30. 

31. 

J .F. Weston : A Generalized Uncertainty Theory 
of Profit", American Economic Review, vol . XL, 

Maart 1950, p . 44. 

Id ., p . 44. 

Met imputasie word die prosas verstaan waarvolgens 
die bydrae van clke besonder produksiefaktor tot 
die waarde van die finale produk bepaal word en 
waarvolgens die normale ver goeding van die produksie­
faktor toegereken word . 
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(iii) Dat die ver goeding vir enige funksie op tn funk-

sionel e basis (deur kontraktuel e ooreenkoms of de ur die aanvaar­

ding van 1n oorskot) bepaal word, bv . die funksie van die neem 

van finale besluite wat die produksi e kan ver gr oot of verminder 

of ook di e uitvoering van Schwnpet e r se 11 innovating function" . 

(iv) Dat as daar geen skattings of voorspellings is nie , 

daar ook geen wins kan wees nie . 

(v) Dat as di e waarskynlikheid van di e skattings mate­

mati es uitgewerk kan word, verval di e onsekerheid of risiko en 

kan daar geen wins gemaak wor d nio . 

(vi) Dat wins in di e korttermyn di e verskil is tussen 

ex-ant e en expost opbrengst e , t erwyl dit in di e langtermyn die 

ver skil i s tussen die bedrae wat di e produksiefaktore wel ontvang 

en dit wat hulle sou ontvang het as daar volmaakt e kennis sou 

wees 11 of all events as they worked themselves out 11 .32• 

(vii) Dat daar ni e so i ets soos monopoliewins is nie . Dit 

is onjuis om t e s~ dat indien pr yse di e gr enskoste i s , 

di e verskil t ussen pryse en di e gemiddelde koste 1n maatstaf van 

monopoli ewins kan wees . 11 The differ ential r et urn to the monopo­

list is usually a differ enti al wage , interest or r ent r eturn, de ­

pending upon t he means by which the monopolistic advantage was 

fasioned . The monopolistic r et urn i s compensation for the perfor­

mance of a function 11 .J3. Di e vcrwagte oorskotte word dus gekapita-

liseer . 

32. 

33. 

Indien daar egt e r hier ook nog 1n verskil tussen verwagte 

J . F . Weston : 11A Generalized Uncertainty Theory of 
Profit", American Economic Review , vol XL, 1950, p . 55 . 
Met Imputasie word die proses verstaan waarvolgens 
die bydrae van e l ke besonde re produksiefaktor tot 
die waarde van di e final e produk bepaal word en 
waarvolgens di e normale ver goeding vir die produk­
s i e-faktor toegereken word . 

Id ., p . 56. 
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en werklike oorskotte is , bestaan daar wins . Vir agter eenvolgende 

periodes kan die oorskotte egter gekapitaliseer word en is dit nie 

meer wins nie . Hieruit vloei dus voor t dat all e bedrae wat gekapi­

talisee r kan word nie meer wins is nie . 

Die werklikc wnarde van Weston se benadering : Die 

i dees van Weston is deur verskillende ekonome sterk gekritiseer . 

In baie gevalle was die kritiek egter nie heeltemal gegrond nie . 

So . bv . maak prof . Muract , 34 en baie ander ekonome saam met horn, be ­

swaar teen die idee dat wins die verskil tussen verwagte en werk­

likc inkomstes is deur t e beweer dat dit van die optimisme of 

pcsimisme van 1n ondernemer sal afhang of sy inkomste 1n vergoed­

ing vir 1n produksiefunksie sal wees en of dit wins sal wees . Ons 

gee geredelik toe dat Weston ham in die verband nie baie duidelik 

uitgedruk het nie , maar by noukeurige ondersock is dit duidelik dat 

die optimisme of pesimisme van die ondernemer tog 1n belangrike rol 

speel in die bepaling van die verwagte inkomste . 

egter nie onbeperk nie soos ans l at er sal aandui . 

Hierdie rol is 

Daar is slegs een punt van kritiek in die verband 

wat van basiese bel ang is, en dit is dat Weston-nie die nodige on­

derskeid maak tusson bedrae wat gekapitaliseer of toegereken 

(imputed) kan word en di e wat gekapitaliseer of toegereken is nie. 

Bedrae wat gekapit~liseer of toeger eken is , word onmiddellik 1n 

kostefaktor; dit wil egter nie s~ dat bedrae wat toegereken of ge -

kapitaliseer kan word 1 n kostefaktor is nie . Dit bly 1n wins in 

die sin waarin 1n oorskot van inkomste bo aangegane koste 1n wins 

is . Indien hierdie aansuiwering in die teorie van Weston aange -

bring word , skakel dit heelwat kritiek uit . So bv . sal dit die 

A. Murad : uAn Uncertainty Theory of Profit : 
Comment", Ame rican Economic Review, vol . XLI, 
Maart 1951, pp . 164/69. 
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kritiek teensy idee omtrent monopoliewins uitskakel . Indien 

monopoli evoordele toeger eken is aan die produksiefaktore wat 

daarvoor verantwoordelik is , kan dit geen wins verteenwoordig 

nie, want dan is dit onmiddellik 1n koste . Indien die monopoli e­

voordel e nie toegedeel of gekapitaliseer word nie, miski en om­

dat daar nie voldoende sekerheid is dat dit wel vir die volgende 

periode sal voortbestaan nie, en di e monopolievoordele kom tog 

wel v oor, sal dit 1n wins wees . Die kern van die saak is slegs 

dat all e verwagt e inkomste nie noodwendi g toegeraken kan word nie . 

Indien daar volle sekerheid is, sal verwagtings ten volle bewaar­

heid word en kan dit dus all es toegereken word . Waar daar eg­

t er geen volle sekerheid is nie , daar sal di e verwagtinge van die 

verskillende gehuurde produksiefaktore nie noodwendig dieselfdc 

wees op die verwagtinge van die faktorc wat die oorskot ontvang 

nie . Die verwagt e inkomst e waarop ooreengekom sal word, sal af­

hang van die afdingingsver moe van elke groep wat 1n skatting maak. 

Verder kan ans met r eg oak die beswaar opper dat 

Weston met di e verwerping van Knight se onderskeid tussen risiko 

en onseker heid en di e invoering van sy eie definisies eerder die 

winsteorie vir nag grater spraakverwarring vatbaar gemaak het as 

wat dit reeds was . Om van risiko en onsekerheid identiese terme 

t e maak, skep slegs verwarring . Hy het wel voor die probleem 

gestaan dat hy nie met Knight se oordra~gbaarhe i d van onsekerheid 

saamgest em het nie en dat hy liewer die term 11 transformable 11 

in plaas van 11 transferable" wou gebruik, maar hy kon dit ged'oen 

het sander om 1 n ander definisie aan risiko toe t e ken . Ons wil 

graag vir ons eie t eorie die idee behou dat risiko versekerbare 

onsekerhede i s , d . w. s . 11 transformable 11 in plaas van II transferable 11 

is en dat die vergoeding wat betaal wor d vir hierdie 
11
transforma­

tion11 1n koste vir die onderneming is . Onsekerheid bly onverseker-



108. 

baar d .w. s . onomvermbaar . 

Weston sien sake egter baie duidelik in waar hy be ­

weer dat wins by die vergoeding vir enige produksiefaktor ingesluit 

kan word . Die wins is geen funksionele vergoeding nie en die toe -

deling daarvan in die praktyk sal alles afhang van die afdi~gings­

posisie van elke besondere party, ongeag wat die faktore is wat hier­

die afdi ngingsposisie· bepaal; dit is egter 'n verdelingsvraagstuk 

waarop hier nie verder ingegaan kan word nie . 

Ons stem ook ten volle saam met Weston, ondanks al 

die kritiek, dat die ver goeding vir eniGe funksie op 1n funksione l e 

basis bepaal word . Soos hy t ereg ook beweer, kan hierdie funksie 

die fisiese funksie verhoog of verlaag , dit bly egter 1n funksie 

solank as wat dit die produksieproses verander - ongeag van die 

rigting van verandering - en solank as w~t die funksie noodsaaklik 
I 

is vir die bestaan en ontwikkeling van die onderneming . 1n Ander 

aspek wat ons ook saam met Weston wil beklemtoon, is dat die ver­

skillende ondernemersfunksies dikwels ' n uitvloeisel van onseker­

heid is en terselfdertyd onsekerheid ook verder veroorsaak; en 

hier dink ons veral aan Schumpeter se 11 innovation11 -funksie . Dit 

is 1n gevolg van onsekerhe id in die sin dat die f unksie oorbodig 

sou wees ender toestande van volkome kennis . Terselfdertyd is 

di t 1n oorsaak van onsekerheid omdat die moontlike optrede van een 

persoon of groep vir 1n ander onsekor is . Die invloed van hier-

die onsekerheid sal egter afhang van die verband wat die twee 

persone of groepe met mekaar het . 

Die teorie van Weston is tot 1n groat mate jui s , in­

dien ' n mens dit mot di e genoemde punte van kritiek sou aansuiwer, 

behalwe dat daar onthou moet word dat daar ook nog ander faktore 

behalwe onsekerhoid in gedrane kom by die ontstaan van die wi ns 
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en dat ons ook nog ander funksies aan die onsekerheid moet toeken 

as bloat om dit net ver antwoordelik te maak vir die verskil tus ­

sen verwagte inkomste en werklike inkomste . (Si en latere sintese) . 

R. F. HARROD 

Die volgende be l angri ke st ap in die ontwikkeling 

van die onsekerheidsbenadering van die wins het gekom van R. F. 

Harrod . 35 • Hy het gevoel dat wins wel die ver goeding vir on-

sekerheidsaanvaarding was , maar sy belangrikste bydrae is 1n po­

ging om die mededingingsbenadering met di e onsekerhe idsbenadering 

t e versoen. Waar Weston geweier het om te erken dat. daar wins 

is wat sy ontstaan te danke het aan monopolietoestande , daar voel 

Harrod dat die monopolistiese el ement by die bepaling van die wins 

all een in gedr ang kom i nsoverre as wat dit die onsekerheid wat 

sal bestaan, be tnvloed . Wins hou dus vir Harrod hoofsaaklik ver-

band met die tydsinterval tussen di e input 11 van produkti ewe 
II 

dienste en die daaruit voortvloeiende opbrengs van goeder e of 

dienste om aan die vraag van die verbruiker te voldoen, en ver­

der met 
11
the uncertainty at the moment of input as to what the 

value of the output will be when it occurs 11 •
36 • Daar is ver -

skillende metode s waarop hierdie onsekerheid gehanteer kan word . 

Die eerste is dat alle produksiefaktore gesamentlik die onsekerhe id 

moet dra; dit is alleen moontlik by kooperatiewe optrede waar nie 

een van die faktore ver goed wor d voordat di e onsekerheid nie ver­

dwyn het nie, d .w. s . voordat die opbrengs eers werklik verkry is 

35 . R. F . Harrod : Economic Essays , Hoofstuk 9. 

Id ., P• 189 . 
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nie. 1n Baie meer al gemene geval is dat die 11 top management" 

van die onderneming hierdie onsekerheid aanvaar en aan die ander 

f aktore gelyktydig met hulle 11 input 11 , hulle kontraktueel- bepaalde 

vergoeding bet aal. In hierdie geval sal die onsekerheidsaan-

vaarding nie net sy eie diens nie maar ook die ge ld wat nodig is 

vir die betaling van die ander faktore moet waag . Die derde 

metode is dat die verskaffers van kapitaal die onsekerheid uit­

sluitlik op hulle eie skouers neem en ook niks verder in die 

onderneming doen as net om hierdie onsekerheid te dra nie . Die 

gewone aandeelhouers van die maatskappy sorteer onder hierdie 

groep . In die laaste twee gevalle word dividend gewoonlik die 

wins genoem, nogtans behoort kapitaalrente eers afgetrek te 

word van die wins teen 1n koers gelykstaande aan die koers op 

prima effekte (sg . 11gilt-edged-securities 11 ) . In die tweede 

geval weier Harrod egter om van di e wins die vergoeding vir die 

ondernemer se bekwaamheid as 1n koste af t e trek, omdat hy t e 

veel praktiese probleme sien vir die bepaling van die 
11
opportunity­

cost11 in hierdie geval . 

In hierdie opsig moet ons sterk kritiek uitspreek 

teen die idee van Harrod. Dit is onlogies om te r edeneer dat 1n 

metode vir die bepaling van wins in beginsel verkeerd is omdat dit 

nie prakties uitvoerbaar is nie . Dit is nie die plig van die 

ekonoom om bloot net 'n analise t e maak van wat prakties in die 

l ewe gedoen word of moontlik is nie , dit is ook sy plig om vas te 

stel wat gedoen behoort te word en om dan die mees- praktiese me­

tode vir die uitvoering van die beginsel aan die hand te doen . 

Dit mag wel prakties moeilik wees om vas te stel watter bedrag as 

die salaris van die ondernemer beskou moet word, maar dit sal tog 

moontlik wees vir die ondernemer om 1n betreklike noukeurige skat­

ting te maak. Solank as ons dit maar as eerste benadering stel 
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dat wins orunoontlik nie die vergocding van die ondernemer vir ge­

l ewerde dienste insluit nie , behoort dit voorlopig voldoende te 

wees . 

Die basiese fout van Harrod is egter d a t hy nog die 

ontstaan van die wins verbind met di e persoon wat dit ontvang, daar­

om soek hy daarna om die wins se ontstaan toe t e skryf aan een of 

ander, miskien selfs denkbeeldige , funksie wat die aandeelhouers 

vervul . Hy beperk ham dus hoofsaaklik op die onsekerheidsaanvaar-

ding- funksie en beskou wins dus as by uitstek die vergoeding vir 

onsekerheidsaanvaarding . 

Soos ons r eeds daarop gewys het, is die bel angrik­

st e bydrae van Harrod egter dat hy oak mededinging inskakel by die 

t eorie van onsekerhei dsaanvaarding . Monopol i e -wins is vir horn 

11part of the global profit in the economy", en wel daardie deel 

11 t hat t ends to secure an equilibrium between the demand and supply 

of uncertainty-bearing11 . 37 . Die monopolie - el ement kom dus net in 

gedrang 11 to the extent that t his af fe cts the patern of uncertain­

ty11,38 en di e invloed van 1n monopolie - el ement is om onsekerheid 

t . o.v . die waarde van die opbrengs te verminder . Hy kom dus hier-

uit t ot die gevolgtrekking nthat the owners of monopolistic shares 

get a s omewhat lower r at e of profit", t erwyl dit aandee lhouers in 

sterk mededingende ondernemings is (
11
imperfect competition not 

l east 11 ,) wat die gr ootste onsekerheid dra en dus die grootste ver-

goeding op kapitaal bied . Hier bedoel Harrod nie dat die dividend-

pcr sent asie op di e s igwaar de van di e aandel e me t mekaar vergelyk 

word nie , want dan s al die persent asie van die dividend in die 

37 . 

38 . 

R.F. Harrod : Economic Essays , Hoofstuk 9, p . 188. 

Id . , p . 199 . 
• 
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geval van die monopolistiese onder neming hoer wees as in die geval 

van die mededingende onderneming . Wat wel vergelyk moet word, is 

die persentasie van die dividend op die markwaarde vnn die aande l e 

wanneer dit dikwels gevind word dat hierdie persentasie in die ge­

val van die monopolistiese onderneming laer is as in die geval van 

die mededingende onderneming . Met die volgende tabel kan Har rod 

se gedagtegang miskien beter verdui delik word : 

: . . 1 .. .. ··· =· .. ............ .. .... .................. .. ........... ..... ... ~ ........ .. ........ ...................... ·············· .. ·r··- ....... ................. ......... .. ............ . 

Mpy. A. 
Polipolis 

! Sigwaarde Markwaarde 
\ van van 

i aailC!~ =~ -I··-···· -·· -~~~~le 
£ 1 l 10 / -

£ 

Dividend 
op 

sigwaarde . 

Dividend 
op 

Markwaarde . 

t i i 
10 % 20 % 

2/

2

-

0

pe%r £ 2/-

1

p

0

er% 10/-1 
! Mpy. B. £ 1 
j Monopolis ' 4/- per £ 4/- per £2 
:-........... ............. , ............ .. ....................... .... ............................ .; ........... , ............ , .. .............. , .. .,, .. -· ...... .1 ............. .. ............ .. ................... , ......... ..l .. .... ..... ................................... ............... ~ 

Gereken op sigwaarde , is die dividend van Maat­

skappy B hoer as die van A, maar gereken op markwaarde is die 

dividend van A hoer , nl . 20% in vergelyking met die 10% van B. 

Die verhoging van die markwaarde van maatskappy B se aandele 

van £1 na £2, beskou Harrod egter ook as 1n 11 true profi t in the 

form of a capital gain11 ,
39 d .w. s . 1n kapitaalwins wat ons nie 

graag by ons gewone definisie van wins wil insluit nie , omdat 

dit slegs 1n wins is van die kant van die belegger gesien, en 

nie van die kant van die onderneming nie . Omdat ons analise hier 

gaan oor die wins van die onderneming, salons nie ver der ingaan 

op hierdie tipe van kapi taalwinste nie . Die hoogte van die divi-

dendkoers op die markwaarde van die aandele , s@ Harrod, will not 
ti 

depend at all on the presence or absence of a monopoly element but 

39. R. F. Harrod : Economic Essays , Hoofstuk 9, p . 201. 
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solely on the market valuation of the degree and patern of un­

certainty still inhering in the income - producing quality of the 

assets 11 . 40 . 0or 1n betreklike l ang periode sal onsekerheidsaanvaar-

ders gevolglik 1n min of meer eksakte vergoeding vir hulle on­

sekerheidsaanvaarding kan eis , soos die ander produksiefaktore 

11 in the sense that the aver age net return on uncertainty-bearing 

will be equal to ghe gild-edged rate of interest plus such pre ­

mium, positive or negative , for uncertainty-bearing as the at­

titude of mind of the marginal bear er r equires" . 41. Hiermee im­

plisee r Harrod dus blykbaar dat daar 1n stadium kom wanneer die 

aanvaarding van onseke rhei d as 1n produktiewe funksie gesien moet 

word , en dan sal die ver goeding daarvoor ook as kostefaktor in be -

rekeni ng gebring moet word . In hierdie opsig weerspreek hy horn 

dus self omdat hy, soos ons hiervoor aangetoon het , eintlik die 

ontstaan van wins toeskryf aan di e dra van onsekerheid . 

Soos ui t die voorgaande r edenering duidelik blyk, 

behandel Harrod die winsprobleem van uit twee ges igspunte sander 

dat hy 1n onderskeid t ussen die twee benaderings maak . In sommige 

gevalle bedoel hy met 11wins 11 die wins wat die o~derneming maak, 

maar in die mee ste gevalle bedoel hy daarmee die wins wat die 

aandeelhoue r op belegde kapitaal maak . Die r ede vir hierdie ver -

warring is omdat hy r eken dat s l egs die aandeelhouer die wins van 

di e onderneming ontvang . Soos ons r eeds daarop gewys het , is 

dit 1n sterk beswaar teen sy winsteorie dat hy die aandeelhouer as 

die drae r van onsekerheid beskou en wins hoofsaaklik as die ver­

goeding vir daardie tipe van onsekerhe i d wat deur die aandeelhouers 

R.F. Harrod : Economic Essays , Hoofstuk 9, p . 202 . 

Id . , p . 205 . 
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aanvaar moet word . 

Ons belangrikste beswaar teen die teorie van Harrod 

is dus dat hy alleen op een tipe van onsekerheid konsentreer, nl , 

onsekerheid met betrekking tot die inkomste wat ontvang sal word . 

Daar is ook nog antler vorms van onsekerheid, bv . die onsekerheid 

met betrekking tot die verskillende kostes en ook die onsekerheid 

verbonde aan die optrede van mededingers of potensiele mededingers . 

Verd.er voel ons nie heeltemal tevrede met die plek wat hy aan die 

markvorm in sy teorie gun nie . Ook hier het hy slegs een tipe van 

invloed wat die markvorm mag h~ geanaliseer, nl . die invloed daar­

van op die mate van onsekerheid met betrekking tot die inkomste wat 

verkry sal word . Die markvorm kan egter ook 1n belangrike rol by 

die bepaling van die koste - element speel, waarby die onsekerheid 

weer as onderliggende element tot die markvorm gesien moet word, 

soos ons in die volgende hoofstuk sal probeer aantoon . 

B.S . KEIRSTEAD 

Die laaste besonder byvoeging tot die onsekerheids ­

benadering wat ons hier wil behandel, is die werk van Keirstead . 42• 

Die waard.e van Keirstead se teorie is in hoofsaak 

daarin gelee dat hy 1n duideli ke analise van toekomsverwagtings ge ­

maak het en sodoende ook aan toevallige winste ( 11windfall profit") 

1n plek in die onsekerheidsteorie gegee het , In sy teorie het hy 

daarin geslaag om G.L.S. Shackle43 se analise van toekomsverwagtinge 

42 , 

43. 

B. S. Keirstead : An Essay in the Theory of Profits 
and Income Distribution . 

G. L.S. Shackle : Vgl . noot 3 van hierdie hoofstuk . 
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te integreer met Keynes se idee van toevallige (
11
windfall 11 ) winstel 

Verder het Keirstead oak 1n paging aangewend om aan die hand van 

toekomsverwagtinge 1n analise van monopoli ewins en 11 innovatorspro­

fit" te maak . 

Ons kan Keirstead se teorie kortliks as volg opsom: 

Hy gaan uit van die standpunt dat elke produksiefaktor nie noodwen­

dig die waarde van sy grensaandeel aan di e produksie as vergoeding 

ontvang nie en dat daar gevolglik 1n oorskot van kostes bo inkom-

stes kan wees. Hierdie oorskot kan in verskillende . element e ge-

klasifiseer word, nl. 11 as Ricardian rents , resulting from indivisi­

bilities; monopolistic (or monopsonistic) profits resulting from 

downward sloping ave rage revenue functions (or upward sloping average 

factorial cost curves); innovators ' profits, resulting from cost­

reducing innovations introduced over time; and windfalls (positive 

or negative) r esulting from changes in the general price level 

during the period of productiontt. 44 . Wi ns kan dus uit verskil-

lende elemente bestaan, wat 1 n algemene winsteorie volgens horn on­

moontlik maako 

Al hierdie elemente behalwe 11Ricardian r ents" hou ver­

band met die verwagtings van die ondernemer en is dus dinamies in 

oorsprong; en al die surplusse , behal we eg ., val aan die ondernemer 

toe. (Omdat die Ricardian rents" ontstaan a . g.v. die onverdeel-
" 

baarheid van di e fakt or, val ait aan die besondere faktor toe .) Die 

funksie van die ondernemer i s dus om besluite te neem me t betr ekking 

44 . B.S. Keirstead : An Essay in the Theory of Profit 
and Income Distribution, p. 15 . 
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tot die peil van aktiwiteit , die beleggings en produksiekoerse , en 

uiteindelik, die verhoging van die welvaart van 1n privaat-kapitali s ­

tiese ekonomie . Hierdie besluite word egter ge reguleer deur die on­

dernemer se verwagtings, en die verwagtings kan dus met reg as die 

reguleerders van 1n dinamiese ekonomie beskou word . Op die oog af 

lyk dit asof toekoms -verwagtings ~owel risiko as onsekerheid in ge­

drang bring ; hie rvan is onsekerheid egter al wat werklik van belang 

is , want risiko 11 is the term used to describe a calculable chance 1145 

d .w. s , toestande wat so dikwels voorkom, dat vir die groep voorval­

le op 1n matematiese wyse 1n waarskynlikheid t . o .v . een of ander 

parameter uitgewerk kan word . 

meer unieke voorvalle te doen . 

Onsekerheid het egter met min of 

D.w. s . (a) that the agent has no 
II 

emperical data of previous like or similar events , and (b) that 

the present event is crucial to the agent in the sense that he has 

no interest in the possibility of similar events occuring in the 

future 11 . 46 . Die waarskynlikheidsteorie kan dus nie op hierdie ge -

valle van toepassing gemaak word nie . In die geval van risiko is 

daar dus sprake van 1n objektiewe risikoberekening, en in die geval 

van die onsekerheid wat ons nou bespreek het, kan ons praat van sub-

jektiewe onsekerheid . Daar is egter vir Keirstead ook nog 1n der-

de tipe van onsekerheid wat hy definieer as 11 objective uncertainty, 

subjective certaintyn.47 . D,w. s. die ondernemer is subjektief 

seker of tree op asof hy subjektief seker is, selfs al is die om­

standigheid een van objektiewe onsekerheid . Hieruit vloei dan · 

voort dat verwagtings eintlik hipoteses omtrent die toekoms is . 

45 . 

46 , 

47 , 

B.S . Keirstead : An Essay in the Theory of Profit 
and Income Distribution, p . 17 . 

Id ., p . 19. 

Id . , p . 20 . 
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Met hierdie apparaat tot sy beskikking stel Keirstead horn ten doel 

to relate these degrees of uncertainty to different kinds of ex­
" 
pectations and to the different varieties of profit which we have 

distinquished" . 48 • Na aanleiding hiervan onderskei Keir stead dan 

tussen algemene verwagtings , wat algemeen is in die sin dat dit ver­

wagtings is omtrent "quantities which are general to the economy as 

a whole, and are not peculiar or particular to any single firmy, 49 

en besondere verwagtings . Algemene verwagt ings is dus gewoonlik 

enkelwaardige proj eksies wat ten nouste saamhang en verantwoordelik 

is vir toevallige winste en wat ook 1n invloed uitoefen op besondere 

beleggingsbesluite . So bv . staan veranderinge in ge ldwaardes vir 

Keirstead in verband met algemene verwagtings en vorm dit dus een 

van die faktore wat tot toevallige winste aanle iding kan gee . Hier­

mee kan ons egt er nie saamstem nie, want 1n verandering in geldwaar­

des beteken 1 n verandering in die maatstaf waarmee koste en inkomste 

gemeet word, en dit kan onmoontlik nie 1n verandering in winste ver­

teenwoordig nie ; hieroor egter later meer . 

Besondere verwagtings , hierteenoor, word gedefinieer 

as 
11
those entrepr eneurial expectations which pertain to the future 

values of variables which are particular to the firm 11 . 50. Besondere 

verwagtings het weer verband met innovators profit" en monopolie -
11 

wins . In die geval van innovators profit" is die verwagtings ge ­

woonlik gevalle van subjektiewe onseke rheid t erwyl besondere verwag-

49 . 

50. 

B.S. Keirstead : An Essay in the Theory of Prof i t 

and Income Distribution, p . 21 . 

Id . , p . 21. 

Id . , p . 23 . 
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tings met betrekking tot monopoliewins dikwels 1n mate van subjek­

tiewe sekerheid inhou. 

Nou verband met hierdie verwagtings in die horison wat in gedrang 

kom. Algemene verwagtings is gewoonlik oor 1n baie kart tydperk 

van krag - se bv. een jaar, terwyl besondere verwagtings van toe­

passing is op 1n periode van ongeveel 100 tot 150 maande. Wat ver­

der in gedrang kom, is die tipe van markvorm waarin die ondernemer 

optree. 

In 'n bespreking van Keirstead se teorie gee. 

51 Shackle dan ook d.m.v. 1n skematiese uiteensetting 1n baie duide-

like opsomming van Keirstead se teorie, wat soos volg daar uitsien51 

f Type of I r .. ·a~·~;r~i ·······•·-··· ····1 :-.. Particu"iar····-.. ·· ·1 . 1 
l \ i • l 
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51. 
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G.L.S. Shackle :,,Professor Keirstead 1 s theory of Profit" 
Economic Journal, vol. LXIV, Maart 1954, pp. 116/23. 

Id., p. 119. 
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1n Ander belangrike aspek van Keirstead se werk is dat 

hy ook die winsmaksimalisasie -motief by di e neem van ondern8mers - ' . 

besluite, aan deeglike ondersoek onderwerp . Hy kom tot die gevolg­

trekking dat die maksimalisasie van wins wel die motief van die onder­

nemer is . Hiermee word nie bedoel dat die "pecuniary motive 11 sy enig­

ste of selfs sy vernaamste dryfveer is nie . Wins vorm egter die 

maatstaf van sy sukses, so dat al sy dryfvere tot sukses uiting vind 

in 1n dryf na maksimum wins . Die maks:i.malisasie van die wins be­

teken egter nie die maksimalisasie van die winskoers op die bepaalde 

moment nie, maar die maks:i.malisasie van die kumulatiewe wins binne 

1n periode . 

Teen hierdie opvatting van Keirstead het ons die be­

swaar dat daar behalwe sukses ook ander motiewe in 1n ondernemer se 

l ewe mag wees , Hy mag . bv . ten doel he om 1n sekere mate van vrye 

tyd tot sy beskikking te he of hy mag ook ten doel he om 1n besondere 

sosiale diens met sy onderneming te verrig sonder om as vergoeding 

daarvoor 1n besondere status te handhaaf . Dit sou dus miskien beter 

wees as ons die onderliggende motief van die ondernemer by die neem 

van besluite sou definieer as 1n ·samegestelde dryfveer wat uit twee 

dele bestaan: die eerste deel om 1n besondere mikpunt te bereik wat 

nie meetbaar is in terme van geldeenhede nie , en 1n tweede deel wat 

gesamentlik met , of na bevrediging van die eerste mikpunt , nage ­

streef word en wat ons winsmaks:i.malisasie in Keirstead se terme noem. 

Ons vernaamste beswaar teen Keirstead is egter dat hy 

met sy teoriee nog nie daarin slaa:g om een algemene winsteorie te 

formuleer nie . In werklikheid weef hy alleen maar drie bestaande 

teoriee saam, maar op so 'n wyse dat elkeen nog duidelik sigbaar is . 

Hy verdui delik wel wat aanleiding sal gee tot die ontstaan van die ver­

skillende elemente wat hy in die wins onderskei , maar hy gee geen duide-
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like uiteensetting hoe elke faktor die omvang van die wins sal bein­

vloed nie - d .w. s . daar is geen duidelikheid hoedat die faktore die 

werklike wins in enge besondere geval sal veroorsaak nie . 

Net soos al die ander ekonome wat ons r eeds behandel 

het , verwar hy die ontstaan van die wins met die verdeling daarvan, 

gevolglik definieer hy die ondernemer en die ondernemer s e funksie 

sodanig dat hy die uiteindelike ontvanger van alle residuele bedrae 

sal wees . Hie rmee kan ons egte r nie saamstem nie . Daar kan ver­

skillende groepe of persone wees wat in hierdie r esiduele bedrag kan 

deel hg , maar daarin is ons nie nou ge!ntreseerd nie , want dit is 1n 

suiwer verdelingsvraagstuk . Selfs die aanspraak wat elke groep in die 

onderneming op 1n residuel e bedrag sal h@ , word nie noodwendig bepaal 

deur die feit of die persoon of groep normaalweg kontraktuee l ver­

goed is of van residuel e toekennings afhanklik is nie . Dit sal be­

paal word deur die ekonomiese mag van elke persoon of groep, d .w. s . 

deur die afdingingsmag waaroor elkeen beskik . 

Voordat ons in die volgende Hoofstuk kan oorgaan tot 1n 

sintese · moet ~ ons egter eers die winsteoriee nagaan wat uit die antler 

uitgangspunte ontwikkel is . Die belangrikste benaderings wat insluit­

ing hier regverdig , is (i) die benadering wat wins op een of antler 

wyse in verband bring met die tipe van markvorm wat heers , veral die 

idee wat die rol van beperking van toetrede tot, en uittrede uit , ' n 

besondere markvorm as die belangrikste oorsaak van wins bestempel; 

en (ii) die verskillende teoriee wat ontwikkel is om 1n makro­

ekonomiese benadering tot die wins te bevorder . 
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MEDED ING ING EN MARKVORM 

Soos ons reeds in die vorige hoofstuk daarop gewys het, 

was dit veral Joan Robinson en Edward Chamberlin wat die idee ont­

wikkel het dat die markvorrn verantwoordelik is vir die ontstaan van 

wins. Sedert 1934 het daar egter in hierdie rigting ook nog 1n 

verdere ontwikkeling en verfyning ingetree wat die invoeging daar­

van hier regverdig . 

FRITZ MACHLUP 

Die persoon wat vir hierdie belangrike bydrae ver-

antwoordelik was, is Fritz Machlup . Gedurende 1942 stel hy vir 

die eerste keer sy teorie in twee artikeJsin Economica.53. In 

een van sy jongste boeke werk hy egter hierdie standpunt meer 

volledig uit . 54• 

Wins hou vir Machlup 1n direkte verband met toetrede 

tot die mark . Indien daar volmaakte kanse tot toetrede tot ' n mark 

bestaan, d .w. s . volmaakte 11 new-comers 1 competition", sal daar oor 

die langtermyn geen wins wees nie . Langtermyn word gedefinieer as 

die tydsinterval voldoende om voltootng van heraanpassing van kapasi ­

teit , vaste uitrusting en die hoeveelheid ondernemings toe te laat . 

Dit wil egter nog nie s@ dat daar noodwendig volmaakte 11 new-comers 1 

competition" (pliopolie) in die langterrnyn sal bestaan nie . Die oor­

skot in die geval van 1n gebrek aan pliopolie wat ontstaan nadat 

kostes van inkomstes afgetrek is, kan volgens Machlup 6f monopolie -

53. F. Machlup : 11 Competition, Pliopoly and Profits , I & II11 , 

Economica, vol . IX , 1942, pp . 1/23 & pp . 153/73. 

F. Machlup : The Economics of Sell ers Competition -
Mode l Analysis of Sellers Conduct . 
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11 rent" 6f wins wees; welke van die twee dit is, sal afhang van die 

rede waarom pliopolie nie heers nie . 

Somrnige van die bronne van die onderneming moet be ­

stempel word as 11 fi.xed resources" , dit is so onmobiel en so gespesiali­

seerd dat dit oor die , korttermyn beskikbaar is, selfs al kry dit feit-

lik geen vergoeding nie , Wat hierdie bronne wel verdien, noem 

Machlup 1n 11quasie-rent" vir. die onderneming . In terme van hierdie 

11 quasi-rent 11 definieer hy dan normale wins in die volgende woorde 

If the quasi-rent is exactly sufficient to cover 211 opportunity 
" 
costs of all the fixed resources (owned and hired) which would be 

needed to establish the enterprise if it did not exist, then the 

quasi- rent is called 1normal 1 • 11 55 . Dit word ook soms normale wins 

genoem, alhoewel dit eintlik tn koste is en dus ekwivalent is aan 

II 
zero profit in the economic sensen , 56 . 

Abnormale hog winste sal ontstaan indien bronne wat 

volmaak substitueerbaar is vir die wat in die bedryf gebruik word, be ­

skikbaar is t een minder as wat hulle in die bedryf kan verdien , maar 

wanneer hulle weg van toetrede tot die bedryf op een of antler wyse be­

lemme r is . Aan die antler kant sal normale wins weer hoog wees as die 

11 
opportunity costs 11 van die vaste kapitaaltoerusting wat die bedryf 

nodig het, hoog is . Met hierdie definisie vorder Machlup 1n stap ver-

der as Joan Robinson, aangesien haar definisie van normale wins in 

terme van toetrede tot die bedryf gedefinieer, soos ons in die vorige 

hoofstuk aangetoon het, op 1n toutologie neergekom het . 

55. F. Machlup: The Economics of Sellers Competition -
Model Analysis of Sellers Conduct, p . 222 . 

Id . , p . 222 . 
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Winste wat ondernormaal is, sal wel tot uittrede van 

•n onderneming uit 1n besondere bedryf lei . Dit volg egter nie sonder 

meer nie; die uittrede van di e onderneming sal ook nog afhang van 

(i) die netto 11 opportunity cost" van die vaste bronne van die onder­

neming in hulle huidige vorm, (ii) die onverstreke dienstydperk van 

die vaste bronne en (iii) die vervangingsbehoeftes (11 replacement 

requirements") . Die effektiwiteit van die invloed van wins by uit­

trede uit die bedryf sal alles afhang van hoe onmobiel en hoe onver­

deelbaar die fixed resources" van die onderneming is . Die uittrede ­

peil van wins op die langterrnyn in 1n bedryf as geheel sal bepaal 

word deur die totale reproduksiekoste van die nodige vaste bronne en 

nie deur die 
11
lower partial-replacement cost or even salvage value of 

existing equipment 11 57 nie . Hierdie laer peile sal egter die uittrede 

van tn besondere onderneming bepaal . 

Soos ans in die vorige subparagraaf daarop gewys het, 

het verskillende ekonome in die onsekerheidsbenadering 'n onderlig­

gende rol aan di e markvorm toegeken; by Machlup vind ons die teen­

oorgestelde . Die markvorm neem die prim@re plek in maar hy ken ook 

aan onsekerheid 1n sekond@re plek toe . Onsekerheid is een van die , 

faktore wat ' n toestand van pliopolie onmoontlik maak en wat sodoende 

aanleiding tot die ontstaan van wins gee , en wel in die sin dat bron­

ne nie toegedeel kan word aan die bedryf of onderneming wat hulle vir 

hulle dienste kan vergoed nie . Die ander faktor wat aanleiding gee 

tot die ontstaan van die wins hou verband met uittrede uit die bedryf, 

en dit is nl , die verdeelbaarheid van die produksiefaktore , Soos ver­

meld, beskou Machlup 1 n oorskot wat mag ontstaan ook as 1 n moontlike 

monopolie- 11 rent 11 , dit is egter alleen van toepassing waar die surplus 

57. F. Machlup : The Economics of Sellers Competition -

Model Analysis of Sellers Conduct , p , 225 . 
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ontstaan a . g.v . natuurlike of kunsmatige skaarsheid van 1n besondere 

produksiefaktor en moet nie as wins beskou word nie maar eers afgetrek 

word voordat die winssyfer gevind word . Hier stem ons nie saam met 

Machlup nie . Dit is duidelik dat hy hier weer die onstaan van die 

wins vereenselwig met die verdeling daarvan . Alhoewel die onverdeel­

bare faktor moontlik in die surplus wat sou ontstaan, sou deel by die 

verdeling van die surplusse , is dit foutief om hierdie surplus nie as 

1n wins te sien nie . Die skaarsheid van die besonder faktor be~nvloed 

tog ook die koste - inkomsteverband en is daarom verantwoordelik vir die 

onstaan van die wins . 

Skematies voorgestel, sien die teorie van Machlup daar 
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0ns vernaamste beswaar teen die teorie van Machlup is 

dat hy s l egs aan een tipe van onsekerheid aandag gee . Hy dink slegs 

aan die rol van die onsekerheid verbonde aan suksesvolle toetrede tot 

' n bedryf , Daar is egter ook nog 1n ander tipe van onsekerheid wat 

1n rol in die winsteorie speel en dit is die onsekerheid van eventuele 

sukses nadat tot 1n besondere bedryf toegetree is , m. a .w. die on­

sekerheid verbonde aan die inkomste wat verkry kan word . Afgesien van 

hierdie beswaar vind ons in die werk van Machlup die besondere ver­

dienste dat dit vir ons 1n duidelike bee l d gee van die invloed van 

toe- en uittrede uit 1n bedryf op die wins . 

JEAN MARCHAL 

Behalwe die benadering van Machlup het Marcha159 ook 

die mededingingsbenadering probeer ontwikkel . Uit die staanspoor ver­

werp hy egter die suiwer ekonomiese definisie van wins as die 11 inven­

tion of ivory- tower economists n60 en beperk hy horn tot die rekening- · 

kundige benadering . Gevolgli k is die t eorie van Marchall vir ons hier 

van geen waarde nie , Die verna&~ste rede waarom ons nie met hierdie 

benadering kan saamgaan nie , is omdat dit gebaseer is op die stand­

punt dat die ekoncom horn· slegs moet besig hou met wat die praktiese 

besigheidslewe van horn verlang, terwyl ons voel dat die ekonoom hier­

benewens ook die taak het om suiwer teoretiese analise te onderneem 

en daarna 1n metode vir die praktiese toepassing van die teoretiese 

analise t e soek . Bowendien moet ons ook Machlup se idee aanvaar dat 

59, 

60 . 

J. Marchal : 11 The Construction of a new theory of 
profit," American Economic Review, vol . 41, Sept .1951 . 

Id ., p . 50 . 
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ons definisie van wins'van direkte belang is vir 1n ondernemer, wan­

neer hy toetrede tot 1n besondere bedryf oorweeg . Dit stem ook oor­

een met die standpunt van Bernstein61 in hierdie verband . 

MAKRO-EKONOMIESE BENADERINGS 

Gedurende die periode na Keynes se General Theory 

het 1n nuwe vorm van ekonomiese teorie ontwikkel - 1n teorie waari n 

die indiwiduele onderneming moet plek maak vir die geheel . Daar is 

nou in terme van totale geredeneer en hierdie neiging het ook deurge ­

dring tot die verdelingsleer . Die gevolg hiervan was dat daar van ver­

skillende kante, veral in die afgelope vyf jaar, 1n pleidooi gelewer 

is vir die konstruksie van ' n makro-ekonomiese winsteorie , Hier onder 

behandel ons die twee belangrikste pleidooie in chronologiese volgorde . 

KENNITH E • BOUill ING 

Die eerste belangrike makro-ekonomiese analise van die 

verdelingsleer en gevolglik ook van die winsteorie, vind ons by Boul­

ding . 62 • Hy toon aan dat die mikro-ekonomiese benadering wel van be ­

lang is in die winsteorie maar dat daar sekere probleme is wat nie met 

hieriliebenadering opgelos kan word nie en wat dus alleen met makro-

ekonomiese teoriee aangepak kan word . So wys hy daarop dat the micro­
" 

economic theory, because it assumes that particular wage changes take 

61 . P. L. Bernstein : ,,Profit Theory - where do we go 
from here?", Quar terl y Journal of Economics , vol. 
LXVII, August 1953, p, 409. 
K.E. Boulding : A Reconstruction of Economics . 
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place in an environment where all other things are equal, cannot 

throw much light on the question whether a general rise in money 

wages will result in a rise in real wages and a shift in distribution 

towards wages away from profits 11 •63• 

Sy makro- ekonomiese benadering verduidelik Boulding 

in terme vergelykende balansstate . It is based solidly on the con­
" 

cept of the profitmaking process as the gross growth in the value of 

net worth11 •64• Uit die afsonderlike sommering van ondernemings en 

huishoudelike balansstate word dan vergelykings vir bruto wins afge ­

lei . 

Hy neem verder aan dat die totale ondernemingspare 

onafhanklik bepaal word , gevolglik sal ondernemersbesluite om te spaar, 

soos blyk uit die dividendbeleid, nie die ondernemingspare bepaal nie 

maar die peil van die wins . Totale ondernemingswinte moet dus gelyk 

wees aan ondernemingspare plus ondernemingsverdelings in interes en 

dividende . Omdat interesbetalings tot 1n groat mate in enige besondere 

periode deur bestaande kontraktuele verpligtings bepaal word , word to­

tale verdelings van-ondernemings hoofsaaklik beheer deur besluite 

m. b . t . die verklaring van dividende . As ans dus kan aanneem dat die 

verandering in die netto waarde van alle onde rnemings gedurende die 

periode onder bespreking onafhanklik van die verdelings van onderne­

mings bepaal word , ,then the more business distributes in interest 

and dividends , the more will be returned to it in profits to distri­

bute ; the less it so distributes , the l ess there will be to distri­

bute11.65. Hierdie aannames is volgens Boulding egter nie hee l temal 

K.E. Boulding : A Reconstruction of Economics , p . 245 . 

Id ., p . x . 

Id ., p . 250 . 
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juis nie; maar wat volgens horn wel waar is , is dat 1n toename in die 

verdelings van een onderneming die wins van ander sal vergroot; hier­

uit lei hy : af dat 
11
an increase in distributions of all firms swells 

the profits of al1 11 •
66 • 

Uiteindelik kom Boulding tot die gevolgtrekking dat 

totale wins bepaal word deur die vergelyking 

waar, V: Totale wins, 

dQb = die verandering in die total e goedere wat alle 

ondernemings besit, 

ct.Mb= die verandering in die totale geld wat alle on­

dernemings besit, 

dKh - dK11 = die verandering in die netto debiete van 

alle huishoudinge teenoor alle ondernemings . 

en D = die totale ondernemingsverdelings in interes en 

dividende . 

Uit hierdie vergelyking is dit dus duidelik dat (D) , die 

totale ondernemingsverdelings in interes en dividende , ook 1n deel van 

die wins uitmaak . Ons belangrikste beswaar teen Boulding is teen 

hierdie samestelling van sy wins uit interes en dividende , Soos ons 

later sal aantoon, sal sowel di e interes as 1n deel van die dividend , 

1n koste vir die onderneming wees en kan dit dus geen element in die 

wins vorrn nie . 

Hierna stel hy 1n soortgelyke vergelyking op vir lone 

en beweer dat , indien die twee vergelykings saamgevoeg word, die to­

tale netto produk ten volle geabsorbeer word deur lone en bruto 

66 . K.E . Boulding A Reconstruction of Economics, p . 250 . 
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wins; die verdeling word bepaal deur twee element, nl . 
11
the composi-

tion of the product absorption on the one hand and between business 

investment and household absorption, and a transfer factor which we add 

t o business absorption to get the total of wages, and subtract from 

the total of household absorption to get the total of wages 11 . 67 . 

ANATOL MURAD 

Die tweede persoon wie se standpunt van belang geag 

word, is Murad . In 1n artikel in The American Journal of Economics 

68 
and Sociol ogy van Oktober 1953 beweer hy dat die vier konvensio-

nele vrae wat aan 1 n winsteorie gewoonlik gestel word, heeltemal·fou­

tief geformuleer en ontoereikend is . Die vier vrae is volgens horn : -

(i) Is profit a factor income? If so, what is the func -
11 

tion performed by this factor? 

(ii) What are the functions of profit? 

(iii) Is profit necessary? 

(iv) What ar e the sources of profit? Under what conditions is 

69 . profit actually made? " In die plek hiervan voel hy dat die vrae 

wat we l gevra moet word die volgende is : - Wat is die bronne van 

wins of die toestande waaronder wins ontstaan? Hoe tree onderne -

mings op in hulle soek na wins ? En wat is die i nvloed van hierdie op­

trede op die sosiale en ekonomiese omgewing? Voordat hy egter hier­

di e vrae probeer beantwoord, beweer hy dat daar 1n onderskeid gemaak 

moet word tussen accounting profit" en economic profit" . Lg . is ' n 

69. 

K.E. Boulding : A Reconstruction of Economics, p . 252 . 

A. Murad : 11 Questions for Profit Theory", The 
American Journal of Economics and Sociology, 

vol . 13, Oktobe r 1953, pp . 1/14. 
Id . , p . 1 . 
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enger definisie as e . g . aangesien van e . g . oak nag sg . 11 opportunity 

cost11 afgetrek moet word en veranderinge in die waardes van bates in 

berekening gebring moet word voordat 11economic profit" verkry kan woro . 

Teen hierdie prosedure maak hy egter beswaar op grond daarvan dat 

die ekonoom horn nie behoort te bemoei met suiwer wins of ekonomi ese 

wins nie maar dat hy daar is om dit te analiseer wat in die praktyk 

voorkom, nl. 11 accounting profit" . 0ns het reeds in die geval van 

Marchal beswaar teen hierdie standpunt gemaak en argurnente ter 

stawing van ans beswaar aangevoer . Afgesien van die feit dat ons 

voel dat die praktiese ondernemer ook belang stel in ,iPure profits" , 

wat hierdie teoretici nie wil erken nie, beteken hulle standpunt dan 

ook dat daar alleen van induktiewe redenering gebruik gemaak mag word 

in die winsteorie; dat die ekonoom dus alleen daar is om te analiseer 

wat in die praktiese lewe gebeur, terwyl ons voel dat die ekonoom ook 

deduktief te werk moet gaan en selfs moet probeer om waar nodig, die 

praktiese ondernemer tot beter insig te bring . 0ns sal by die be-

handeling van die rekeningkundige standpunt in 1n latere hoofstuk pro­

beer om die verdere kritiek van Murad teen die 11 economic profit 11 -idee, 

te weer I§. 

Nadat Murad besluit het dat dit die, rekenkundige begrip 

van wins is wat van belang is , gaan hy verder en beweer dat dit buiten­

dien verkeerd van die ekonoom sou wees as hy horn bemoei met 11 the sour­

ces of (accounting) profit of particular enterprises 11 •
70• Dit is nie 

eintlik van belang in verband met die winsteorie nie, maar wat wel be-

langrik is, is die11aggregate (accounting profit" . Met hierdie be-

perking van die veld probeer hy nou sy gestelde vrae beantwoord . Ten 

eerste vra hy homself af wat dan eintlik die bronne van 11 aggregate 

70. A. Murad ·: 11Questions for Profit Theory", 
The American Journal of Economics and Sociology, 
vol . 13, 0ktober 1953 p . 6 . 
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accounting profit" is . Sy antwoord is : Aggregating accounting pro­
" 

fit arises when net investment (including net government spending) 

exceeds saving out of contractual incomes 11 •
71 • Tot hierdie gevolg­

trekking kom hy op die volgende gronde : Ten eerste definieer hy 

totale wins as die som van die indiwiduele wins van ondernemings ge ­

durende dieselfde periodes en e . g . definieer hy as volg : ,lrofit is 

the difference between the revenue which business enterprises obtain 

from sales and the explicit money costs which they incur in the pro­

duction and sale of the goods sold11 •
72 • Behalwe hierdie definisie 

waarmee ons nie saamstem nie, is die prosedure tot dusver geregver­

dig, mits verliese as negatiewe winste beskou kan word en as so­

danig by die totale wins in berekening gebring word . In die geval 

van die totale wins redeneer hy dan verder op ~ rand van bg . defini­

sie vir indiwiduele wins, dat die uitgawes van ondernemings neig om 

gelyk te wees aan die ver goeding vir indiwidue wat goedere of dienste 

op kontraktuele basis verskaf, indien bedrae wat ondernemings onder­

ling aan mekaar betaal het nie in berekening gebring word nie. Die 

enigste afwyking van hierdie kostes en die vergoeding volgens kontrak­

tuele verpligting ontstaan wanneer kapitaalkonsumpsie, bv . vir waarde­

vermindering ens . , nie ooreenstem met werklike aankope van kapitale­

goedere, bv . vervanging van uitrusting, nie. As die ontvangers van 

hierdie kontraktuele inkomes dit nou alles spandeer op die goedere wat 

hulle •geproduseer het, kry die besighede presies terug wat hulle 

uitgegee het, d .w. s. in totaal het hulle dan geen wins of verlies nie . 

Wins lyk dus alleen moontlik wanneer die ontvangers van kontraktuele 

inkomstes meer bestee as wat hulle ontvang . Dit gebeur egter selde -

gewoonlik word 'n deel van die ontvangstes gespaar - ; in so 1n ge-

71. A. Murad : 11Questions for Profit Theory", 
The American Journal of Economics and Sociology, 

vol . 13, Oktober 1953: p. 13 . 
Id . , p . 8. 



132. 

val sou dit dus kronies verlies vir ondernemings beteken. Die on­

dernemings bied egter nie hulle hele produk aan die ontvangs van 

kontraktuel e inkomes te koop aan nie, Die kontraktuele inkomes 

wat die onderneming betaal, is ook nie alles wat betaal word nie . 

Inkomste vir die ondernemings word ook verkry uit die uitvoer van 

hulle produkte, 1~ ander deel van die produkte mag vir kapitaal beleg­

ging in die vorm van toerusting ens . gebruik word, en netto staats­

uitgawes is 1n ander bron van wins . 1n Verdere vereiste vir wins is 

egter dat die netto bedrae wat uit hierdie drie bronne ontvang word 

meer moet wees as dit wat deur die ontvangers van kontraktuele ver­

goedings gespaar word . 

Met hierdie metode van analise kan ons nie saamstem 

nie , nie net alleen op grond van die f eit dat ons voel dat 
11
account ­

ing profit11 nie in die gedrang behoort te kom nie, maar ook op grond 

daarvan dat Murad onderskeid maak tussen kontraktuele vergoedings en 

die onderlinge koop en v erkoop van ondernemings. Maak hy egter nie 

hierdie onderskeid nie, dan sa l sy stelling daarop neerkom dat alle 

uitgawes - behalwe die toedeling van r esiduel e bedr ae gelyk sal wees . 

aan alle inkomstes (mits daar nie gespaar word nie) en mits uitgawes 

vir kapitaal toerusting di eselfde is as die werklike aankope daarvan) 

minus die netto inkomste uit bronne buite die gebi ed . In so 'n geval 

is sy gevolgtrekking kor:rak dat 11wins 11 onstaan wanneer netto beleg­

gings groter as spare is, mits hy dan ook nie net van spare uit kon­

traktuele inkomstes praat nie . Sodra ons egter Murad se definisie 

van koste uitbrei om kontraktuel e sowe l as 
11
opportunity cost 11 in te 

sluit, dan verval die nuttigheid van die onderskeid tussen kontrak­

tuele en residuel e bedrae en daarmee verval hierdi e teorie van Murad . 

Ons wil erken dan 1n definisie van total e wins wel 

waarde het in soverre as wat totale wins 1n definitiewe invloed op 
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besigheidskringlope mag uitoef en, maar vir die indiwiduele onderneming 

is totale wins nie van vee l belang nie, wat wel van kardinale belang 

vir die ondernemer by die oorweging van eni ge besluit is, is die 

moontlikheid om 1n indiwiduele wins te maak. Selfs ally die bedryf 

as geheel 1n verlies sal 1n ondernemer nog tot daardie bedryf toe ­

tree mits hy oortuig is dat hy op die lang duur in daardie bedryf tn 

wins sal kan maak . 

S 5 • DIE WINSTEORIEE IN DIE ALGEMENE IBERBOEKE 

Voordat ons oorgaan tot 1n sintese , doen die vraag horn 

onwillekeurig voor wat vandag algemeen deur ekonome i .v .m. wins aan 

hulle studente geleer word. Die antwoord lyk nie baie bemoedigend 

nie, sos~ B~rnstein bv. dat hy en die meeste ekonome 11 find the sub­

ject so confused ••• •• • that we have t ended to adopt more or less ec­

lectic explanations with varying emphasis on the particular aspect of 

profit which most closely satisfies our subjective predilections 11 •
73 • 

Na 1n ondersoek van t wee - en-twinti g handboeke wat seker 

taamlik verteenwoordigend is van wat aan die voorgraadse student ge­

bied word, kon ens die volgende opsomming, in breg trekke, maak van 

die winsidees wat hulle voorstaan : Al twee-en-twint:i_.g boeke het as 

uitgangspunt, direk of onderliggend, dat wi ns 1n residuele bedrag is, 

1n verskil tussen inkomstes en kostes. Almal is egt er nie ewe duide-

73. P.L. Bernstein : 11 Profit theory - where do we go 
from here?u, Quarterly Journal of Economics, vol. 
LXVII, August 1953, Po 407. 
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lik oor wat as kostes beskou moet word nie . 74 • Van die wat wel ' n 

mening uispreek, is daar minstens een wat slegs ondernemersloon as 

1n koste by kontraktuele verpligtings byvoeg. 75 • Sewentien van 

die boeke is voorstaanders van die idee dat opportunity costs 11 ' n 
II 

deel van die totale kostes uitmaak . Nie almal van hulle gebruik 

egter die term opportunity cost 11 nie. Terme wat bier voorkom, is 
II 

virtual expences 11 76 normal profit 11 77 en imputed wages, rent and 
11 ' II ' 

interest11 . 78• Die grootste variasie word egter gevind in die ant-

woorde op die vraag of wins die vergoeding vir 1n funksie is en in­

dien wel, wat hierdie funksie is . Een van die twee - en-twintig boek3 

spreek geen duidelike antwoord hieroor uit nie ; 79 drie boeke skryf 

die ontstaan van die wins hoofsaaklik toe aan risiko of onsekerheid~O 

vier boeke beskou die markvorm as die vernarunste verantwoordelike 

74. 

75. 

76. 

77. 

79. 

80. 

Joel Dean Managerial Economics; P.A. Samuelson : 

Economics - an Introductory Analysis; F.J. de Jong : 

Het Systeem van de Marktvormen ; en P.A. Diepenhorst: 
Leerboek van de Economie II. Theorie der Economie . 

A. L. Meyers : Elements of Modern Economics. 

K.E. Boulding : Economic Analysis . 

C. L. James : Economics : Basic Problems and Analys is; 
J . Gemmil & H. L. Balsey : Principles of Economics . 

J.S. Bain: Pricing, Distribution and Employment 

Economics of an Enterprise system, 

J , Gemmill en H. L. Balsey: Principl es of Economics . 

K.E. Boulding : Economic Analysis; Stonier t& 

Haque : A Textbook of Economic Theory; en 

N. B. Dearle : Economics : An introduction for the 

student and for everyman. 
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faktor vir die ontstaan van die wins ; 81 twee boeke beskou in­

novasies as die belangrikste winsfaktor;
82 

een van die boeke re-

ken dat twee van die genoemde faktore ver antwoordelik is vir die 

ontstaan van die wins , nl . onsekerheid en innovasies; 83 onseker­

heid en die markvorm is vir drie van die boeke die belangrikste 

oorsake van wins; 84 nog •n ander boek voe g by die l g. twee oor­

sake die bestaan van dinamiese toestande; 85 twee ande r boeke 

voel dat dit eerder innovasies is wat by risiko of onsekerheid 

en dinamiese wrywing moet kom om di e wins te verklaar; 86 nog 

twee van die boeke voel dat dit onseke rheid , innovasies en die 

markvorm is wat di e onstaan van wins verklaar; 87 die r es van die 

boeke beweer dat wins eintlik verklaar moet word aan di e hand 

van die markvorm en dinamie se wrywing.88 . Die bymekaar voeg 

van meer as een handboek in een groep wil egt e r nog geensins s~ 

81 , 

83 . 

85 . 

86 . 

87. 

88 

B.W. Knight & L. G. Hines : Economics : an intro­
ductory analysis of the l evel , composition, and dis­
tribution of ·economic inc ome ; R. H. Blodgett : 
Principles of Economics; J. A. Nordin en v. Salera : 

Elementary Economics; en D. A. Worcester, Jr . : 

Fundamentals of Political Economy. 

T. Morgan: Introduction to Economics ; en C.L. 
James: Economics; Basic Problems and Analysis . 

P.A. Samuelson: Economics : An Introductory Analysis . 

M.H. Umbreit , E. F. Hunt & c.v. Kinter: Fundamentals 
of Economics; F. B. Garver en A. H. Hansen : Principles 
of Economics; en R. T. Bye : Principles of Economics . 

L.D. Edie : Economics : Principles and Problems . 

J . Dean : Manegerial Economics ; en G. L. Bach: 
Economics: An Introduction to Analysis and Policy. 

A. L. Meyers : Elements of Modern Economics; en F.J . 
de Jong : De Werking van eon Volkshuishouding . 

J.S . Bain : Pricing, Distribution, and Employment 
Economics of an enterprise system. 
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dat die twee boeke presies dieselfde standpunt inneem nie. Daar 

is trouens geen twee boeke wat aan hierdie vereiste voldoen nie, 

want alhoewel meer as een soms di eselfde faktor of f aktore ge­

bruik om di e ontstaan van wins t e verklaar, wil dit nog nie s~ 

dat daar twee is wat dieselfde waarde aan e lke f aktor heg nie . 

Hierdie opsomming, dink ek, is 1n duidelike beeld van die verwar­

r ende idees wat daar omtrent die wins vandag bestaan en r egver ­

dig 1n poging tot 1n sintese wat ten doe l moet h~ om 1n meer 

al gemeen aanvaarbare t eorie aan di e hand t e doen. 

ons dan in die volgende hoofstuk aandag gee • 

---------------00000---------------

Hieraan sal 
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H O O F S T U K IV • 

SINTESE 

Ons het nou tot die stadium gevorder waar dit vir 

ons moontlik is om sommige elemente van die verskillende wins ­

teoriee wat behandel is , t e integreer in een algemene , en hope ­

lik meer aanvaar bare , winsteorie , wat ons dan in die volgende 

hoofstukke kan verge lyk met die verskillende ander standpunte wat 

behandel moet word . Ten eerste wil ons probee r om wins en kost es 

te definieer en om daarna 1n analise te maak van die faktor e wat 

verantwoortlelik is vir di e ontstaan van wins . 

§ 1 . DEFINISIE VAN WINS 

Wins is vir my die verskil tussen 1n inkomste en di e 

kost es wat aangegaan is vir die verkryging van daardie inkomst e , 

mits sowel die kostes as die inkomste met dieselfde maatstaf ge ­

meet word . Die vraag ontstaan onmiddellik wat die rol van die 

tydsfaktor beperk tot die idee dat 1n verloop van tyd tussen die 

aangaan van die kostes en di e verkryging van inkomste die moont­

likheid vir 1n verskil tussen inkomstes en kostes sal vergroot. 

Omdat dit egt er moeilik is, ver a l in 1 n aaneenlopende produksie­

proses , om die inkomst e t e bereken op die dat um waarop die pro­

duksieproses heeltemal voltooi is , daarom word d:ie tydsfaktor 

ingevoeg om ons in staat t e stel om di e inkomste vir 1 n beson­

dere periode , in die praktyk gewoonlik 1n jaar, te ber eken . 

Daarby wortl egt er nog glad nie bedoe l dat die kostes ook alles 
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binne dieselfde periode aangegaan is as waarvoor die inkomste 

bereken is nie . Hierby staan ans egter op 1n latere stadium 

verder stil. 

Die definisie wat hier van wins gegee is , het op 

sigself nie veel waarde nie alvorens dit nie duidelik is wat ver­

staan word onder die terme 
11
dieselfe maatstaf 11 en 

11
kostes 11 nie . 

§ 2 . GEIDWAARDES AS MAATSTAF VAN KOSTE EN IN-

KOMSTE 

Di e maatstaf wat gewoonlik gebruik word om koste en 

inkomstes t e meet , ' is d i e besondere geldstelsel waarin die pro­

duksiefaktore vergoed word of waarin di e inkomste ontvang woro. . 

Dit gebeur meesal in die praktiese lewe dat die datum waarop 

die koste aangegaan woro. nie dieselfde datum is waarop die in­

komstes uit daaro.ie kostes ontvang word nie . As ans nou aanneem 

dat die waarde van geld in vergelyking met die waarde van ander 

goedere met verloop van tyd konstant bly, is daar geen probleem 

nie, maar as geldwaardes verander, soos so dikwels in die 

praktiese lewe gebeur, i~ dit nie logies om die bedrag van die 

kostes , uitgedruk in terme van 1n geldeenheid met 1n besondere 

waaro.e , te vergelyk met inkomstes , uitgedruk in t e rme van die­

selfde geldeenheid met 1n ander waaro.e nie , Dit sou net so ver­

keerd wees as om t e s~ dat ' n tau wat 12 Kaapse voet lank is 

prcsies net dieselfd0 l engte het as ln ander tou wo.t 12 Engclsc 

voet lank is~ Voordat ans die l enGtcs van hierdie t oue kan 

ver ge lyk, moet ans ecrs al bei se l engtes in Kaapse of 

Engelse voete meet . Om di eselfde recle moet ons wanneer daar 
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verandering in die geldwaarde, d .w. s . in die maat-

staf van . kostes en inkomstes , intree , voorsiening maak vir 

die ver andering deur middel van herleidings soos in die bostaan­

de voor beeld . Die waarde van die ge ldmaatstaf toe die kostes 

aangegaan was, moet aangesuiwer word totdat dit dieselfde is as 

die waarde van die ge ldmaatstaf op die tydstip toe inkomstes ge­

meet is of omgekeerd . Hiermee is die saak in beginsel reg, maar 

aan die praktiese uitvoering van hierdie beginsel is sekere teg­

niese pr obleme ver bonde wat moeilik oplosbaar is . Aan hierdie 

tegniese sake salons by die behandeling van die berekeningsme­

todes om die omvang van die wins t e bepaal, aandag gee . Dan sal 

ons vrae s oos die volgende moet beantwoord : Op welke basis 

moet die ver ande ring in die maatst af gemeet word? Wat is die 

aard van die aansuiweringsbedr ag? Kan dit met r eg as 1n wins 

beskou word as die aansuiwering tot gevol g het dat di e oorskot 

van inkomstes bo kostes ver gr oot , of moet di e bedrag op tn 

kapitale r eserwe geplaas word? Wat is di e posisie indien die 

aansuiwering die oorskot van inkomste bo koste verminder ens? 

DEFINISIE VAN KOSTE 

Wat word ender kostesvverstaan? Hierdie vraag is 

seker een van die moeilikste vrae wat in die winsteorie beant -

woord moet word . Easies is daar twee alternatiewe metodes vir 

die definiering van kostes . Kostes kan ten eerste in twee of 

meer elemente afs onderlik gedefinieer woro, of so nie kan totale 

kost es as geheel gedefinieer word . Ons wil agtereenvolgens by 

hierdie twee alternatiewe metodes stilstaan. 



.. 
DEFINIERING VAN KOSTE-EI.EMENTE 

Die mees al gemene metode hier is die ontleding van 

koste in eksplisiete en implisiete kostes of in kontraktuele en 

nie-kontraktuele vergoedings. Van hierdie twee elemente bied 

e . g., d .w. s . eksplisiete- of kontraktuele koste , geen besondere 

probleem nie. Omdat hierdie koste - elemente rekeningkundig be­

paal is, is dit maklik om die nodige aansuiwerings hierin aan te 

bring om die besondere kostes te bepaal wat verantwoordelik of 

noodsaaklik vir die ontstaan van 1n besondere inkomste was . 

Die probleme verbonde aan die defini~ring van die tweede e l ement 

is egter l egio . Di e vernaamste probleem is om so suiwer as 

moontlik t e bepaal watter bedrag as koste in berekening gebring 

moet word vir die vergoeding van die eienaar of e ienaars . Dit 

is duidelik dat in die geval van 1n eenmans a~k, die e i enaar ver­

goed behoort t e word vir di e kapitaal wat hy in sy onderneming 

mag bel§, vir sy dienste in die al gemeen aan sy onderneming en 

vir die onsekerheid wat hy moet a anvaair t . o .v . di e sukses van 

sy onderneming en die onsekerheid wat daaruit voortvloei t . o.v. 

sy e i e ve r goeding. In die geval van di e maatskappy is dit ge ­

woonlik die gewone aandeelhouers wie se ver goeding nie kontrak­

tueel bepaal is nie, maar nogtans moet hulle vergoed word vir die 

kapitaal wat hulle in die onderneming bel& en ook vir die onseker­

heid wat hulle loop om hulle kupitaal t e verloor of om geen ver• 

goeding vir hulle kapitaal t e ontvang nie . Hierdie nie -kontrak­

tuel e vergoedings is duidelik egt er 1n koste vir e lke besondere 

onderneming . Met hierdie r edenering wil ons glad nie impliseer 

dat die aandee lhouers die enigste groep in die maatskappy is wie 

se vergoeding nie kontraktueel bepaal is nie , net so min as wat 

ons wil bewee r dat die e i enaar di e eni gste persoon is wat ' n nie ­

wetlik afdwingbare eis t eensy onderneming het nie . Daar mag ook 
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antler persone of groepe wees wat onder dieselfde ,onsekere 

voorwaardes hulle dienste of goedere aan die onderneming beskik­

baar stel. Vir hulle sal die algemene argumente, hierin verder 

behandel, ook van toepassing wees - met inagneming van die be­

sondere geval natuurlik . Ons bedoel ook nie met die voorgaande 

dat persone wat kontraktueel ver goed word geen onsekerheid het 

m. b.t. hulle inkomste nie . Die onsekerheid wat hulle moet neem, 

sal egter 1 n e lement vorm in die afdingingsmag wat hulle het en 

sal gevolglik in hulle huurpryse (sal arisse ) weerspieel word. 

an egter die nie -kontraktuele vergoedings as koste 

in berekening te bring t een 1n geregverdige koers, is voorwaar 

geen maklike t aak nie ; dit is trouens myns insiens, met ons 

huidige kennis , nie moontlik om ons heeltemal suiwer wetenskaplik 

van ons t aak t e kwyt nie , Dit wil e'gter geensins s@ dat ons dan 

hierdie tipe van koste geheel en a l buite r ekening moet l aat, 

soos die r ekenmeester gewoonlik doen nie . Ekonome bied gewoon­

lik een v an die volgende twee benaderings as oplossing vir die 

probleem aan. Die ver goeding vir die ondernemer of vir die aan­

deelhouer wat as koste in ber ekening gebring moet word, word in 

die een geval gewoonlik gedefinieer as 
11
opportunity cost" of in 

die ander geval as 1n normaal-geagte bedrag11 • 
II 

lik as volg 

Die definisie van 11 opportunity cost" lui gewoon­

die vergoeding van die eienaar/ondernemer (in die 

geval van die eenmansaak) of die aandeelhouers (in die geval van 

1n maatskappy) , wat as koste beskou moet word, is dit wat gelyk­

staan aan die bedrag wat hierdie persone in enige ander onder­

neming vir hulle dienste en/of kapitaal sou kon verkry. Die 

vernaamste besware t een hierdie metode is die volgende : -

(i) Die onsekerheid van di e persoon of persone t,o,v. 
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di a sukses van hul le spesifieke onderneming en t . o.v . hulle eie 

ver goeding word ni e in die 
11
oppor tunity cost" verteenwoordig nie . 

Die rede hiervoor is natuurlik omdat geen twee onder nemings die ­

selfde mate van onsekerheid t . o.v . sukses het nie; en omdat die 

11
opportunity cost" beteken dat t n salaris, d .w. s . 1n betreklik 

seker vergoeding, teenoor 1n onsekere vergoeding gestel word . Per­

sone wat hierdie benadering volg, argumenteer dan gewoonlik dat 

wins die vergoeding vir onsekerheidsaanvaarding is en daarom aan 

die ondernemer toekom. Ons wil egter later in hier die paragr aaf 

aantoon dat dit onjuis is om wins die ver goeding vir een besondere 

funksie t e noem, en op grand hiervan kan di e 
11
opportunity cost"-

benadering nie aanvaar word nie . Dit is egt er ook ons doel om 

l at er daar op t e wys dat hierdie 11 opportunity cost" tog wel waarde 

het as 1 n arbitr~re maatstaf vir kostes , maar dan gebruik ons 1n 

ander definis i e van 11 opportunity cost" en ons gebruik die begrip 

ook met 1n ander doel ashier . 

(ii) Op di e oog af lyk dit asof hierdie metode r ekening 

hou met die besonder e bekwaamhede van di e e i enaar (ondernemer) . In 

gewone gevalle is dit ook miskien waar , alhoewel dit sou bet eken 

dat ons 1n bai e fyn gr adering van di e bestuurskapasiteite van die 

ondernemer sal moet maak; die probleem ontstaan dan dat 
11
one might 

reach a point, especially at a high l eve l , wher e each man was the 

sole member of his clas s . 1 • Daar is dus gcen 
11
perfect market 11 2 

wat di e opportunity cost 11 sal .weerspiee l nie . 
II 

P. L. Bernste in : Profit Theory - Wher e do we go 
from her e?" , Quaricrly Journal of Economics , vol. 

IXVII, Augustus 1953, sowel as B. S. Keirstead : 
An Essay in the The ory of Profits and Income Dis-

tribution. 

J . F. Weston : 11An Uncertainty theory of Profit : 
A Re joinder" , Ame rican Economic Review, vol XLI , 1951. 
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Opportunity cost"~ soos hierbo gedefinieer, maak geen 
II 

voorsienning vir subjektiewe oorwegings wat 1n ondernemer (in diege­

valvan 1n eenmansaak) daartoo mag lei om bereid te wees om sy eie 

onderneming teen 1n geringer vergoeding te dryf wanneer hy sy eie 

baas kan wees, as wanneer hy as werknemer in 1 n antler onderneming 

optree nie •. 

(iv) Prof. Edgeworth doen verder ook aan die hand dat die 

kombinasie van kapitaal en ondernemersbekwaamheid in een persoon 

dikwels aanleiding gee tot •n ho~r produktiwiteit as wat die som 

van die produktiwiteit is wanneer kapitaalbesit en ondernemersbe­

kwaamheid van mekaar geskei is.4• 

Uit hierdie besware wat ons geopper het, behoort dit 

sender meer duidelik te wees dat die 11 opportunity cost" - benadering 

geen doeltreffende oplossing gee vir ons probleem nie en slegs 1n 

ruwe benadering bied . 

Die tweede paging tot die oplossing van die probleem 

redeneer in terme van 1 n normaal-gcagte vergoeding. 5• Die argu­

ment hier lui dat dit gewoonlik in die praktyk vir 1n buitestaan­

der moontlik is om vir 1n bedryf, 6 as geheel geneem, vas te stel 

wat die normale vergoeding of nic-kontraktuele vergoeding is vir 

wat ons die residuele koste-eisers ·wil noem. Ter stawing van die 

J. 

5. 

In Machlup se terminologie. 

F. Machlup : The Economics of Sellers Competition -

Model Analysis of Sellers Conduct, p.223. 

H. J . van der Schroeff : De leer van de Kostprijs, 
p. 93 . 

Oor die betekenis van die woord 11bedryf11 is daar 
heelwat meningsverskil . Tensy anders gestel bc­
docl ons met onderneming die enke l besigheidseen­
heid , met bedryfstak 1n versameling van ondernemings 
wat min of meer gelyksoortig is en met bedryf bcdoel 
ons 1 n wyer bcgrip as die bedryfstak waarop die defi­
m.sie van Machlup vir 

11
industry11 van toe passing is, 

sien noot 7 . 
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argument word aangevoer dat so 1n normaal-geagt e vergoeding nie 

vir die praktyk onbekend is nie . Hierdie ver goeding s al dan op 

so tn wyse ber eken word dat di e normaal-geagt e ver goeding van die 

aandeelhouers in 1n bedryf met ho~ onsekerheid, hoer is as in 1n 

bedryf met geen onsekerheid ni e of tn geringe onsekerheid t . o.v. 

sukses. 

Ons ver naamste beswar e t een hier di e met ode is di e 

volgende 

(i) Om di e idee eni gs i ns van waarde t e maak , is dit 

nodi g om 1n noukeurige dofinis i e van 1n bedryf of bedryfstak 

t e geo , en dit is 1n uiter s moeilike t aak. 1n Def i nisie van 1n 

bedryf {,industry") s oos di e van Machlup, sal bv. nie doeltref­

fend gebruik kan word Ihe . Hy definieer dit nl. as volg 

11
Firms r el at ed through cross-el asticities of the demands for 

their products or of the supplies of their f actors may be sai d 

to constitute an "industry" if these cross - el asticities ar e either 

so important or so definite that t hey .could not be negl ected with­

out impairing the conside r ations of t he firms or the analysis of 

the economist11 •
7• (Met 11 cross-el asticities 11 bedoel hy onde rlinge 

afhanklikheid vanvraag en aanbod (koste ) ) . Die normaal-geagt e 

ver goeding sa l dus alles af hang van watter ondernomi ngs deur die 

definisie van di e bedryf inges luit word by di e ber ekening. 

(ii) Selfs al sou ons ' n al gemeen-aarwaarbar e en doeltreffen­

de definisie van 1 n bedryf kon gee , sou di e probleem nog nie opge­

los wees nie , omdat dit soms gebeur dat In heeltemal nuwe bodryf 

ontstaan wat vir 1n s eker e tydper k miski en net uit Ben bepaalde of 

7. F . Machlup : The Ec onomics of Sellers Competition -

Model Analysis of Sellers Conduct, p . 214. 
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uit 'n geringe aantal ondernemings bestaan, in welke geval daar 

geen besonder data bestaan waarop 1n berekening of liewer 1n be­

raming van 1n normaal-geagte vergoeding moontlik is nie. 

(iii) Die bclangrikstc beswaar teen hierdie metode is 

egter dat dit teenoor verskillende residuele koste-eisers dis­

krimineer . Die suiwerste definisie van normaal- geagte vergoeding • 
berus op die berekenings gebaseer op historiese gegewens van die 

ondernemings wat die bedryf uitmaak. Dit beteken dat die bedrag 

beskou moet word as die gemiddelde vergoeding vir die residuele 

koste -eisers in die bedryf, gereken oor 1n groat aantal jare . 

Hieruit vloei voort dat, in die geval van die eenmansaak, daar 

hoegenaamd geen plek gelaat word vir die besonder bekwaamhede 

van die ei enaar (ondcrnemer) nie . Alhoewel daar geargumenteer 

kan word dat die besondere bekwaamhede van hierdie persoon in sy 

werklike vergoeding weerspie~l kan word, word die hele doel 

van die benadering omvergegooi, omdat dit geen suiwer vergelyk­

bare winssyfer tot gevolg het nie . Die benadering verskil dus nie 

veel van die rekeningkundige benadering wat di~ vergoeding van die 

ondernemer geheel en al buite rekening laat nie. Die winssyfers 

wat deur hierdie twee metodes verkry word, sal ·alleen daarin van 

mekaar verskil dat die rekeningkundige winssyfer met 1n konstante 

bedrag vir alle ondernemin~verminder moet word om 1n syfer te gee 

wat sal ooreenstem met die winssyfer volgens die normaal-geagte 

vergoedingsbenadering. Volgens l g . benadering sal daar dus , net 

soos by die r ekeningkundige benadering, geen plek wees vir variasie 

in die eienaar (ondernemcr) se ver gocding, d.w .s. vir ooreenstem­

mende variasie in sy bekwarunheid en inspanning nie. Op grand 

hiervan alleen meet ons hierdie metode al as ondoeltreffend ver-

werp . 

Op dieselfde WYSe kan ons ook t e werk gaan om aan te 



toon dat die normaal-geagte ver goeding geen voor siening maak 

vir verskillende onsekerhede wat daar in ondernemings binne die ­

selfde bedryf bestaan nie . Dit behoort net so duidelik te wees 

dat daar verskillende grade van onsekerheid in die onder nemings 

binne 1n bedryf bestaan as wat dit duidelik is dat die bekwaam­

heid van di e eienaar (ondernemer) van onderneming tot ondernem­

ing verskil . Die redenering t . o.v . onsekerheid is dus van toe ­

pass ing op die eenmansaak ·sowel as op die maatskappy . Dit is 

wel waar dat enige besondere onsekerheid wat in die bedryf as ge­

heel bestaan, weerspieijl word in die normaal - geagte vergoeding 

van die residuele koste - eisers . So sal, in die geval van 1n maat­

skappy bv., die vergoeding vir die gewone aandeelhouers teen 8% 

vir die bedryf as geheel, as normaal beraam word, terwyl die ver­

goeding op prima effekte slegs 3% is . In die geval word dan ge ­

redeneer dat die ekstra 5% 1n ver goeding is vir die onseker heid 

wat die aandeelhouers in hierdie bedryf, oor die algemeen geneem, 

moet dra . Hiermee word egt er nog geen voorsiening vir die 

besondere onsekerhede van e lke onderneming in die bedryf gemaak nie . 

DIB DOOL V~ IN WINSSYFER 

Tot dusver was ons optrede negatief . Ons het tot die 

besl uit gekom dat die tradisionele ekonomiese benade rings vir ons 

geen definisie van koste bied wat in beginsel aanvaar kan word nie . 

Die aangewese weg is nou om 1n alternatiewe en meer aanvaar bare 

definisie van kostes te konstueer . Voordat 'n poging in hierdie 

rigting aangewend word moet ons eers duidelikheid kry wat ons pre­

sies wil maak met die winssyfer wat ons soek, want die doel sal 

hier die definisie bepaal . Is dit 1n syfer wat 1n maatstaf 
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van die effektiwiteit van die onderneming moet wees, of moet dit 

in syfer wees waarop toekomstige beleid berus, of wil ans net weet 

wat die nie-kontraktueel vergoede produksiefaktore na verwagting 

sal ontvang of wat hulle moes ontvang of wat hull nag moet ontvang, 

of stel ans belang in die bedrag waarop belasting bereken moet 

word, of is die ~elangrikste oorweging die finansiering van die 

onderneming, of wil ans miskien weet op welke grand ans die be­

staan van wins kan regverdig, of wil ans weet wat die faktore is 

wat vir die ontstaan van die wins verantwoordelik is? In Duidelike 

antwoord hierop sal baie verwarring uitskakel. 

My antwoord hierop is soos volg : Die doel wat met 

die winssyfer beoog word sal alles afhang van die aard van die pe­

langstelling van die persoon wat die vraag moet beantwoord. Die 

eienaar van die eenmansaak of vennoot in die vennootskap stel ver­

al belang in (i) die totale bedrag wat werklik tot sy krediet kom, 

of dit nou wins is en of dit 1n vergoeding vir goedere of dienste 

is of albei, maak nie saak nie. Verder stel hierdie persoon oak 

belang in (ii) die bedrag wat na verwagting tot sy beskikking sal 

wees in die toekoms om daarop die toekomsbeleid van sy onderneming 

te beplan. 

Die gewone aandeelhouer stel belang in (i) sy :.werk­

like dividend en (ii) in sy verwagte dividend vir die toekoms so­

dat hy kan oorweeg of sy risiko om 1n verlies van sy kapitaal te 

lei en die afstaan van sy likwiditeit, voldoende --vergoed sal word, 

Hy gee nie om welke deel van sy dividend rente op kapitaal is en 

welke deel 1n vergoeding vir onsekerheid is nie en of daar oak nag 

•n deel suiwer wins by is nie, hy is bloat net bekornrnerd oar die 

totale bedrag wat hy moontlik sal kan .ontvang . Om egter hierdie 

twee syfers te verkry stel hy belang in die rekeningkundige wins" 
" 



en in die verwagte ver goeding van di e nie - kontr aktuel e koste-

ei sers . 

Die onderneme r (s ) van •n maatskappy stel be lang in 

verwagt e wins van d i e onderneming omdat hulle di e t oekomsbel eid 

van die onder neming daarvolgens bepl an . Hulle ste l egt er ook 

bel ang in di e r ekeningkundi ge 11wins 11 omdat dit as basis dien vir 

t oekomstige ber ekenings . 

Die r ekenmeester stel hoofsaaklik bel ang in die eise 

van sy werkgewer , d .w. s . in di e werklike ver goeding van di e nie­

kontraktuel e koste- eisers , en in di e wet sverpligtinge wat hy moet 

nakom. (Hieroor mee r in Hoofstuk V.) 

Die ekonoom se be l angstelling in di e wins is hoof­

saaklik objekti ef - akademies . Hy sou gevol glik gr aag wou weet 

(i) Of di o wins r egver di gbaar is. (ii) Wat die f aktor e is 

waaruit di e wi ns ontstaan. (iii) Wat d i e omv ang v an di e wins 

bepaal . (iv) Wat di e nut van di e winssyf ers is vir ver gel ykings­

doe l e indes, om di e ef fektiwiteit van di e onderneming t e bepaal . 

(v) Wat di e r ol van di e wins i s in di e bepaling van di e t oekoms­

bel eid . 

Di e eer s t e drie vrae kan di e ekonoom beantwoord deur 

bloot net in t erme van 1n definis i e t e r edeneer . Hiervoor is d ie, 

definisie wat ons aan di e begin van hier di e hoofstuk gegee het 

voldoende , want di t is vir di e beantwoording van die vrae nie 

nodi g om 1n winssyfer t e ber eken of om t e s~ hoe dit prakties be~ 

reken kan wor d ni e • . Vir die vierde vraag is 1n definisie alleen 

egter nie v oldoende ni e ; 1n winssyfe r moet ook ber eken word en 

dit is hier waar ons probleem opduik om kostes - ver al di e om­

vang van nie -kontrakt uel e kost es - t e bepaal . Hierdie vraag het 
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op tweerlei sake betrekking . Ten eer ste moet bepaal word wat 

die effektiwiteit van die onderneming is met bet rekking tot 

sekere voor opgestelde beramings of standaard syf ers en ten tweede 

moet 1n syfer gevind word wat vergelyking tussen verskillende 

ondernemings moont lik maak . Die eerste van hierdie twee ver ge ­

lykings kom eintlik neer op 1 n verge lyking tussen verwagte koste 

en werklike koste en tussen verwagt e en werklike inkomste en 

hiervoor is geen winssyfer noodsaakl ik nie , ( 1n Wi nssyfer sal 

egter gerieflik wees as 1n totaalbeeld, alhoewel dit nie vol­

doende is nie omdat negatiewe en positiewe variasies mekaar sal 

kansell eer . ) Die tweede tipe ver gelyking hang t en nouste saam 

met die gegewens wat die ekonoom tot sy beskikking sal h~ . As ons 

aanneem dat die ekonoom eerstehandse kennis van die ondernemings 

het wat met mekaar vergelyk moet word dan behoor t 1n vergelyking 

nie moeilik te wees nie en kan so 1n vergelyking sander 1n wins ­

syfer moontlik wees . Wanneer die ekonoom, soos so dikwels in 

die praktyk die geval is , alleen gepubliseerde rekeninge het 

waarop 1n vergelyking gebaseer moet word, dan word die probleem 

bai e moeilik en wel omdat die rekeninge van onder nemings wat ge ­

publiseer word gewoonlik ten doel het om hierdie tipe van verge ­

lykings saver as moontlik te bcmoeilik. Daar word gewoonlik ge ­

trag om, binne die perke van die wet , die toestand van 1n onder­

neming in een of ander lig voor te stel . As 1n maatskappy 

kapitaal nodig het , word die finansiele posisie van die onderne ­

ming so rooskleurig moontlik ge t eken, maar wanneer die onderne­

ming meded~ging vrees , word die winssyfer verdoesel deur 

Oorafskrywings van bate of dour geheime reserwes , ens . 1n Ver­

gelyking is in hierdi e geval dus uiters moeilik of selfs onmoont­

lik . In hierdie verband kan ons nie anders as om ' n pleidooi te 

lewer vir verdere maatre~ls en metodes om hierdie vergelykings te 
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vergemaklik nie . In Belangrike stap in hierdie rigting sou wees 

indien alle r ekenmeesters verplig sou wees om meer konsekwent te 

wees met die berekening van hulle kostes; en hier 1~ die taak van 

die ekonoom - om aan die rekenmeester 1n praktiese berekenings­

metode van kostes voor te 1~, wat ook nie in stryd met ans be ­

ginsels sal wees nie , Ongelukkig het ans hier nog geen praktiese 

oplossing wat aangebied kan word nie, Indien die ekonoom hier 

werklik 1n vergelyking wil tref sal hy maar tevrede moet wees om 

van die 11winssyfer 11 wat die rekenmeester gee , 1n bedrag as koste 

af te trek wat na sy objektiewe mening min of meer 1n weergawe 

sal wees van die nie -kontraktuele kostes wat nie as sodanig by die 

berekening van die winssy.fer 11 afgetrek is nie. 
II 

Die bolangrikste taak van die ekonoom, en die vraag 

waarop hy ny ns insiens die graagste 1n antwoord sal wil h~, is 

hoe hy 1n winssyfer kan bereken wat as instrument in die beleids­

beplanning van die onderneming enige nut kan h&, By uitstek gaan 

dit by hierdie vraag om die toekoms van die onderneming en gevolg­

lik stel die ekonoom by uitstek belang in die verwagte wins en di~ 

is hierin wat ans hoop om 1n bydrae tot die winsteorie te lewer . 

Ons moet kostes dus so definieer dat dit moontlik is om in ver­

wagte winssyfer te berekeno Die doel van die ekonoom met hier­

die berekening kan egter ook nag tweeledL wees . Ten eerste kan 

hierdie verwagte winssyfer vir horn van akademiese waarde wees 

om vooraf te probeer bepaal at die r esultaat van di e volgende 

periode se optrede vir die onderneming sal wees of ten tweede 

kan hy horn ten doel stel om te probeer vasstel waarop die nie­

kontraktuele koste-eisers se vergoeding sal neerkom of wat die 

bedrag sal wees waarop hulle aan die einde van di e periode sal kan 

aanspraak maak, dowos , di e verwagte resultaat vir die ondernemer 

en/of eienaar(s). Dit is veral hierdie lg~ syfer wat van geweldig 
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baie belang is, wat trouens die hele rigsnoer van 1n kapitalis­

tiese ekonomie is, en waarin die ekonoom se belangrikste taak ge -

le~ is. Die oplossing wat ons aan die hand doen vir die berek-

ening van hierdie syfer (dftwcs• die totale ontvangste van die 

eienaars en/of ondernemers) is die volgende : -

-§ 3o3o DEFINIERING VAN TOTAIE KOSTES 

Inplaas daarvan om koste in sy verskillende elemente 

te verdeel - in kontraktuele-- en nie-kontraktuele kostes - soos 

die tradisionele benadering is wil ons probeer om totale kostes 

te defini eer. Die aangewese weg om hierin te slaag is om koste 

in terme van verwagte inkomste te definieer. Soos dit hier staan 

sander enige verdere verduideliking of uiteensetting, is die 

standpunt maklik vatbaar vir misverstand, soos ons dan ook in die 

geval van ~eston se benadering gesien het . Die hele benadering 

berus egter op een basiese aanname, en dit is dat die verwagte 

inkomste van die onderneming as geheel toegereken kan word aan 

die produksiefaktoro reeds aan die begin van die produlrnie­

periode. Ons argument berus op die feit dat elke kontraktueel­

vergoede produksiefaktor by die vasstelling van sy kontraktuele 

vergoeding 1n eis sal h~ teen die verwagte inkomste van die 

onderneming, en die eis sal gerig word t een die residuele koste­

eiser(s) of hulle verteenwoordiger. Nadat 1n ooreenkoms tussen 

die kontraktuele koste-eisers en die residuele koste -eisers be­

reik is omtrent die we:rklike kontraktuele vergoeding per eenheid 

wat aan e .g. groep betaal sal word, sal l g .,groep, omdat hulle 

residuele koste -eisers is~ die r e s van di e verwagte inkomste aan 

hulle self toereken as vergoedingo Alhoewel dit duidelik is dat 
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hier 1n wins element ingesluit kan wees by hierdie vergoeding 

stel ons nie vir ons spes~fieke doel , nl . die berekening van die 

verwagt e inkomste van di e r esiduel e koste- eisers , in hierdie 

moontlikheid be l ang nie . Wanneer ons kos-re dus nie t e eng defi­

ni eer nie kan ons hierdie ver goeding as koste omskryf . Wanneer 

daar 1n objektiewe beraming van verwagt e inkomste gemaak word 

behoort ons in hierdie r edenering nie veel teenkanting t e onder­

vind nie , maar hoe is die saak geste l wanneer verwagt e i nkomste 

die subjektiewe skatting van d i e ondernemer en dus van die r esi­

duele koste -eisers is? Ons wil beweer dat dit geen r ede is op 

gr ond waarvan hierdi e argument verwerp kan word nie . Die ge l di g­

heid van die argument berus eintlik op d ie f eit dat daar 1n groep 

residuele koste- eisers is wat alle verwagt e inkomste , nadat di e 

voorsiening vir kontraktuel e kostes af getrek is , vir hulle self 

kan toeei en as koste . Dit sal egt er nie vir hierdie groep l onend 

wees om verwagt e inkomste na hulle eie smaak t e bereken nie , want 

indien hulle 1n t e pe simisitese houding inneem, sal hulle eenvou­

di g nie met di e onderneming kan voortgaan nie omdat dit duidelik 

sal wees dat hulle volgens ber aming geen genoegsame ver goeding 

vir hulle ei e goede r e of di enste s al ontvang nie . 1n Te optimis ­

tiese ve rwagting aan di e ande r kant s al weer bet eken dat hulle 

hul self t e kort gaan doen omdat hulle ber eid sal wees om meer 

aan di e kontraktuel e koste- eisers t e bet aal as wat hulle we rklik 

kan bekostig . Op di e e inde kan hulle dus bedr oe uitkom as hulle 

self nie poog om hierdie verwagt e inkomste so objektief as moont­

lik t e bereken nie . 

Wat is nou di e implikasies van hierdie definisie van 

t ot al e koste? Die ee rste impli kasie wat ons opval, is dat daar 

vir di e r esiduel e koste - eiser In gr oot mat e van onsekerheid sal 

bestaan wat in sy ge - e i ste ver goeding weer spieel sal word . Die 
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eerste onsekere aspek wat in die gedrang kom, is die vraag of dit 

wat hy as koste vir elke besondere kontraktueel-vergoede produksie­

faktor beraam het op stuk van sake in werklikheid korrek sal uit­

werk. Dit mag bv. gebeur dat hy meer arbeiders in diens sal moet 

neem as waarop hy ger eken het, of dat die arbeiders gedurende die 

periode 'n eis om ho~r lone deurgeloods sal kry, of dit mag gebeur 

dat die prys van grondstowwe gedurende die periode onverwags sal 

styg. Al hierdie moontlikhede hou vir horn 1n mate van onsekerheid 

in en sy koste-eis sal sodanig moet wees dat hierdie en eni ge 

ander vorm van onsekerheid op die langtermyn nie sy posisie sal 

benadeel nie. Hierdie argument is natuurlik ook van toepassing 

op die residuele koste -eisers in die maatskappy. Soos ans reeds 

genoem het, sal hierdie onsekerhede van onderneming tot onder­

neming binne dieselfde bedryf kan verskil, net soos die koste-eis 

van die eienaar/ondernemer of van die gewone aandeelhoue rs sal 

verskil. Dieselfde argument kan oak gebruik word om te bewys 

dat die koste-eis van die eienaar/ ondernemer in die geval van die 

eenmansaak sy besondere bekwaamheid of sy besondere wil om t e 

werk, weerspie~l, net s oos ditsy besondere onsekerheid weerspie~l. 

Dit beteken dus euiteindelik dat ons hier met 1n definisie van 

koste te doen het wat beter as enige van die vorige twee be­

naderings in staat is om as basis vir 1n vergelyking. diens t e 

doen, omdat dit verantwoording doen van die besondere omstandig­

hede van elke onderneming. 

1n Ander vorm van onsekerheid bestaan oak , wat 

dieselfde effek het as die voorgenoemde tipe , en dit is die on­

sekerheid dat verwagtinge omtrent inkomste vir 1n besonder koste 

nie bewaarheid sal word nie. Oak hierdie onsekerheid sal in die 

koste-eis van die residuele koste-eisers weerspieel word . In die 

verband sal die markvorm 1n groat r ol speel, omdat die sekerheid 
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omtrent die onderneming se inkomste tot 1n groot mate sal afhang 

van die tipe van markvorm waarin dit optree en van die moontlik­

hede van toetrede tot die besondere markvorm. Die rol van die 

markvorm is egter nie tot hierdie aspek beperk nie maar be~nvloed 

ook die wyse waarop die onderlinge verdeling van die verwagte in­

komste plaasvind. Hierby staan ons in 1n volgende subparagraaf 

vollediger stil. 

Uit wat ons tot dusver ges~ het, moet ons dan tot 

die belangrike gev..olgtrekking kom dat, soos die residuele koste­

eisers sy eis om vergoeding baseer op die onsekerhede wat hy moet 

neem, net so sal die uitkoms van die onsekerhede ook weerspie~l 

word in die werklike vergoeding waarop hy aan die einde van die 

pericde geregtig sal wees. 

Ter versterking van ons argument kan ans verder aan­

voer dat hierdie idees nie afwyk van die praktyk nie ., Elk~ onder­

nemer wat die naam werd is, maak aan die begin van 1n besondere 

periode 1n beraming van koste en inkomste wat gewoonlik in die 

vorm van 1n begroting geskied, en gedurende die besondere periode 

probeer hy om aan die hand van hierdie begroting die besmoontlike 

resultate te verkry. 

Een probleem is nou egter nag nie opgelos nie; en dit 

is dat daar op enige tydstip 1n verandering in die planne van In 

ondernemihg kan intree om sy omvang te vergroot of te verklein. 

Meer arbeid kan gehuur word, meer uitrusting kan in gebruik geneem 

word, In nuwe mark kan betree word, produksie kan verminder word, 

ens . Wat nou gemaak met die afwykings tussen beplande en werklike 

kostes? Dit is duide lik dat hierdie afwyking in hierdie geval 

nie direk in die ver goeding van die eienaar (ondernemer) of aandeel­

houers weerspiegl behoort t e word nie , want dit is nie hier 1n ge-
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val van f outiewe beraming, d .w. s . van relatiewe koste - eise nie , 

maar we l •n geval van verandering van bel eid en dus van totale 

koste . Hier bied die praktyk vi~ ans die oplossing wat ook 

teoreties aanvaarbaar behoort t e wees . In hierdi e besondere ge ­

val sal die praktyk daartoe oorgaan om 1n nuwe begroting van in­

komstes en uitgawes te maak . 1n Beramings- of begrotingsperiode 

kan dus op 1n natuurlike wyse t ot 1n einde kom wanneer die be­

l eid van die onderneming verander, d .w. s . wanneer daar, streng­

teoreties gesproke, 1n nuwe onderneming tot stand sal kom, of 

die periode kan ook d .m.v . •n bes'iuit , d .w. s . kunsmatig , tot •n 

einde kom, s~ na ses maande of •n jaar of wanneer dit verkies 

rd 8 . 
WO • · 

' 

Een v an die belangrikste besware teen die winsbe­

rekeningsmetode van die ekonoom (die sg . historiese kosprysmetode) 

was nog altyd dat dit die winssyfer eers verkry wanneer dit slegs 

nag van historiese waarde is; 9 met die metode wat ons hier voor­

staan, kan hierdie beswaar omvergegooi word , omdat dit moontlik 

sal wees - en in di e praktyk ook dikwels gedoen word - om 1n be­

groting so op te stel dat dit op eni ge moment gedurende die 

periode met die werklike resultate vergelykbaar i s . Die ver­

skil tussen werklike inkomste en aangegane kostes , soos deur ons 

gedefinieer, is dus by 1n volledi ge begroting , op eni ge moment 

gedurende die besondere periods , berekenbaar .. Hi er is dus geen 

sprake van wins nie maar wel van die bedrag waar op die nie-

8. Prof . D. J . Vilj oen was die eerste per soon om 
my aandag hierop t e vestig . 

Hierdi e mening is deur 1n hele aantal onder­
steuners van die vervangingswaardelee r uit­
gespreek . In Hoofstuk VI skenk ons verdere 
aandag aan hierdi e m~nings . 
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kontraktueel vergoede produksiefaktore tevrede is met hulle 

verwagte inkomste sal die onderneming voortgaan, of begin word 

(indien dit nie reeds bestaan nie) . As hierdie persoon of groep 

egter nie tevrede is nie moet die toekomsplanne van die onder­

neming gewysig word totdat die posisie meer aanneemlik is vir 

hierclie mense of indien dit nie moontlik is nie moet die onder­

neming gestaak word of glad nie begin word nie . 

Indien die ekonoom behalwe hierdie syfer ook nog 

•n syfer wil h~ om die verwagt e resultaat vir die onderneming 

vas te stel, knn hy 1n beraamde winssyfer verkry deur van die 

beraamde ver goeding van die nie-kontraktueel vergoede produksie­

f aktore 1n bedrag af te trek wat hy as di e normale vergoeding 

van hierdie bes ondere gr oep of indiwidu beskou. Hieruit is die 

werklike winssyfer(by benadering) wat die ekonoom vir vergelykings ­

doeleindes wil gebruik ook maklik berekenbaar. Die syfer bestaan 

uit twee el emente nl. die verskil tussen werklike inkomste en ver­

wagte inkomste en ten tweede die beraamde winssyfer (soos hierbo 

bereken) plus of minus 1n positiewe of negatiewe verskil tussen 

werklike kontraktuel e kostes en verwagte kontraktuele kostes. 

'n Voorbeeld salons ar gument beter t oelig . 

WINS - EN - VERLIESREKENING VAN XYZ MAATSKAPPY. 

Beraam : Werklik: 

·Bruto 0ntvangste •••• •• £ 5, 000 £ 5,200 

Uitgawes 
Salarisse ••••• • £ 1,200 £ 1, 300 

Grondstowwe •••••• £ 1,400 £ 1,500 

Diverse kostes •••••• £ 400 £ 800 

Kontraktuele kostes £ 3,000 £ 3,600 



Oorgebring •••••• £ · 3~o'oo 

11Wins 11 (Rekeningkundige be grip) •••• 

Totale vergoeding van 

nie-kontraktueel vergoede 

produksiefaktore(beraam) £ 2,ooo(b) 

£ 5.,000 

Norrnale vergoeding van nie-kontraktueel 

vergoede produksiefaktore •••••• 

Beraamde wins vir die onderneming •• 

Werklike wins van die onderneming = 

Verskil tussen beraamde 

en werklike inkomste 

Plus beraamde wins 

Minus negatiewe verskil 

tussen werklike en beraam-

de kontraktuele kostes 

VERKLARING 

£ 1,700 

£ 300Cc) 

£ 2,000 

£ 

£ 

£ 

200 

300 

600 
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£~ ·3,600 

£ 1 6oo(a) , 

£ 5,200 

(a) Hierdie syfer word deur die rekenmeester as 
j ; I' I 

;;J:i.dM I aahgetoori l 
.l_, ~"'I \ ., t l •' • If, ! ' I. , .. ,,..,1., 

'· 
·, -,, .,. 

' 1 , ' ; • • -· ~ • 

to bedrag waarop die nie-kontraktueel vergoede produksiefaktore 
. -, . ,.. .- ~ . ~ ! ! 

. . . . . ,,.. 
aanspraak kan maak. ( 1n Deel hiervan kan na goeddunke van hier• . ' ' . . 

' ' 

die groep in die onderneming oly of selfs aan ander produksie-
:~1· ~';: !'" i..., ... :'' . ·', ,r . • ·-,' ";'' ; . ' ! ' 

'" 
faktore uitbetaal word maar dit is 1n finansiersiggs- of ver-

delingsvraagstuk waarby ohs nie nou wil stilstaan nie.) 
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(b) Hierdie syfer is van di e uiterste belang vir 

di e beplanning aan die begin van 1n periode . 

(c) Hier di e syfer gee 1n beeld van die verwagt e 

r esultaat vir di e onderneming. 

(d ) Hier het ans in werklikheid dus met 1n verlies 

van £100 t e doen . Hierdie syfer kan gebruik word vir verge lykings ­

doel eindes met vorige periodes maar veral met ander ondernemings . 

Daar moet egter in gedagt e gehou word dat dit alleen maar 1n be­

naderde winssyfer is . 

Dit bly nou nag vir ans oar om vas t e stel hoe die 

ekonoom die normal e ver goeding van die nie -kontraktueel ver goede 

produksiefaktore sal bereken. Dit is duidelik dat ans nie die 

11
norrnaal geagte ver goeding" hie r in gedagt e het nie en oak nie di e 

opportunity-cost" benadering nie , want soos ans r eeds aange t oon 
" 
het is nie een van hier di e twee benaderinge doeltreffend vir ver -

gelykingsdoe l e inde s nie . Hierdie normal e bedrag is eintlik die 

minimum ver goeding waarvoor di e produksief akt ore ber eid sal wees 

om op die · l angduur binne di e onderneming t e bly en dit sal bepaal 

word deur die moontlikhede wat daar vir hierdie faktor e e lders 

sal bestaan , Ons het hier nie 1n verge lyking van werklike ver­

goedings in gedagt e nie , maar di e netto waarde wat uit e lkeen 

van die verge lykbar e posisies verkry sal word . Daar is dus 

sielkundige faktore wat in aanmerking geneem moet word sowel as 

die ongerief of kost e en di e moontlikhe id van onttrekking uit 

di e huidige onde rneming - d .w. s . f akt or e s oos verdeelbaarhei d en 

beweeglikheid van investering en besonder e onsekerhede moet oak 

in ber ekening gebring word . tn Me ns kan hierdie normale ver goed­

ing 1n aangesuiwerde definisie van 11 opportunity cost 11 noem. 

Uit di e bostaande behoort dit duidelik t e wees wat 
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die waarde van elkeen van di e vier syfers is wat ans met behulp 

van ans voorbee l d ber eken het . Ons kan nou daartoe oor gaan om 

die faktore wat vir die ontstaan van di e wins verantwoordelik 

is te bespreek . Ons wil dus nou weet wat d i e f aktore is wat ver­

antwoordelik gehou moet word vir 1n verskil tussen inkomste en 

koste . Soos dit uit ans definisie voortvloei, moe t ans dan agt er­

eenvolgens vasste l wat die f akt or e is wat d i e omvang van t ot al e 

koste vbeinvloed , daarna salons duidelikheidshalwe , alhoewel dit 

nie vir ons winsteorie van soveel be l ang is nie , aant oon wat di e 

f aktor e is wat ver antwoordelik is vir di e distribusie van di e 

t otale koste onde r die verskillende koste - eisers, en ten s l otte 

wil ons aant oon wat di e faktor e is wat d i e werklike inkomst e be ­

paal. 

FAKTORE VERANTWOORDELIK VIR DIE ONTSTAAN 

VAN WINS 

S 4.l FAKTORE WAT DIE OMVANG VAN KOSTE BEPAAL 

Uit ons definisie van tot al e koste as verwagte in­

komste , is dit dui delik dat ons in hi er di e paragr aaf sa l moet aan­

t oon wat d i e f akt or e is wat verantwoordelik is vir di e bepaling 

van verwagt e inkomst e . Soos ons r eeds aangedui het , word verwag­

t e inkomste hoofsaaklik deur di e ondernemer beraam . Hiermee be ­

doe l ons egter ni e dat dit di e eni gste ber aming hoef t e wees- nie. 

Vir eni ge kontraktuele koste - eiser met 1n sterk afdingingsposisie 

sal dit di e moe ite werd wees om self ook 1n beraming t e maak 

waarop hy sy koste- eis (sy eis om vergoeding) kan baseer . Inge-
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valle waar di e kontraktuel e koste- e i sers egt er geen besonder af ­

di ngingsposisie het nie sal so 1n be r ami ng van hulle kant geen be -

s onde r e voordeel vir hulle inhou nie . Al wat dus by di e bepa~ 

J:ing van di e koste werklik bvan be l ang i s , is d i e ber aamde ver ­

wagt e inkomste van di e onder nemer . (Me t ondernemer bedoel ons 

hi er di e pers oon wat di e onder nemi ng beheer, kontrakt e namens di e 

ei enaars sluit en 1n kontrol e oor di e onde rneming uitoef en: di e 

persoon wat dus di e produksief akt or e byeenbring en byeenhou .) 

Soos ans r eeds daar op gewys het , sa l hi erdie ber aming so noukeur­

as moontlik gemaak moe t word en dit sal gebaseer moet word op 

historiese dat a omtrent di e besondere onderneming en omtrent ande r 

s oortgelyke ondernemings, indien bekombaar, maar ver al op di e 

toekomsverwagtings van di e ondernemer. Hier di e t oekomsverwagting 

van di e onde rnemer kan te sonder wees wannee r dit sake r aak waar­

oor hy geen beheer of invloed het nie . Di e ber aming van verwagt e 

inkomste (en dus koste ) berus dus t ot 1 n gr oot mat e op di e be ­

s onder e omstandi ghede waarin di e onde rneming hom bevind, maar ook 

op di e onseke rhede wat daar op van t oepassing is . 

S 4.2 TOEREKENING VAN VERWAGTE INKOMSTE 

Die t oer ekening van di e verwagt e inkomste het vir ons 

in di e winsteorie geen bes onder e bel ang nie . Dit is eintlik tn 

saak wat in di e kader van d i e verdelingsleer as s odanig tuishoort , 

omdat dit met di e bedr ag t e doen het wat elke f aktor in werklik­

hei d s a l ontvang . Hier di e t oer ekening sal egt er as vol g geskied 

Die minimum ver goeding waarvoor 1n pr oduksi ef aktor ber e i d s al 

wees om binne di e ondernemi ng t e bl y, sal bepaal wor d deur wat 

ons r eeds vroe(3r as aangesuiwerde 11 opportunity cost 11 gedefinieer 

het. Elke pr oduksief akt or moet dus eer s hier di e aangesuiwerde 
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11 opportunity -c ost" ontvang. As daar 1n bedr ag oor is nadat hie r ­

di e 11 opportunity cost" van verwagt e inkomste af getrek is , s al di e 

maksimum ver goeding wat enige produks i ef aktor kan ontvang , be­

st aan uit di e besonder e 
11
opportunity cost" van hier di e f akt or 

plus hierdie r esiduel e bedrag plus di e wins . Dit wil egt er nog 

gl ad nie s~ dat enige van di e f aktore 1n maksimum vergoeding sal 

ontvang nie . Wat el keen sal ontvang, sal afhang van di e beson­

dere af dingi nespos i s i e waarin hier di e f aktor t eenoor di e ande r 

faktor e verkeer. Hier di e af dingingsposisie sal op sy beurt be ­

paal wor d deur di e markvorm waarin di e besonder e f aktor optree , 

t es ame met di e moontlikhede van t oetrede t ot en uittrede uit di e 

mark, on ook deur d i e ver delingsooneenkomste wat daar mag bestaan . 

Ons hele ar gument berus op di e f eit dat die persoon of groep wat 

residuel e kost e- eiser(s) is, d i e onsekerhei d omtrent sy (hulle ) 

ver goeding by d i e be r ekening van sy (hulle ) 
11
opportunity cost" 

in gedagt e s al hou; en by afwyking tussen di e ber aamde toe­

r ekening van d i e verwagt e inkomste en di e we r klike t oede ling 

daarvan sal alleen hierdi e r esiduel e koste - e i sers se werklike in­

komste betnvloed word en nie t ot al e kost e nie . 

~ 4.3 FAKTORE WAT WERKLIKE INKOMSTE BEPAAL 

Uit ons definisie van koste s is dit duide lik dat on­

sekerheid di rek ver antwoor delik s al wees vir di e verskil tussen 

werklike inkomstes en di e kostes wat aangegaan is vir die ver ­

kryging van daar di e inkomstes , As daar geen onsekerheid om­

t rent di e inkomstes was ni e , sou kost es so bepaal gewees het 

dat dit gelyk aan inkomstes s ou wees . Daar is egt er r eeds so­

veel definisies van onsekerhei d dat dit duidelikhei dshalwe vir 

ons nodi g is om presies t e s@ wat ons daar mee bedoe l . Met on-



sekerheid bedoel ons enige toestand waar di e waarskynlikheidsver­

deling van alternatiewe r esultate nie bekend is nie en ook nie be ­

r eken kan word nie . (In MarschaklO en Weston11 se t erminologie 

beteken dit dus slegs posisies 3.1 en 3 . 11 en in Keirstead12 

se terminologie is dit 
11
subjective uncertainty" sowel as 

11
objec ­

tive uncertainty, subjective certainty" . ) 

Die vraag ontstaan nou verder wat e intlik verant­

woordelik is vir hierdie onsekerheid . Heel algemeen gest e l , kan 

ons s~ dat onsekerheid di e gevolg is van dinarniese verande rings 

s oos dit uitgedruk word in· t erme van t oekomsverwagtings . Meer 

spesifiek van die kant van di e i nkomste ges i en s al onsekerhe id in 

die gedrang kom by di e toetrede tot 1n besonder e markvorm, aange ­

sien die markvorm waarin di e onderneming optree , sal bepaal in 

hoeverre 1n invloed op verkooppryse , in verhouding tot omvang van 

die produksie , uit;::e oefen kan word, sonder dat di e oor eenstemmende 

kost e sal ver ander , Ons sien dus dat di e markvorm ook weer hier 

in gedr ang kom maar as onderliggende f aktor tot onsekerheid . 

Afgesien hiervan is daar ook nog f aktore buite di e beheer van die 

onderneming wat onsekerheid be!nvloed , bv , optrede van die staat 

of verandering in pryse a , g.v . natuurlike skaarst e wat mag ont­

staan , Hierdie onsekerhe i d wat voortvloei uit f aktore wat buite 

di e beheer van di e onder neming staan, is verantwoordelik vir 

sg. 
11
windfall profits" wat ons nie as gewone wiris nie maar as 

kapitaal winste wil omskryf. In die verband moet egte r onthou 

10 . 

11 . 

J . Marschnk : 11 Rolo of Liquidity under Compl et e and 
Inc omplet e Informati on" , American Economic Review, 
Supplement vol , XXX IX, 1949, p. l~J . 
J . F. Weston : 11The Profit concept and theory : A 
restatement" , The Journal of Political Economy, 
vol . LXII, April 1952, p . 154. 
B. S. Keirstead : An Es say in the Theory of Profits 
and Inc ome Distribution, pp. 18/ 21 . 
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word dat verandering in gel dwaardes , wat t ot gevolg sal h@ dat 

kostes en inkomste s nie met di eselfde maatstaf gemeet word nie , 

volgens ons definisie nie wins is nie en dus aangesuiwer moet 

word . 

OPSOMMENDE GEVOIGTREKKING 

Nadat ons di e meer moderne winsteoriee behande l het , 

het ons tot die gevolgtrekking gekom dat !7ins die verskil is 1 
· 

tussen 1 n besonder e inkomste en die koste wat vir di e verkryging 

van die inkomste aangegaan moes woro . Die belangrikste probleem 

was egt er hoe om hier di e kostes te definieer . Die ge sogt e op­

l ossing sou wees om elke besonder e koste-pos te definieer as 

die koste wat aangegaan moet word vir di e verkryging van e lke be ­

sondere inkomste ; wanneer ons egt er met nie - kontraktuele koste s 

t e doen kry wor d hierdi e me t ode onmoontlik . Om nogtans ' n op­

lossing vir hierdie probleem t e ve r kry, definieer ons t ot al e kos­

t e as verwagt e inkomste en pr obeer ons aantoon op welke gronde 

hier di e stap ger egve r di g is , on wat di e waarde van di e syfor is 

wat sodoende verkry word . 1 n Ande r moontlike oplossing wat ons 

oorweeg het, is om di e nie- kontraktue l e kostes t e definieer in 

t erme van ons aangesuiwerde defini s i e van 
11
opportunity cost", 

en dit dan, t esan.e met di e werklike aangegane kontraktue l e 

kostes , as die t ot al e kostes te beskou. Die probleem aan hier ­

di e metode verbonde is dat ons ~angesuiwerdo definisie van 

11 
opportunity cos t 11 1n uiter s vae en subjektiewe syfer tot ge -

volg het . As 1 n mens di e klem wil l aat val op d i e praktiese 

uitvoerbaarheid van di e ber ekening wan totale koste , dan sal ' n 

mens di e 11 verwagt e - inkomste 11 definisie moet gebruik . Die 



grootste \ probleem wat uit hierdic definisie ontstaan is egter 

dat di e winssyfer wat so verkry word tog tot 1n geringe mate van 

die optimisme of pessimisme van die skatt er van die verwagte in­

komste afhang . As die klem dus op ' n goe i e vergelykbare wins­

syfer val, sal die aangesuiwerde 11 opportunity cost 11 -definisie die 

beste resultate l ewer. Die belangrikst e beswaar t een hierdie 

definisi e is egt er dat , sodra 1n mens met werklike kostes te 

doen het, jy onmiddellik 1n suiwer ver delingsvraagstuk hot en nie 

meer 'n suiwer winsprobleem nic . As oploss ing hiervoor kan aan­

gevoer word dat nie die werklike uitbetaalde kostes gebruik moet 

word nie:maar die uitgawes wat uitbetaal behoort t e word; maar 

wanneer ons hierdie bedrag moet ber eken, salons 6f die aange­

suiwerde11opportunity,,cost11-definisfo moet gebruik 6f in t erme van 

gr ensproduktiwiteit moet beraam. In die eerste geval i s die 

resultaat baie vaag en subjektief en in die tweede geval is dit 

onjuis , omdat dit nie hier gaan om die be sonder e produktiwe 

bydrae van 1n be sonder e faktor nie, maar om die koste wat bet a~l 

moet word om di e f aktor binne di e bedryf oor die l angter myn t e hou. 

Van d i e twee me tode s kies ons dus die 
11
verwagt e inkomste 11 -definisie 

hierdeur behou ons dan na ons e i e mening,met die nodi ge aansuiwer­

ings , ons basiese uitgangspunt, nl . om wins as die verskil tussen 

kostes en 1n inkomste definieer, en terselfdertyd is ons metode 

ook sander veel moeite aanpasbaar by die praktyk, terwyl die uit­

eindelike winssyfer nie heeltemal nutteloos vir verge lykings ­

doeleindes is nie . 

--------------00000---------------
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H O O F S T U K V • 

DIE REKENINGKUNDIGE STANDPUNT T.o.v. WINS . 

§ 1. DIE AARD VAN WINS VOWENS DIE REKEN-

MEESTER 

DIE TEORETIESE STANDPUNT 

Soos baie duidelik ui t die eerste drie hoofstukke 

geblyk het, bestaan daar onder ekonome 1n groat meningsverskil 

m. b. t . die vraag wat die aard van wins is . In teenste l ling 

hiermee vind ans by die rekenmeestersprofessie oar die algemeen 

1n taamlike mate van ooreenstemming . Vir die rekenmeester is 

wins gewoonlik die ve r skil tussen inkomstes en werklike uitbe­

taalde (historiese) kontraktuele kostes wat vir die verkryging 

van hierdie inkomstes noodsaaklik was~ Om hierdie stelling te 

staaf, haal ans die volgende woorde van Harry Nor ris aan : 

The broad principle which is followed in ascertaining profits , 
It 

and by which existing procedure stands or falls , ....... is that 

profit is the surplus of revenue earned from the supply of 

goods or services over the cost of supplying them and the cost 

of promoting their sale , 11 1• terwyl dit verder duidelik blyk dat 

hy met kostes alleen historiese kontraktuele kostes in gedagte 

H. Norris : 11 Profit : Accounting Theory and Econo­
mics ", Economica, vol . XII , Augustus 1945 . Aan-

gehaal uit W.T. Baxter : St udies in Accounting, 
p . 325 . 
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het. Hieruit kan ans dan tot die gevolgtrekking geraak dat wins 

vir die rekenmeester in die eerste instansie 1n residuele bedrag 

is; in die tweede instansie is dit 1n nie-kontraktuele vergoedihg 

vir die voorsiening van enige van die produksiefaktore wat in 

die produksieproses gebruik word, en in die derde instansie gaan 

hierdie bedrag gewoonlik aan di e eienaar. Sos~ A. G. Pool: 

"••••••• business owners are paid by means of profits ••••• , pro-

fit in the accounting sense, is an institutional, not a func-

tional, category of income. It is always non-contractual and 

residual, but it may be received as a 1reward 1 for supplying any 

of the r esources of production or all of them in combination 11 •
2• 

DIE BESWARE TEEN HIERDIE BEGINSEIS SOOS 

UIT DIE PRAKTYK 

§ 1 . 2.1 DIE TOESTAND IN DIE PRAKTYK 

In die praktyk kom die genoemde beginsels dus daarop 

neer dat in die geval van die eenmansaak of die venootskap die 

wins vir die rekenmeester onder meer bestaan uit rente op kapitaal 

en vergoeding vir dienste gelewer . Hierdie standpunt kry ans by 

bv . by Kester3 waar hy beweer : 
11
Partnership profits, therefore, 

A.G. Pool: 11 The Economic and Accounting concepts 
of profit", Accounting Research, vol . 4, April 

1953, p . 144. 

R. B. Kester: Principles of Accounting with prac­

tical problems , p . 381 . 
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contain these two elements - interest and recompense for services " . 

Hieruit kom hy dan tot die gevolgtrekking dat abnormale ho~ winste 

(in die rekeningkundige sin) die gevolg is van die besondere be­

kwaamhede van die vennote , behalwe waar dit die gevolg is van 

monopolistiese omstandighede . Wanneer hierdie selfde idee op 

die maatskappy deurgevoer word, vind ons dat die gewone aandeel-

houer •n deel van, of al die wins" ontvang en dat geen rente op 
fl 

kapitaal as koste gereken word vir die bedrag wat die aandeel-

houer in die . onderneming bel~ het nie . In teenstelling hiermee 

word die obligasiehouer se rente op belegde kapitaal egter wel 

as ' n koste beskou,4 net soos die rente op die lening van 1n ven-

noot aan die onderneming as koste vir die onderneming beskou word, 

terwyl die belegde kapitaal van die vennote geen rente as koste 

verdien nie • 5 • Bogenoemde is die hoofrigting van die reken-

meester se opvatting van die aard van wins . Voordat ons ve rder 

gaan om aan t e toon dat daar ook nog 1n ander standpunt is wat 

soms deur rekenmeesters ingeneem word , wil ons eers kritiek teen 

hierdie besondere standpunt uitspreek . 

KRITIEK • . 

Ons vernaamste beswaar teen hierdie sienning van 

wins" is dat dit tot belangrike teenstrydighede aanle:i,ding gee 
" 
en dat die winssyfer wat so verkry word geen basis vir vergelyk-

ing bied om die relatiewe effektiwitei t van die onderneming te 

meet in verskillende periodes of in verhouding tot ander onder-

R.B. Kester : Principles of Account i ng with prac ­

tical problems , p . 468 . 

Id ., p . 382 . 
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nemings nie . Die teenstrydigheid in hierdie opvatting van 

11
wins 11 bestaan daarin dat die vergoeding vir sommige produksie­

faktore of sornmige eenhede van ' n besondere produksiefaktor as 

koste vir die onderneming beskou word , terwyl ander faktore of 

ander eenhede van dieselfde produksiefaktor volgens hierdie 

standpunt geen koste vir die onderneming inhou nie . So moet die 

eenmansaak bv . rente betaal op die kapitaal wat hy leen, en hier­

die rente word as •n noodsaaklike koste vir die onderneming beskou, 

terwyl daar vir die eie kapitaal wat die eienaar in sy onderneming 

bel~ geen koste (in die vorm van rente op kapitaal) deurdie re­

kenmeester in berekening gebring wo:rtl nie . Elke produksiefaktor 

moet tog vergoed wo:rtl en die vergoeding van elke faktor as koste 

moet tog wel gesion word, ongeag die feit of dit eie of 1n ge ­

leende produksiefaktor is . Hier is die rekenmeester dus heelte ­

mal inkonsekwent . Wat ons hier geneem het , is alleen maar 1n 

voorbeeld . Die rekenmeester neem presies dieselfde standpunt in 

t . o.v . die arbeid en grondstowwe van die eienaar, en sy stand­

punt verander ook nie wanncer hy te doen het met 1n vcnnootskap 

of ' n maatskappy nie . Eintlik kom dit daarop neer dat die reken­

meester alleen bereid is om kontraktuele verpligte historiese 

uitgawes as koste te beskou. As ons argumentshalwe aanneem dat 

daar twee identiese onder nemi ngs is wat alleen verskil t . o.v . 

die verkryging van hulle kapitaal, sodat die kapitaal in die een 

geval geheel en al deur die ondernemer/eienaar voorsien word en 

in die ander geval in 1n groot mate geleende kapitaal is, (d .w. s . 

1n kontraktuele verpligting) is dit duidelik dat die rekening­

kundige begrip van wins tot gevolg sal h@ dat die eerste onder­

neming 1n groot 11wins 11 toon, terwyl die 11wins 11 in die geval van 

die tweede onderneming baie geringer sal wees . Hierdie inkon­

sekwensie geld natuurli k vir alle gevalle waar die 11wins 11 op 
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hi e r di e wyse be r eken word . Dit is dus geen wonder dat Kest er 

moet erken dat 11when a concern speaks of its profits, it is 

difficult t o know exactly what is intended, because the mean­

i ng of the t er m depends t o a conside r abl e degr ee on the me thods 

of accounting of that particular concern . The reported profits 

of differ ent firms ar e m t, theref or e a true basis f or judging 

their r e l ative worths ". 6• 

§ 1.2.3 MOONTLIKE VERKLARING VIR HIERDIE 

FOUTIEWE BENADERING 

Myns insiens is een van di e vernaamste r ede waarom 

r ekenmeesters hier di e inkonsekwensie begaan, selfs al is hulle 

bewus daarvan, di e f eit dat hulle , s oos ons r eeds in di e vorige 

hoofstuk _bewee r het, geen vol doende onderske i d maak t ussen 'n 

ondernemi ng en di e ei enaar of e i enaar s van di e onde r neming ni e . 

Bulle gr oot st e bekomme rnis is nie wat di e wins van di e onder­

neming is nie maar wat di e netto bedr ag is wat di e ei enaar t ot 

sy kredi et ontvang uit di e transaksies vir di e besondere periode 0 

In bai e gevalle wor d daar dan ook deur di e r ekenmeester gepraat 

van netto inkomste van die onderneming t erwyl hulle die netto 

inkomste van di e e i enaar van di e ondernemi ng in gedagt e het, en 

dit behoort duidelik t e wees dat ons hier met twee verskillende 

begrippe t e doen het, en ook met twee heeltemal verskillende 

bedr ae . Di e onderneming is in di e een geval vir di e r ekenmeester 

1n entiteit, en in di e ander geval (die mees a l gemene ) r edeneer 

6. 

----------------------
R. B. Kester : Principle s of Accounting with 

pr actical probl ems, p. 381. 
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hy weer in terme van die sg . 11proprietary view-point 11 • Ons wil 

hier saam met Gilman stem waar hy beweer : 11it is believed that 

much present-day altercation and disagreement with respect to 

income , costs, expenses, l osses , and surplus are traceable to an 

unconscious swaying between these viewpoints 11 •
7• Ons is egter 

nie ber ei d om sonder meer met Gilman saam t e st em wanneer hy 

beweer dat either the entity or the proprietary viewpont pro-
n 

vides a satisfying explanation of accounting profit if adopted 

consistent1y11.8. Die 11proprietary viewpoint" kan nie tot tn 

juiste winssyfer l ei nie , omdat hier uitgegaan word van die ver­

deling van wins, en dit moet , soos ons r eeds dikwels opgemerk het 

as 1n heeltemal ander probl eem gesien word.. Nie net die e i e­

naar(s) van 1n onderneming ontvang die winste nie; enige pro­

duksiefaktor of selfs i emand buite di e onde rneming kan dee l in 

die wins t e he, bv . die Staat . Al sou daar dus selfs 'n aan­

suiwering gemaak word m. b.t. di e inkomste wat die onde rnemer 

ontvang om voorsiening te maak vir die aftrekking van l one of 

r ente op kapitaal wat hy mag ver dien, is dit nog nie noodwendig 

dat di e bedr ag wat oorbly di e hele wins sal verteenwoordi g nie . 

'n Gedeelte van die wins kan bv . bloot uit ' n finansierings­

oogpunt in die onde rneming t eruggeplaas word . Die aangewese rig­

ting is dus om d i e onderneming in alle gevalle as 'n eenheid t e 

sien, heelt eml l osstaande van die ondernemer(s) of eienaar(s). 

8. 

S 1.2.4 VERWARRENDE TERMINOLOGIE 

Uit hierdie foutiewe ei enaarskapsbenadering vloei nou 

Stephen Gilman : Accounting concepts of Profit, 
p . 598. 

Id ., p. 598. 
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oak nag 1n ander probl eem voort, nl . d i e f eit dat daar 1n gr oat 

gebr ek aan ooreenstemming is t . o.v . di e t e rminol ogi e wat ge­

bruik wor d . Soos Gilman clit stel : 11 The words ' inc ome ' , 1earn­

ings1, 'revenue ' , 1pr ofits t and 1gains 1 ar e not al ways used 

with discrimi nation11 9
• Vol gens horn is dit egt er 1n t aamlike al -

gemene gebruik om t e onderskei tussen 1inc ome 1 

II ' 
' r evenue ' and ' 

t ear nings 1 11 aan d i e een kant en 
11

1 profits' , and I gains ' 11 aan di e 

ander kant . Di e ver skil i s dat e . g. gr oep gewoonlik nie inhou 

dat daar noodwendi g 1 n netto t oename in entity indebtedness" 
II 

moet wees nie omdat kostes nag ni e in r ekeni ng gebring is nie . 

Sommi ge r ekenmeest er s gebr uik 11 i nc ome 11 wannee r hulle pr aat van 

bruto of ne t to verkope , t erwyl ander dit egt er gebruik wannee r 

hulle dink aan bruto wins . Lg. gr oep kritisee r gewoonlik e . g. 

gr oep op grand daarvan dat hulle (e . g . groep) netto verkopo 

ni e .as inkomste~ mag beskou ni e , omdat die ver kope - t .otaal ge ­

deelte lik, 1n tGrugbetaH.ng __ vibor stel van kapi taal van die goeder e 

wat verkoop is . 

S 1 . 3 WINS AS 1N TOENAME IN NETTO WAARDE 

Om t e waak t een di e insluiting van kapitaal by wat 

hulle as wins" beskou 
" ' 

het hier di e gr oep r ekenmeesters en oudi -

t eure 1n verandering in hulle winsdefinisie aangebring . ' n Goe i e 

voorbee l d van di e definisie wat uit hierdie benaderi~g ontwikkel 

het , is di e wat deur Spicer en Pegl er gegee word . Dit lui soos 

vol g : If t he tot al as sets of a bus iness ar e valued at the 
" 

commencement of the year , t he diffe r ence bet ween t his sum and 

St ephen Gilman : Acc ounting concepts of Pr ofit , 
p . 605 . 
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the t ot al of liabilities and capita l at that dat e r epresent~ a 

surplus or deficiency, as the case may be. If a s imilar valua­

tion is made at the end of the year and the surplus i s f ound to 

have increased , or the de fici ency decreased, such differ ence , 

sub j ect to any appropriations of profit or ad justment s of capi­

t al, i s the profit f or the period, while if t he surplus has de ­

creased or the deficiency increased, such differ ence is t he l oss 

f or the period 11 •
10• Hier di e definisie het , soos ans l at er in 

r 

hier di e hoofstuk s al aant oon, sy oorsprong in di e sake reg gehad. 

In di e ee r ste i nstansie is dit duide lik dat die wins 

wat op hie rdi e met ode ber eken word, geheel en al berus op die me ­

t ode van waardasie van di e bat es. As bat es gewaar dee r word t een 

di e koers wat verwag wor d wanneer di e onde rneming gelikwideer 

word, is dit f eitlik seker dat daar 1n verlies sal ontstaan. Ge­

vol glik word hi er die met ode nie vir di e nor mal e geval gebruik nie . 

Di e waardasie word gewoonlik gemaak op di e bas is van 'n 
11
going 

concern". By hierdie basis word dan gewoonlik gebruik gemaak 

van di e bekende r ekeningkundi ge konvensies waarvol gens vaste 

bat e gewaardeer wor d t een kosprys minus vol doende v oorsiening 

vir waar dever mindering, t erwyl vlottende bat es gewaar dee r wor d 

t een kosprys of markwaarde , wel ke van di e t wee oak al di e l aag-

t . 11 s e is. • Indi en hierdie met ode konsekwent deurgevoe r word, 

behoort dit herlei t e kan wor d t ot l opende inkomste en lopende 

koste , soos dan oak deur Spicer en Pegl e r as vol g aangedui word : 

10. 

11 . 

W.W. Bigg : Spicer and Pegl er 1 s Practical Auditing, 
p . 341 . 

Id . , p . 341. 
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·· > 
11
t he profits may be said to be the excess of current expenditure 

·- after making good any loss sustained by fixed or current assets 

during that period in the process of earning such income 11 • 

BESWARE 

Alhoewel hierdie balanswaarderingsmetode , Soos die 

meeste ander metodes , heelwat tegniese probleme het, salons 

daarby stilstaan wanneer ons in Hoofstuk VI die betrokke be-

r ekeningsmetode behandel, Indien die metode Soos hierbo genoem 

tot die vorige herlei word , bly ons beswaar teen die vorige 

metode ook hier van krag, ni. dat 'a.ie '·~ekenmee·ster se definisie 

van koste t e eng ls of in elk geval inkonsekwent is, omdat nie­

kontraktUele eise as vergoeding vir produksie~faktore nie as 

koste in berekening ~ebring word nie . 

Dit behoort egter duide lik t e wees dat hierdie me• 

tode alleen versoen kan word met die hoofstandpunt as alle werk­

lik aangegane historiese kostes t n ooreenkomstige vergroting van 

iaste of 'n verminderihg Van bates tot gevolg het, bv . indien 

waardevermindering op e , g , metode teen dieselfde bedrag afge ­

skryf word as di e vermindering in waardering van elke ~vaste · 

bate, indiwidueel bereken. Ons vernaamste beswaar t een die 

balanswaarderingsmetode is dat 11wins 11 bereken word sander dat 

daar eers voorsiening gemaak is, aan die lastekant, vir die ver­

goeding aan aandeelhouers vir r ent e op hulle kapitaal of vir 

dienste gelewer of vir ge ld bel@. Verder het hierdie metode, in­

dien dit met die eerste metode (hoofmetode) versoen kan word, 

vir die ekonoom nie veel waarde nie , omdat die wins uitsluitlik 

op historiese syfers berus , t erwyl die ekonoom hierdie syfers al­

leen as basis vir t oekomsberekenings kan gebruik . Die ekonoom 
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stel, s oos ans r eeds voorheen beklemtoon het , veral belang in die 

verwagte wins . 

1n Ander belangrike beswaar teen die metode van wins­

berekening is dat dit geen doeltreffende voorsiening maak vir 1n 

verandering in ge ldwaardes nie . Hierdie saak bespreek ans egter 

l at er in hierdie hoofstuk vollediger . 

Die be l angrikste beswaar t een hierdie metode is 

egter dat di e waar de ringsmetode in die geval van vlott ende bates 

heeltemal konserwatief is in plaas daarvan om deurgaans konse­

kwent t e wees . By 1n styging in markwaar de word 1n styging nie 

in berekening gebring voordat di e wins nie ger eal1seer is nie , 

terwyl 1n verlies onmiddellik in be rekening gebring word deur 

di e markwaarde as basis van waardering t e neem wanneer die l g. 

laer as die kosprys daal. Dit is nie f outief om so op te tree 

wanneer die 11wins", wat vtr ver deling beskikbaar is, bereken 

moet word nie, want dan is die optrede gegr ond op finansierings­

oorwegings en op wetlike ver eistes, maar hierdie 11winssyfer" vorm 

glad geen basis vi r ver gelykingsdoe l einde s nie . 

S 2 . INVLOEDE VAN BUITE AF OP DIE REKENMEESTER 

Uit hierdie l aaste twee punte van kritiek is dit 

duidelik hoe belangrik dit is om t e weet wat di e doel is met die 

berekening van 1n winssyfer. Die belangrikste r ede vir verskil-

l e t.o.v. di e definisie van wins" is gel e~ in di e verskille wat 
" 

daar bestaan met betrekking tot die doel wat daar voor oe gehou 

word wanneer d i e 
11
wins" bereken word . 



i§ 2 . 1 DIE INVLOED VAN DIE EIENAAR 

Die r ekenmeester word ;n sy berekening van d i e 11wins" 

betnvloed deur twee besonde~standpunte . Ten eerste is hy di e 

werknemer van die eienaar, en as sodanig moet hy 1 n,r1inssyfer" 

bereken wat ooreenstem met die syfer waarin sy werkgewer belang 

stel. Omdat die rekenmeester, kragtens konvensionele boekhoume­

todos; egter slegs oor historiese syfers beskik, berus sy be­

rekening op historiese syfers en word dit in die hande van die 

eienaar self gelaat om sy beraming vir die toekoms te maak. 

(Om horn hierin te help, het die rekenmeester in die afgelope 

aantal jare ook begin meewerk aan die opstelling van begrotings .) 

Die rekenmeester onderneem dus slegs om aan di e e ienaar 1n sy-

f er te verskaf wat horn in staat sal ste l om te bepaal welke 

bedrag van die bruto ontvangstes vir sy eie gebruik beskikbaar is, 

sander dat sy onderneming daardeur sal skaad. Hiermee is die eie ­

naar dan ook heeltemal t evrede omdat dit die saak is waarin hy 

die meeste belang stel . 

·§ 2 . 2 WETLIKE VERPLIGTINGS 

Ten tweede staan die rekenmeester egter ook onder 

seker e wetlike verpligtinge . Hy word ten eerste gebind dei.lr be­

sondere wette of wetspunte wat ham raak, en ten tweede is hy ook 

onderhewig aan die sg . 
11

common law of accountancy". Die wets­

aspek s_taan ver al baie sterk op die punt wat hy as verdeelbare 

wins moet beskou, en dit is duide lik dat die rekenmeester wanneer 

hy verdeelbare 11wins 11 moet bereken dit baie versigtig doen -

eerder te konserwatief as te liber aal. Hy moet gewoonlik toe -
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sien dat alle kontraktuele kostes vergoed is , dat die kapitaal 

van die onderneming onaangeraak gelaat word , en dat 1n gesonde 

finansieringsbeleid (likwiditeitsbeleid) gevolg word , en eers 

daarna kan hy 1n surplus as verdeelbare uwins 11 aandui . Dit is 

wel waar ·dat die rekenmeester se gegewens m. b . t . 11wins 11 van 

groot belang vir die ekonoom kan wees indien dit uit die ekono­

mi ese standpunt korrek bereken is , maar dit is net so duidelik 

dat die r ekenmeest er se eerste plig t eenoor sy werkgewer is en 

nie teenoor die ekonoom nieo Omdat die ekonoom hcofs~Qk-

lik in die toekoms belang stel, kan die een die ander nooit 

vervang nie , maar moe t hulle naas mekaar binne dieselfde onder­

neming staan. Slegs wanneer die ekonoom in werklike verdeling­

syfer belang stel, d.w . s o in die hele verdelingsvraagstuk, is die 

11winsbegrip" van die r ekenmeester vir horn van direkte belang . 

Verder dien dit alleen as basis vir beram~ngs t . o.v . bele i ds­

aangel eenthede , ens o Die ander kant van die saak is natuurlik 

dat die ekonoom nie anders kan as om kritiek uit t e oef~n wan­

neer die r ekenmeest e r inkonsekwent is waar hy kostes definieer 

nie . Om egter die r ekenmeester se standpunt duideliker te maak, 

is dit oak nodig om vas te stel in hoeverre hy deur wetspunte 

genoodsaak word om sy besondere stand.punt in te neem, 

§ 2 o2 . l DIE STANDPUNT VAN DIB JURIS 

( i) AIGEMEEN 

Die juris stol nie soseer belang i n die winsbegrip 

nie maar wel in die aanspraak wat persone op "wins" mag Ml en in 

die we rklike verdeling van 
11
wins 11 • As , in die geval van een of 

ander tipe onderneming , daar geen ooreenkoms bestaan t.o .v . die 

verdel i ng van die wins nie , moet die juri s horn gewoonlik tot die 



sakereg wend om vas te stel wat werklik as die gewone toedrag 

van sake behoort beskou te word, en wel omdat die wet gewoonlik 

geen definisie van wins gee nie. Die enkele kere waar daar tog 

in die wet sprake is van 1n winsbegrip hang die begrip ten nouste 

saam met die doel van die wet. So bepaal die maatskappywet van 

die Unie van Suid-Afrika12 in die eerste skedule (Tabel A) Art . 

115 : "Dividente word uit die winste betaal11 , sonder dat duidelik 

gestel word wat met winste bedoel word, maar uit die hele gees 

van die wet blyk dat hierdie artikel die uitsluitlike doel het 

om te voorkom dat daar op kapitaal ingeteer word, aangesien die 

kapitaal van die maatskappy die enigste sekuriteit vir die 

kredituer is, d .w,s, daar word gepoog om kapitaal reeel te hou, 

Hierdie interpretasie word ook gesteun deur die gewoontereg en 

sakereg hier in Suid-Afrika en dwarsdeur die wSreld~ · In die 

Noderlandse literatuur definieer ' n bekende juris soos Molen­

graaff wins bv, as "wat meer is dan het volle bedrag van het ge­

plaatste kapitaal, van die opeischbare schulden en van het geen 

nodig is als waarborg voor de niet-opeischbare schulden, m.a.w, 

het bedrag, waarmede de baten (activa) (daaronder begrepen het 

nog te storten gedeelte van het geplaatste kapitaal) ,lu lnsten 

tr0fft.:n11 J3. Ook in -~ic.: Duitse litcratuur trcf I n mens soort::;e­

lyke clefinisies ao.n, soos bv . di~ van die juris Cosack, wat s@ : 

irDurch die soeben dar cesteldte L'_sch~:tzunG ermittolt men, 

W-.;lches Reinve rmtlcen die Gessellschaft zu Ende cles Gcsch!>'.ftsjnhres 

gehabt hat. Indem m~n vcn i i csom Roinv0nno~en das Grundkapital 

12. 
I 

----------------------
Wet Nr, 46 van 1926, soos gewysig , 

Molengraaff : Leiddraad bij de beoefening van het 
·Nederlandsche Handelsrecht I, p. 189 en p. 243; 

aangehaal deur G,J .M. de Gruyter : Winstproblemen, 
p. 26. 
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und den Reservefonds abzieht, erf~hrt man, ob die Gesellschaft 

in dem Gesch~ftsjahr einen Reingewinn erzielt hat und wie hoch 

der etwaige Gewinn ist11 .14• Soos De Gruyter aantoon, is hier­

die definisie ook nie onbekend in die Franse literatuur nie. 

Omdat ons eie handelsreg egter in 1n groot mate op die Engelse 

l ees geskoei is, wil ons in meer besonderhede nagaan hoedat die 

Engelse en Amerikaanse sakereg, wat ook hier in Suid-Afrika van 

toepassing gemaak word, horn uitlaat oor die winsbegrip en oor dio 

verskillende winsprobleme. 

(ii) WINS VOI.GENS DIE SAKEREG 

Seker die belangrikste ciefinisie van 
11
wins 11 uit die 

sakereg tref ons aan in di e 
11
Spanish Prospecting Co., Ltd . 11 - saak15 

waarin regter Moulton 11wins 11 as volg definieer : nif the total 

assets of the bus iness at two dates be compar ed, the increase 

which they show at the l ater date as compared with the earlier 

date (due allowance , of course, being made for any capital in­

troduced into or taken out of the business in the meanwhile) re­

presents in strictness the profits of the business during the 

period in question." Dit is duidelik dat hierdie definisie oor­

eenstem met di~ wat ons reeds aangehaal het. Dit is ook duide­

lik dat Spicer en Pegler se definisie van 11wins 11 hieruit afge­

lei is. Regter Moulton besef egter dat hierdie wetlike begrip 

moeilik in die praktyk toegepas kan word; gevolglik, s@ hy, 

word die wetlike begrip baie selde gebruik in die opstelling van 

15. 

Cosack : Lehrbuch des Handelsrechts , p. 757; aange ­

haal deur G.J.M. de Gruyter : Winstproblemem, p. 26. 

Spanish Prospecting Co., Ltd., 1911, 1 Ch. 920 
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van die rekeninge van maatskappye . Seker e prosedures en be-

grippe het egter so algemeen geword in die rekeningkunde dat 

ons daarvan as gewoontereg kan praat . Voorbeelde van hierdie 

gewoontereg is volgens Moulton di e feit dat 11gains and losses 

arising from causes not directly connected with the business of 

the company - such for instance , as a rise in the market value 

of land occupied by the company. The value assigned to trade 

buildings and plant is usually fixed according to an arbitr ary 

rule , by which they are originally taken at their actual cost 

and are assumed to have depreciated by a certain percentage each 

year, though it cannot be pretended that any such calculation 

necessarily gives their true value either in use or in exchange •••• 

They rest on no settled principle . They mainly arise from the 

sound business view that it is better to underrate than to over­

rate the profits , since it is impossible for you to forsee all 

the risks to which a business may in future be exposed •••••• 

But though there is a wide field ·for variation of practice in 

these estimations of profit , this liberty ceases at once when 

the rights of third persons intervene •••••••••• In the absence 

of special stipulations to the contrary 1profit 1 in cases where 

the rights of third parties come in mean actual profits and they 

must be calculated as closely as possible , in accordance with 

the fundamental conception or definit ion to which I have refer­

redu . 16 · 1n Beswaar teen hierdie definisie is egter dat dit 

neerkom op 1n menging van die inkomste - en kapitaalrekeninge wat 

17 . 
volgens wet apart gehou moet word . Volgens hierdie definisie 

16. 

17. 

W.W. Bigg : Spicer and Pegler ' s Practical Auditing, 
pp . 343/1+4 . 

Bolton v . Natal Land Co ., 1892, 2 Ch . 124; en Verner 
v . General Investment Trust , 1894, 2 Ch. 239 . 
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van Moulton het ons met 1 n waarderingsprobleem te make wat ge ­

weldig baie moeilikhede kan oplewer - ten eerste bly die maat­

staf van die waardering, nl . geld , nie altyd konstant nie, en ten 

tweede is waardering op sy beste 1n subjektiewe skatting wat ge­

woonlik vir geen twee persone dieselfde onder dieselfde omstandig­

hede sal wees nie . Daar is egter ook verskillende ander sake 

waarmee die winsbegrip of die berekening van die 11wins 11 gemoeid 

was en waaruit ans die volgende gevol gtrekkings kan maak : 

(a) Onder geen omstandighede , wat die statute ookal in 

di~ verband bepaal, mag dividende uit i ets anders as wins" be­
" 

betaal word nie , 18 behalwe soos toegelaat onder art . 88 van die 

maatskappywet waar die maatskappy by goedkeuring van die Minis­

ter, en as die statute dit bepaal , rente op kapitaal vir tn be­

perkte periode aan sy aandeelhouers, uit kapitaal betaal . 

(b) Wins mag bestaan selfs indien die bates wat hierdie 

wins verteenwoordig nie likwied is nie . 19• 

(c) Die toepassing van die wetsbegrip van wins beteken 

volgens Pyemont 1 s Company Law of South Africa in die praktyk 

11
the excess of the earnings of a company, after deducting the 

expenses of making those earnings 11 • 20• Hiermce stem die ekonoom 

saam. Dieselfde bran beweer egter verder dat sommige uitgawes 

teen kapitaalrekening in berekening gelbi.ring word . Teen hierdie 

prosedure is opsigself geen beswaar in te bring nie; ans beswaar 

is egter dat die rente op kapitaal dan nie deur die juris as ' n 

19. 

20 . 

Flitcroft saak, 21 Ch . D. 519. 

Spannish Prospecting Co ., Ltd ., 1911, 1 Ch . 92. 

M.A. Diemont en M.A. Boehmke : Pyemont 1s Company 
Law of South Africa, p . 575 . 
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kostefaktor gesien word nie maar wel as verdeling van,f7inste 11 • 

Die algemene beginsel van die juris is dus, soos hierbo gestel, 

korrek, maar wanneer dit by die praktiese uitvoering van die 

beginsel kom, staar die juris horn blind teen die sterk kontras 

wat hy maak tussen eienaars en derde partye (krediteure) en 

elkeen se belange en gevolglik is die beeinsel nie weer terug 

te vind in die praktiese uitvoering nie . Met hierdie stand­

punt sterk die juris dan die rekenmeester in sy fout. 

(d) Ingesluit by die uitgawes in die bostaande defini-

sie van Pyemont is bv . waardevermindering, om voorsiening te 

maak vir verdwynende bates. 21• 

(e) Waar die vergoeding van 1n bestuurder gedeeltelik 

as 1n persentasie van jaarlikse wins betaalbaar was, bepaal die 

sakereg dat die inkomstebelasting In deel is van die netto wins 

beskikbaar vir dividende , en dat die bestuur geregtig was om sy 

vergoeding te bereken op die netto wins voordat die belasting-

f t k . 22 . a ge re is. 

(e) Op een stadium is daar in die Engelse howe onderskeid 

gemaak tussen die verlies van vaste kapitaal en vlottende kapitaal 

by die uitkering van dividende en dus by die berekening van wins. 

Om regter Lindley se eie woorde in die verband te gebruik, hy s~: 

11 
Perhaps the shortest way of expressing the distinct'ion is to 

21 . 

22. 

In ~ent v. London Tranrvt~ys Co ., 1880, 18 Ch. D. 344, 
word egt0 r beweer dat jaarlikse waardevermindering 
wel noodsaaklik is maar nie van toepassing is op 
agterstallige bedrae wat nie vir vorige jnre ge­
reserveer is nie. Wanneer dnar nan die wins vir die 
besondere jaar gedink word , moet ons met hierdie 
standpunt saamstem, nogtans sal die totale wins vir 
die bestaan van die maatskappy nie reg wees nie, 
omdat die winste vir vorige periodes nie korrek be­
reken was nie . 

Vulcan Motor Co ., v. Hampson, 1921, K.B. 597; en 
Edwards v. Saunton Hotel Co., 1943, 1 All E.R. 176. 
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say that fixed capital may be sunc and lost, and yet that the 

excess of current receipts over current payments may be devided ; 

but that floating or circulating capital must be kept up, as 

otherwise it will enter into and form part of such excess with­

out first deducting tho capital which forms part of it will be 

contrary to lawu . 23• Die Britso Hoer Ruis het hierdie voor-

stel met betrekking tot vaste kapitaal egter met twyfel bejeen11 ,24 . 

en in 1902 is daar gevolglik in 1n ander saak25 bepaal dat 

there is no hard-and-fast rule by which the court can determine 
ti . 
what is capital and what is profit" . Elke saak moet in die ver-

26 
band op eio meriete beslis word . Verder is bepaal dat daar 

geen verpligting bestaan om 1n verlies van kapitaal te vergoed 

uit daaropvolgende winste nie . Onder geen omstandighede kan ons 

met lg . standpunt saamstem nie , omdat 1n verlies van vaste kapi­

taal ook I n koste vir , lio onderncming verteenwoordi g waarvoor 

in die vorm vari ' n r eserwe uit 11winste 11 voorsienine gomJ.ak 

moot word . 

(g ) Indien 1n maatskappy sy onderneming verkoop vir meer 

as die nominale waarde , mar; die surplus as ttwins 11 beskou word en 

verdeol word ;..leur di vi dencle of bonusse • Hierdie standpunt snl die 

23 . 

24. 

25 . 

26 . 

Verner v . General Investment Trust, 1894, 2 Ch. 266; 
vgl . ook National Bank of Wales , Cory 1 s case, 1899, 
2 Ch . 629; 81 L. T. 363, waar regter Lindley die appel­
hofuitspraak gel:wer het ; vgl . oak Lord MacMillan se 
uitspraa kin Van den Bergh 1s Ltd . v . Clark, 1935, 
A. C. 431 & 443 . 

Vgl . Dovey v . Cory, 1901, C A. C. 477. 

Bond v . Barrow Haematite Steel Co ., 1 Ch . 358. 

In Ammonia Soda Co . v . Chamberlain, 1918, 1 Ch . 
266 ; en in Lawrence v . West Somerset Miner al 
Railway, 1918, 2 Ch . 250 . 
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ekonoom egter verder kwalifiseer en die wins kapitaalwins noem. 

In hierdie tipe van wins stel die ekonoom gewoonlik nie belang 

nie . 

(h ) Indien 1n maatskappy voorsiening vir waardeverminder-

ing op sy kapitaal uit 11winste 11 maak, mag hy, wanneer die waarde 

van die kapitaal (bat es) toeneem, die bedrag uit inkomste ge -

t 1 27 . neem, er ugp aas . Hierdie standpunt is myns insiens egter nie 

in alle gevalle te versoen met di e algemene wetsbeginsel van die 

aftrekking van kostes nie , bv . waar die styging in die waarde 

van die kapitaal te wyte is aan 1n algemene daling van geld-

waardes nie . 

(i) Winstc wat op r eserwe r3eplaas word, bly winste, 
28 

behalwe wanneer dit gekapitaliseer word , •maar premies op die 

uitgifte van aandele kan nie langer as wins beskou word nie29en 

moet na 1n ,;:i.andelepremie 11 - rekening oorgedra word . 

(j) Klandisiewaarde kan nie as 1n wins gedistribueer 

word voordat dit nie gerealiseer is nie . 30 Nogtans kan na die 

afskrywing van klandisiewaarde uit winste 1n dividend verklaar 

word, selfs al word 1n verlies gely, mits die klandisiewaarde 

teruggeskryf word. 31 • Eintlik kom dit neer op die betaling van 

dividende uit 1n winsreserwe, en hierteen is geen beswaar nie -

dit is bloat 1n kwessie van finansi~le beleid . 

-----------------------
27. Bishop v . Smyrna & Cassaba Railway, 1895, 2Ch . 596 . 

28 . Hoare & Co., Ltd., 1904, 2 Ch . 208 . 

29 . Brown v . British Gaumont , 1937, Ch . 402 . 

30. Re Spanish Propspectiog Co ., 1911, 1 Ch . 105 . 

31. Stapley v . Read Bros . , Ltd ., 1924, 2 Ch . I. 



~ 2. 2. 2 DIE INVLOED VAN DIE JURIS OP DIE 

REKENMEESTER 

185 . 

Uit die bostaande opsomming van die juridiese stand­

punt, behoort dit duidelik te wees hoedat die rekenmeester deur 

die standpunt betnvloed word . Hierdie betnvloeding geskied eg-

ter nie net in die gev~l van maatskappye nie maar ook in di e ge ­

val van vennootskappe . Alhoewel daar in die geval van vennootskap­

pe nie 1n definitiewe definisie van wins gegee word nie, is di e 

uitgangspunt (wetlik en rekeningkundig) gewoonlik dat die vennote 

se salarisse (indien dit in die vennootskapsooreenkoms bepaal 

word dat hulle In besondere salaris moet ontvang) nie deur die 

rekenmeester as koste gesien word nie maar wel as 1n verdeling van 

,r1inste 11 , net soos rentebetaling op eie kapitaal ook as 1n verde­

ling van uwinste 11 deur horn gesien word . 

~ 2.3 DIE INVLOED VAN BELASTINGBEREKENING 

1n Ander belangrike saak waarin die eienaar van 1n 

onderneming belang stel, is die belasting wat hy self en sy on­

derneming moet betaal, en dit word dus van die rekenmeester ver­

wag om In syfer aan te dui wat bruikbaar is as basis vir be­

l astingdoeleindes . Die definisie wat die be l astingwetgewing van 

wins gee , is dus ook van belang . 

In 1955 is die Inkomste Belasting wet Nr . 31 van 

1941 (soos gewysig ) verder gewysig om voorsiening t e maak vir 

1n belasting op onuitgekeerde winste . Met art . 49 word bepaal 

dat , onderhewig aan sekere voorwaardes, daar 1n belasting van 5/­

in die£ gehef sal word op die bedrag wat die verdeelbare in-
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van In maatskappy die som van verdee lde dividende gedurende die 

belastingjaar oorskry. Orn di e uitvoering van di e belasting 

prakties moontlik te maak, moes di e wet vervolgens 1n definis i e 

van verdeelbare inkomste gee . Die belangrikste element hiervan 

bestaan uit die 
11
totale netto wins" van die maatskappy. Vir 

ons doe l is dit nou veral bel angrik om vas te stel hoe die wet 

hierdie 11 totale netto wins" omskryf . In art . 50 (iv) word om­

skryf dat 11totale netto wins" van 1n maatskappy beteken die net-

to wins van daardie maatskappy bereken soos voorgeskryf vir die 

berekeni ng van belasbar e inkomstes vir normale belastingdoel­

eindes , maar onge~g of di e wins verkry is uit 1 n bran binne of 

buite die ·Unie en met inbegrip van alle dividende en bedr ae wat 

deur paragraaf (i) en (h) van sub . art . 1 van ar tikel 10 omskryf 

word wat betr ekking het op Posspaarbankrente , r ente op skat ­

kisbewyse , ens . , wat normaalweg van belasting vrygestel is . Hier­

uit is dit duidelik dat winste of verliese van 1n kapitale aard 

nie ingesluit word by total e netto wins nie en dat eni ge verliese 

(uit die besigheid) van die onde rneming in ber ekening gebring 

kan word t een inkomste uit dividcnde 8edurende dieselfde j aar 

ontvang, en dat alle kostes , behalwe kapital e uitgawes , wat aan­

gegaan is vir die verkryging van dividende , af getrek kan word 

as kostes . 

0ns belangrikste kritiek t een hierdie wetsdefini-

sie is dat hier geen v oorsiening gemaak word vir 1 n verandering 

in die maatstaf waarmee kostes en inkomstes gemeet word nie . As 

kostes word werklike kostes in berekening gebring plus 1n waarde ­

vermindering op vaste bates, maar geen toelating word vir 1n ver­

andering in geldwaardes gemaak by sake soos voorraad of verbruik­

te grondstowwe nie . Die wet gaan dus uit van 1n standpunt van 

historiese kosprysberekening wanneer dit op di e praktiese be -
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rekening van wins te staan kom, en dit is nie versoenbaar met 

hulle beginsels (soos uit die sakereg blyk), nl . dat wins eintlik 

netto waardevermeerdering van 'n onderneming verteenwoordig nie . 

Ons kom egter weer later hierop t erug . Die belangrikste vraag is 

egter hoe hier die wetstandpunt die rekenmeester be!nvloed wan­

neer hy praat van wins 11 of netto wins ". Om 1n antwoord hierop 
II II 

te gee , wil ons vasstel hoe die r ekenmeester 
11
wins 11 bereken, dit 

met ons eie standpunt ver gelyk en terselfdertyd aantoon hoedat 

Die rekenmeester deur di e wetlike bepalings beinvloed word , 

DIE BEREKENING VAN 

~ 3.1 A L G E M E E N . . 

By die ber ekening van 
11
wins 11 dink die rekenmeester 

uitsluitlik in terme van historiese koste en historiese inkomste 

en probeer hy om die toepaslike kostes van die besonder inkomstes 

af te trek om di e winssyfer te verkry . In hier di e proses stuit 

hy gewoonlik op twee besonder moeilike probleme , nl . (i) die 

waardering van bestaande voorrade grondstof of goedere in die 

proses van vervaardiging of klaar vervaardigde goedere , want dit 

is di e enigste metode wat hom in staat stel om t e s@ welke deel 

van sy koste s van toepassing is op di e inkomste wat hy gedurende 

die jaar ontvang het . In die verband salons in die besonder 

moet aandag gee aan die me todos van waardering . (ii) Verder 

moet di e r ekenmeester ook vasste l wat di e toepaslike waardever­

mindering xs wat hy as kost e in ber ekening moet bring . 
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S 3. 2 DIE WAARDERING VAN VOORRADE AS KOSTEPROBLEEM : 

3 3.2.1 DIE OFFISIELE STANDPUNT 

Die basiese erkende beginsel vir die waardering van 

enige t i pe voorraad is 11 the l ower of cost or market value 11 .32 • 

Dit bet eken dat die wins of verlies van die onderneming die ver­

skil is tussen die verkoopsopbrengs en di e koste van di e goedere 

verkoop, behalwe dat, waar die hele of 1n gedeelte van die eind­

voorraad af geskryf word na markw aarde (omdat dit laer is as die 

koste) , di e berekende verlies op die uiteinde like verkope van 

die voorraad hiervolgens na beraming r eeds voor di e werklike ver-

k b d . . 11 • b k . b . rd 33 • D " k t ope y i e wins ID er e ening ge ring wo • i e os e van 

di e verkoopte goeder e sluit natuurlik hulle aankoopprys , plus 

eni ge direkte uitgawes in, wat noodsaaklik is om die voorraad 

in di e bestaande toestand en l okalisasie te bring, en in die 

meeste gevalle word ook 1n gedeelte van die indirekt e of 11 over­

head11-kostes in ber ekening gebring. Hierin vind ons die direk­

t e invloed van di e konserwatisme , wat ui t die genoemde wets ­

uitsprake geblyk hot , weer terug by di e r ekenmeester . B~iendien 

ver eis die eienaar/ ondernemer ook net so 1n konserwatiewe bel eid 

wanneer hy die finansiering van di e onderneming in gedagte het e 

Selfs vir di e ekonoom is di e standpunt tot op hierdie stadium nog 

aanvaarbaar wmneer hy (n ber aamde winssyfer soek om 1n toe -

K. Lacey : Profit Measurement and Price Changes , 
p. 8; dit stem ook oor een met di e Re commendations 
on Accounting Principles , Institute of Charted 

Accountants, veral aanbeveling X : Valuati on of 
stock in trade ." Die S.A. Rekenmeestersver eniging · 
gebruik hierdie standpunt ook as uitgangspunt , al­
hoewel di e ver eni gi ng by my wete geen uitgesproke 
standpunt in die verband het . 
K. Lacey: Profit Measurement and Price Changes, p . 8. 
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komstige beleid vir di e onderneming op t e baseer . Wanneer die 

ekonoom egt er 1n vergelykbare winssyfer soek, kan hierdie stand­

punt nie meer aanvaar word nie . Dan moet daar gE: redeneer word 

in t erme van ons beginsel van werklike koste , en werklike koste 

beteken vir die voorraad pos (i) dit wat die beginvoorraad werk­

lik gekos het plus (ii) die koste van alle aankope gedurende die 

peri ode plus (iii) die koste om di e verkoopte gedeelte van die 

voorraad in 1n koopbare vorm en plek aan te bied (d.w.s. sander 

twyfel ook 1n proporsionel e deel van die indirekte koste), minus 

dit wat die eindvoorraad werklik gekos het . Hier moet egt er in 

gedagte gehou word dat koste en inkomste met di eselflio maatstaf 

gemeet moet word - 1n saak waaroor ons verder in hierdie hoof­

stuk meer sal s~ . 

PRAKTIESE METODES 

Vir di e praktiese berekening van hierdie koste (soos 

in die vorige paragraaf omskryf)word verskillende metodes deur 

rekenmeesters gebruik . Die belangrikste hiervan is : -

(i) 
11
First In, First Out 11 • Volgens hierdie metode 

word aangeneem dat goedere wat verkoop of verbruik word, di~ is 

wat die langste reeds voorradi g is en dat die eindvoorraad uit 

die jongste aankope bestaan. Die e indvoorraad word dus gewaardeer 

met die kosprys van die laaste aankope as basis . Met hierdie me ­

tode vind ons by benadering die eenheids- of indiwiduele kosteme­

tode, wat myns insiens die suiwerste metode is wanneer dit wel 

prakties uitvoerbaar is, omdat elke artikel t eensy werklike 

koste gewaardeer word. Die 
11
Fifo11 -metode berus verder op die aan­

name ~at 1n ou voorraad in werklikhe id eerste gebruik of verkoop 

sal word. Omdat dit 1n benaderingsmetode is, verstrek dit egter 
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nie aan die ekonoom 1n suiwer vergelykbare winssyfer nie, die 

ekonoom stel meer belang in 1n voorraadwaaruering wat op die 

basis van indiwiduel e historiose kostes berus . Die foute van 

die Fifo-metode kan egt er nie t e groot wees nie , veral nie in 

gevalle waar die voorraad vinnig wissel nie , en dit is juis ver ­

al in hierdi e tipe gevalle waar di e grootste probleme van die 

indiwiduele kosteberekening gele~ ise Aangesien die fout nie 

t e groot is nie kan die Fifo-matode dus vir ver gelykingsdoel­

eindes wel gebruik word . Soos ons egter r eeds gewys het, is 

di e beswaar baie sterk t een die tradisionel e rekeningkundi ge 

beginsel van kosprys of markwaar de , welke van di e _twee di e l aag­

ste is . Wannee r die periode waarin di e ekonoom belangstel eg­

ter bestaan uit die hel e l ewe van di e onderneming, sal di e fout 

baie gerine;er wees, omdat hier di e metode van waardering eintlik 

net die verlies vooraf in ber ekening bring voordat dit werklik 

gely i!30 

(ii) 1n Ander metode wat onder di eselfde kam as 

die Fifo-metode geskeer kan word, is die gemiddelde koste-meto­

de . Hierdie me t ode is ook aanvaarbaar vir die ekonoon , mits die 

indiwiduele kostes om praktiese r edes nie maklik bepaal kan 

word nie . Die goeder e wat verbruik word, word t een di e ge­

middelde koste van die beginvoorraad plus aankope gedurende die 

periode in ber ekening gebring 0 

Daar is egter twee antler metodes waarvan die reken­

meester gebruik kan maak wat 'n hele ommekeer in di e basis van 

waardering teweegbring, en dit is : (i) di e basiese voorraad­

metode en (ii) die 11 last in, first. out" (Lifo)-rr..e tocte.340 

34. K. Lacey : Profit Measurement and Price Changes , 
p. 10 • 

• 
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Volgens die basiese voorraad-metode bly 1n sekere 

basiese voorraad in die boeke van di e onderneming t een 1n vaste 

prys - s~ bv . di e prys van di e ee rste voorraadaankope van die be ­

sondere tipe . Hierdie metode is egt er nie heeltemal versoenbaar 

met di e historiese kospryskonvensie van di e r ekenmeester nie en 

word dus nie dikwels gebruik nieo 

Die 11 Last In, First Out 11 -metode berus op 1n soortge-

lyke basis maar word nog bai e sel de gebruik, behalwe in die v.s.A. 
waar dit as basis vir bel astingdoe leindes aanvaar word o Volgens 

hierdie stelsel wor d goedere wat verbruik of verkoop word, in be ­

r ekening gebring teen di e prys van di e jongste byvoegings tot 

di e voorraad, as bas is . Terloops kan hier bygevoeg word dat di t 

bel astingwet gewing van di e V .s.:. ,, bepaal dat hier di e basis ge ­

handhaaf moet word, selfs al i s di e markwaardes laer as di e kos­

prys op hier di e me tode berekeno Teen hierdie twee metode s het 

ons die besonde re beswaar, wanneer ons in terme van 1n vergelyk­

bar e winssyfer dink, dat di e aanlei~ing gee tot 1n kostesyfer 

wat bai e ver sal afwyk van indiwiduele kostes , ver al in di e geval­

l e van gr oot f luktuasi es in pryse; en alhoewel hierdie metode 

in 1n gr oot mat e verandering in die maatstaf van waardering uit­

skakelJ wyk dit so ver af van ons beginsel van historiese (werk­

like ) kos t e dat ons liewer 1n ander basis wil soek om voorsien­

ing t e maak vir verandering in di e waardemaatstaf (geld) a Nog­

tans het hierdie metode we l sekere voordele wanneer dit by finan­

siering te staan kom . Uit di e oogpunt van bel astings is hier­

di e me tode myns insiens gl ad ni e aan te bevel e nie . Lifo 11 is 
II 

geen konsekwente basis indien daar nie bepaal wor d dat di e ba-

sis in voorspoed s owel as in t eenspoed eebruik moet word nie. 

Indien dit so bepaal word, beteken dit egter dat di e onderneming 

gedurende voorspoed ligter af kom van bel astings as gedurende ' n 



depressie , en die teenoorgestelde behoort eintlik die oogmerk 

te wees met 1n belastingbele1d . 

~ 3. 3 W RDEVERMINDERING AS KOSTEPROBIBEM 

Behalwe die waardering van die voorraad is die r eken­

meester se ander groat kosteprobleem om t e s~ wat die gepaste 

waardevermindering behoort te wees . Volgens die aanbevelings van 

die Institute of Charted Accountants35 word waardevermindering 

omskryf as 
11
that part of the cost of a fixed asset to its owner 

which is not recoverabl e when the asset is finally put out of 

use by him11 •
36

• Die jaarlikse bedrag waardevermindering wat af­

getrek moet word as koste vir di e gebruik van 1n besondere bate, 

word gewoonlik gebasseer op di e geskatte nuttige l ewe van die 

bate met inagneming van di e r ealiseer bar e waarde wanneer die bat e 

van die hand gesit word . Gewoonlik word di e netto bedrag van 

die waardevermindering wat so ber eken is, verdeel oar die aantal 

jare wat die bate gebruik word, af geskryf t een 1 n vaste persen­

tasie per j aar . Dit gaan bekend as di e sg . Straight lino1-
"- ------

metode . 37• 1n Ander metode wat nie so al gemeen gebruik word 

nie , is die sg . 
11
r educing value " of 

11
written-down-value 11 -metode . 

Hiervolgens moet jaarliks 1n vaste persentasie afgeskryf word 

van die waardervermindering soos verminder deur di e vorige af­

skrywings . Die jaarlikse voorsiening is dus baie hoer aan die 

35 . 

36 . 

37. 

Eng . & Wales , aanbeveling Nr . IX . 

K. Lacey: Profit Measurement and Price Changes , 
p . 10. 

Id. , p . 11. 



193 . 

beginjare as in later jare . Teen hierdie metode het ons egter 

di e volgende beswaar : As daar tn hipotetiese waarde geskep 

word wat met verloop van t yd afgeskryf moet word en daar word 

In j aar l ikse vaste persentasie af geskryf van hierdie bedr ag 

soos verminder met vorige afskrywings , dan kan dit wiskundig 

bewys word dat hierdie bedrag nooi t ten volle afc; askryf kan 

wcru nie ; d .w. s . as daar werklike voorsiening gemaak moet word 

vir die waar deverminderng , moet daar gewerk wor d in terme van 

1n hoer bedrag as die werklik geskatt e waardevermindering wat 

afgeskryf moet word, en dit is in beginsel verkeerd wanneer ons 

' n vercelykbar e winssyfer wil bekom . Die aangewese weg sou wees 

om 1n waardevermindering af te skryf wat sal ooreenstem met die 

worklike gebruik van die bat e . In di e geval van masjinerie bv . 

sou dit die aangewese weg wees om waardevermindering af t o skryf 

in ooreenstemming met di e werkure van so 1n masjien . Wanneer 

waardevermindering egter met 1n finansieringsdoel afgeskryf word, 

is dit gesonde finansiele beleid om liewers konserwatief op t e 

tree en meer af t e skryf as wat werklik nodig is , omdat daar een 

of ander onvoorsiene gebeurli kheid mag plaasvind , soos bv . 

ekonomiese veroudering van die bate a . c. v . nuwe ui tvind:in c s ens . 

Van die kant van di e wet word egter ook 1n belangrike invloed uit­

geoefen op die berekening van waardevermindering. Nie alleen 

word daar as be e :insel gestel dat daar voldoende waardeverminder­

ing af geskryf moet word om t e verhoed dat die reele kapitaal 

van di e maatskappy nie verwat er nie , maar in di e Inkomstebe l as ­

tingwet gewings bepaal die Ontvanger van Inkomst e gewoonlik 1 n koers 

wat hy as regverdig beskou vir elke besonder e tipe van bat e , en 

hierdie koers word ook dikwels deur die r ekenmeester oor geneem om 

die bepaling van di e belasbnr e inkomst e van die onderneming mak­

liker t e maak . Veral in die geval van di e eenmansaak en vennoot ­

skap tref ons hierdie toestand dikwels aan . 



194. 

Die vraag ontstaan egter of die kosprys van die bate 

as basis vir die waardevermindering moet dien. As antwoord hier­

op vind ons dikwels dat aanbeveel word dat die vervangingswaarde 

van die bate as basis moet dicn, omdat dit sal verhoed dat 1n 

verskil tussen die geldbasis by die meet van die inkomste en die 

meet van die koste die winssyfer sal betnvloed , en terselfdertyd 

is dit volgens hierdie persone ook die aangewese weg by finan­

sieringsoorwegings , omdat dit eintlik in die vervangir)E&~arJe is 

wat die ondernemer be lang stel. Hiervoor het ons egter 1n ander 

oplossing (wat onsverderannin hierdie hoofstuk sal bespreek), 

wat dit nie nodig sal maak om afstand te doen van die historiesc 

kosprysbasis nie en wat dus beter kan aanpas by di e r ekening­

kundige standpunt. Omdat die rekenkundige autoriteite nie met 

hierdie vervangingswaardebasis kan saamstem nie, staan hulle 

geen afwyking van di e huidige me todes voor nie . 

S . 4 VERVANGINGSWJ\11.RDE EN FINANStl'.IE BEIEID 

Vir die finansiele beleid word die vervangingswaarde­

basis by die waardering van voorraad en by die berekening van 

waardevermindering deur die Institute of Charted Accountants 

(Eng . & Wales) aanvaar soos blyk uit aanbeveling Nr . XII. 

S J .5 OPSOMMING EN KRITIEK 

0 P S O M M I N G : 

Die huidige rekeningkundige standpunt is as volg deur 

Lacey opgesom: the higher cost of replacing 
II 

assets is not re-
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garded as a proper charge against profits either by the of-

ficial accounting bodies or by the tax authorities , andL ••• where 

reserves are made for this purpose they are treated as appro­

priations of profits. Similarly, in times of falling prices, 

the lower cost of replacing assets would not be treated as in­

creasing the profit earned, and any releases of reserves re­

flecting these lower costs would also be treated as belonging 

to the profit and loss approrriation account. Even this idea of 

creating reserves (after the profits have been struck) against 

changes in the cost of replacing assets is a recent innovation 

and is not yet adopted by many concerns, though gradually re-

ceiving wider attention. A few concerns treat additions to 

such reserves (after the pr ofits have been struck) against chan­

ges in the cost of replacing''. Ver dor word nio- kontruktuclc kostcs 

soos die rente op die kapitaal van r,ewone aandee lhouers of die 

vervoeding van die eienaar vir dienste gelewer of rente op sy 

privaat kapitaal bel~ in die onder neming , nie as eis teen die wins 

d .w.s. as 
1
n gewone koste in berekening gebring nie, maar wel as 

' n verdeling van die wins, en daar word bowendien geen onderskeid 

gemaak tussen die netto vergoeding van die nie-kontraktueelver­

goede faktore en die werklike suiwer wins wat hulle ontvang nie, 

maar alles word in een syfer aangetoon as .die totale ontvangste 

van hierdie groep. 

KRITIEK 

Soos ons reeds daar op gewys het, is ons besware hier­

teen die volgende : (i) Daar moet voorsiening gemaak word vir 1n 

K. Lacey: Profit Measurement and Price Changes, 
p. 12. 
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verandering in geldwaardes, d .w.s. vir ' n verandering in die 

maatstaf waarmee die inkomste en die toepaslike koste gemeet word. 

(ii) Ons het geen beswaar teen die feit dat geen onderskeid tus­

sen die werklike wins ( 1n vergelykbare winssyfer in ans betekenis) 

en die vergoeding van die residuele koste-eisers gemaak word nie, 

mits die verwarrende praktyk gestaak word om hierdie totale bedrag 

as wins te bestempel . Indien die rekenmeester geen onderskeid 

tussen die onderneming en di e ei enaar van die ondernem:ing wil maak 

nie, saaan dit horn vry, maar dan wil ans dit ten sterkste afkeur 

dat hierdie bedrag wins genoem word, wanneer hy eintlik die netto 

toename in die rykdom van die e i enaar van die onderneming , soos 

weerspieel in die nonderneming self, bedoel. 

AANSUIWERING VAN DIE GEIDDASIS 

OORSIG VAN BESTAANDE VOORSTELLE 

Dit bly nou vir ans oar om 1n metode aan die hand te 

doen waarvolgens 1n aansuiwering in die ge ldmaatstaf gemaak moet 

word . Voordat 1n eie standpunt in die verband gestel word wil 

ans eers nagaan wat r eeds .deur ander persone in die verband aan 

die hand gedoen is. Een van die belangrikste .oplossings wat soms 

deur rekenmeesters aangebied word is die vervangingskoste i Jeo 

Ons het reeds hierbo 1n kart uiteensetting gegee van hierdie be­

nadering wanneer dit op waardevermindering en op die waardering 

van voorraad van toepassing gemaak word . Nogtans sal hierdie me ~ 

tode weereens en baie meer volledig oespreek word in die volg ~ 

ende hoofstuk, omdat dit t erselfdertyd 1n uiters belangrike denk­

rigting in die bedryfsekenomie verteenwoordig. 
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Alhoewel daar r eeds sedert 1931 metodes ontwikkel is 

om fluktuasies in pryspeile uit t e skake1;9 is dit veral sedert 

1950 dat hierdi e saak besondere aandag be~in geniet het van die 
40 , 

kant van di e r ekenmeesterspr ofcss ic . 

Oar die algemeen gesproke is hierdie ·r eke nmeesters in 

twee kampe verdeel . Die een seksie is voorstaanders van een of 

ander vorm van vervangingswaarde t erwyl die ander seksie 1n sg. 

gestabiliseerderekeningmetode voorstaan wat gedeeltelik op in­

deksyfers berus. 

o. a . G. R. Husband : Inade quacy of Orthodox Accounting 

Procedure in View of Fluctuating Price Levels , (1931); 

H.W. Sweeney : Stabilized Accounting, (1936 ); en S~J; 

Broad: "The impact of rising prices upon Accounting 
Procedures", The Journal of Accountancy, Julie 1948. 

0 , a . V. A. Hanner : 
11
Accounting and taxation in Sweden 

in r elation to the probl em of inflationary profits" , 
Accounting Research, vol .- 1 Januarie 1950; T.W~ Baxter: 
111\.ccountants and the Inflati on", soos vervat in 
Studies in Accounting, (1950); W. T. Baxter :nAccount-
for inflation: viewpoints of the economist and the 
accountant", The Cost Accountant , Oktober 1950; R. 
Bowers : 

11
Businoss profit and the Price Level", 

Accounting Review, vol . 26 , April 1951; The Insti-
tute of Cost and Works Accountants : The Accountancy 
of Changing Price Levels , (1952); The Association of 
Certified & Corporat ed Accountants : Accounting for 
inflation, (1952); F. s . Bray: The Measurement of 
Profit; K. Lacey : Profit Measurement and Price Changes 
(195 2) ; Notas van di e r edaksie van The Accountants 
Journal, Februarie 1954, onder die titel : 

1
The account­

ing implications of changing money values :
1
t he So­

ciety's observations"; D. Solomons : 11Accounting for 
changing price l evels : r ecent British views ", The 
Journal of Accountancy, Junie 1954; V. L. Gale: 
~tablished Accounting : Is it a solution to price 
l evel probl ems?" The Australian Accountant, vol . 24, 
Augustus 1954; W. T. · Baxter : 11 The Accountants Con­
tribution t o the Trade Cycle ", Ec1nomica, vol . XXII, 
Mei 1955; en Raymond C. Dein : 

11
Price-level Ad­

justments : Fetish in Accounting", The Accounting 
Review, vol . XXX, Januarie 1955. 



INDEKSYFERSTANDPUNT SOOS ONTWIKKEL 

DEUR PROF . W . T. BAXTER . . 
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Van di e groep wat hier die indeksyferbenadering 

gebruik is die standpunt van prof . Baxter nie net d i e duidelikste 

nie maar ook verteenwoordigend . Kortliks kom sy be leid op die 

volgende neer : 1 n Geldeenheid, s~ 1 n £, moet as basis gekies 

word wat nie onderhewig is aan waardeverandering nie , en alle 

kostes sowel as inkomste s moet me t behulp van 1n appropriate11 
11 

indeks41 tot hier di e basie se geldeenheid t eruggewerk word . 

Onderskeid moet egter gemaak word tussen geldbat os en vaste 
• 

bat es, omdat l g . 1n ne i ging vertoon om direk in oor eenstemming 

met pryspeile t e varieer on dus nie di e invloed van inflasie so 

veel sal weerspieel as di e likwide bat e nie . Ver de r moet be ­

sondere aandag gegee word aan di e sg . 
11
time -lag error 1142 wan­

noer kostes ber eken word . Wanneer daar 1n tydsloering ( 
1
~ime­

lag11)intree tussen di e datums waarop di e debi et en die oor­

eenstemmende krediet in di e inkomste en uitgawe -rekening aange ­

t oon word, bestaan daar 1n besonder e groat moontlikheid dat di e 

inkomste -£ nie dieselfde waarde sal hS as di e uitgawe-£ nie . 

Hiervoor moet voorsiening gemaak word, veral in di e geval van 

die voorraadwaar dering en waardevermindering , Die implikasie s 

van hierdie fout , wat 1n verkeerde weer gawe van winste t ot go­

vol g sal h&, word geW:il.di g verskerp deur belastings wat op hierdie 

foutiewe winssyfer gehef word . Die verkeer de weer r;awe van winste 

41. 

42. 

W. T. Baxter : The Accountants Contribution to the 
Trade Cycle", :ltconomica, vol. XXII, Mei 1955 , p . 100. 

W. T. Baxter: 11Acc ounting for inflation: view­
points of the economist and the accountant" , The 
Cost Accountant , Oktober 1950, p . 165 . 
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het egter ook 1n ander baie belangrike implikasie, en dit is 

dat dit neig om kringloopfluktuasies te verskerp. Gedurende 

tye van voorspoed word wins gewoonlik hoer aangegee as wat dit 

werklik is en verhoog die inflasie verder, terwyl dit laer aan­

gegee word gedurende deflasie en dus werkloosheid verder verhoog . 

S 4.2.1 BESWARE EN 1N AANBEVELING 

Die grootste gebr ek wat ons voel in di e uiteenset­

ting van prof . Baxter, is dat hy nie s§ wat hy presies met 1n 

11 appropriate 11 indeks bedoel nie . Ondanks die feit dat hy aan­

vaar dat dit nie vir sy argumente noodsaaklik is om 1 n dui de ­

like definisie van die indeks te gee nie, voel ek tog dat die 

hele waarde van so 1 n voorstel verlore gaan indien daar nie 

duidelik gestel word wat die aard van die indeks moet wees nie. 

1n Mens moet uiters versigtig wees wanneer jy in hierdie ver­

band 1n aanbeveling wil maak . Daar is twee uiterste alterna-

tiewe basisse waarop so 1n indeks kan berus ; die een wyd en die an­

der eng gedefinieer, en tussenin kry ons dan I n r eeks tussen­

gevalle wat ons oneindig kan uitbrei. Tussen die twee uiterste 

basisse moet dus 1n keuse gemaak word, en myns insiens is die 

br ee basis die aangewese weg om t e volg. Hierdie keuse kan op 

gr and van die volgende argument verdedi g .·word : die doe l van 

die indeks wat gekies word is om so goed as moontlik aan te dui 

hoeveel die waarde van die maatstaf waarmee kostes en inkomstes 

onderskeidelik gemeet word, verskil, en om 1n aansuiwering t . o.v . 

hierdie verskil aan te bring . Daar moet egter onthou word dat 

die pryse van besondere goedere of dienste me er kan verander as 

die van ander; die verandering kan egter ook die gevolg wees (en 

is dit gewoonlik) van ander veranderinge wat nie in verband 
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staan met di e ver anderinge in di e hoeveel he i d ge ld of in die om­

loopsnelhei d van ge l d , gemeet in t e r me van di e hoeveelheid goed­

er e en dienste beskikbaar nie . Om dus di e basis vir die aange ­

suiwer de .indeks t e eng t e kies, s ou be t eken dat ans nie net 

ver anderinge in ge ldwaar de s nie maar oak 1 n verandering in 

r el atiewe pryse sal aansuiwer , en hoewel dit miskien 1n nastreef­

bar e doe l vir di e finansie l e be l ei d van di e onder ijeming kan wees , 

kan dit vir ans geen wetenskaplike waarde h@ indi en 1n wins­

syfer vir ver gelykingsdoe l einde s gevind moet word nie . Myns in­

siens moet die basis vir hier die aansuiweringsindeks dus onder 

alle omstandi ghede s o br eed as moontlik geki es wor d om t e ver­

seker dat dit alleen ver anderinge i n ge l dwaar de s verteenwoor di g~3 

~ . 2 . 2 DIE TE0RETIESE GR0NDSLAG - DIE IDEE 

VAN NEUTRALE GELD 

In di e t eor etiese ekonomi e tref ans di e vol gende 

basis vir ans ar gument aan : Wanneer ans praat van 1n konstan­

t e ge l dbasis as maatstaf, bedoel ans daarmee di t wat e i ntlik in 

di e ge l dt eorie bekend staan a s mone t @r e ewewig . Monet er e ewe­

wig bestaan in sy br eedste be t ekenis wanneer di e inskakeling 

van ge l d in di e ekonomiese l ewe nie ver antwoorde l ik sal wees vir 

eni ge afwyking vandie ekonomiese proses wat sou geheers h&t in 

In suiwer ruil-ekonomi e sander gel d nie . 44 • Die algemene be-

grip 11 ewewig11 bet eken egt er ' n aandui ding van 1n t oestand waari n 

kragte wat in 1n t eenoor geste l de rigting werk, me kaar kompen~ 

43 . In di e ver band wor d ans a . a . gesteun deur Dr . H. van 
Ravenstijn : Over de r e l atieve en absol ute be t ekenis 
van het kapitM.al in de1.bedrij fseconomie 11 , · Maandbl ad 
v oor Bedrij f sadministratie , November 1947, p .1~8 . 
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45 . seer. In die ge ldteorie staan hierdie kragte bekend onder die 

vae t erme 
11
inflasie" en 

11
deflasie 11 , waarvan e.g . 1 n verstorings­

verskynsel van ekspansiewe aar d en l g . 1 n verskynsel van kontrak-

tiewe aard aandui . Het geldgebruik blijkt derhalve in twee 
" 

richtingen het economische proces op storende wijse te kunnen 

bc tnvloeden: enerzids, door inflatie , in excessief expansiewe 

richting, anderzijds door deflatie, in excessief contractieve 

richting". 46 • Monet@re ewewi g sal dus bestaan wanneer die in­

flasionistiese kragte deur die deflasionistiese kragt e ge­

kompenseer word . Gedurende di e dertiger j ar e van hierdie eeu 

het die idee van monet@re ewewig sterk op die voorgrond getree , 

daar is egter geen al gemeen-aanvaarde definisie wat in meer 

spesifieke bewoording 1n aanduiding gee hoe enige afwyking van 

hier die toestand van ewewi g gemeet kan word nie . Keynes beskou 
I 

monet~re ewewig47 as die punt waar daar volledige besetting van 

alle produktiewe kr agte in die enger e sin van di e woord is , 

d.w . s. die punt waar besparinge en investering ge lyk aan mekaar 

is op s6 1n peil van nasional e besteding en nasionale inkome , 

dat alle produktiewe kragt e in die produksieproses ingeskakel 

is, d .w.s . t een 1n koers van voile indiensname . Die vernaamste 

kritiek hierteen is vol gens Goedhart dat monetgre ewewig ook 

by 1n t oestand van onder-indiensname kan bestaan . Op die hui­

dige stadium is daar ook nog 1n ver de r polemiek aan die gang 

45 . 

47. 

c. Goedhart : 
11

Monetair evenwicht in een dynamische 
volkshuishouding", De Economist , Jaargang 103, 
1955, p. 170. 

Id • , p • 1 70 . 

Keynes gebruik egt er glad nie di e terme ,monetary 
equilibrium" in sy General Theory nie , mlar im­
plisiet beskou is sy omskrywing van 1n punt tussen 
inflasie en deflasie net dieselfde as monetgre 
ewewig . Id . , p . 163. 
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wat dit onmoontlik maak om •n algemeen-aanvaarde definisie vir 

die praktiese berekening van hier die ewewig t e gee . Moontlik 

sal daar t og wel binnekort 1n oplossing vir hierdie probleem 

kom. Wat egter van die grootste belang op die oomblik is; is 

dat ons metode van indekssyfers in beginsel moet ooreenstem 

met die algernene definisie wat hierbo gegee is van monet§re ewe­

wig. Veral wanneer ons moet vasstel wat as bas isjaar gekies 

moet word, moet die indeks in ooree nstemming met hierdie defini­

sie gebring word. 

§ 4.2.3 PRAKTIESE VOORBEEIDE 

1n Paar vereenvoudige praktiese voorbeelde sal 

waarskynlik hier instruktief wees. Gestel ons neem die totale 

syfers van die wins-en-verliesrekeninge van 1n handelaar wat 

geen voorraadsopname aan die einde van sy finansi~le jaar maak 

nie en wat ook geen vaste bate het waarop waardevermindering 

bereken moet word nie. Aansuiwerings vir verandering in die 

geldwaardes kan dan as volg gedoen word : 

VOORBEEID I A 

WINS - EN - VERLIESREKENING VIR 1952 

( basisjaar) 



Begin- Eind- Historiese IAangesuiwerde 
Indeks Indeks syfers syfers. 

l 100 Ontvangstes 1oo(a) £2,750 X 100 £ 2,750 - = 
100 

1100 Uitgawes ·100Ca) 2,200 X 100 = 2,200 
100 

Wins (b) £ 550 £ 550 

VOORBEEID I B : 

WINS - EN - VERLIESREKENING VIR 1953. 

I Begin­
I Indeks 

1100 

1100 

Ontvangstes 

Uitgawes 

Wins 

VERKLARING 

Eind­
Indeks 

120 

120 

Historiese 
syfers 

Aangesuiwerde 
syfers. 

£ 2,750 x lOO(c): 
no 

2,200 X ~(c): 
110 

£ 550 

£ 2,500 

2,000 

£ 500 

(a) beteken onveranderede indeks en dus geen inflasie; geen 
aansuiwering is dus nodig nie. 

(b) hiervan is alle kostes afgetrek, ook rente op eie kapi­
taal ens . 

(c) is gemiddelde styging in indeks van basisjaar vir aan­
suiwering gebruik; indien dit moontlik is, meet uit­
gawes en inkomstes gemeet word teen die heersende in­
deks op die datum van aankope of verkope; bg. metode 
gee egter 1n doeltreffende benadering wanneer hierdie 
gegewens ontbreek. 

203. 



Hierdie voorbeeld kan ons verder uitbrei om die 

geval in t e sluit wanr daar wel 1n voorraadsopname aan die einde 

van die jaar gemaak word : -

V00RBEEID II 

WINS - EN - VERLIESREKENING VIR 1953, 

/ Begin-
1 Indeks 

Eind­
Indeks 

100 Beginvoorraad 120 

100 Aankope 1120 

100 Verkope 120 

100 Eindvoorraad 120 

Wins 

Aansuiwering vir 
vervanging van 
e indvoorraad 

Wins 

VERKL A RING 

Historiese 
syfers 

[ Aangesuiwerde 
' syfers. 

£ 700 X 100 
loo 

1,150 x 1oo(d) 
115 

£1, 850 

1180 x 1oo(e) 
' -118 

1175 x 1oo(f) 
' 117 .5 

£2,355 

£ 505 

£ 175 (g) 

£ 330Ch) 

= £ 700 

- 1,000 

£ 1,700 

= 1,000 

= 1,000 

£ 2,000 

£ 300 

(d) Gemiddelde indeks van aankope bereken vol gens gegewens 
vervat in die aankoperekening , 

(e) Gemidde l de indeks van verkope volgens datums van verkope. 

(f) Gemiddelde indeks van aankope van e indvoorraad . 

(g) Selfs al sou 1n aansuiwering aangebring word t, o,v. die 
inflasief out by di e eindvoorraad is (h) nog nie geskik 
vir ver gelykingsdoe l eindes nie , t erwyl (i) vir hierdie 
doe l gebruik kan word . 

Die volgende voor beeld verduidelik die geval waar ons 

t e doen het met waar devermindering . 
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V00RBEEID III 

WINS - EN - VERLIESREKENING VIR 1953. 

•Histo;riese l Toepaslike aan- Aangesuiwerde 
syfers : suiweringsbasis syfers . 

£ 1,180 
100 

£ 1,000 Bruto ontvangste X -- = ll8 

Waardevermindering 
116)j) normaal 100 = 150 X 

spesiale voorsienn . 58) 115 

£ 944 £ 850 

Uitgawes 770 X 100 = 700 --
110 

£ 236 £ 150 

YERKLARING 

(j) Normaal sowel as spesiale waardevermindering 
word as noodsaaklik, en dus as 1n kostu beskou . 

Voordat ans kan nagaan hoedat die balans­

staat in die geval van hierdie waardevermindering daar sal uit­

sien, moet ans eers aantoon hoedat die aansuiwering van vasto 

(nie geld) bates eI'- geldbatos onderskeidelik in die balans­

staat behandel moet word ~ 

VOORBEEID IV 

BALANSSTAAT VIR 1953. 



) 

Bat es ( Netto) 

Begin-vastebates 

Uit wins 

Min Lening 

Kapitaal, ens . 

Beginkapitaal 

Handelswins 

Waardevermeerder-
ing van kapitaal 
a . g.v. inflas i e 

VERKLARING 

Historiese 
syfers 

£ 5,000 

236 

£ 5,236 

2,400 

£2,836 
-----.--)~-

£ 2,600 

236 

£ 2, 836 

• . 

206. 

Toepaslike aan- Aangesuiw~r-
suiweringsbasis de syfers. 

£ 5,ooo(k) 

150(l) 

£ 5,150 

100Cm) 
2,000 X = 

120 

£ 3,150 
··------~-

£ 2 600(n) , 
150(1 ) 

400 

£ 3,150 

(k) Omdat die vaste bates aangekoop is voordat daar inflasie 
was , word dit nie aangesuiwer nie . 

(1) Die wins- en verliesrekening van voorbeeld III t oon aan 
hoedat hierdie syf er verkry is. 

(m) Die indeks aan di e einde van die jaar is 120, en gevolglik 
moet di e volle inflasiestyging op alle likwiede skulde in 
ber ekening gebring word ; vir vaste bates word alleen die 
indeks op d i e dat um van aanskaffing in berekening gebr ing . 

(n) 0ns veronderstel dat die beginkapitaal gestort is toe di e 
indeks 100 was . 

Die vraag wat ons nou beantwoord, is hoe waardever­

mindering bereken moet word . Die volgende voor bee l d salons stand­

punt in hierdie ver band waarskynlik verduidelik. 
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BALANSSTAAT VIR 1953 . 

Bate 

Vaste bates 

Historiese 
syfers 

£ 5, 000 X 

Min Waardeverm. 10% 500 ) 
)x 

Plus Ekstra voor- 13o(P)) 
sienn. 

£4,370 

Toename in bates uit 
wins 236 

£4,636 
-• ·•• - ~R..__ .. 

Kapitaal : 

Beginkapitaal £4,400 

Hande lswins 236 

Waardevermeer-
dering van 
kapitaal 

£4,636 

VERKLARING 

Toepaslike aan- Aangesuiwer­
suiweringsbasis de syfe~s . 

100 C0 ) 

80 

100 

120 

= 

--

£ 5, 250 

525 

£ 4,725 

150 

£4,875 

£ 4,400(q) 

150 

325 

£4,875 

(o) Ons neern aan dat die bates aangeskaf is op 'n stadium 
benede basissyfers. 

(p) Die ekstra waardevermindering word as volg bereken: 
Bereken 10% op die aangesuiwerde waarde van die vaste bate, 
nl . op £5,250, wanneer hierdie bedrag nou weer herlei word 
deur £525 x 120 = £630, beteken dit dat daar behalwe die 

lOO 
10% op £5,000 nl . £500, ook nog 1n bedrag van £130 as ver­
dere voorsiening bygereken moet word . Hierdie bedrag is 
egter vir finansieringsdoeleindes van belang en nie as 
werklike koste nie. 

(q) Hierdie syfer word nie aangesuiwer nie, omdat aangeneem 
word dnt dit basiese £de is . 

Om die kwessie van waardevermindering verder te verduide­

lik, wil ons ook nog van die volgende voor bee ld gebruik maak: 
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Jaarl Omskrywing Histeriese 
syfers 

1 

1 I Aan Kentant 
1 t1 Brute aan-

ge suiwerde 
prys 

! 
i 
1 
: 

I 
i : 
j 

1,000 

1,000 

900 2 l Aan Balans e/b. 
t1 Brute aan­

gesuiwerde 
prys I -£--9"""'0...,.o-

l 
3 l Aan Balans e/b. ! 800 

' " Brute aan l ! gesuiwerde j 
1 prys v.bate l 
: l -£-~8-o_o_ 

4. :.:. Aan Balans o/b. j 700 
11 Brute aange"'i 

suiwerde l 
prys v. bate ! 

! ~£-~7~0~0-
5. : Aan Balans e/b. i 600 

' { 
; 11 Brute aan i 
' gesuiwerde ! 

prys v.bate j 
! -£--,-60 __ 0_ 

. I I 6. )Aan Balans e b j 500 
i II Brute aan- ! 
: gesuiwerde l 

prys v. bate 1 
, -£--500-

7. : Aan Balans e/b 1 400 
1 11 Brute aan- l 

gesuiwerde j 
prys v. bate j 

! "'"'£--40""""0,... 
B. :_: Aan Balans e/b. I JOO 

11 Brut~ aan- 1 
gesuiwerde I 

prys v. bate j ___ _ 
l £ 300 

9. j Aan Balans e/b . f 200 
· 11 Bruto aan- l 

gesuiwerde l 
prys v. bate 

10. i Aan Balans o/b 
£ 200 

100 
11 Bruto aan- l 

gesuiwerde j 

prys v,bate I =£==-•l=O=O= 

l 

MASJIENERIE 

Aangesuiwer 
Indeks de 

syfers. 

95 £ 950 

100 £ 1,000 

105 £ 1,050 

110 £1,100 

115 £1,150 

120 £,1,200 

125 £ 1,250 

115 £ 1,150 

120 £ 1,200 

125 £ 1,250 
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UITRUSTING REKENING 

Histo-
2 Omskrywing riese A B C D E 

syfers 

: Per waardevermind. £ 100 !£ 95 £ -- £ 95 £ £ 95 
11 Balaris a/b 900 

~1000 

Per waardevermind. 100 200 95 100 5 105 
11 Balans a/b. 800 

• £ 900 

Per waardevermind. 100 315 200 105 10 115 
II Balans a/b 700 

£800 -Per waardevermind. 100 440 315 110 15 125 
11 Balans a/b. 600 

£ 700 
Per waardevermind. 100 575 440 115 20 135 

11 Balans a/b. 500 

£ 600 
Per waardevermind. 100 720 575 120 25 145 

It Balans a/b. 400 

£ 500 
Per waardevermind. 100 875 720 125 30 155 
" Balans a/b. 300 

£ 400 
Per waardevermind. 100 920 875 115 -70 45 

II Balans a/b. 200 

£ 300 
Per waardevermind. 100 1080 920 120 40 110 

ll Balans a/b. 100 

! 

£200 j 

- ! 
Per waardevermind. 100 -.! 1250 1080 125 45 170 

I £1,250 

£ 100 -



VERKLARING . . 

(a) Omskrywing van die ekstra kolomme aan die kredietkant 

209. 

A Die syfers in kolom A is die kumulatiewe waarde­

vermindering teen 10% per jaar op die bruto aan­

gesuiwerde syfers van die bate . Dit word as volg 

bereken: Neem jaar 3 as voorbeeld - die aange­

suiwerde syfers aan die debietkant van die reken­

ing is £1,050. Waardevermindering teen 10% per 

jaar = £105 per jaar. Dit is reeds die derde 

lewensjaar van die bate . Die kumulatiewe waarde­

vermindering is dus 3 x £105. £315. Net so vir 

alle ander jare. 

B Die syfers in kolom B verteenwoordig die kumula­

tiewe waardevermindering reeds afgeskryf tot die 

einde van die vorige jaar. In die geval van jaar 

3 is dit dus £95 + £105 = £200. 

C Normale waardevermindering teen 10% op die aange­

suiwerde syfers van die bate, vir die besondere 

jaar. 

D Addisionele waardevermindering om te verseker 

dat die kumulatiewe waardevermindering afgeskryf 

tot aan die einde van die jaar, gelykstaande is 

met die berekende bedrag in kolom A. 

E Totale waardevermindering jaarliks afgeskryf op 

die aangesuiwerde kosprys van_ die bate. 

(b) Die berekening van die syfers in kolomme Den E kan as 

volg uiteengesit word 

D: A - (B + C) 

Ea C ~ D. 
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Alhoewel die berekening in hierdie voorbeeld breed­

voerig d .m.v . kolomme verduidelik is, is all een kolom E vir die 

rekenmeester van belang, behalwe natuurlik die gewone kolomme wat 

in sy boeke verskyn. Verder sal hy egter ook belangstel in die 

aangesuiwerde kosprys van die bate vir balansstaatdoeleindes. 

Soos dit uit die voorbeeld blyk, is jaar 2 as 

basis - jaar gekies . Die keuse was natuurlik willekeurig . Dit 

behoort duidelik te wees (vgl . Jaar 8) dat hierdie metode ook 

deeglik rekenskap gee van ' n daling in indekse , en nie net van 

'n styging nie . In so 1n geval is die waardevermindering som­

mer heelwat laer as die wat op die historiese kosprys bereken 

word . Indien die stygings en dalings egter minder skerp is, 

sal die verskille vanselfsprekend ook nie so groot wees nie . 

Een saak wat miskien nio so duidelik uit die voor­

beeld blyk nie, maar wat ons nooit kan oorbeklemtoon nie , is 

dat die totale waardevermindering wat volgens die aangesuiwerde 

kosprys afgeskryf is , nl . £1, 250 in ons voorbeeld, nie nood­

wendig dieselfde sal wees as wat dit sal kos om hierdie besondere 

bate te vervang nie . Ons het dus nie hier probeer om die spesi­

fieke vervangingswaarde te bereken, soos die meeste bedryfs­

ekonome probecr doen nie (vgl. hoofstuk VI), maar wel 1n alge­

mene vervangingswaarde (in o. Bakker se terminologie - vgl . 

Hoofstuk VI, S 4.3); ons wil dit egter nie 1n vervangings­

waarde noem nie , omdat dit verwarring skep . Ons uitsluitlike 

doel, en dit moet ons ten sterkste stel, is alleen om enige 

verandering in geldwaardes te neutraliseer, en by gebr ek aan 

beter ekonomiese apparaat kies ons 1n bree algemene indeks as 

maatstaf van hierdie veranderinge en as instrument vir die 

uitwerking van ons aansuiweringe . 
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1n Beswaar teen hierdie metode van aansuiwering wat 

dikwels van die kant van die rckenmcester gehoor word, is dat die 

waardeverminderingsbedrae van jaar tot jaar verskil terwyl die 

bate eintlik maar van jaar tot jaar dieselfde diens aan die on­

derneming lewer . Hierteen wil ons ons egter as volg verdedig. 

Die bate lewer miskien wel, fisies gesproke , dieselfde diens van 

jaar tot jaar, maar die geldeenheid waarin hierdie diens gemeet 

word, verskil sodanig van mekaar dat die koste wat die gebruik 

van die masjienerie inhou, noodwendig ook van jaar tot jaar moet 

verskil . Hieruit vloei 1n verdere beginsel van die metode voort 

wat sterk beklemtoon moet word, en dit is dat nie net vervang­

ingswaarde en voor,raadwaardasie nie, maar alle kostes en inkom­

stes in aangesuiwerde (basise ) ge ldeenhede gemeet moet word . 

In die jongste tyd is in hierdie verband sterk gesondig by die 

opstelling van inkomstebelastingwette in verskillende lande , 

maar hierby salons later weer stilstaan. 

OPSOMMING 

Om ons mening soos in hierdie hoofstuk uiteengesit 

kort op te som, kan ons dus sg dat die rekenmeester, ender in­

vloed van die eise van sy werkgewer en van die wet , daar toe oor­

gaan om twee basiese foute te maak wat die ekonoom dwars in die 

krop steek. Die eerste van hierdie foute is egter nie so on­

vergeeflik soos die tweecenie , dit is nl , dat die rekenmeester 

die netto bed.rag waarop di e nie-kontraktueelvergoede produksie 

faktore kan aanspraak maak, bereken en dit dan wins 11 noem. 
11 . 

Dit is alleen maar 1n terminologiese fout . Die tweede fout , 

wat in 1 n baie erenstiger lig gesien moet word en wat die reken­

meestersprofessie trouens self ook al begin insien, is dat hulle 
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besig is om inkomstes en kostes met heeltemal verskillende geld­

waardes te meet , en dat hulle dus nie anders as 1 n verwronge beeld 

van die resultate van 1n onderneming kan gee nie , In die hoof­

stuk het ons dan 1n metode probeer ontwikkel waarvolgens hierdie 

belangrike fout minstens by benadering uitgeskakel kari word . 

Wat die eerste fout betref , moet ons . dit betrour 

dat die rekenmeester sy 11wins 11 -bcrekening nie so kan of wil wysig 

dat dit ook vir die ekonoom van waarde kan wees vir vergelyk­

ingsdoeleindes nie . Ons is bewus daarvan dat die r ekenmeester se 

eerste plig t eenoor sy werkgewer is en dat hy nie die wet in sy 

werk kan verontagsaam nie , maar na my mening behoort dit vir die 

rekenmeester sander veel inspanning moontlik te wees om ook aan 

die ekonoom se eis te voldoen en om sodoende nie net byte dra om 

1n maatstaf te vind waarmee die onderneming waarin hy werk suiwer 

gemeet kan word nie, maar om daardeur ook byte dra om syfers te 

verskaf wat vir die lands- en volksbelang baie werd sal wees . 

Ons wil die rekenmeester aanmoedig om wat ons hier ges~ het in 

•n baie ernstige lig te oorweeg en om na die beste van sy verrno& 

te voldoen aan die behoftes van die mense wat van horn afhanklik 

is vir die gegewens waarop hulle optrede moet berus , 

---------------00000---------------



H O O F S T U K VI . . 

DIE BEDRYFSEKONOMIESE STANDPUNT T . O.V • WINS 

INLEIDING . . 

213 . 

Die bedryfsekonoom beskou wins altyd as ' n residuele 

bedrag of balans . Die definisies wat dus deur bedryfsekonome van 

die wins gegee word, staan ten nouste in verband met die sg . balans­

leer wat deur hulle ontwikkel word . Die kern van die balansl eer 

is die afweging van die netto waarde van die onderneming aan di e 

begin van •n periode teenoor di e netto waarde van hierdi e onderne ­

rning aan die einde van die periode . Die doe l stelling met die 

balans wat so verkry word, is egter nie net die bepaling van die 

wins nie , maar vorm o.m. oak die basis vir die bepaling van di e 

vermo~ van die onderneming, en dit dien terselfdertyd ook as die 

maatstaf om die effektiwiteit van di e onderneming te meet . 

Die beginsels waerop die praktiese bepaling van die 

balans berus , hou ten nouste verband met die ge skiedkundige ont­

wikkeling van die balansleer en was tot geen geringe mate betnvloed 

deur eksterne ekonomiese faktore nie . Hierby staan ans egter in 

die volgende paragraaf vollediger stil . Wat ans op hierdie sta­

dium ten sterkst e na vore wil laat t r ee , is dat daar twee alge ­

mene metodes ontwikkel is vir die berekening van die balans , 

wat van mekaar verskil t . o.v . die onderliggende basis wat ge-

bruik word by die waardering van bates en laste . Volgens die 

eerste metode vorm die historiese kosprys die basis by waar­

dasies , terwyl die vervangingswaarde vol gens die tweede meta-

de as uitsluitlike basis moet dien . Met hierdie tweeledige in­

deling van die kostebasisse het ans die probleem egt er baie ver-
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eenvoudig, aangesien daar by elkeen van die metgdes ook nog on­

derlinge variasies is wat •n selfstandige behandeling regverdig . 

Hierbenewens word die vervangingswaarde soms ook di rek, d .w. s . 

nie met behulp van die 
11
balans 11 nie, gebruik om die wins te be­

reken . Die prosedure wat ons dus in hierdie hoofstuk sal volg , 

sal wees om ten eerste 1n paar definisies van die balans 11 van 
II 

die onderneming te ondersoek, waaruit ons die aard van die 

11 balans 11 wi l vasstel; ten tweede om te bepaal wat die doelstel­

lings is wat met die berekening van die
11
balans 11 oorweeg word; 

ten der de om na te gaan wat die beginsels is wat by elkeen van 

die genoemde waardasiebasisse, met inagneming van die belang­

rikste variasies van elk, in gedrang kom . By die behandeling 

van hier die derde aspek wil ons besondere aandag gee aan die in­

vlocd wat elke alter natiewe waarderingsbasis sal uitoefen op die 

winssyfer wat daarvolgens bereken word en dit vergelyk met ons 

cie standpunt soos in Hoofstuk DI ontwikkel . Ten vi erde wil ons 

dan •n vergelyking maak tussen die vervangingswaarde- en die 

histor iese kosprys -metode van winsberekening . 

Dit moet hier ten sterkste beklemtoon word dat 

die doel van hierdie hoofstuk hoegennamd nie is om 1n breed­

voerige analise van die bedryfsekonomiese denke t . o.v . die 

winsvraagstuk te maak nie, dit is 1n uitgebreide studie wat 1n 

selfstandige ondersoek regverdig . Die doel hier is all een 

maar om, aan die hand van In paar belangrike bedryfsekonome, 

t n kart oorsig van die algemene tendens m. b. t . ' n analise van 

11wins 11 te gee . 

g 2 . DEFINISIES VAN DIE 11 BALANS 11 VAN 1N ONDERNEMING 

In hierdie paragraaf is dit die doel om aan die hand 



van 1n paar teoretici se definisies van die balans 11 van 'n 
11 
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onde~neming, te bepaal wat eintlik die wese van die balansleer 

is . 

Alhoewel I.G . Ch. Volmer geensins die eerste persoon 

was om 1n definisie van die 11balans 11 van 1n onderneming te gee nie, 

was daar ook geen sprake van 'n bewuste balansleer voor horn nie . 

In 1894 tref ons 'by Volmer die volgende definisie van 1n 11 balans 11 

aan : 
11
De staat, vermeldende de waarde van allen delen van het 

d tt ht . ti 1. vermogen en e groo e van e zuiwer vermogen. Hierdie 

11 balans 11 berus volgens horn op die inventaris of voorraadstaat 

van die onderneming. Op sigself is hierdie definisie te vaag 

om enige mate van duidelikheid oor die balanseer te verkry. Om 

die 11 zuiver vormogen11 van die onderneming te verkry, moet die 

waarde van al die dele van die vermoe van die onderneming bekend 

wees, en implisiet kom dit verder daarop neer dat van hierdie 

bruto som iets afgetrek moet word om die 
11
suiver vermog~n" te 

bekom. Watter aansuiwering egter gemaak moet word, is nie 

duidelik nie . Die berekening moet verder in die vorm van 1n 

staat geskied. Dit blyk dus op hierdie vroee stadium asof die 

balansstaat, soos ons dit vandag ken, die aangewese instrument 

is vir die berekening van die 11 balans 11 • 

Oor die wese van die balans 11 l eer die omskrywing 
ti 

van Ilmari Kovero ons egter iets meer . In 1912 publiseer hy 'n 

boek met die titel: Die Bewertung der Vermogensgegenstande in 

Jahresbilanzen der pr v aten Unternehmungen mit besonderer 

J.G.Ch . Volmer: De Jaarlijkse Inventaris en 
Balans, pp. 8/9; aangehaal deur o. Bakker: 

Bedrijfshuishoudkunde , deel III, p . 24. 
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BerUcksichtigu.ng der nicht realisirten Verluste u.nd Gewinne, 

waarin hy die volgende omtrent di e nard van die balans s@ : ••••• 

de Jahresbilanzen; wir konnen dieselben also als Zahlenm~szige 

selbst~ndige Vermogenaufnahme u.nd - absch~tzu.ng in Hinsicht auf 

den Normalen Betrieb de r Unternehmu.ng periodisch (jahrich) er­

richtet werden11 •
2• Hieruit l eer ons die volgende omtrent die 

11 balans" 

(i) Daar is sprake van 1n periodieke balans", dus kom 
ti 

die tydselement by die 11balans 11 in ber ekening - die balans word 

gewoonlik vir 1n jaar bereken. 

(ii) Die 11balans," soos ons reeds by Volmer ge sien het, 

is gegrond op inventarisse en op di e waardebepaling v an di e 

vermoe"bestanddele, en hieruit word die 
II 
vermo~-balans 11 bereken. 

(iii) Die vermoe-balans" kan onderskei word in 1n nor­
" 

male 
11
vermo~-bal ans 11 wat vir die voortgesette onderneming op­

gemaak word en di e abnormale 11vermoe-balans 11 wat alleen bereken 

word vir die likwiderende onderneming . 

Be'treklik onlangs (1947) tref ons egter 1n twee­

tal definisies aan wat meer i nsiggewend omtrent die balans"is. 
" 

Die eerste is die van Jae de Roy wat di e 11 balans 11 van die onder-

neming as volg definieer : 11De balans is een bedrijfseconomisch 

instrument, met behulp waarvan in het bedrijfsleven de uitkeer­

bare winst wordt bepaal. Zij wordt zodanig opgesteld, dat aan 

de ene zijde de objecten, waarover de onderneming beschikt, 

warden gewaardeerd tegen hu.n historische kostprijs of marktprijs 

Ilmari Kovero : Die Bewertu.ng de r Vermogensgegegen­
st~nde in den Jahresbilanzen der private Unternch­
mu.ngen met besondcre r BerUcksichtigung der nicht 
r ealisirten Verluste u.nd Gewinne, p. 30; aangehaal 

deur O. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , dee l III. 
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en altijd tegen de laagste van de twee; aan de andere zijde 

warden de financiele bronnen en hun bijdragen vermeld, welkc in 

staat stellen tot het aanhouden dier bedrijfsobjecten11 3• 

as volg lui 

Hierteonoor staan die definisie van 0. Bakker wat 

11
De balans (type jaar balans) is een financieel 

oversicht in scontrovorm op een bepaald moment van een ver­

mogenscomplex, bevattende , in gel d uitgedrukt, aan de een 

sijde : 1°.de materiele en immateriele kapitaalgoederen, 20, 

correcties op posten ter andere sijde , 3° . eventueel een 

negatief kapitaal (vermogen) ; ter ander zijde : 1° . de schulden 

2° . correcties op posten van de eerstgenoemde sijde , 3°~ het 

kapitaal (vermogen) in een of meer posten11 c4. 

Uit 1n analise van hierdie twee definisies l eer 

ans die volgende omtrent die aard van die 11 balans 11 van ' n onder­

neming : 

(i) Soos ans reeds voorheen geste l het, is die 11 balans 11 

1n suiwer bedryfsekonomiese instrum~nt (De Roy) . 

(ii) In a l bei definisies word aan die een kant die 

bedryfsekonomiese goedere van die onderneming afgeweeg teenoor 

die finansiele bronne van die ondernemirig aan die ander kant 

van die balansstaat. Alhoewel De Roy dit nie uitdruklik in sy 

definisie stel nie , sluit hy, net soos Bakker, by die goedere 

van die onderneming die materiele sowel as immateriele goeder e 

3,, Jae de Roy: Enige Grondslagen voor de balans 
der onderneming , p. 170. 

O. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel III, p . 156. 
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in. 5• 

(iii) De Roy stel dit duidelik dat hy by die bepaling van 

die waarde van die bedryfsekonomiese goedere die minimum waarde­

ringsbeginsel as grondslag gebruik, en hiermee verdedig hy dan 

oak die standpunt wat nag vry algemeen deur die juris en veral 

deur die rekenmeester gehandhaaf word . In hierdie verband ver­

skil Bakker van De Roy omdat hy (Bakker) die vervangingswaarde 

onder normale omstandighede as basis by die waardering van die 

goedere van die onderneming kies . 6• 

(iv) 1n Vicrde aspek wat baie duidelik uit die defini­

sies blyk, is dat De Roy dit by uitstek vir horn t en doel stel 

om die verdeelbare 11wins 11 van di e onderneming te bereken, terwyl 

Bakker, benewens die 11wins 11 , veral belangstel in die reele vermoe 

van die onderneming. 

Uit hierdie kart analise van die aard van die 11 balans 11 

is dit duidelik dat daar in hoofsaak twee punte is waarop die 

teoretici van mekaar verskil, en dit is ten eerste m. b.t. die 

doelstellings waarvoor die 11balans 11 bereken word, en ten tweede 

m. b.t. die onderlinge basis waarop die waardering van die 

goed.ere-sy van die 
11
balans 11 berus • Ons wil elkeen van hierdie 

verskilspunte vervolgens volledi g bespreek . 

5. Vgl. Jae de Roy: Eni ee Grondslagen voor de balaµs 
der onderneming, p . 169 vir sy mening omtrent klan­
disiewaarde. 

Vgl . O. Bakker: Bedrijfshuishoudkunde , deel III, 
pp. 162/63. 
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§ J;, DIE DOEISTELLINGS MET DIE BETREKKING VAN 

DIE 11 BALANS 11 

Vol gens De Roy kan daar drie afsonderlike balans­

teoriee onderskei word . Al gemeen gestel verskil hierdi e drie 

teoriee hoofsaaklik t . o.v . hulle dcelste llings en ook t . o.v. die 

basis wat hulle vir waarderingsdoel eindes gebruik . Die genoemde 

drie teoriee kan aangedui word as : 

(i) tn statiese of 1n vermoe-balansteorie , 

(ii) 'n dinamiese of 1n wins-balansteorie , en 

(iii) 1n organiese of ook In dualistiese bal ansteorie. 

Voordat die doelstellings wat verskill ende teoretici met die 

ber ekening van di e bal ans het, nader ondersoek word, kan elkeen 

van die t eoriee , in nnvolging van De Roy, kortliks as volg om­

skryf word. Die statiese balansteorie se bel angrikste doe l is om 

die verrnoe van die onderneming op een besonder e tydstip te bepaal, 

soos die alternatiewe naam wat soms daarvoor gebruik word aandui. 

Ons moet dit egter duidelik stel dat die meeste van die t eoretici 

wat hierdie teorie ontwikkel het van mening is dat di e wins ook 

met behulp van hierdi e teori e bepaal kan word . Die dinamiese 

balansteorie, hierteenoor, het alleen die bepaling van die wins 

ten doel, en vandaar dan ook dat die term wins - balansteorie soms 

gebruik word om hierdie teorie t e omskryf . 7• Die doel van die 

organiese balansteorie is , in teenstelling met die voor genoemde 

twee teoriee, tweeledig van aard, soos di e alternatiewe benaming 

van di e t eorie, nl . dualistiese bal ansteor ie , dan ook aandui . 

Vgl . N . J . Polak : 11Waar derings- en balansproblemen11 , 

Bedrijfseconomische Studien, p . 356. 
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Sowel die bepaling van die vormoe van die onderneming as die wins 

daarvan word met die verkryging van hierdie 11 balans 11 beoog . Die 

definisies wat ons met betrekking tot elke afsonderlike teorie wil 

behandel , is die van die volgende t eoretici : In die geval van 

die vermoe-balansteorie salons di e definisies van J .G. Ch . Volmer 

en Ilmari Kovero ondersoek . E. Schmalenbach en N. J . Polak vorm 

die bel angrikste eksponente van di e dinamiese bal ansteorie, 

terwyl F. Schmidt verantwoordelik was vir die ontstaan van die 

organiese balansteorie . Behalwe Schmidt behandel ons egter ook 

die definisies van Limperg en Bakker t . o.v . di e organiese balans­

teorie . 

Duidelikheidshalwe moet dit egter hier gestel word 

dat di e balansteoriee wat hier genoem is nie noodwendig enige 

ver band het met di e twee verskillende onderliggende kostebasisse 

wat by die waardering in gedrang kom nie . Ons tref bv . aan dat 

Volmer die historiese kosprys as onderliggende kostebasis by die 

balansbepaling gebruik, t e!'W'Jl Kovero van 1n vervangi ngswaarde­

standpunt uitgaan; albei is egter aanhangers van 'n statiese 

balansteorie . Dit is alleen maar 1n voorbeeld; ons tref nog an­

der gevalle ook aan . Die indelings t . o.v . die balansteoriee 

moet dus hee ltemal geskei word van die indelings m. b . t . die 

onderliggende kostebasisse . 

Om die drie teoriee wat ons onderskei het beter 

toe te lig, kan ons nou kortliks nagaan hoe verskillende teo­

retici die doelstellings met die 
11
balans 11 wat hulle bereken, 

omskryf . 

Vir Volmer , wat 1n eksponent van die statiese 

balansteorie is , was die belangrikste funksie van die balans 

die bepaling van die suiwer vermo~ van die onderneming , of soos 
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het uitdrukken van de draagkracht 
II 

van het vermogen in een enkel cijfer, 11 8 en ten tweede moes die 

11 balans 11 1 n winssyfer verskaf. Die verkryging van die winssyfer 

word egter nie deur horn soveel beklemtoon as die 11vermoe-balans 11 

nie . 

Ilmari Kovero , 1n Finse Bedryfsekonoon, het egter 

1 n baie duideliker beeld gegee van wat die funksies was wat hy 

aan die 11 balans 11 van die onderneming toegeken het. 

Bakker9 kan 1n mens hierdi e funksies as volg opsom : 

Volgens 

(a) Beoordeling van die vermoestand van die onderneming 

(i) Dit is van belang vir die ondernemers met 

die oog op toekomstige beplanning . 

(ii) Belanghebbendes kan die finansiele toe­

stand van die onderneming daaruit leer ken 

en kan daarvolgens besluit welke houding om 

teenoor die onderneming in te neem. 

(iii) Met behulp van die 
11
balans 11 kan die finansiele 

toestand van die besondere ondernemings wat van 

nasionale belang is, bekend gemaak word . 

(b) Die 11 balans 11moet ge bruik word vir I n periodieke korreksie 

van die boekhouciing omdat di e boekhouding nie alle veranderinge 

in die waarde van die onderneming kan r egistreer nie. 

(c) 11 Balanse 1111 kan as grondslag vir be lastingheffing gebruik 

word . 

9o 

J.G.Ch. Volmer : De Jaarlijkse Inventaris en 
Balans , Po 140 

O. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde, deel III, 
p. 35. 



(d) Die 11 balans 11 kan gebruik word vir die statistiese vas-

ste11· ng van ekonomiese verhoudinge , wat vir die volkshuishou­

ding van belang is , bv. die 
11
rendabiliteit 11 van ondernemings 

met betrekking tot ondernemingsvorme en bedryfstakke, grootte 

en verhouding van vreemde kapitaal en eie kapitaal, grootte van 

vlottende en vaste kapitaal ens . 

(e) Die 
11
balans 11 kan ook dien as die grondslag vir 1n wins­

verdeling, omdat dit vir sowel die skuldeisers as die aandeel­

houers van belang is dat die kapitaal onaangeraak gelaat word. 

Hieruit is dit weereens duidelik dat die belangrikste 

klem by Kovero ook val op die 11balans 11 as 1n spieelbeeld van die 

vermoe van die onderneming en nie soseer op die winsberkenings as­

pek daarvan nie . Kovero was egter een van die laaste teoretici 

wat die sg . statiese of vermoe balans teorie probeer behou het . 

Bakker huldig egter die standpunt dat daar nie sprake kan wees 

van ' n statiese balansteorie nie , omdat hierdie teoretici tog ook 

uiteindelik behalwe die vermoe' van die onderneming , die wins daar­

van wil weet; 10 en streng gesproke moet ons in hierdie kritiek met 

hom saamstem. 

Schmalenbach en Polak kom albei in verset teen hier­

die oorbeklemtoning van die vermoe-meting van die onderneming en 

kom tot die gevolgtrekking dat die balans" hoegenaamd geen waar­. II 

de het as meter van 1n onderneming se suiwer vermoe nie . Hulle 

redeneer inteendeel dat die 11 balans 11 se funksie beperk is tot tn 

hulpmiddel wees by die berekening van die wins. Veral Schmalen­

bach stel dit baie sterk dat die ubalans 11 alleen van sekond~re 

o. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel III, p . 62 . 
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belang is en dat die winsberekening nie noodwendig op die 

. 11. 
11balans 11 moet steun nie. 

Die dualistiese of organiese balansteorie het sy 

oorsprong in die werk van Schmidt12 gehad . Volgens hierdie teorie 

word, soos ons reeds opgemerk het, beweer dat die 11 balans" as 

funksie het die bepaling van die wins , maar veral ook die bepal­

ing van die vermoe van die onderneming . 1n Voorbeeld van die 

dualistiese teorie tref ons ook by Bakker aan. Wanneer hy die 

funksie van die 
11
balans 11 omskryf, onderskei hy benewens 1n viertal 

ander funksies, twee hooffunksies vir die 11balans 11 wat hy as 

volg omskryf 

111°. de balans geeft het vermogen in zijn bestand­

delen en het zuiver vermogen weer; 

2° . de balans geeft, met behulp van een voorgaande 

balans, de kapitaalaanwas of de kapitaalvermindering, c.q. de 

winst of het verlies weer . 11 

Met 1n duideliker beeld van wat eintlik as die 

funksies van die balans 11 omskryf word, kan ons tot die volgende 
II 

gevolgtrekking kom: Voordat ons enigiets meer m. b.t. die funk­

sies van of doelstellings met die 11balans 11 (balansstaat) kan s~ , 

moet ons eers weet welke syfer of syfers belangrik geag word deur 

1n persoon wat in 1n onderneming belangstel. Ons antwoord sal 

ten nouste saamhang met die persoon wat ans in gedagte het . Dink 

ons aan die aandeelhouer in die geval van 'n maatskappy, dan sal 

die belangrikste syfer hoog~aarsk;ynlik die verdeelbare 11wins - syfer 11 

E. Schmalenbach : Dynamische Bilanz, p . 14; vgl. 
ook N. J. Polak : Bedrijfseconomische Studien, p . 356. 

120 F. Schmidt : Die organische T~geswertbilanz . 
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wees; dink ons aan 1n krediteur, dan sal die belangrikste syfer 

die vermoe van die onderneming wees , omdat dit di e sekuriteit is 

wat hy vir sy eise t een di e onderneming het . die oogpunt van 

die potensiele geldskietter sal di e suiwer wins (ver ge lykbare wins 

s oos in ons sintese omskryf) sowel as die verwagt e wins van die 

grootste belang wees , omdat hy daarvolgens kan bepaal in welke 

onderneming hy die hoogste sekuriteit en terselfdertyd ook, 

relatief gesproke , die hoogste vergoeding op sy kapitaal kan 

verkry. Die bestuurder sal veral in die verwagte winssyfer be­

lang stel om daarop sy t oekomsbel ei d te baseer, ens . Die vraag 

is nou welke van hierdie syfers deur enige van die genoemde 

balansteoriee verstrek kan word . Indien daar maar soveel as een 

van hierdie syfers bevredigend v ol gens eni ge van hierdie balans­

met odffi be r eken kan wor d, is di e voortbestaan van daar die metode 

geregver di g . Ons kan egter di e syfer deur enige van die me ­

tode s verskaf, nie be oordeel alvorens ons nie ook weet op welke 

basis di e waardebepaling vir di e besonder e metode berus nie . 

Voordat ons enig i ets verder kan kom, moet eers aanget oon word 

welke verskillende basisse vir waardebepalingsdoeleindes gebruik 

word . 

BASISSE VIR WAARDEBEPALINGSDOELEINDES BY DIE 

BEREKENING VAN DIE 11 BAI.ANS 11 : 

Al gemeen gestel , is daar alleen maar twee alterna­

tiewe basisse wat vir waardebepalingsdoe l einde s gebruik kan word, 

en dit is eerstens di e historiese kosprys en tweedens die ver­

Yangingswaar de . Omdat daar egt er verskillende variasies van e lke 

met ode is, behandel ons elkeen v an hi er di e metode s afsonderlik 

en gee ons ook aandag aan die bel angrikste variasies van elkeen 
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van hierdie twee algemene metodes . 

HISTORIESE KOSPRYS EN VARIASIES DAARVAN · 

AS BASIS VIR BEREKENING VAN DIE 11BALANS 11 

Persone wat die historiese kosprys as basis vir 

balanswaardasie gekies het kan gegroepeer word onder die nomina-

liste en die substansialiste . Soos dit verder uit die behande-

ling sal blyk, ste l die nominaliste hulle ten doel om met behulp 

van die balans die winsgewendheid van die nominale vermoe van die 

onderneming te toets. In die substansialisme, daarenteen, is dit 

die reele vermoe van die onderneming wat van be lang geag word . 

Hierdie teoretici beantwoord die vraag of daar 1 n wins in die be­

paalde onderneming gemaak word aan di e hand van die vraag of 

daar, na vervanging van die kapitaalgoedere wat tot die onder­

neming behoort , nog 1n surplus aanwesig is wat vir die voortset­

ting van die produksieproses in sy oorspronklike omvang nie 

meer noodsaaklik is nie .
13

• Die substansialiste kan, algemeen 

gesproke , nog weer in twee groepe onderverdeel word, t.w. 

(i) diegene wat van die reele koopkrag van die vermoe wil uit­

gaan en op grond daarvan die tradisionele metode van winsbe ­

rekening wil verbeter deur gebruikmaking van 1n indekssyfer wat 

die verandering in die koopkrag van geld registreer; en 

(ii) diegene wat by die winsbepaling rekening hou met wysinginge 

in die vervangingswaarde van die. indiwiduele kapitaalgoedere . 

13. J . L. Meij : 11N'ominnlisme , Substantialisme en Ver­
vangingswaarde-theorie11, Maandblad voor Bedrijfsad-
ministratie, Junie 1947, p . 63 . 



Van e . g. groep is E. Schmalenbach 1 n voorbeeld, terwyl F. Schmidt 

van lg . groep 1n voorbeeld is . Hierdie indeling is egter vir ons 

doel nie soveel werd nie en ons sal gevolglik liewer die basiese 

onderskeid tussen historiese kosprys aan die een. kant en ver­

vangingswaarde aan die ander kant aanvaar en elke hoofbenadering 

dan weer verder onderverdeel, met d:ietipe van kosprys of ver­

vangineswaarde wat as waarderingsbasis gekies word as die maat­

staf. 

~ 4. 1. 1 SUIWER HIS TO RIESE KOSPRYS 

Die enigste bodryfsekonoom by my wete , wat 1n suiwer 

historiese kosprys as die basis vir die 11balans 11 gekics het, is 

die Fransman E. Leautey. Ongeveer 1897 verskyn vcn sy hand tn 

boek met die naam: Traite des inventaires et des bilans . Hier-

volgens spreek hy die moning uit dat die historiese kosprys die 

enigste korrekte basis vir die bepaling van die balans 11 kan 
II 

wees . Hieruit volg dat wins die verskil tussen inkomste en kos­

prys is . Die balans is die medium waardeur wins bereken kan word . 

Wanneer die goeder e in die balans" teen hoer as kosprys aangc-
" 

gee word, word 1n winssyfer verkry wat nie die gevolg van 

transaksies C,operations 11 ) is nic . 11 Nous le repetons , les 

resultats enonces dans un bilan ne doivent pas provenir de plus 

values tirees d 1estimations arbitraires majorant ou minorant 

les valeurs d ' inventaire , mais d 1 operations reelles, c 1est ~ 

dire de differences entre le prix de revient des choses et leur 

prix de cession au Tiersn . 14• 

E. Leautey : Trait~ des inventaires et des 
(1897), p . 135) aangehaal deur 0 , Bakker 
drijfshuishoudkunde, deel III, p. 33 . 

bilans , 
Be 
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1 n 11 Balans 11 wat op kospryse gebaseer is, noem hy 1 n 

rasionele 11balans 11 C,bilan rationel 11 ), 1 n11 balans 11 daarenteen 

wat geskatte waardes bevat ( 11 estimations arbitraires 11 ) noem hy 

tn empiriese 11balans 11 ( 11 bilan empirique 11 ). 

Tot dusver lewer sy uiteensetting egter nie iets 

besonders nie , want die kritici van die vervangingswaardeleer 

stem tot saver f eitlik almal met horn saam. Die suiwerheid van 

sy uiteensetting blyk egt er daarin dat hy die minimumwaardebe ­

ginsel verwerp. Wanneer di e laagste van kosprys of markprys as 

basis by die 
11
balans 11 aanvaar word, beweer Leautey, sal die 

balans versteur raak. Prysdaling tot benede kosprys m8ot alleen 

in die vorm van 1n reserwe aangetoon word, d .w. s . nie 1n verminder-

ing van die winste nie maar I n verdeling daarvan . 

self moet dus die kospryse gebruik word . 

In die 11 balans 11 

Met hierdie standpunt is ons dit volkome eens; ons 

wil egter die volgende twee kwalifikasies byvoeg : Ten eerste 

moet die geldbasis waarmee koste en inkomste gemeet word nie ver­

ander nie, 15 en ten tweede is ons van mening dat daar soveel pro­

bleme aan die 11balans 11 -met ode van winsberekening verbonde is, dat 

ons veel eerder wins volgens 1n wins - en verliesrekening (resul­

taterelening) wil bepaal, d .w. s . direk baseer op 1n verskil tussen 

inkomste en koste s ander om ons te bekommer oor enige waarderings ­

vraagstukke. 

15 . Vgl. ons argument in Hoofstuk V. 
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§ 4.1.2 DIE MINIMUMWAARDE - BEGINSEL 

In teenstelling met die voorgenoemde suiwer his­

toriese basis het die minimumwaarde-beginsel baie aanhangers . 

, Dit is nie alleen die beginsel wat deur die juris by praktiese 

berekening van die wins aanvaar word nie maar dit is ook die 

beginsel wat oor di e aleemeen deur di e rekenmeester toegepas 

word by waarderingsprobleme. 

Hier.die minimumwaarde-beginsel is baie oud. Die 

eerste Nederlandse auteur wat van hierdie beginsel praat, is 

Claes Pietersz. In sy werk: Boeckhouwen op die Italiaenche 

maniere wat reeds in 1576 verskyn het, stel hy dit dat goedere 

aangegee moet word 
11
voor so vele als die marckt daervan is, of­

te stellent voor die weerde die het U gecost heeft, ofte daer ghy 

t 1 selve voor begeert te houden11 • Pietersz voeg welliswaar nie 

by dat die laagste van e . g. twee waardebeginsels gebruik moet 

word nie, maar hy toon nogtans dat die waardebeginsels teen 

daardie tyd reeds bekend was . Die eerste persoon, sover dit my 

bekend is, wat die minimumwaarde-beginsel geformuleer het soos 

dit vandag nog in die bedryfslewe gebruik word, is die Fransman 
16 

Jaques Savary, wat bykans meer as honderd jaar na die werk van 

Pietersz die volgende daaromtrent s@ : 
11
Ten zevende moet men de · 

Prijs op de Waaren stellen, en zich wel wachten van ze hooger te 

schatten, als ze waard zijn: want dus doende zou men zich in zijn 

inbeelding rijk maaken. In tegendeel behoord men ze zodanig te 

schatten, dat , als ze naderhand -verkocht word.en, men daar in den 

Inventaris, die het volgende jaar gemaakt word, profijt op kan 

16. Jaques Savary: De Volmaakte Koopman, vertaling in 
Nederlands deur G. van Broekhuisen, (1683). 
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vinden. Om nu deeze waardeering wel te maaken, moet men in 

acht nemen, of de Waaren nieuwelings gekocht, dan of ze lang 

in de Winkel geweest zijn. Zoo ze eerst onlangs zijn gekocht, 

en dat men oordeeld, dat ze in de Manufacturen, of bij de 

Grossiers, in prys niet verminderd zijn, moet men ze op de prijs 

stellen, da.:tr men ze voor ingekocht heeft . M:aar indien het Waaren 

zijn, welke beginnen af te slaan, en daar de Mode van afgaat , en 

dat men oordeeld dierglijken in de Manufactuuren, of bij de Gros­

siers wel vijf ten honderd minder te konnen bekomen, zoo moet 

men de prijs daar na r ege len" . 17• 

J . G. Ch . Volmer is een van die bekendste bedryfs ­

ekonome wat 'n ietwat meer liberaal redeneer omtrent die his­

toriese kosprys as basis by die bepaline van di e 11 balans 11 • 

Volgens horn bepaal die doe l van di e 11 lxtlans 11die metode van waar­

debepaling . Di e suiwervermoe van die onderneming berus volgens 

horn op die likwidasie- (of nettoopbrengs - ) waardes van die bates 

en lasto . By die vasstelling van di e groott e van di e wins gee 

Volmer egter die volgende voorskrif : 
11
Sla alle goederen en 

rechten, zolang ze niet in kwaliteit zijn verminderd, aan tot kos­

tende prijs 11 •
18• Die kosprys is di e uitgangspunt vir die winsbe­

palingsbalans . Wins is dus ger ealiseerde kapitaalvermeerdering. 

Solank di e transaksie dus nie plaasgevind het nie kan daar nie 

van wins sprake wees nie . Deur di e voorr aad op 1n gogewe oomblik 

teen die markwaarde in die balans 11 op te neem, word 1n wins ver-
" 

kry wat nog nie ger ealiseer is nie . Behalwe die gewone en juiste 

17. 

18. 

Jaques Savary : De Volmaakte Koopman, vertaling in 
Nederlands deur G. van Broekhuisen, (1683 ) p. 365; 
aangehaal deur Jae de Roy : Enige Grondslagen voor 
de balans der onderneming, p . 16 . 
J .G.Ch . Volmer : De J aarlj-jkste Inventaris en 

Balans , p . 17. 
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11 bal ans", wat op kosprys berus, kan markwaar des in aparte kolom­

me aangedui wor d om sodoende 1n 11 bal ans 11 te verkry wat 1n t oe ­

komsblik moontlik maak. 

0ngeveer 1n twintig j aar l at er ve r ande r Volmer eg­

t er sy standpunt. In 1913 gee hy nl. di e boek uit : De Winst-

r ekening en de Vermoeensbal ans, waarin hy 1n onderskei d maak 

tussen die waar debepaling van 1n 11 going concern" en waarcL., r in['. in 

di e geval van likwidasie . In l g. geval bly di e netto opbr engs 

van krag t erwyl di e r eels vir 1n winsbeplaingsbal ans in e . g. ge­

val ge l d, nl. di e kosprys. Uit di e vol gende aanhaling uit die 

boek is dit egt er duidelik dat hy nie altyd di e suiwer historiese 

kosprys in gedagt e het nie . 

11
Wel staat het vast, dat de kostende prijs t ot uit­

gangspunt der waar debepaling moet di enen, dat kwalitatieve wijsig­

ingen steeds in aanmerking eenomen moet en word.en, t erwyl de 

marktwaar de slechts als van secundaire bet ekenis is en haar in­

vloed daalt naarmat e de r ealisatie van het goed in ver band met 

zijn bestemming eer s t in een ver der verwijde r d tijdstip verwacht 

mag worden 11 •
19• Dit kom t ot 1n gr oat mate oor een met sy eerste 

uiteensetting waarin hy ste l dat he t wezenlijke verschil is, 
II 

dat i k thans de marktprijs slechts voor EEn beperkt deel van het 

20. besit als medegr ondslag erken". 

Uit di e voor af gaande i s dit duidelik dat Volmer nie 

meer tn suiwer historiese kosprys in gedagt e het wanneer hy van 

die kostende prijs 11 pr aat nie - 1n aansuiwering word r eeds ge -
11 

19. 

20. 

J.G.Ch. Volmer : De Winstrekening en de Vermogens­
balans, p. 70; aangehaal deur o. Bakker : Bedrijfs­
huishoudkunde, deel III, p. 29, 

Id ., p. 70. 
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maak t . o.v . kwalitatiewe wysiginge in die waarde van bates en 

laste . Hierbenewens ken hy ook reeds aan die markwaarde 1n 

sekond~re posisie t oe . Alhoewel hy n~rens tn uitgesproke voor­

stander van die minimumwaardebeginsel is nie, is dit tog blyk­

baar wat hy bedoel met sy kwalitatiewe wysiginge . 

Die mees onlangse eksponent van die minimumwaarde-

21 beginsel by die bepaling van die wins is Jae de Roy, en hy 

stel ongetwyfeld die saak vir hiordie beginsel so sterk as wat 

dit maar moontlik is. Wins op een besondere transaksie is die 

verskil tussen opbrengs en historiese kosprys, ongeag of dit 1n 

alleenstaande transaksie is en of die transaksie deel uitmaak 

van 1n kontinuereeks van transaksies. Indien geld geen waarde­

verandering ondergaan nie sal die historiese kosprys by die 

indiwiduele transaksie sowel as by die kontinuereeks in totaal 

geneem, gelyk wees aan die offers" wat vir die verkryging van 
II 

die opbrengs noodsaaklik was . (Hierin onderskryf hy Schmalenbach 

se uiteensetting m.b.t. die verskil tussen kostes en -offers" 
tt 

wat ons later in die hoofstuk wil behandel .) By 1n alleenstaande 

transaksie is die winsberekening betreklik maklik, net soos dit 

ook maklik is indien die totale wins vir die bestro.nsdu~r van 

die onderneming bereken rnoet word . Die berekening wortl egter 
I 

baie bemoeilik indien die wins vir 1n besondere tydsbestek be ­

reken moet word, uit 1n r eeks kontinue transaksies . Om tn op­

lossing vir hierdie probleern te vind, rnoet die balansleer by­

gebring wortl, want dan kan kosprys nie s onder meer teenoor di e 

opbrengs gestel word nie , aangesien daar ook nog met die waar-

21. Jae de Roy: Enige Grondslagen voor de balans der 
ondernerning . 
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dering van 1n eindvoorraad r ekening gehou moet word, Die vraag-

stuk van winsberkening word hiermee dus gedeeltelik oak 1n 

vraagstuk van balanswaardering. Oak by di e bal answaardes moet 

die historiese kosprys di e basis v orm. Hiermee word 1n surplus 

verteerbare inkomstes gevind, maar met een voorbehoud, en dit is 

dat die surplus oak likwied moet wees voordat dit as verteer bare 

inkomsto beskou kan word. In hierdie formulering wat De Roy 

liquide vermogenssurplus 11 noem, is dus twee eise vervat, t,w. 
ti 

11 ten eerste die van een surplus ten tweede die der liquiditeit. 

Uit deze twee eisen vloeit het zogenaamde minimumwaarderings­

pricipe voort, dat wij als het meest juiste beginsel van balans-

waardering kwalificeer den 11 •
22 • Geen wonder dan dat hy in sy 

definisie van die 
11
balans 11 so 1n uitge sproke houding inneem 

t. o.v. wat as die regt e waarderingsbasis beskou moet word nie. 

Soos ans reeds in S 2 aangehaal het, s~ hy dat die goedere 

waaroor die onderneming beskik gewaar deer moet word 11 tegen hun 

historische kostprijs of marktprijs en altyd tegen de laagste 

d . t 23 . van ie :vJE:~ 11 • De Roy hou oak •n eie mening daarop na hoedat 

v oorsiening vir verandering in d i e waarde van ge ld gemaak moet 

word . In die ver band aanvaar hy oak die standpunt van 

Schmalenbach, nl. 1n a l gemeen-verteenwoordi gende prysindeks . 

Hier het ans dan terselfdertyd ondersteuning vir ans standpunt 

soos in Hoofstuk V van die verhandeling ontwikkel . 

Die meeste ander bedryfsekonome met 1n uitgesproke 

mening omtrent die vraag wat as bas is vir waardebepalingsdoel­

eindes by die balans moet ge l d, ne i g in die rigting van die ver-

J. de Roy : Enige Grondslagen voor de Balans der 
onderneming, p . 170_. 

I d., p. 170. 



233 . 

vangingswaarde . 

g 4.2 VERVANGINGSWAARDE EN VARIASIES DAARVAN AS 

BASIS VIR DIE BEREKENING VAN DIE 11BALANS" • . 

Ilmari Kovero was die eerste bedryfsekonoom (1912) 

wat •n begrip ontwikkel het wat min of meer gelykluidend was met 

die latere vervangingswaardebegrip, en wat hy dan ook as basis 

gebruik het vir balanswaardasie-doeleindes . 1 n Waardasiebasis 

moes volgens horn aan die volgende eise voldoen om bruikbaar te 

wees by die samestelling van die 
11
bal ans 11 , t .w. : (i) werklik­

heid, (ii) teenwoordigheid en (iii) objektiwiteit . Om hieraan 

te voldoen, kies hy as balanswaardebasis den gegenw~rtigen, 
II 

objektiven Anschaffungswert". Hierdie begrip : huidige , objek­

tiewe aanskaffingswaarde; is later omvorm tot die bekende be-

grip : vervangingswaarde . Kovero het egter nier hierdie ver-

vangingswaardegrondslag gebruik by die berekening van die wins 

nie . Hy gebruik alleen sy vervangingswaardebegrip op die moment 

wanneer die balans" opgemaak moet word, en wel om die vermo~ 
II 

van die onderneming te bepaal. Vir hierdie doel kan die sub-
I' 

jektiew~ waarde van die algemene ekonomie geen grondslag bied 

nie . Sy argument l ei hy af van die werk van 1n ander persoon, 

nl . Zuckerkandl, soos uit die volgende aanhaling blyk. 
11
So 

~uszert auch Zuckerkandl, dasz es einleuchtend sei, dasz jeder 

die GUter, welche er bisitze und welche ersetzt werden konnten, 

nach dem Freise des Wiedere:rwerber schatze . Nicht nach ihrer 
I 

Entbehrlichkeit, nach hoherem oder niedrigem Nutzen, sondern 

nach dem mutmaszlichem Freise achtet man im Tauschverkehre 
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erworbenen Gt.tter 1 • 11 24• Hierdie 11 Preise des Wiedererwer bes 11 is 

die vervangingswaarde , en dit het ontwikkel op gr ond van d i e 

vol gende redenering Als ik een goed verlies of afsta, wat 
II 

kost mi j dat , welke offer breng ik dan . Als het een vervang­

baar goed is , dan is het offer gelijk aan de koste van ver ­

vanging, de vervangingswaarde dus 11 •
25• 

Die bel angrikste doe l van die balans is volgens 

Kovero om 1n ver gelyking tussen die vermoe van verskillende 

ondernemings moontlik t e maak, en daar om moet daar gestreef 

word na 1n maatskaplik-bepaalde waarde - gr oothei d a s maatstaf . 

Hierdie maatst af kom in di e ruilverkeer en in di e bes onder as 

mark- en beurspryse tot uitdrukking, Aan di e bal answaar dering 

moe t dus volgens Kover o 1n ob j ektiewe ruilwaarde ten grondslag 

ge l@ word , Hy kom t ot di e gevol gtrekking dat 11 8Jwohl vom 

Standpunkte de r natUrlichen GUterbewegung, welche als ein stufen­

weiser Produktionsprozesz in weiter em Sinne auzusehen ist , als 

auch aus dem GrUnde , dasz uur er i nfolge der Or ganisationsweise 

der Unternehmungen und der Entstehung und de r Natur de r Mart­

pr eise im allgemeinen sicher zu bestimmen i st , kann somitledig­

lich der objective Anschaffungswert als Grundlage fUr die 

Wert bemeszung dienen 11 , 
26 • 

24. 

25 . 

Alhoewel daar besonder e punte van kritiek t een 

Zuckerkandl : Zur The9rie des Preises , (1889) , p , 
334; aangehaal deur O Bakker : Bedri jfshuishoud­
kunde , deel III, p , JS . 

o. Bakker : Bedrij fshui shoudkunde , Deel III, p , 38 . 

Ilmari Kover o : Di e Bcwertung de r Vermogensgegegen­
st~nde in den Jahr esbel anzen der private Unterneh­
mungen met besonder er BerUcksichtigung der nicht 
r ealisirten Verluste und Gewinne , pp . 118/ 19; aange­
haal deur o. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel 
III, p . 41 , 
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hierdie mening van Kovero na vor e gebring kan word, sal dit nie 

hier gedoen word nie , omdat ons min simpatie met di e hele metode 

van balanswaardering het en nog minder met di e vervangingswaarde 

27 . as basis vir balanswaardes . Sodra di e vervangi ngswaarde -ba-

sis bespreek is, salons dan ook ons kritiek lewer teen die hele 

i dee van bal answaar dering asook teen di e besondere afsonderlike 

waardebasisse wat vir hierdie doe l ontwikke l was . Ons vestig 

hier egt er weer eens di e aandag daar op, s oos ons r eeds in di e in­

l eiding t ot hierdie hoofstuk gedoen het , dat die vervangings ­

waar de ook as kosprysbasis bespreek moet word en wel in teen­

stelling met di e sg. historiese kosprys, omdat hierdeur ook 1n 

tweede metode van winsber ekening na vore kom wat alleen kostes 

en inkomst e s met mekaar betrek en nie via di e balansstaat nie 

maar met behulp van die wins- en-verliesrekening of resultate­

rekening poog om di e wins t e bepaal. Na hier di e bespr eking sal 

ons weer, dan uit 1n ander oogpunt , kritiek teen die vervang­

ingswaarde1eer l ewer . 

Nadat di e weg deur Kover o cebaan is , het di e ver­

vangingswaarde - i dee vinni g opgang gemaak as di e basis by bal ans ­

waarder in ·: . Voor dat di e suiwer vor me van vervangingswaar de be ­

spreek word, wil ons egt er gr aag eers di e mening van prof . N. J . 

Polak behandel wat eintlik 1n tussenstadium vorm tussen di e 

historiese kosprysbasis aan di e een kant en di e vervangingswaar ­

de - basis aan di e anderkant, Waar die vervangingswaarde-onder­

steuners , soos Schmidt , Limperg ens . , die vervangingswaarde op 

die kritiese moment v a~ die ruil as di e basi s wil gebruik om di e 

27 . Vgl . in die verband o. Bakker Bedrijfshuishoud­
kunde , dee l III, pp . 39/ 41 vir 1 n goei e ops omming 
vandie kritiek teen Kovero. 
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wins op 'n bepaal de transaksie t e bereken, wil prof. Polak nie 

die vervangingswaarde nie, maar di e werklike vervangingskoop­

prys tot die steunpunt by die berekening van die wins maak . 

Hierdie werklike vervangingskoopprys berus op pryse wat uit 

die maatskaplike verkeer verkry word . Vir die winsbereken-

ing is hierdie begrip vol gens Pol ak dus van die grootste belang. 

As basis by die balanswaardasie ontwikkel Polak egter 'n sg. 

11
bedryfswaarde 11 wat in nouste ooreenstemming met Schmalenbach se 

11
betriebswert" staan . Hierdie bedryfswaarde is alleen maar 1n 

geskatte waarde na aanleiding van pryse uit die ekonomiese lewe 

en het dus 1n sterk interne kar akter . Pol ak formuleer die be ­

dryfswaarde as di e kontantwaarde van t oekomstige opbr engste 

verminder met d i e kontantwaarde van d i e kompliment~re koste . 

Hierdie begrip bedryfswaar de is veral van belang wanneer 1n be­

sondere goed heeltemal l osstaande van di e ondernerning gewaar­

deer moet word om sodoende vas t e stel wat d ie maksimum bedrag 

is wat daarvoor by aankoop bet aal kan word . By di e enkel 

transaksie be rus di e wins v ol gens Polak dus op 1n ver gelyking 

tussen di e opbr engs en die werklike vervangingskosprys maar in 

die kontinue geval moe t di e wins deur mi ddel van di e balans 

bepaal word, en dan vorm di e bedryfswaarde soms , maar in 

meeste gevalle di e vervangings koopprys, die grondslag by die 

op st elling van di e balans . Soos uit di e volgende aanhaling 

blyk, is di e balans vir Pol ak uitsluitlik winsverdelingsbalans : 

t1••• ••• ·• lijkt het balansprobl eem t och hetzelfde als het jaren 

geweest is : een schatting van kapitaal aanwas , di e in vlotten­

de middel en, di e nu en in de t oekomst overtollig zijn om het 

bedrijf op peil t e houden en op dat peil t e voer en, kunnen voor 

uitdeling in aanmerking komen11 . 28 . Voordat die wins dus vir 

N.J. Pol ak : Bedrijfseconomische Studien, p . 359. 
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verdeling beskikbaar is , moet die goederevermoe (die kapitaal-

vermo~) van die onderneming konstant bly. Lg . doe l moet volgens 

Polak ber eik word met die toepassing van die vervangingskoopstel­

sel ; e . g . doel, nl . die vasstelling van die bedrae, in likwiede 

bate , wat vir verdeling beskikbaar is, d .w. s . die vasstelling van 

die verdeelbare wins , moet ook met behulp van die balanswaarrering 

geskied •••• 11Alleen door het opmaken van een balans aan het einde 

ener periode is het mogelijk, kapitaalsurplus van kapitaalmutasie s 

te onderscheiden, t e constateren hoeveel er kan worden uitgedeeld 

zonder dat het kapitaal word aangetast 11 •
29• Die kapitaalsurplus 

wat so ontstaan (want dit is eintlik 1n surplus wat aan die einde 

van die jaar aandui hoe groot die vermoe is en met hoeveel dit 

toegeneem het bo die aanvangskapitaal) , is volgens Polak alleen 

vir verdeling beskikbaar as daar genoegsame likwide middele is , 

en dit kan nie sonder meer uit hierdie balans afgelees word nie 

behalwe as by die opmaak van die balans sorg gedra word dat die 

vermoe- bestanddele teen die aanskaffingsprys (kosprys) op di e 

balans geplaas word, want hierdeur word 1n nie - gerealiseerde 

vermoevermeerdering uitgesluit 0 Hier die kapitaalsurplus is dus 

in vlottende middele beskikbaar. Nogtans is alle vlottende mid­

dele ook nie vir verdeling beskikbaar nie , dit is alleen die ge­

val indien dit 1n kapitaalsurplus vorm . Om te verseker dat dit 

die geval is, moet die vol gens verwagting subjektief- bepaalde 

geld- opbrengswaarde op di e moment waarop die bal ans opgestel word , 

gebruik word . Om dus aan albei di e eise te voldoen, moet di e 

aanskaffingsprys as basis gebruik word as dit laer is as die on­

middellike waardasie , terwyl l gc die basis vorm indien dit laer 

29. N. J . Polak : Bedrijfseconomische Studien, p . 358 . 



is as die aanskaffingsprys , Hier mee het ons dan weer die beken­

de minimumwaarde-beginsel t crug tesame met di e nuwe begrippe 

11
vervangi ngskoopprys 11 en 

11
bedryfswaarde 11 • Ui t bostaande behoort 

dit dui delik te wees dat Polak geen historiese kosprysmetode 

aanbeveel nie maar daar teenoor ook geen vervangingswaardemetode 

nie , Sy aanbevelings is 1n vermen ing van die twee basisse en 

kan geen konsekwente metode vir winsberekening bied nie , Ter­

loops kan hie r verder opgemerk word dat die vervangingskoop­

prys ten nouste s aamhang met die sg . 11 i j seren voorr aadt 11 - teor ie . 

Polak s~ self in die verband : Het ijser en-voor raadtstelse is 

niets anders dan een eenvoudige pr aktische t oepassing van het 

vervangingskoopstelsel . Evenals dit l aast e wil het als bruto­

winst beschouwen het verschil tussen de opbrengst door verkoop 

en de kosten van de vervangingskoop . Door nu de e indvoor r aad 

van een bedrijfsperiode in kwantum en in waarde gelijk t e 

stellen aan die beginvoorraad vallen bij de be r ekening van 

de brutowinst deze be ide voorraden t egen elkander weg en 

komen automatisch de verkopen t egenover de vervangende aankopen 

t e staan11 • De Roy kom hieruit tot di e gevolgtrekking dat met 

die aarwaarding of verwerping van di e vervanginskoopprys as 

grondslag vir die winsbepaling 11 staat en valt de ijser en voor­

raadtheorie 11. 30• 

Nadat ons met hierdi e tussenposis i e , deur Polak in­

geneem, afgehandel het , keer ons weer terug na die vervangings ­

waarde as di e bas is by bal answaarderinc . Vir die eerste keer het 

ons hierdie idee by Kovero aangetref, egtor nog in ' n betreklik 

30. Jae de Roy : Enige Grondslagen voor de Balans der 
onderneming, p , 2. 
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onontwikkelde toestand. By die Duitse bedryfsekonoom, Schmidt, 

vind ons die vervangingswaarde-idee weer terug maar nou volledig­

er ontwikkel . 

As grondslag vir di e balanswaardering in die algemeen 

en die vervangingswaarde in die besonder kies Schmidt die volgende 

ekonomiese beginsels of wette : Ten eerst e : 11 Gesetz des maximalen 

Ertrages; 11 verbruiker en produsent handel albei volgens hierdie 

wet. Die eerste probeer maksimale behoeftebevrediging verkry met 

sy beperkte inkomste, die tweede streef na so 1n groot moontlike 

oorskot van opbrengs bo koste , in albei gevalle moet kostes dus 

so laag moontlik gehou wordo Schmidt aanvaar dus die sg . eko­

nomiese motief~ Ten tweede : 11Relative Werterhaltung" : Hierdie 

begrip word deur Schmidt as volg omskryf : 
11
Relative Werterhal­

tung der Unternehmung besagt, dasz sie proporsional de r gest al­

tung der Durchschnittwerte und der Durchschnittproduktivj_ta'.t in 

der Gesamtwirtschaft e rhalten werden soll11 • Blykbaar stel 

Schmidt hierdie beginsel alleen maar as minimum eis 6mdat die 

ondernemer normaalweg tog altyd sal trag om hoer as die gemiddel-

de sake te doen .. Ten derde moet die metode van winsberekening , 

waaruit sy kosprysberekening en waardebepaling vir die balans 

voortvloei, sodanig wees dat dit die bes i gheidskringloop moet 

uitskakel. Ten vierde moet daar in gedagte gehou word dat die 

indiwiduele onderneming en die hele volkshuishouding organies 

aan mekaar gebonde is. Die be leid van die individuele onderne­

ming moet dus ook die be lang van die geheel nastreef en omgekeerd. 

Ten vyfde : Die Reproduksionswertbilanz- oder Tageswertbilanz geht 
ll 

von der Grundanschauung aus , dasz das Vermogen eines Volkes una 

einer Unternehmung nicht in erster Linie in Geld, sondern in 
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GUter n bestehtn . 31 . In di~ verband moet ons saam met Bakker stem 

dat , alhoewel die volksvermo~ in die eerste plek uit goedere be ­

staan, kan die goeder e nie as di e gr ondslag vir ver gel ykingsdoel-
.., 

eindes gebruik word nie . Alle soorte goedere kan nie sonder 

meer gesommee r word nie . 32• Ten sesde beweer Schmidt dat die 

probleem van die balanswaarde alleen uit die wins verklaar kan 

word . Die waardebepaling van die balansposte is volgens horn 

dus afhanklik van die invl oed wat aan die winsbegrip toegeken 

word . Hierdie opvatting van Schmidt is heel eienaardig. Nor­

maalweg redeneer die balanswaarde- teoretici dat eers die balans 

en daarna di e wins as die waardevermeerdering tussen twee op­

eerwol gende balanse ber eken word . 

Met hierdie gr ondsl ag vir di e balanswaardering kies 

Schmidt dan di e vervangingswaarde as basis vir die waardebepal­

ing van die bal ansposte . Hy noem die vervangingswaarde 
11
Wieder­

beschaffungs -, Tage sbeschaffungs of Reproduktionswert" of soms 

ook bloot net die 
11
Tageswert" , en omskryf dit as 1n prys op die 

inkoopmark van die onderneming waarin nog f~en verkoopswins 

ingesluit is nie . Vir die balanswaarering word gevolglik die 

vervangingswaar de van di e balansdatum as basis geneem. Elke 

artikel is dan 1n aanduiding van di e waarde wat daardie artikel 

op die aankoopmark het , terwyl die totaal aandui wat op die 

besonder dag bestee sal moet word om di e onderneming op nuut op 

te bou . Kapitaalgoedere moet verder met 1n besondere afskrywings­

waarde waar dee r word . 

32. 

F. Schmidt : Die or ganische Tageswertbilanz , pp . 
69/ ?0. 

o. Bakker Bedrijfshuishoudkunde , deel III, 
p . 99 . 
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Daar bly nou 1n laaste groep oar wat aanhangers i s 

van die vervangingswaardel eer as basis by die balanswaardering. 

Die leier van hierdie groep is prof . Limperg en sy navolgers , 

onder meer Kleerekoper , Abr . Meij en L. J . Me i j. Hierdie groep 

verskil in een belangrikke opsi g van Schmidt, nl . dat hulle nie 

die vervangingswaarde in sy suiwerste vorm aanvaar soos Schmidt 

nie . Limper g, (wat eintlik verantwoordeli k is vir d i e term ver­

vangingswaarde , ) sowel as sy genoemde volge linge gaan uit van die 

standpunt dat di e waarde van ' n ekonomiese goed of die vervang­

ingswaarde van die goed is of di e opbrengswaarde , welke van die 

twee maar die laagste is . 

Onderstaande is alleen maar 1n algemene oorsig van 

die mening wat hierdie skrywers uitspreek omtrent die vervangings ­

waarde as bas is vir balanswaar dering en daardeur vir winsbereken­

ing, en geen behandeling van elkeen in die besonder nie . 

Die onderlig0 ende gr ondslag vir die vervangings ­

waarde is t en eerste die algemene ekonomi ese motief nl . maksi­

mal e behoeftebevredi ging met mi nimal e off ers , en ten tweede die 

wet van kontinurteit . 33 • Hierdie wet van kontinutteit e is dat 

di e produksieprosesse in di e bedryfshuishouding mekaar kontinu 

moe t opvolg, en dit bring mee dat indien 1n eenheid van •n pro­

duksiemiddel verkoop word, di e vervanging van hierdie eenheid 

noodsaaklik is , omdat di e kontinutteit ver breek sou word indien 

hierdie eenheid nie vervang word nie . Hiermee word vor oncerstol 

dat voorrade v oldoende is om die kontinutteit in di e produksie­

proses aan die gang te hou. Die ekonomiese motief op sy beurt 

eis volgens Limper g weer so 1n klein moontlike voorraad, want 

33 . s. Kleerekoper : Bedrijfseconomi e , pp . 81/82 . 



hoe gr ater di e voorraad, hoe ho~r is di e koste , en dit hou nie 

stryk me t die ekonomi ese motief nie . Hierdeur word Kleerekoper 

tot di e volgende wet gelei : 
11
Het offer, dat de producent br·gt 

op het ogenblik, dat hij een pr oduct afs t oot op zijn verkoopt­

markt , wor dt bepaal door het gel doff er, dat hij moet br engen, 

teneinde , op het moment van afstoten, de vervanging te bewerk­

stelligen, di e door het afstoten noodsaaklijk wordt 11 •
34• Ge ­

woonweg staan hierdie geldoffer dan bekend as die vervangings ­

waarde op di e kritiese moment van di e ruil. 

Die t eorie van di e vervangingswaarde kan volgens 

hierdie skrywers op twee gebi ede t oegepas word, nl. 

(i) vir kosprysber ekening as basis vir die vasstelling 

van verkooppryse en 

(ii) 

dering. 

komenn35 

vir die ber ekening van die wins d .m.v. bal answaar­

Orndat di e wins gedefinieer word as verteerbar e in-
11 

waaruit di e doel van di e winsberekening duidelik 

blyk, en omdat dit ver der omskryf word as di e 11 gunstige ver­

schil, dater bestaat tussen de waarde (de kostprijs) en de 

opbr engst van het goed 11 ,36is dit t e verstane waar om Limper g 

onder kostprijs 11 die 11 offer bij de ruil 11 , d .w .s. die ver­

vangingswaarde v--.:rot:-. .:m ::~l L,,n .'.io v0r ::':il t usscm ink~;,i:: t ...J 

en verv '.'n £,; i l1f. swn-:1.ruc is Hins, en wcl omJo.t d. i t .:11 i s u.'.'.t c.c 

verteerbar e inkomsto 0msl;:r yf kc.n w"'r -.l . Die verskil t ussen die his-

34. 

35. 

s . Kleerekoper: Bedrijfseconomie , p . 83 . 

Th . Limper g, Jr. : De gevolgen van de depr esiatie 
van de Gulden voor de berekening van waarde en winst 

in het bedrijf, Verslag Ledenbijeenkomst, 7 Nov. 

1936, N. I .V.A., p . 5; oak opgeneem in Maandblad 
v oor Accountancy en Bedrijfshuishoudkunde , Purmerend, 

(1950). 

Id ., p . 6 • 
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toriese kosprys en di e vervangingswaarde is geen wins nie omdat 

dit nie verteerbaar is nie . Wat belangriker is, s~ Limperg : 

die waardestij ging wor dt vastgehouden, omdat er achter de ruil 
" 
en achter de v oorraden een economische vervangingsverplichting 

staat 11 .37. 

Met di e oog op later e kritiek t een die vervangings­

waarde-idee kan di e be l angrikste aspekte daarvan weer eens be ­

kl emt oon word, t.w. 

(i) Vol gens di e histori ese kosprysformule is wins gelyk 

aan di e opbrengs verminder met di e aanskaffingsprys . Die 

Limper ggroep gebruik egter di e formule : die wins op 1n t r ansak­

sie: is ge lyk aan die opbrengswaarde verminder met die vervang­

ingswaarde op di e kritiese moment van di e ruil . 

(ii) Enige stygi ng van vervangingswaarde bo die historiese 

kosprys word op tn prijsverschillenrekening" gehou. Soms word 
II 

hier die rekening ook 1n 11 r eserve prijsverschill enrekening1138 

genoem, maar hierteen het Limperg en Kleer ekoper die beswaar 

dat di e woord reserwe impliseer dat dit 1n wins is terwyl 

Kleerekoper voel dat dit eintlik as 1n afs krywingsr ekening be ­

skou moet word . Abr. Meij onderskryf ook di e standpunt van 

Limperg en Kleer ekoper in soverre as wat hy nie van 1n r eserwe­

rekening wil pr aat nie . Meij is egt er nie bereid om dit as 1n 

afskrywing op die waar de van die goed t e beskou nie . Inteen-

Th . Limper g, Jr . : De gevol gen van de depresiatie 
van de Gulden voor de ber ekening van waarde en winst 

in het bedrijf, Verslag Ledenbijeenkomst, 7 Nov . 

1936, N.I•V.A., p . 12; ook opgeneem in Maandblad 
v oor Accountancy en Bedrijfshuishoudkunde , 
Purmer end, (1950). 

Jae de Roy : Enige Gronds l agen voor de Balans 
der Onderneming, p . 64. 
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deel beveel hy aan dat die waardeverskille as 1n korreksie- pos 

op die nominale vermoe- omvang van die onderneming beskou moet 

word, omdat die waarde van die voorraad nie met die verskil tus­

sen kosprys en vervangingswaarde verlaag nie, want dit sou tot 

gevol g h~ dat die voorraad na die korreksie maar weer teen kos ­

prys op die balans aange toon sal word, want die korreksie is 

presies net so groat as die waardestyging a . g .v . die neem van 

vervangingswaarde as basis vir di e balans -poste . 

(iii) Die vervaningswaarde-teoretici beskou hulle teorie 

as 1n versagtende invloed op di e konjuntuurskommelinge . In­

dien gedurende die hoogkonjunktuur, d .w. s . wanneer die vervang­

ingswaarde styg, die wins bereken word op 1n basis van histo­

riese kosprys, is die wins grater as wat dit sou wees indien 

dit op die basis van die vervangingswaarde bereken was . 

Grater wins" stimuleer die ondernemer tot uitbreiding en ver-
11 

sterk dus di e konjunktuurstyging . Schmidt gaan selfs saver om 

die historiese kosprys as die oorsaak van die konjunktuur te 

be skou. 39• In die ver band moet onthou word dat die t erm 

historiese kosprys 11 eintlik 1n skepping van Limperg is en dat 
II 

die juistheid van hierdie argument baie afhang van die def ini-

sie van historiese kosprys . Hieroor later meer. 

(iv) Die vervangingswaarde-teoretici besof dat hulle 

t eorie alleen maar beperkte geldigheid het . Volgens Kl eerekoper 

geld die vervangingswaarde- teorie , nie in alle geval2 nie , ten 

eers~e nie by die verkoop van seldsame goedere nie want dan is 

vervanging dikwels onmoontlik ; ten tweede ge ld dit oak nie in-

390 F. Schmidt : 
11
Die Industr iekonjunktur 

Rechnenfehler11 • 

ein 
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dien die opbrengswaarde kleiner is as di e vervangingswaarde; 

want in hierdie geval word die , kontinu5.'.teit waarop die ·t eorie 

berus, verbreek. Indien die ekonomiese proses egt er tog voort­

gesit word, word daar gespekuleer op die verwagting dat om-- -' 

standighede sal verbeter . Ten derde gel d hierdie teorie nie by 

toevallige spekulasies nie . Die vervangingswaarde-teorie geld 

dus net vir kontinue produksieprosesse omdat dit op die begin­

sel van onmiddellike vervanging berus. 

(v) Ten nouste hieraan ver bonde is die voorraad-teorie 

wat deur Limperg en sy ondersteuners aangehang word. Hierdie 

teorie word, net soos die vervangingswaarde leer, af gelei van · 

die ekonomiese motief, en uit 1n oogpunt van koste is dit 

volgens die t eoretici die beste om so 1n klein moontlike voor­

raad te hou; gevol glik moet by elke verkooptransaksie onmiddel­

lik oak weer 1n kooptr ansaksie volg om di e voorraad in stand te 

hou. Winste op spekulatiewe voorrade val egter buite die bestek 

van die teorie van Limper g. 

Om ons behandeling van die waardebasis by die 

balansbeskouing verder uit te brei~ moet ons ook nog die stand~ 

pu,nt van Sohmalenbach behandel wat eintlik ' n gemengde basis 

voorstaan , 

IN GEMENGDE WAARDEGRONDSLAG 

Schmalenbach maak sowel van di e historiese kosprys 

as van die vervangingswaarde gebruik om as basis vir sy balans­

waa~dasies diens te doen . Sy mening kan in hooftrekke as volg 

weergegee wor d : 

Die hoofdoel van die t eorie vah Schmalenbach is; 



soos ons reeds in 1n vorige paragr aaf opgemerk het die bereken­

ing van die wins en die wins word gevorm deur di e verskil tussen 

prestasie en offers. Prestasies en offers word op die wins- en­

verliesrekening aangetoon waarvan die saldo die wins of verlies 

aantoon . Vir die berekening van die wins of verlies is di e balans 

(balansstaat) dus nie vir Schmal enbach noodsaaklik nie, en hier­

mee is ons dit volkome met horn eens . Die balans vervul egt e r 

vol gens horn 1n nuttige diens by die berekening van di e wins . Op 

die wins- en-verliesrekening verskyn alleen di e inkomste en uit­

gawe in soverre dit 1n kousale verband hou met di e produksie of 

transaksies gedurende 1n periode . In s ommige gevalle ontbreek 

hierdie kousale verband egter, en hier speel di e balans 11 sy rol 
I! 

omdat die uitgawes en inkomstes wat geen kousale verband het 

gedurende die besondere periode nie met behulp van die bal ansstaat 

oor gedra word na di e vol gende periode (s) totdat dit as offers of 

pr estasies in die wins - en-verliesrekening opgeneem word . Om die 

argument van Schmalenbach hier t e vol g, is dit nodi g om eers sy 

terminologie 1n bi etjie te verduidelik . Uitgawes en offers is 

volgens horn geen i dentiese terme nie, want, s~ hy, daar mag 

uitgawes wees wat nog geen offers is of daar mag offers wees 

v oor dat daar enige uitgawes gemaak is. Offers en prestas i es hou 

ver band met mekaar en is in werklikheid herleidings van uitga-

wes en inkomstes wat in die p0 rio(le op mekaar van toepassin[; is . 

By di e winsberekening is dit offers wat van be lang is en nie 

uitgawes nie . In totaal geneem sal alle uitgawes gedurende di e 

bestaan van di e onderneming egter as i denties met di e offers be ­

skou kan word . Dieselfde houding neem hy ook in t . o.v. die ver-

skil tussen inkomst e en prestasies . Dit kom dus daar op neer dat 

die Periodengewinn11 alleen bereken kan word uit offers en 
I! 

prestasies, t e rwyl di e 11 Totalgewinn" ook uit uitgawes en inkom-
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stes ber ekenbaar is o Indien alleen gepraat woro van uitgawes 

en inkomstes is dit onmoontlik om 1n periodieke wins te bere -

ken, behalwe wanneer die period e dieslfde is as d ie bestaans-

lewe van die onderneming . Winsberekening vol gens offers en 

prestasies beteken egter nie dat di e periodes l as van mekaar 

staan nie, daar moet ' n kontinutteit behou woro, en hierdie 

kontinu1'.teit word verkry deur dio 11dynamische Bilanz 11 • Dit is 

·dus die verbindende band tussen verskillende periodes . Vir 

Schmalenbach is die wins-en-verliesrekening dus van prim~re 

belang terwyl die balansstaat all een van sekondgre belang is. 

Schmalenbach sien die balansstaat dus eintlik as 1n herindering­

staat van di e paste wat nag nie in die wins-en-verliesrekening 

in berekening gebring is nie. Di e bat es (activa) gee die 

ttVorleistungentt van di e onderneming weer, terwyl die laste 

(paEBiva) die 11Nachleistungentt weergee . Van die balans sg 

Schma) c 'ibach : 11 eine wertvolle Gedlichtnisstlitze; zie zeight 

uns so~usagen den Kraftespreicher de r Unternehmung . Sie stellt 

das VerMiltnis des aktiven und passiven Kraftevorrats dartt e 

uit40 

40. 

Skematies sien die balans daar soos volg 

Jae de Roy : Enige Grondslagen voor de 

Balans der onderneming, p . 34. 



------BATES------

1. Uitgawes maar nog geen 

offers 

bv . Ondernemingsuitrusting 
ongebruikte materiaal, 
vooruitbetaalde rentes , 
ens. 
vooruitbetaling aan 
leweransiers, 
voorbereidingskostes . 

2. Prestasies maar nog geen 

inkomste 

Selfvervaardigde uit­
rusting, 
Vervaardigde produkte . 
Vordering uit prestasies. 

3. Uit gawes maar nog geen 

Inkomste 

Grond, 
vervalde l enings, 
effekte . 

4. Prestasies maar noa geen 

offers : 

Halfvervaardigde 
goedere , 
vervaardigde goedere 
self verbruik. 

5. Geld 

------LASTE------

6. Offers maar nog geen 

uitgawes : 

Skulde aan leweransiers, 
verskuldigde rente, 
ens , 

7. Inkomstes maar nog geen 

prestasies : 

Vooruitbetaling van 
klante . 

8~ Inkomstes maar nog geen 
uitgawe 

Opgeneemde lenings, 
Opgeneemde kapitaal, 

9e Offers maar nog geen 

prestasies : 

Toekomstige prestasies 
met betrekking tot her•• 
stellings. 

.. 

Die belangrikste vraag is egt er t een welke waarderings­

basis hierdie 11Vor-11 en11 Nachleistungen11 in die balansstaat op­

geneem moet word o Voor dat hierop 1n definitiewe antwoord ge ­

gee kan word, moet eers nagegaan word met wnlke waardebegrippe 

Schmalenbach werk . By die winsberekening ag hy twee tipes waar­

des van belnng, nl? 
(i) aanskaff ingswaarde Cr /.nschaffun6s:Jer t 11 ) en 

(~_.:.. ) di e tydswaarde ( Zeitwer V ; , 
II 

van die pre sta sies . Vaa r deve r a nderiuge v a n ge l d en waa r de-
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skommelinge van goedere maak vol gens horn ook ander waardebegrip­

pe noodsaaklik . In l g. geval tree die begrip 11 Zeitwert 11 op die 

voorgrond . Vir elke onderneming kan hierdie tydwaarde weer in 

twee waardebegrippe onderverdeel word, nl . die tydwaarde m. b . t . 

die inkoopmark, wat Schmalenbach die 11 Beschaffungszeitwert11 

noem, en die tydwaarde m. b . t . die verkoopmark, wat die 

11
Ver!:Cuszerungszeitwert 11 heet . Eersgenoemdo is dieselfde as die 

vervangingswaarde . Boeenoemde waardes ontstaan uit die pryse 

in die maatskaplike verkeer . Oor die drie beginsels van balans­

waardering, t.w . die Realisationsprinzip" , die Zeitwertprin-
" 11 

zip" en die Niederstwertprinzip11 neem Schmalenbach die volgen­
" 

de houding in : Volgens die 11 Realisationsprinzip 11 kan daar 

slegs van wins of verlies gepraat word wanneer die realisasie 

a . g.v. verkope plaasgevind het. Op die balansstaat meet die 

poste dan ook teen historiese kosprys aangegee word. Die groot 

voordeel van die beginsel is sy objektiwiteit . Nogtans meen 

Schmalenbach dat dit ook tot onjuiste be leid aanleiding kan gee . 

Verouderde voorraad mag bv. t eruggehou word van verkope uit 

vrees dat 1n verlies ger ealiseer mag word terwyl die verlies 

lank reeds bestaan. Gevolglik is Schmalenbach geen voorstaan­

der van die algemene gebruik van die historiese kosprysbe­

ginsel nio. 

Volgens die tydswaarde-beginsel meet alle styging 

of daling in waardes as winste of verliese beskou word en moet 

die balansstaatposte t een die veranderde waardes aangegee word . 

Die beginsel kan egter ook nie op alle goedere in die bedryf 

van toepassing gemaak word nie , alleen op die goedere waaroor 

vrye beskikking moontlik is - d .w. s . goedere wat nie in die 

vermo~verband van die onderneming gebonde is nie . 

Die minimumwaarde- beginsel is eintlik volgens 



Schmalenbach 1n kombinasie tussen die voorgenoemde twee begin­

sels. Die poste op die balansstaat word dus aangedui teen ~f 

die aanskaffingswaarde, ~f die 11 Zeitwert 11 en altyd teen die laag­

ste van die twee. Ons kan dus tot die gevolgtrekking kom41 dat 

Schmalenbach geen voorstander van een besondere balanswaar­

waarderingsbeginsel is nie maar uat hy horn by elke saak afvra 

welke basis hy moet gebruik, en sy antwoord sal t elkens afhang 

van die rede waarom die een of die ander beginsel toegepas 

moet word, d .w.s . in ooreenstemming met die aard van die saak 

wees . 

As voorbeeld neem Schmalenbach masjinerie in die 

balansstaat t een historiese kosprys, verminder met die toepas­

like waardevermindering - d.w. s . die Realisationsprinzip11 • 
II . 

As voorrade van een periode na 1n ander oorgedra moet word, 

hang die waardebeginsel wat hy gebruik saam met die aard van 

die voorraad. Spekulatiewe voorrade moet teen die Zeitwert11 
11 

aangedui word; gebonde voorraad, daarenteen, word egter net 

soos masjinerie teen kosprys gewaardeer . Hierdie gebonde voor­

raad dui Schmalenbach met die naam 
11
eiserne Bestand 11 aan, en 

hiermee washy eintlik die vader van die konstante voorraad­

teorie . 

Schmalenbach is egter nie die enigste van die 

balansteoretici wat so 1n gemengde waarderingsbasis aanvaar nie; 

ook in die geval van Bakker tref ons 1n soortgelyke houding aan . 

Kortliks kom Bakker se teorie op die volgende neer : As uit­

gangspunt van sy teorie omskryf Bakker die begrippe historiese 

Vgl . in di~ verband Jae de Roy: Enige Grondslagen 
voor de Balans der onderneming, p , 32 , 
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kosprys en vervangingswaarde . Onder de historische kostprijs 
II 

van een artikel verstaat men de pr-ys uit het verleden, d .w. s . 

wanneer het gekocht is, de prijs daarvoor betaal d , wanneer het ge ­

produceerd is , di e kosten, di e aan de ver bruikte gr ondstoffen, 

lonen, enz . besteed zijn. Men spr eekt ook wel van uitgaaf -

. . . . t. 1 k t · · 11 42 • D · ( f prlJS en van 1n1 ia e os prlJS . e vervang111es o repro-
11 . 

ductie- ) waarde is ook een kostprijs; het is de prijs , die het 

artikel de ondernemer zou kosten, als hij het op dit ooeen­

blijk zou kopen of produceren11 . 43• Behalwe hierdie definisies 

maak Bakker verder ook noc 1n onderskeid tussen spesifieke en 

al gemene vervangingswaarde . Onder spesifieke vervangingswaar ­

de word die 'Vervangingswaarde van en artikel ver staan terwyl 

di e vervangingswaarde van tn gr oep artikel s onder die term al ­

gemene vervangingswaarde verstaan word, en hier di e groep arti­

kels moet so gr oot wees dat hullo gemidde l de prysbeweging ver ­

teenwoordigend is vir die al gemcne pryspeil . Daar is alleon 

sprake van wins as daar 'n vermoe- aanwas is , met di en verstande 

dat alle ver moe - aanwas ni e wins i s nie . Di e aanwas moet egter 

in reel e ge ldvermoe gemeet word . Hieruit kom Bakker tot die ge ­

volgtrekking dat : -

(i) In een waardevast gel dstelsel is de winst hot ver-
11 

schil tussen opbrengst en historische kostprijs . 

(ii) "In een niet-waardevast gel dstelsel moet de aldus 

gevonden winst gccorrigeerd wor den, opdat het ge!nvesteerde 

kapitaal in r eeel en zin geli j k blijve , waarbij de algemene ver­

vangingswaarde als maatstaf dient 11 . 44• By Bakker vind ons dus 

42 . 

43 . 

o. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel III, p . 111. 

Id ., p . 111. 

Id ., p. 112. 
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tn poging tot versoenin vnn di e substansialisme en die ver­

vangingswaarcle . Ons ei e opvattinrr ver skil hier v an die van 

Bakker in sovcrre as wat ons r eken dat die formuiering van sy 

korreksiebasis aanle i ding tot veel verwarring kan gee . Hi er -

oor egter later meer; waarin ons egter cintlik hier ge~ntre ­

seercl is , is om vas te stcl welke basis Bakker kies vir di e 

waardering van balansstaat- poste . Sy grondslag wat hy hier ge­

bruik l e i hy af uit ekonomiese beginsels . Volgens Bakker is dit 

1n erkende ekonomiese beginsel dat 11het productiemiddel zijn 

waarde ontleent aan de mar ginale nutigheid van het eindpro­

duct11, 45 by hierdie beginsel voeg hy egter kwalifikasies toe 

wat die ge ldigheid van di e bcginsol alleen beperk tot gevalle 

waar daar geen normale of onr eelmatige afwykinge voorkom nie . 

Met normale afwykinge word rente bedoel wat ontstaan omdat 

produks i e tyd neem. Die waarde van di e eindproduk moet volgens 

horn dus verdiskont eer word t een 1n sekere koers om die waarde 

van di e produksiemiddele weer te gee . Onreelmatige afwykinge 

word ook ver oor saak deur di e tyclsverskil, bv . wysiginge in die 

behoefte of in die verhouding tussen vraag en aanbod . In di~ 

moeilik voorsienbarefluktuasies is die vernaamste risiko 1s van 

die ondernemer volcens Bakker gele~, en hierdie risiko ' s is ver­

antwoordelik vir die ontstaan van die wins - positief of negatief . 

Van die teoretiese ekonomie lei Bakker ook nog 

'n tweede beginsel af, nl . : 11De waarde van een goed is nooit 

hoger dan de substitutiewaarde~46 Substitusiewaarde is eintlik 

dieselfde as vervangingswaarde (reproduksiewaarde) . Hieruit 

45 . o. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel III, p. 160 0 

Id ., p . 161. 
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kom Bakker dan tot 1n ~evolgtr ekking wat ons glad nie kan onder­

skryf nie . Hy s~ nl: Aangesien de eerste stelline algemeen 

is , betekent de uitdrukking 
1
nooit hoger t in de tweede stelling, 

dat , als de vervangingswaarde hoger is dan de opbrengstwaarde , 

deze laatste de waarde is 11 .4?. Omdat die waardebepaling op die 

balansstaat volgens Bakker alleen maar by benadering kan ge ­

skied, en omdat di e opbrengswaarde van 1n artikel nnot vooraf 

bekend is nie, is dit onmoontli om die waarde van 1n produksie­

middel as die verdiskonteerde opbrengswaarde van die produkte 

wat daarrnee geproduseer kan word, te bereken. Die enigste op­

lossing is om die reproduksiekoste (vervangingswaarde) as 

grondslag te gebruik . Hieruit kom hy tot die volgende reels 

m. b. t . die waardebepaling van kapitaalgoedere 

A. Nie-reproduseerbare kapitaalgoedere se waarde word 

bepaal uit die toekomstige opbrengs daarvan, d .w. s . die realiseer­

bare waarde . 

B. Die balanswaarde van die reproduseerbare kapitaal­

goedere is hulle vervangingswaarde . 

c. Die realiseerbare waarde ge ld ook in geval B, as dit 

laer is as die vervangingswaarde . Hierdie reels is eGter nie 

net vir die kapitaalgoedere, d .w. s . vir die debietposte op die 

balansstaat van toepassing nie , maar ook vir die kredietposte . 

Die feit dat die onderneming as onderneming in volle gang 

( going concern11 ) of as likwiderende onderneming gesien kan 
II 

word, doen volgens Bakker ook geen afbreuk aan hierdie regls nie . 

47. o. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde , deel III, 

p . 162. 



254. 

Om die kritiek van Schmalenbach en Polak te ver­

rrry m. b.t. die komplimentari teitsbeginsel - want Bakker waardeer 

ook maar elke pos afsonderlik en tel die afsonderlike waardes 

bymekaar - beklemtoon hy (Bakker) dit besonder st erk dat die 

klandisiewaarde van di e onderneming eintlik die sluitstuk in 

die waarderingsproses vorm en gevolglik aan die komplimentari~ 

teitsbeginsel reg laat geskied, mits dit ook teen di e ver­

vangingswaarde of realiseer bare waarde , welke van die twee maar 

die laagste is , gemeet word . Uit bostaande kom Bakker tot die 

volgende gevolgtrekking omtrent di e wins : 

Winst op een bepaalde transactie is opbrengst min 
II 

histor ische kostprijs ; winst over een bepaalde periode is op­

brengst plus balanswaarde van de eindvoorraad, verminderd met 

di e bal answaarde van de historischc kostprijs van de offer s 11 .48• 

Daar kan egter nie van wins spr ake wees indien die r cel e kapi­

taal van di e onderneming nie onaanger aak ge l aat word nie . In 

1n stelsel met skommel ende gel dwaardes meet dus 1n aansuiwering 

vir waardeveranderinge gemaa,k 1vord, en die aansuiweringe berus 

volgens Bakker op die al gemene vervangings.- .ar de . 

Hiermee het ans di e menings van die bekendste 

balanswaarde-teoretici behandel - dit bly nou vir ons ten slot­

te oar om ons eie mening oor die metode van balanswaardcrin~ ns 

geheel en oor die onderliggende waarderingsbasisse t e gee . 

O. Bakker : Bedrijfshuishoudkunde, deel III, 
pp . 185/186. 



KRITIEK TEEN DIE METODE VAN BALANSWAARD. 

§ 4. 4. 1 DIE DOEL VAN DIE BALANSSTAAT 

255 . 

Soos dit uit ons behande ling i n hier die hoofstuk 

geblyk het , is di e hoofdoe l van die bal ansstaat of di e ber eken­

ing van die wins , en wel as ger ealisee r de vermoe vermeerdering, 

of die berekening van di e totale vermoe-vermeerdering. Saam 

met Schmalenbach en Polak wil ons egt er uit die staanspoor di e 

tweede f unksie van d i e bal ans verwerp op grand van die f ei t dat 

dit geen syfer bied wat vir enige be l angegroep, binne sowel as 

buite die onderneming, van weinig betekenis is . Alleen in een 

besondere geval is di e t ot al e vermoe-vermee; de ring van die on­

der neming van belang en di t is wanneer di e onderneming van 

e i enaar skap verwissel, en dan dien dit alleen maar as ' n lei­

draad by die vasstelling van die oordragprys . Die bal ansstaat 

is egter nogtans van be lang as tn instrument by die winsbe­

rekening, en in die verband wil ons weer eens di e standpunt van 

Schmalenbach onderskryf, nl . dat die bal ansstaat alleen van 

sekond~re bel ang is by die winsberekenin8, en dit net in so 

ver as wat d i e balanse kan di en as basis om toepaslike koste 

op bestaande inkomste te verkry. Dit mag miski en moontlik wees 

om die balansstaat te gebruik om direk daaruit di e wins te be­

paal, en d i e r esultaat kan selfs di e se lfde wees as wat verkry 

word d .m.v . 1n wins -en-verliesrekening, mits dieselfde basis 

van waar dasie vir die balansstaat sowel as vir di e wins - en-ver-

lies rekening gebruik word ; nogt ans dink ek dat die balans ­

staat se eintlike doe l is om ' n weergawe van die finansiel e po­

sisie van di e onderneming te gee , t erwyl die wins - en-verl ies­

r ekening eintlik di e aangewese plek is om di e resultate van die 

onderncming aan t e t oon, en di e wins , indien dit korrek ber eken 



is, behoort naas ander syfers, In goeie maatstaf van die ef­

fektiwiteit van di e onderneming uit te maak . 

WL . .iJillERINGSDASISSE 

Ons kan nie hierdie paragraaf afsluit sonder om 

1 n mening ui t te spreek oor die basis van waard,u r inc vir clie 

balansstaat nie. Uit die voorafgaande is dit duidelik dat daar 

uiteenlopende menings in di~ ver band onder die bedryfsekonomie 

bestaa~, en die rede hiervoor is myns insiens dat daar geen 

ooreenstemming is oor die vol gende vrae n:ie : nl. wat die doel 

van die opmaak van die bal ansstaat is, of alleen ger ealiseer-

de bedrae as wins (positief of negatief ) beskou kan word en op 

welke wyse waardeveranderings behandel moet word wat die gevolg 

is van algemene prysver anderinge of r elati ewe p!"Jsveranderinge . 

Persone wat die doe l van di e bal ans sien as uitsluitlike ver­

mo~-meting of wat dit uit di e finansieringsoogpunt opstel, sal 

gewoonlik di e vervangingswaarde as basis kies vir waardcrin~s,lool­

eindes, omdat hulle alleen be l ang stel in die feit of die onder­

neming sy vermo~-kapitaal onaangeraak l aat. As die doel bowen­

dien nog is om spesifieke (relatiewe) prysveranderinge uit te 

skakel, is vervang-ingswaarde di e enigste werklike aanvaarbare 

grondslag . Wanneer die wins boonop nog omskryf word as alle 

(selfs ongerealiseerde ) vermo~-verrne erd.ering binne 1n periode , 

is die suiwer vervangingswaar de - benadering, soos die van 

Schmidt , die eni gste moontlike waarderingsbasis wat gekies kan 

word. 1n Persoon wat egt er 1n bietjie meer konserwatief wil 

wees t.o.v. wat hy as
11
wins 11 beskou, sal homself kornprorniteer 

met die i dee van vervangingswaarde of realiseerbare waarde -
" 

welke van die twee rnaar die laagste is", soos Bakker bv . doen, 
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en hierin vorm hy alleen maar ' n eksponent van die algemene ver­

vangingswaardeteorie van Limperg. In die verband moet natuur­

lik oak nag genoem word dat Bakker by besondere waardebepalings 

eintlik ' n algemene vervangingswaarde gebruik om algemene prys­

veranderinge te neutraliseer . Hierby staan ans egter in die 

volgende paragraaf verder stil . 

Indien 1n persoon egt er die standpunt inneem dat 

die doel van die balans is om te dien as hulpmi dde l by die bereken­

in[~ van lie wi ns \;n hy neom do.o.rlJy '1i G 1h0 ..... l konserwo.tiowe sto.nd­

punt in dat wins (of verlies) ger ealiseer moet wees voordat dit 

as sodanig beskou kan word, dan kry ans die standpunt van 

I.Bautey. Word die standpunt minder suiwer, maar meer konserwa­

tief gestel met betrekking tot finansieringsoorweegings en 

intering op kapitaal wanneer verliese in aanmerking kom voor-

dat dit gerealiseer is, maar winste nie , vind ans die minimum­

waarder ingsbeginsel . (Vgl . Savary, Volmer en De Roy . ) 

Volgens ans is die doe l met die balansstaat om as 

hulpmiddel te dien by die berekening van wins , terwyl ans as 

wins (positief of negatief) alleen gerealiseerde bedrae wil be­

skou, en t . o .v . algemene prysveranderinge wil ans alleen maar 

tn aansuiwering in die vorm van 1n algemene prysindeks gebruik; 

soos in Hoofstukke IV en V van hierdie verhandeling uiteengesit 

is , kan ans nie anders nie as om uitsluitlik die historiese 

kosprys ( aangesuiwer om veranderinge in geldwaardes te neutra­

liseer) as onderliggende koste -en waarderingsbasis te aanvaar 

nie , Ons verwerp dus in die eerste plek die minimumwaarde- be ­

ginsel op grand daarvan dat ni e - gerealiseerde verli ese in be ­

rekening gebring word, terwyl daar myns insiens nie so iets as 

1n nie - gerealiseerde verlies of wins kan bestaan nie ; daar mag 



wel sprake wees van verwagte verlies en verwagt e wins , en dit 

sal waarde h~ om hierdie verwagte syfers vir finansieringsdoel­

eindes in berekening te bring, maar hoegenaamd nie vir suiwer 

winsberekeningsdoel einde s nie . 

Ten tweede verwerp ons op grond van die boge­

noemde doelstellings di e suiwer vervangingswaarde begrip, om­

dat die vervangingswaar de - t eor etici met hulle begrip alleen 

1n basis vir finans i eringsoorwegings bied . Wat hulle as wins 

omskryf, beskou ons as onger ealiseer de verwagte wins , maar 

selfs met di e oog op die ber ekeni ng van 1n verwagte winssyfer 

sou ons hierdie basis nie s onder meer aanvaar nie (vgl . ons 

mening in Hoofstuk IV . ) 

Ook die aangesuiwerde vervangingswaardebegrip 

van Limperg en sy navolgers is nie vir ons aanvaarbaar nie . 

Die redes hiervoor is di e volgende : -

(i) Ons stel nie soseer belang in 1n waarde nie maar 

in ' n prys . 

(ii) Alles wat hulle met hulle vervangingswaarde be ­

reik, word deur hulle prijsverschillenrekening11 geneutra­
" 

liseer (behalwe in die geval van A. Me ij . ) 

(iii ) Die vervangingswaarde wcrk wcl versagtend op die 

konjunktuur maar doen dit t en koste van die suiwerheid van 

wins . 1n Konjunktuurversagtende resultant kan ook deur ons 

metode van winsber ekeninF, verkry word (aangesuiwerde histo­

riese kosprys) en dit sonder om juisthei d van wins prys te gee . 

(iv) Di e teorie van Limperg geld eintlik maar vir tn 

ge t dealiseerde t oestand en nie vir die praktiese lewe nie , 

aangesien wins in bai e gevalle juis ontstaan uit die onder­

breking van di e onmiddellike kontinuiteit , waarvan hierdie 
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teorie uitgaan . 

Uit ' n finansieringsoogpunt is di e vervangingswaarde - teorie 

baie meer werd as uit 1n winsberekeningstandpunt , : 

§ 5 VERVANGI NGSWAARDE TEENOOR HISTORIESE KOSPRYS 

§ 5. 1 DIE OBJEKTIEWE DEFINISIE VAN VERVANG-

INGSWAARDE : 

Soos ons r eeds in die inleidi ng en in di e loop van 

di e hoofstuk opgemerk het, is di e met ode van winsbepaling wat d · 

deur ons voorgestaan word, nl. deur die gobruik van (aange­

suiw8rde) historiese kostes, tot 1n groat mate onafhanklik van 

balanswaardering . Op 1n soortgelyke wyse word di e wins ook soms , 

onafhanklik van balanswaardering bereken met die vervangi ngswaar ­

de as di e grondslag . Ons taak in hierdie par agr aaf sal wees om 

die vervangingswaarde in hierdie funksie t eenoor di e historiese 

kosprys te stel en te kyk welke van di e twee metodes di e mecs 

aanvaar bare is. Di e persoon aan wie die vervangingswaarde 

hierdie funksie ontl een het, is hoofsaaklik prof . J . H. van de r 

Schroefr . 49• 

In die vorige paragraaf het ons r eeds daarop ge ­

wys dat prof . Limperg ver antwoordelik was vir di e ei ntlike 

teorie van die vervangingswaarde , en daar het ons reeds 1n 

kritiese bespreking gegee van di e plek van di e vervangingswaar -

49. J . H. van de r Schroeff : De Leer van de kostprijs , 
en Grensnutwaardeleer en vervangingswaar de -theorie 11 , 

in ~conomie en Maatschappij . 
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de in die 11 balansleer11 • Met min of mee r dieselfde teoretise 

apparaat het prof . Van der Schr oeff ( 1n leerling van Limperg) 

die rol van die vervaningswaarde verder gevoer op die gebied 

wat ens nou wil ondersoek. 

Die eerste taak van Van der Schroeff was om aan 

te toon dat die vervangingswaarde iets objektiefs is, want hier ­

op kan die historiose kosprys aanspr aak maak . Sy eer ste be ­

langrike stap was dus om aan te dui dat die vervangingswaarde op 

die prys van die inkoopmark berus en dus net so objektief as die 

historiese kosprys is . Uit die verskil tussen die opbr engswaar­

de , wat op die prys van di e verkoopmark berus , en die vervang­

ingswaar de , ontstaan die wins . 

Sy tweede taak was die omskrywing van di e ekono­

miese gr ondslag waarop die vervangingswaardeleer berus , en dit 

doen hy deur kritiek t e lewer teen di e grensnutleor wat volgens 

horn die basis vir die hiatoriese kosprysmetode is.50. Die 

eerste ekonomi ese basis vir die vervangingswaarde neem hy oor 

van Limperg , nl . die wet van kontinutteit . Hy kom in di~ ver­

band tot die gevolgtrekking dat 11 zodra men de continurteit in 

aanmerking neemt, komt de vervangingswaarde als grondslag voor 

het waar de - oordeel naar voren, omdat het afstand doen van het 

goed een vervangingsverpligting schept, die moet worden nage ­

komen11.51 • As tweede basis vir sy mening bewee r Van der Schr oeff 

dat die vervangin swaarde leer die kritiese moment van die ruil 

50. 

51. 

J . H. van der Schroeff : 11Grensnutwaardeleer en 
vervangingswaarde-theorie", in Economie en 
Maatschappij, p . 2590 

H. J . van der Schroeff 
p. 14. 

De Leer van de Kostprij s, 



as die moment beskou waarop die wins gevorm word, t erwyl 

teoriee wat di e gr ensnutleer as basis aanvaar eintlik die 

t egniese moment van di e ruil as winsmoment beskou . Die pro­

dusent produseer dus nie bl indweg sender om horn van die prys­

en kosteverhoudinge rekenskap t e gee en dan maar t e wag tot­

dat hy sien watter opbrengs hy vir sy pr oduk sal ontvang nie , 

Die teorie het dus aan ons get oon dat die verskille in prys ­

skattinge van di e produsente nie voorkom uit subjektiewe oor­

wegings nie , maar dat dit 1n uitdrukking is van die verskille 

in die voorwaardes waaronder die produsent moet produseer . 

Wat dus van belang is , is di e koste (vervangingswaarde) op die 

kritiese moment van die ruil . Diepenhorst en L. J . Me ij gaan 

nou In stap ver der en verduidelik hoe die koste op die moment 

van die ruil vasgest el moet word . A. g.v . di e onsekerheid wat 

daar vir di e onderneming bestaan, kan di e koste op di e moment 

van die ruil egter nie vol l edig vasgestel word nie . Alleen In 

deel van die kostes is vooruitber ekenbaar en voorsienbaar . Dit 

verklaar waarom die wins oor 1n bepaalde periode nie per defi ­

nisie gelyk is aan die som van di e indiwiduele transaksies se 

behaalde wins nie . Ten gevolge hiervan is dit noodsaaklik om 

In dee l van di e periodiek- gerealiseer de wins te reserveer t en 

einde die offers ook nog later te kan goedmaak . 52 • 

KRITIEK TEEN DIE VERVANGINGSWAARDETEORIE 

Na hierdie kort opS0!'nming van di e houding van die 
I 

vervangingswaarde- teoretici jee'ns-' di e objektiewe bepaling van die 

wins met behulp van di e vervangingswaar de , wil ons die volgende 

A. I . Diepenhorst : Het Element der Onzekerheid i n 
de Bedrijfseconomische Problematiek, p . 118 . 
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punte van kritiek teen di e teorie noem en terselfdertyd pro­

beer aantoon in hoeverre ons eie winsbegrip, soos in Hoofstuk 

IV uiteengesit , in die tekortkominge van die vervangingswaar­

deteorie vergoed . 

Ons kan nie anders as om hier, volledigheids­

halwe , weer sommige punte van ons kritiek in~ 4 . 4 . 2 te her­

haal nie . 

Ten eerste dan, is ons beswaar teen die vervang­

ingswaarde as basis vir winsberekening dat dit uitsluitlik op 

die beginsel van kontinuneit en op 1n te eng verklaring van 

die ekonomiese motief berus . Deurbreking van die kontinutteit 

.m.v . een of andor vorm van spekulasie is vnndag reeds meer 

die reel as die uitsondering. Dit is dus 1n idealistiese teorie 

wat nie vir die praktyk uit 1n winsberekenings oogpunt veel werd 

is n:ie . 

Ten tweede wil ons kritiek uitoefen teen die 

voorstanders van di e vervaningswaardeteorie omdat hulle geen 

voldoende onderskeid maak nie tussen waardeveranderinge wat 

die resultaat van monet~re faktore is en waardeveranderinge wat 

die gevolg is van 1n spesifieke verskuiwing van die vraag-en/of 

aanbod-konstellasies en wat dus van geen mone t&re aard is nie . 

Aansuiwerings t . o.v . monet~re oorsake is wel wenslik en met die 

oog op die konjunktuur en op belastings selfs uiters noodsaak­

lik, maar die vervangingswaarde wat deur die behandc l de teoreti­

ci as redmiddel aanbeveel word, is uit 1n wins - oogpunt glad nie 

aanvaarbaar nie . Die belangrikstc rode waarom ons die vervang­

ingswaarde in di~ verband as f outief verwerp, is omdat daar 

gewerk word in terme van di e spesifieke vervangingswaarde . 

Waardeverminderinge wat dus di e gcvol g van nie -monet@re oor-
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sake is, word geneutraliseer, en dit is heeltemal onjuis en 

ongewens ; trouens, as gevolg daarvan gaan een van di e groot 

doe l eindes vir die berekening van die wins verlore , want die 

wins is juis 1n maatstaf om t e wys hoedat di e onde.rnemi ng horn 

kan handhaaf en aanpas onder toestande van die veranderlike 

vraag-en- aanbodkonstellasie , wanneer daar geen verskuiwing van 

di e kant van die geldsy toegelaat word om 1n steurende invloed 

uit te oefen nie . 

Ten derde wil ons heelhartig met prof . Van 

Deventer saamstem in sy kritiek teen Van der Schroeff, omdat 

die l g. die markvorm ver ontags aam en daardeur in sekere inkon­

sekwensies in die verband verval. Wanneer Van der Schroeff 

die obj ektiwiteit van di e vervangingswaarde probeer aantoon, 

gaan hy uit van ' n volmaak· mededingende mark op die inkoop­

sowel as op di e verkoopmark . In die be loop van sy betoog stap 

hy egter in die eeval van die verkoopmark oor op 1n onvolmaak­

te markvorm. 11 Daarmee het dio tcorie sy mees wesenlike grond­

slag verloor, want as die pryspoliti ek en die markstrategiee 

hulle intrede maak, verloor die opbrengsprys di e karakter van 

objekti ef deur die mark bepaal to wees " _53 • Niks verhoed ook 

die verwerping van volmaakte mededinging van di e kant van die 

aankoopmark nie , en as dit eers gebeur kan ' n verskil tussen 

opbrengswaarde en vervangingswaarde (albei waardes wat sub­

jektief is, omdat dit deur di e ondernemer bei nvloed kan word) 

onmoontl ik nie I n objektieve winssyfer ver teenwoordig nie . 

53. B. van Deventer : Wins en Prysteorie , p . 211. 



Ook t en vierde meet ens met prof . Van Deventer 

saamstem dat dit nie net di e vervangingswaarde leer is wat die 

wins op di e kritie se moment van di e ruil ber eken ni 0 . Die 

wins s al volgens ons metode bestaan as di e verskil tussen die 

voor afaangegane ver koopprys en di e daaTopvol gende werklike 

koste indi en die ruil v66r di e produksie pl~asvind . Van de r 

Schroeff se kritiek teen ens standpunt is dus geheel en al 

ongegrond . 

Ten vyfde wil ons ook nog daarop wys dat ons , 

met di e verwagte winsbegrip, daarin ges l aag het om aan di e 

winssyfer 1n belangrike rol t oe te ken by bel e idsbepaling en 

toekomsbepl anning wat op sy best e ni e deur di e vervangings­

waar deteorie geewenaar kan word nie . 

Dit bly nou vir ens oor om duidelikhei dshalwe 1n 

opsommende gevolgt r ekking te maak van die kern van dit wat ens 

in hierdie verhandeling ondersoek het. 

----------------00000---------------
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OPSOMMING VAN AI.GEMENE GEVOLGTREKKINGS 

IlH.EmING . . 

Vooraf 'n woord van waarskuwing aa.n die l eser . 

Hierdie ops omming het nie ten doel om aan u wat nie die res van 

hierdie verhandeling gelees het 1n beeld te gee van wat daarin 

alles staan nie . Hierdie opsoITLming is alleen maar om 1n paar 

belangrike gevolgtrekkings by wyse van beklemtoning weereens aan 

die leser voor te hou. Dit ,behoort -~uL\,lik te wees dat geen­

eon vnn die eevol s trekkinr~ s hierin opsi_:;so lf :Jcoor dee l kan word 

nio . maQr dat dit alleen t ct sy r o~ knn kom indien dit t o$nme 

me t die oorspronkl ike argumunto beoordee l wo:rcl . Cm. Jus slezs 

hior di e gevole:trekkings t e l ees en d.:i.o.rop I n menine; uit te 

spreek oor die studi e , sou beteken da.t u :ie helc ~rc:ument van 

J ie verhandeling uit ver bnncl rule . 

OPSOMt".IING 

WINSTEORIEE IN DIE EKONOMIESE LITERATUUR 

Die eerste winsteorie wat die naam teorie werd is, 

is die wat deur 1n he l e eroep klassieke ekonome ontwikkel is . Vir 

hulle het wins 11 , soos ons gesien het , op een of ander wyse verband 
11 

gehou met die gebruik van kapitaal en was dit dus die ver goeding 

vir kapitaalverskaffing . Ons kritiek hierteen is dat die vergoed­

ing vir die gebruik van kapitaal eintlik as kapitaalrente bekend 
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staan. Somrnige van die klassieke ekonome het dan ook onderskei 

tussen vreemde en e ie kapitaal en wou kapitaalrente op vreemde 

kapitaal (d .w. s . ge leende kapitaal) betaal maar het die vergoed­

ing vir eie kapitaal wins •enoem. Soos ons aangedui het , het 

hierdie mening lank na die klassieke tydpe rk, ja selfs t ot van­

dag nog, bly voortbestaan. Dit behoort duidelik te wees dat ons 

nie anders kan as om ten sterkste t een hierdie wanopvatting be ­

swaar te maak nie . Dit is heeltemal onlogies om vreemde en eie 

kapitaal t . o.v . die vergoeding daarvoor van mekaar te skei, want 

niks verhoed eie kapitaal om vreemde kapitnal te word nie ; 1n 

kapitalis het nl . die keuse om sy kapitaal in sy e i e onderne ­

ming of in 1n vreemde onderneming te bel~ . As ons kapitaalrente 

op vreemde kapitaal moet betaal, moet daar dus kapitaalrenie op 

alle kapitaal betaal word . Die enigste verskil is dat in die 

geval van vreemde kapitaal di e kapitalis 1n wetlik afdwingbare 

eis teen die onderneming het terwyl hy geen wetlik afdwinbare 

eis vir kapitaalrente teensy cie onclerneming kan h@ nie . 

Die tweede groep winstcoreticj wat ons behandel 

het, het gear gumenteer dat 1n ondernemer vergoed moet word vir 

die diens wat hy verrig in sy onderneming . Alhoewel daar heel­

wat verskil onder hierdie teoretici bestaan het oor wat eintlik 

die funksies is wat di e ondernemer moes verrig, het hulle almal 

gereken dat wins die vergoeding vir die ondernemer vir hierdie 

dienst e is . Hiermee kon ons uit di e aard van di e saak ook nie 

saamstem nie, omdat allc ar bei d of dicnste deur 1n loon ver goed 

word . Indien hierdie ondernemer nie oak die eienaar van die 

onderneming is nie , is dit hoogs waarskynlik dat hy 1 n ee­

salarieerde amptenaar sal wees . Ook hier is daar alleen 1n 

graduele verskil tussen die gesalariecrde onder nemer en die eie ­

naar- ondernemer, nl . dat e . g. 1n wetlike afdwingbare eis t een die 



onderneming (of die eienaar(s) daarvan) het terwyl l g. tevrede 

moet wees met 1n residuel e cis wat nie wetlik afdwingbaar is nie , 

d .w. s . hy moet maar vat wat oorbly nadat al die ander kontrak­

tuele verpligtings nagekom is . Die ar gument wat dikwels gehoor 

word en wat ons ook aan di e einde van Hoofstuk I behandel het , 

nl . die standpunt van F.A. Wal ker dat di e onderneming se 11wins 11 

bepaal word deur di e ondernemer se besonde:rebekwaamhede, is maar 

gedeeltelik waar . Die bekwaamhe i d van di e ondernemer mag wel 

In invloed h& op die effektiwiteit van di e onderneming maar dit 

is hoegenaamd nie al f aktor wat die omvang van di e wins bepaal 

nic . Die r es van i e ar ument, nl . dat 1n bekwame ondernemer ' n 

hol!r vergoeding kry omdat die wins 11 van sy onderneming gr oat is , 
II 

i s alleen waar indien di e ondernemer ook residuele eiser is en 

dus die wins vir homseJftoeeien. Di e sterk beklemtoning van hier ­

die ver band tussen 1y,ins 11 en di e ver goeding van die ondernemer het 

daartoe gel e i dat sommige ekonome die omgekeerde van di e stellin 

aanvaar het, nl . dat persone wat 
11
wins 11 ontvanu, die onde rnemers 

van 1n be sondere ondernemint:; i s . Die gevol hiervan was dat som­

mige ekonome die aandeelhouers as di e onderuomers c:;aan bestempel 

het . Hierteen het ons ten sterkste beswaar gemaak, omdat ons van 

mening is dat enice persoon of persone binne di e onderneming di e 

funksie van ondernemer kan help vervul solank hy maar bydr a tot 

di e verhoo6 de effektiwiteit van di e onderneming . Die v er goeding 

van die ondernemer (s) bestaan J us na ans mening gewoonlik uit In 

salaris of l oon waar by 1n deel van di e wi ns van di e onderneming 

gevoeg mag word in di e vorm van 1n bonus of op eni ge ander manier . 

Die l oon- of sal arisgedeelte van di e ondernemer se vergoeding word 

op di e gewone wyse deur vraag en aanbod bepaal net soos enige 

ander l oon of sal aris , nl8 deur di e besonder e afdincingsposisie 

wat di e persoon het , wat voortvloei uit sy besondere bekwaamhede 



of wat die gevolg is van georganiseerde optrede , d .w. s . die 

regulering van die aanbod . 

Albei hierdie twee teorie~ het 1n statiese kyk 

op die ekonomiese lcwe . Daar is nie besef dat die ekonomiese 

lewe dinamies is en dat hierdie dinnmiese faktore 1n invloed 

uitoefen op die uiteinde like bedryfsresultaat nie . Albei 

268. 

hier die teoriee is egter verstaanbaar , of moet ans liew€r s~ : 

lyk minder dwaas indien tn mens op hoogte is met die ekonomiese 

geskiedenis van die tyd waarin dit ontwikkel het . Gedurende 

hierdie periode was di e eerunansaak of vennootskap die mees al­

gemene vorm van onderneming , en die ei enaar van di e eenmansaak 

of vennootskap het die meeste van sy kapitaal (veral in Engeland) 

self voorsien en feitlik al di e wins vir homself toegeeien. In 

Frankryk was meer van geleende kapitaal _ebruik gemaak, met die 

gevol g dat J . B. Say die assosierins van kapitaal met wins verwerp 

het en wins aan 1n ander funksie toeeeskryf het , nl . aan die ar­

beid van die ondernemer/eienaar, want hiordie persoon het oak 

baie van die arueid in di e onderneming self verri . Met die 

ontwikkeling van die maatskappy het sake eeter verander . Die 

e ienaars was nou nie meer aktief besi g binne die onderneming nie 

maar ander perscne wat 1n gesalarieerde vergoedin ontvang het , is 

aangestel om hullo funksies te verrie . Die eienaars (aandeel­

houers) het egter nos in die wins gedeel, maar hierdie feit moes 

nou toegeskryf word aan i ets anders as ar be i d of kapitaalver­

skaffing ! terselfdertyd. moes di e ontstaan van die wins oak nag 

verklaar word . 

Uit hierdi e omstandighede het 1 n drieerlei teoriee 

ontwikkel wat almal in een opsig met mekaar ooreenge stem het , nl . 

in die feit dat hullo di e ontstaan van wins toegeskryf hct aan 



een of ander dinarniese faktor wat in die ekonomi ese lewe teen­

woor di g ise 

Na die reeds genoemde twee statiese teor iee wat 

ons so pas opgesom het , was die derde teorie wat behandel was 

(aan die begin van Hoofstuk II) 1n suiwer dinamiese teorie . 

Drie verskillende ekonome het hierdie teorie ontwikkel, nl . 

J . B. Clark, E. von Bohm- Bawerk en J.A . Schumpeter . Alhoewel 

elkeen van hulle sy eie besondere teoretiese apparaat gebruik 

het om sy Jedagtes in uit te druk, kom hierdie drie ekonome se 

winsteoriee almal daarop neer dat daar verskillende faktore is 

wat die statiese ewewig van di e ekonomiese lewe versteur en wat 

verantwoordelik daarvoor is dat die toekoms nie vooruit bepaal 

kan wor d nie . Hierdie feit stel die ondernemer wat goed kan 

skat in staat om op die huidige moment sy beleid vir die toe­

koms neer tel@ . Alhoewel ons heelwat kritiek teen die besondere 

apparaat het wat hierdie ekonome eebruik hot en oak teen hulle 

gevolgtrekkines , was ans belangrikste gevol 0 trekking in verband 

met hierdie teorie dat r,een winsteorie moort-lik is tensy dit op 

die feit berus dat daar dinamiese fakt or e is wat vir diG ont­

staan van die wins vcrantwoordc lik is nie . In 1n statiese toe­

stand kan daar geen wins bestaan nie omdat almal ten volle met 

alles op hoogt e kan wees; daar is dus hoe enaarnd ,een onder­

skei d wat in gedagte gehou moet word nie . 

Geen wonder dan nie dat di e vierde belangrike 

teorie wat ons behandel het, 
11
wins 11 t oee;eskryf het aan die mate 

van onsekerheid of risiko wat gedr a moet word . Met die teorie 

van Hawley , wat wins aan risiko tocskryf, kan ons nie saamstem 

nie , omdat ons voel dat die vergoeding vir risi ko 1n koste vir 

die onderneming is . Risiko is versekerbaar omdat dit ber ekenbaar 



is , en die versekeringspr emie moet as koste beskou word . In 

die stelling van Knight steek meer waarheid, nl . dat wins di e 

gevolg is van onsekerhei d en dus as di e ver Goedi ng vir onseker­

he i d beskou moet word . Met hierdie laaste dee l v an di e ste l ­

ling is ons dit egt er nie eens nie , omdat ons voe l dat wins in 

werklikheid nie di e ver goeding vir 1n funksie is nie maar wel 

In residuel e bedr ag waarvan di e ver deling ni e vol gens funksie 

geskied nie . Met di e eerste deel van di e stell ing stem ons 

gedeeltelik saain, omdat onseke r he i d (wat cintli k nie - bereken­

bare risiko bet eken) een van di e fakt ore, ja seker die be ­

l angrikste faktor is wat vir die ontstaan van wins verantwoor­

delik is . Dit is egt er nie al f aktor nie . 1n Ander belang­

rike onderliggende f aktor is di e markvorm . Daar was egter ook 

teoretici wat di e plek van di e markvorm oor beklemtoon het , en 

hieraan het ons aan di e einde van di e tweede hoofstuk ons aan­

dag gewy. 

Vol gens di e markvorm- tcoretici - wat di e wins 

e i ntlik maar as bykomende saak behandel het - ontstaan wins slegs 

wanneer daar geen volmaakt e mededinginc is nie . Gevol glik is die 

ontstaan van wins t oe t e skryf aan die beperking van mededinging, 

hetsy s o 1n beperkine kunsmatig of hetsy dit natuurlik van aard is . 

Hoe gr at er di e beper ki ng, hoe hoer di e winso 

In di e derde hoofstuk het ons 1 n r eeks verfynings 

behandel wat di e laasgenoemde twee t eoriee, nl . di e risiko- on­

sekerheidsbenadering en c1i e markvormbenadering, ondergaan hot . 

In hier di e ops omming wil ons ni ks ver der in di~ verband s@ nie , 

omdat di e he l e der de hoofstuk in werklikheid 1n opsomrning is en 

omdat ons f eitlik alles w~t daar ges@ is, sal moet herhaal om 

enigsins r eg t e l aat geskied aan di e teoretici wat ons daar be -
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handel het . Een uitsonder i ng wil ons egter in die verband maak, 

en dit is t . o.v . die t eorie van Weston . Hy het nl . 1n teorie ont­

wikkel wat m·yns insiens verkeerdelik aan baie kritiek onderwerp 

is , hoofsaaklik omdat hy nie sy standpunt duide l ik genoeg gestel 

het n:ic en omdat sy kri tici hom dus verkeerd verstaan het . Weston 

het wins " nl . gedefinieer as die verskil tussen verwagte inkom­

ste en werklike inkomste . Hierdie definisie het ons egter nie 

sonder meer onderskryf nie . Wat Weston hier gedefinieer het, 

was alleen maar 1 n deel van di e wins , en sy fout was daarin ge­

l e~ dat hy blykbaar vergoeding en koste met mekaar verwar het s 

Indien 1n mens verwagte inkomste as werklike kostekon definieer, 

sou hier die definisie nie foutief wees nie . Dit is egter nie 

altyd waar nie en wel om twee r edes . Ten eerste is dit nie 

noodsaaklik dat alle verwagte inkomst e aan di e produksiefakt ore 

t oegedeel sal word nie , al hoewel dit t oegedeel kan word ; t en 

tweede hoef ver goedin nie altyd koste t e wees nie - by die ver­

goeding van enige produksiefaktor kan ook 1n dee l wins ingesluit 

word . Op gr ond hiervan kan ons erter nie Weston se hele teorie 

as nutteloos verwer p nie . Dit v orm myns insiens ' n sleutel tot 

1n ander begrip wat miskien net so belangrik of be l angriker as 

die winsbegr i p is , nl . die verwagte ontvangste van di e nie­

kontraktueel vergoede produksiefaktoreo Soos ons in hoofstuk 

IV aangetoon het , is hierdie begrip V Qn besondere groot be lang 

by toekomsbeplanning van die onderneming en veral vir die be ­

sluite van di e nie -kontrakt ueel ver goede produksiefaktore 0 Uit 

hier di e verwagt e ontvangste van di e nie -kontraktueel vergoede 

produksiefaktore , t esame met pr of . Weston se 11wi ns" , is dit be­

trekli k maklik om twee ander bel angrike syfers t e ber eken, nl . 

(i) die verwagt e wins van di e onde rneming on (ii) die benader-

de wer kl ike wins van di e onder neming. 
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Die verwagte wins beskou ons as di e vergoeding van 

die nie - kontraktueel vergoede pr oduksiefaktore mi nus hulle aange ­

suiwerde "opportunity cost", mits ons natuurlik aanneem dat die 

verwagt e inkomst e van di e onde rneming heeltemal t oegedeel sal 

word aan di e pr oduks i ef aktor e . Die benade r de werklike wins is 

hierdie verwagte wins plus di e verskil tussen verwagte en werk­

like inkomste . Die bes onder e betekenis van hierdie l g . syfer is 

daarin gele~ dat dit 1n bel angrike maatstaf vorm om di e effek­

tiwiteit van di e onderneming t e meet , d .w. s . om onde rnemings 

met mekaar te ver e;elyk . As ,,evol g hiervan definiee r ons wins 

in ons sint ese dan ook as di e verskil tussen 1n inkomst e en die 

kostes wat aangegaan is vir di e verkryging van daardi e i nkomste . 

Hiermee het ons 1n selfstandige en suiwer definisie , alhoewel 

dit vir ber ekenin sdoe l e i ndes hee l wat probl eme oplewer . By die 

beantwoordine van di e vrae wat wins is wat ver antwoor de lik vir 

di e ontstaan daarvan is en wat di e f akt or e is wat di e omvang 

daarvan bepaal , i s hiorcli e d3finisie egt er heeltemal vol doende . 

Di e eerste van hierdie vrae beantwoord ons deur t e s@ dat wins ' n 

r esi duel e bedras is , d .w. s . ' n oorskot wat deur aftrekking be ­

paal moet wor d en we l rleur di e toepaslike kostes van 1n beson­

dore inkomst e af t e trek . Mot betrekking tot i e tweede vraag 

kon ons die r edenering in Hoofstuk IV bGebruik, as vol g opsom : 

omdat wins v olgens ons definisie di e verskil tussen inkomst es 

en kostes is wor d di e ontstaan van di e wins bepaal deur faktoro 

wat di e omvang van kost es en i nkomst e onde rskei delik bepa~l . Wat 

bepaal dan di e omvang van kostes? Di e nie -kontraktueel vergoede 

pr oduksiefaktore se kost es wor d in ber ekening gebrin t een hulle 

aangesuiwerde 
11
opportunity cost " t erwyl di e kontr aktueel ver goede 

produksiefaktor e se koste bepaal wor d deur di e markvorm waarin 

di e onderneming teenoor hull e optree . Di e omvang van inkomstes 
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word op sy beurt weer bepaal deur di e onseker he i d wat daar in 1n 

di r.ami ese ekonomi ese l ewe best aan. By hier di e onsekerhei d neem 

di e markvor m weer 1n onderliggende posisie in. Die omvang van 

wins wor d dus bepaal deur di e faktor e wat die omvang van kostes 

en inkomstes bepaal . 

DIE REKENINGKUNDIGE IDEES OMTRENT WINS 

Aan ons r eeds genoemde definisie van wins het ons 

egter 1n belan~rike voorwaarde gekoppel, en dit is dat di e wins 

nie suiwer sal wees indien di e kostes en inkomstes nie in gel d 

met di eselfde waarde gemeet word nie . Hieroor het ons egt er in 

die vyfde hoofstuk mee r t e s~ gehad . In Hoofstuk V beveel ons 

dan aan dat enice ver andering in ge l dwaarde gemeet moet word 

me t behulp v an 1n indeks , wat op be sonder e bree bas is berus 

en wat dus nie spesifieke pr ysbewegi ngs reflekteer nie, en met 

behulp van hierdie indeks moet kostes sowel as inkomstes dan 

weer na basise gel deenhede herle i word . 

Die kern van di e vyfde hoofstuk is egter nie in 

hierdie aanbeveli ng gele~ nie , want na 1n deeglike ondersoek van 

die menings van r ekenmeest ers en hulle prakti ese gebruike , het 

ons tot die gev ol e;trekking gekom dat hulle 1n ander groot f out 

begaan, behalwe di e fout om inkomst e s en kost es met verskillende 

maatstawwe te mee t , en dit is nl . om di e totale ontvangste van 

di e r esiduel e koste- eisers plus eni ~e toevoegings t ot r eserwes , 

die 
11
wins 11 van di e onderneming te noem. Hi ortoe i s hulle waar-

/ 
skynlik be tnvloed deur di e eise van di e ei enaars van ondernemings 

en deur die wet . Ons het 0 ,te r tot di e gevolgtrekking gekom dat 

dit slegs ' n kwessie van verwarrende t erminol ogi e is en dat ons 



die rekenmeester se standpunt kan insien maar nogtans van horn 

cis om hierdie bedrag nie wins te noem nie . 

WINS IN DIE BEDRYFSEKONOMIESE TERMINOLOGIE 

274. 

In ons laaste hoofstuk het ons 'n analise van die 

bedryfsekonomiese idees omtr ent wins gemaak en ges i en dat be­

dryfsekonomc bewus is van di e fout wat daar ontstaan a . g.v. die 

verandering van geldwaarcles . Me t die twee al ternati ewe red­

middels wat algemeen deur hulle aanbeveel word , nl . 11 balanswaar­

dering" met die vervangingswaarcle as basis , of kosteberekening 

met di e vervanginBswaar de onderliggend, kon ons egter nie saam­

gaan nie , veral omdat hulle met die i dee v an vervangingswaarde 

nie die doel bereik wat hulle beweer om te doen nie . In pl aas 

daarv~n om algemene geldwaardeveranderinge te netraliseer 

neutraliseer hulle besondere prysveranderinge en dit is uit 

die oogpunt van 1n suiwer winssyfer 1n onver geeflike sonde . Di e 

vervangincswaarde is egter nie nutte l oos nie - by finansier­

ings oorwegines dien dit nogtans 1n goe i e doel . As basis vir 

winsber ekening moes ons dit egter verwerp . 

Een belangrike vraag moet ons nou nog hi er beant­

woord en dit is wat eintlik di e prakt iese implikasies is van ons 

hele studie van di e aard, omvang en berekening van wins . 

PRAKTIESE IMPLIKASIES VAN 11WINS 11 - BERKENING 

Daar is veral drie belangrike pr akti ese konsek­

wensies waar aan ons tot dusver nog geen aandag gegee het nie 

wat voortvloei uit di e huidige r ekenin -kundige metode vir wins-



ber ekening, t .w. : (i) Probleme wat opduik met betrekking 

t ot die vervanging van bat es - d. w. s . finansieringsprobleme . 

(ii ) Die rol wat wins in konjunktuurskommelinge speel, en 

(iii) Die i nkomsekwensies waartoe ons huidige winsberekening 

l ei m. b . t . di e ber ekening van inkomst ebel asting. 

FINJ\.NSIERINGSPROBLEME 

275. 

Van hier die drie probl eme voel die sakeman vandag 

seker di e eers"tB as di e bel angriks t e aan, omdat dit horn so direk 

· raak . 1n Ondernemer wat j ar e Gelede vir sy onderneming mas jinerie 

en uitrusting aan6eskaf het en wat in di e tussentyd alleen maar 

di e historiese kosprys van di e masjinerie in reserwe vir vervang­

ing afgeskryf het, di e vind di kwels , wanneer d"it by werklike ver ­

vanging kom '~t sy r esorwe slee: s mnnr vol.:ioende i s om :li e helft e 

van di e vervangi ng wat nodi g is moontlik t e maak of miskien nog 

minder . Wanneer dit by vervanging kom nie net noodwendi g van di e 

vaste bat e nie maar ook van di e vlottende bat e s oos voorraad , 

sit di e ondernemer - gedur ende stygende konjunktuur-- gewoonlik met 

finansi eringsproul ome . Omdat hy horn misreken het met di e waarde­

vermindering wat hy af geskryf het , of liewer: omdat hy 1n fou­

tiewe syfer as kosprys van sy bat e aanvaar het , is daar nie vol ­

doende interne fondse tot sy beskikking vir di e vervanging nie en 

moet hy f ondse e l ders vind . In alle gevalle sal die verkryging 

van f ondse buite di e onderneming, vir hierdie doe l , be t eken dat 

die nett:JWaarde van di e onderneming, d .w. s . di e waarde van sy 

kapitaal aansetas word . Soos ons r eods gesien het , is so 1n 

intering op kapitaal - want dit i s eintlik waarop dit neerkom -

onder geen omstandif,hede toelaatbaar nie , nie net omdat dit di e 

kapitaalverskaffers se posi s i e ver swak nie maar ver al ook omdat 



dit di e krediteur se sekuri teit verminder . 

Hierdie finansieringspr obl eem kan op t wee wyses 

voor kom word, nl . of deur die gowone met ode van waardevermindering 

plus ' n r eserwe vir verandering in ee ldwaardes - ,want 1n ver­

andering van ge l dwaardes (of meer popul@r uitcedruk - ' n skom­

meling i n pryse - ) is natuurlik di e oorsaak van di e probleem, 

of deur tn aansuiwering van d i e kosprys van di e bat es , en wel 

sodanig dat alle gel dwaar dever anderinge geneutraliseer word o 

E. g . metode is 1n uiters l ompe me t ode en kan slegs by benader-

ing In opl ossi ng bied, omdat die bedrae wat op hierdi e r e serwe 

gepl aas moet word of geskat sal moet word of geweldig bai e be ­

rekeningspr obl eme sal inhou 0 Ons be langrikste prinsipiele be­

swaar t een hi erdie met ode i s egt er dat so 1n r eserwerekeninc di e 

i ndruk skep dat di e syfer wat daarin opgeneom is , eintlik 1n 

ver deling van wins bet eken, terwyl ons betoog het (in hoofstukke 

Ven VI) dat dit ei ntlik kostes isc Om hierdie r edes beveel ons 

die twe ede met ode as moontlike oplossing aan . Soos ons in Hoof­

stuk V aangetoon het , is dit geen moe ilike t aak om hier di e aar.­

suiwerings van die kosprys van die bates te bereken nie, en dit 

het di e voordeel dat daar geen skewe beel d van di e finansiele 

posisie van di e onder neming gegee word nie . Indien daar wel 

1n v erskil tussen di e aangesuiwerde waardeverminderingsafskry­

wings en di e kosprys van di e nuwe bat e by vervanging is sal dit 

maar tn geringe verskil wees wat geen besonder e finansierings ­

probl eme sal opl ewer nie . Daar moet trouens ont hou word dat di e 

hele metode van waardeverminderingsb8rekening e i ntlik maar op 

skattings van di e werklewe van di e bate berus. Gevolglik sal 

verskille wat in di e pr aktyk mag voorkom, mekaar moontlik 

naastenby uitkanselleer . 
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S 3.2 WINSBEREKENING EN DIE KONJUNKTUUR 

Hi er di e tweede probl eem vloei uit di e eerste voort 

en is myns insiens eintlik bel angriker, alhoewel dit nie so in 

die oog l opend is nie . Omdat di e "wins" van di e onderneming dik­

wels 1n bel angrike kapitaale l oment insluit gedurende prysstygings 

en gevol glik grater voor geste l word as wat dit werklik is ge ­

durende 1n stygende konjunktuur, en omdat die "wins" ver der eint­

l ik die aansporing tot verhoogde aktiwiteit is, l ei hi erdi e 

"infl ated profits" t ot 1 n nog vinniger stygi ng van di e konjunktuur. 

Gedur ende 1n dal ende konjunktuur staan di e sake net omgekeer d . In 

Gedeelte van di e werklike wi ns i s dan weer opges luit in vervang­

ingsvoorsienings , ver al in waardevermindering, en gevol glik · 

word di e t oest and swarter geskets as wat dit werklik is, en hi er­

uit volg nog 1n ver der e inkrimpi ng van aktiwiteit. Op sy be ste 

het wins dus 1n stimuler ende uitwerking op di e konjunktuurskom­

melinge , a . g .v . di e veront agsaming van ver andering in gel dwaar­

des . Schmidt gaan selfs so ver om di e foutiewe r ekeningkundi ge 

II 
wins" as di e oorsaak van di e konjunktuurskommelinge te best empel. 

Daar is egt er r eeds enkel e r ekenmeest ers wat van hier di e probl eem 

bewus raak en wat verskillende aanbevelings in die ver band ge­

doen het . Bai e van hier di e aanbeve lings is uiters tegnies-boek­

houkundig van aard en ons het dit nio bespr eek nie . Ons het 

egter in Hoofstuk V wel aangedui dat ons indeksmetode in di e 

pr aktyk t oepasbaar en in beginsel aanvaarbaar is, en ons wil dit 

hier ook weer aanbevee l as di e opl ossing vir hierdi e uiters be­

l angrike pr obl eem. 
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§ 3.3 DIE IMPLIKASIES VAN 11WINS 11 - BEREKENING OP 

BELASTINGBEREKENING 

Hierdie de rde probleem is eintlik di e belangrik­

ste en hierby sal ans volledi ger stil staan en veral oak l et 

op die t oestand i n Suid-Afrika in die ver band . Ons kan die 

kern van die probleem as vol g formul eer : Alhoewel inkomst ebe ­

lasting nie altyd die wins van 1n onderneming as basi s het ni e , 

oefen winsberekening t o 1n belangrike invloed uit op belasting­

berekening, nie net deur die winssyfer as sodanig nie , maar w 

veral deur middel van die berekening van kostes , wat meer 

onderl i ggend aan winsber ekenin6 iso Soos ans daarop gewys het , 

maak d i e rekenmeester twee be l angrike f oute in sy 11wins 11 - be­

r ekeningsproses , nl . (i) die verontagsaming van nie -kontr ak­

tuele kostes , omdat hy di e onderneming nie as entiteit, los ­

staande van die e i enaar(s) van die onderneming, sien nie en 

(ii ) di e f outiewe berekening van ander kostes deur die veront­

agsaming van veranderinge in gel dwaardes . Omdat die beginsel 

waarop inkomstebel asting berus e i ntli k inhou dat alle toepas­

like kostes van bruto inkomstes af getrek moet wor d om belasbare 

inkomste te verkry, en omdat die r ekenmeester se inli ting om­

trent kostes met kleinere aansuiwerings vir die doel van be ­

l astingeber ekening aanvaar word, is dit dui delik dat di e reken­

meester se kostebegrip belangrike implikasies op di e belasting­

ber ekening kan h~ . Verder moet daar op e l et word dat in die ge ­

val van be l astings op onuitgekeerde winste van 1n onderneming, 

die 
11
winssyfer 11 van die rekenmeester met gerine;e wysiginge ge­

woonlik aanvaar word . 

Ons s al nou agt er eenv ol f,e ns moet vasstel hoe elk­

een van di e genoemde twee foute van die rekenmeester ' n invloed 
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op die verskillende tipes belasting uitoef en . 

Ten eerste dan di e verontagsaming van die nie ­

kontraktuele kostes : Hierdie f out het by ondernemings wat self 

geen bel asting betaal, soos bv . 1n eenmansaak, geen invloed op 

die belasting nie, want of die e i enaar nou in sy opgawe van in­

komstes sy inkomste skei in salaris en wins en of hy alleen maar 

sy t otale inkomstes aangee en dit 11wins 11 noem, maak aan di e 

belasting wat bet aal moet wor d geen verskil nie . (Ons maak egt er 

beswaar t een die gebruik van di e term 
11
wins 11 in l g . geval) In 

eni ge geval waar di e onderneming sowel as di e ei enaars be l asting 

moet bet aal , sal daar egt e-r inkonsekwensi es intree , alhoewel dit 

miskien nie altyd in di e praktyk van s oveel be l ang sal wees nie . 

Alleen in soverre as wat di e gr ensbel astingkoers wat di e e ienaar 

moet bet aal, verskil van di e gr enskoers wat di e onderneming moet 

betaal , kan daar a . g.v . hierdie fout inkonsekwensies intree , In­

dien die onderneming 5/- in die£ moe t be t aal en d ie eienaar oak, 

sou dit geen ver skil maak of 'n dee l van die inkomste 11 van di e 
II 

onderneming nou as koste af getrek word, solank as wat di e selfde 

deel weer as inkomste by die ei enaar se be l asbar e i nkomste ge -

voeg wor d . In di e pr aktyk, ook hie r in Suid-Afrika is dit egt er 

slegs 1n baie gr oat ui:raondering as die gr enskoerse ooreenstem, wan 

want 1n maatskappy bet aal t een 1n vaste koers van 5/- per£ 

terwyl per sone teen 1n progressiewe koers met 1n wisselende gr ens­

koers be l as word , Ons vernaamste beswaar in die ver band i s egt er 

teen die bel as tingwet gewing wat daartoe l ei dat di e inkomste van 

maatskappye (tesame met di~ van hulle aandeelhouers op di e di vi ­

dende wat l g. ontvang) swaar de r belas word as die van ander tipes 

ondernemings . Om maar argumentshalwe 1n voor beel d te noem, sou tn 

eienaar van 1n eenmansaak wat £3, 000 
11
wins 11 (rekeningkundige begrip) 

gemaak het, slegs 1n be l asting van £517 :0 :11 . (alles ingesluit) be -
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taal het (1955 -wetgewing) , terwyl 1n maatskappy as sodanig £750 

moes betaal, en as hierdie maatskappy in Transvaal gele~ is en 

slegs een aandeelhouer gehad het wat die hele uwins 11 ontvang het 

(wat in die praktyk natuurlik kragtens die Maatskappywet onmoont­

lik is) , dan sou hierdie aandeelhouer nag 1n verder bedrag van 

£.25.2 :1.2 :2 superbelasting betaal het (tesame met provinsiale be­

lasting), d .w. s . 1n totaal van £1, 002 :1.2 :2 teenoor die £517 :0 :11 

van die eenmansaak, en by e . g. is nie eers die provinsiale Maat­

skappy belasting ingesluit nie , wat nag £150 bel oop teen 1n koers 

van 1/- per£ op belasbare inkomste. Selfs al sou die £3,000 dus 

onder tn hele groep aandeelhouers verdeel gewees het , sodat daar 

geen superbelasting meer op betaalbaar was nie , sou die maatskap­

PY nag hoer belasting betaal het as die eenmansaak, nl . 

£750 + £150 c £900 . Hierop kan ans egter nie verder ingaan nie~ 

aangesien dit ans van die kernargument in hierdie paragraaf lei~ 

Die fout om sommige koste te verontagsaam, onder 

ons huidige wetgewing, lei eg ter ook no~ tot ander inkonsekwensies . 

Wanneer twee identiese maatskappye slegs verskil t . oov~ die bran 

van hul~e kapitaal, beteken dit dat die tota~e belasting geheel 

en al verskil . Die maatskappy wat , behalwe sy eie kapitaal, 

ook nag geleende kapitaal het, sal as maatskappy minder belas­

tings hoef te betaal, omdat hy rente op hierdie vreemde kapi-

taal as koste mag af trek . Die ontvanger van hierdie rente moet 

wel daarop belasting betaal, maar soos ons reeds gesien het , is 

belasting (gewoon plus super) op die inkomste van die maatskap­

py plus die superbelasting op die dividend van die maatskappy. 

Wanneer ans egter met een of ander vorm van 

belasting te doen kry, staan sake heeltemal anders, In hierdie 

geval het die weglating van nie-k~ntraktuele kostes uit die defi­

nisie van kostes en dus uit die berkening van wins , 1n uiters 
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belangrike invloed op die berekening van die belasfing en gee 

dit aanl e iding tot belangrike inkonsekwensies. Sonder om hier 

enige mening uit te spreek oor die wenslikheid van 'n belasting 

op onverdeelde winste al dan nie, moet ons daarop wys dat, in 

sy huidige vorm hier in Suid-Afrika, hierdie belasting heelte­

mal ongewens is, omdat dit aanleiding gee tot belangrike dis­

kriminasies teenoor ondernemings waarin 1n relatiewe groot deel 

van die koste eintlik van 1n nie-kontraktuele aard is. Volgens 

hierdie wetgewing word feitlik. dieselfde definisie van 11wins 11 

of
11
netto inkomste" gegee as volgens die gewone inkomstebe lasting­

wette, maar waar die afwesigheid van 1n gewone belasting op 

dividende (by die aandeelhouers hierdie fout in 'n mate kompen­

seer, verval hierdie kompensering in die geval van 'n winsbe­

lasting soos die belasting op onuitgekeerde divi dende . 

Wat die tweede fout betref, nl. die foutiewe 

defini~ring van kostes a . g.v. verontagsaming van die verandering 

in geldwaardes gedurende konjunktuurskommelinge, kan ons die 

volgende opmerkings maak : Gedurende hoogkonjunktuur is daar 

gewoonlik sprake van 
11
inflated profits", terwyl winste ge-

durende die laagkonjunktuur heelwat verminder. Indien •n 

belastingkoers dus konstant bly, werk hierdie fout as versag-

ting op die konjunktuur en het dit dus uit 1n fiskale oogpunt 

sekere voordele. 1n Mens moet ogter versigtig wees om nie die 

fiskale voordele te gebruik om 1n belangrike beginsel te ver­

doesel nie. In die geval van hierdie besondere fout hoef ons geen 

onderskeid tussen verskillende tipes belastings te maak nie, aan­

gesien dit alle tipes op dieselfde wyse raak, solank dit (die . 

belastings) maar berus op die verskil tussen bruto inkomste en 

koste . Wat in hierdie verband egter belangrik is om te onthou, 

is die feit dat verskillende tipes belastingbetalers verskillend 
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be!nvloed word . Hoe korter di e tydsverloop tussen di e aangaan 

van kostes en di e verkrygi ng van di e inkomstes wat daaruit voort­

vloei , hoe bel angriker sal hierdie fout gewoonlik wees , want hoe 

gr oter kans is daar vir ver andering in gel dwaardes . Om di e fout 

in beginsel reg t e stel, moet daar a aansuiworings in koste sowel 

as inkomstes aangebrin word om albe i tot standaard geldeenhede 

te herlei . O Ons aanbeveling hiervoor was di e gebruik van 1n 

al gemene indeks , wat , soos ons aan et oon hot , heeltemal prakties 

moontlik is . 

Soos ons hiervoor opgemerk het , verhoog di e fout 

ewoonlik hoe gr oter die afstand is tussen di e verkryging van die 

inkomste en di e aangaan van die kostes . Prakties beteken dit dan 

dat di e belangrikste br onne vir hier di e fout eintlik ce l ee is 

in die ber ekeni nE van waardevermindering op vaste bat e . Die ge ­

vol g hiervan was dat verskillende l ande vcr skillende uiteenlopende 

i dees en maatrec l s in hulle be l astingwetgewings opgeneem het om 

hierdi e f out , al is it dan maar net by benadering, t e kompenseor . 

Onder hier di e l ande sorteer o.m. Fr ankryk, I t alie, Belgie, Swede , 

Nederland en die V.S.A. Di e metodes wat elke land gebruik, 

varieer, maar di e onderliggende basis vir di e waardering van voor ­

raad is gewoonlik di e 11 lifo 11 - begi nsol (wat ons r eeds in Hoofstuk 

V behandel het ) , t erwyl vir di e ber ekening van waardeverminder­

ing van vaste bate gewoonlik gebruik gemaak is van een of ander 

herwaarderingsbasis vir di e bat es wat as bas is vir di e waardever­

mindering kan geld . Die kritiek wat ons t een di e Lifo-metode 

uitgeoefen het , herhaal ons nie weer hier nie , maar dit moet 

duidelik wees dat ons di e met ode verwerp op gr ond van die f eit 

dat dit onnoukeurig is en 1n verkeer de idee van di e koste van 

voorraad gee , Ook di e herwaar deringsmetodes vir die berekening 

van waardeverminderin verwer p ons indien dit s oos gewoonlik op 
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die vervangingswaarde van die bates berus . Oak in hierdie ver­

band het ans reeds herhaaldelik ans redes gegee (vgl, Hoofstuk 

VI). In die pl ek hi ervan beveel ons weereens ons indeks 

aansuiweringsbasis , soos in Hoofstuk V ontwikkel, aan. 

Met die aanstelling van 1n Komitee van Ondersoek na 

die Inkomstebelastingwet in 1949, onder l e i ding van Mnr . R. Steyn 

het ans die hoop gekoester dat hierdi e belangrike pr obl eem ook 

die aandag sou geniet alhoewel dit nie spesifiek in di e opdrag van 

die komitee uitgespreek is nie . Ons hoop is dan oak nie verydel 

nie , want in die tweede en finale verslag van di e komitee is hier­

die saak behandel,t.w. in Hoofstuk 10, getite l d : 11Die uitwerking 

van Inflasie op die ber ekening van bel asbare inkomste 11 • 

Die komitee het ender meer oak di e aanbevelings van 

die Tucker-komitee (Engeland) en di e Nieu-Seelandse komitee in die 

yerband ondersoek, en alhoewel albei hierdie komitees gekant was 

teen die wysiging van die winsberekeningstelsel, om veranderinge 

van ge ldwaardes t e neutraliseer, het die Steyn- komitee tog ' n 

gunstige aanbeveling gedoen, Voordat ons hi -- rdie aanbeveling 

kortliks bespreek, kan ons net opmerk dat die hoofbeswaar van 

die Tucker-komitee teen so ' n aansuiwering daarin bestaan het 

dat hulle beweer het dat so 1n stelsel alleen tot diskriminasie 

teenoor die nie- bedryfsbelastingbctalers sou lei . Hierdi e be ­

swaar moet myns insiens as foutief verwerp word, want di e komi­

tee het die feit dat die bedryfsbelastingbetalers gewoonlik 

strawwer onder veranderinge in geldwaardes deurloop, heeltemal 

verontagsaam. Eintlik is di e doel van so ' n aansuiwer ing nie 

om een gr oep op 1n kunsmatige wyse meer te bevoordeel as 1n an­

der groep nie, maar om die diskrimi nasie wat op 1 n natuurlike 

wyse teenoor ' n besondere groep ontwikkel het te neutraliseer, 



Om terug te keer tot die aanbevelings van die 

Steyn- komitee : Die komitee het die Lifo-metode vir die bereke ­

ning van voorraadkoste aanbeveel, en 1n variasie van die sg . 

revalorisasie -metode is aanbeveel vir die berekening van waarde ­

vermindering . Soos uit hulle argumento blyk (p . 28) , berus 

hierdie stelsel in hulle geval op ' n herwaardering van goedere 

teen vervangingswaarde . Alhoewel ons di e poging om 1n groot 

fout te probeer verbeter as prysenswaardi beskou, stem ons na­

tuurlik nie met hulle spesifieke aanbevelings saam nie , omdat 

ons van meni ng is (vgl . Hoofstuk VI) dat vervangingswaarde geen 

herwaarderingsgrondslag kan bi ed nie . 

Toe daar in Nov . 1953 1n Parlement~re kommissie en­

der voorsitterskap van dr . N. Diedericks benoem is om hierdie 

komiteeverslae te ondersoek on 1n aanbeveling aan die Parlement 

te maak, het die belangstelling nogeens gestyg, maar di e aanbe­

veling het as groot teleurstellonde skok gekom. Nie alleen het 

hierdie kommissie horn teen di e besondore revalorisasie -metode van 

die Steyn-kommissie uitgespreek nie maar hy het in 1n growwe in­

konsekwensie verval dour terselfdertyd die Lifo begi~sel te aan­

vaa;t terwyl albei die metodes ointlik maar die self de doe l dien. 

Wat egter seker die grootste skok vir die ekonoom in hierdie hele 

verslag was , is di e volgende : Die hele aanbevole stelsel vir 
11 

vervangingstoelaes word in beginsel verwerp . Ons beskou dit as 

tn onnodige in ewikkelde stel bepalings ter dekki ng van wat op sy 

1 
Eerste en Finale Verslag van die Inkomstebelasting-

kommissie , 1953, u.G. 11/ 1954, p . 37 . 



beste tn teoretiese moontlikheid is 112 • Geen verantwoordelike 

persoon wat maar die geringste insig in die ekonomiese lewe het, 

kon ooit hierdie mening kwyt raak nie. 

Met hierdie kort bespreking van die implikasies van 

die huidige wins 11 -begrip, en met inagneming van ons aanbevelings, 

wil ons volstaan . Dit behoort hieruit nog meer as ooit duideli{ 

t e wees dat dit nou die tyd is om te begin met tn aansuiwering 

van die 11wins 11 -begrip. 

Eerste en Finale Verslag van di e Inkomstebelasting­

kommissie, 1953, U.G. 11/1954, p . 36, deur my 

onderstreep . 

---------------00000---------------
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